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OZET

Dis ticaret, cok eski ¢caglardan bu yana siiregelen bir kavramdir. Tarihsel siiregte
basta trampa yani takas yOntemiyle baglayan bu olgu insanhigin ve teknolojinin

gelismesiyle lilkeler arasindaki sinirlari ortadan kaldirarak ¢ok kolay bir hal almugtir.

Dis ticaret, gelismesiyle birlikte ve paranin da icadiyla finansman eksikligi
hisseden taraflar igin 6deme sekillerini beraberinde getirmistir. Odeme sekilleri; pesin
6deme, mal mukabili 6deme, vesaik mukabili O6deme, kabul kredili 6deme ve
akreditiften olugmaktaydi. Fakat artik giintimiiz kosullarina ve teknolojiye baglh olarak
gelistirilen Banka Odeme Yiikiimliiligii — BOY (Bank Payment Obligation - BPO)

ddeme sekillerine dahil olmustur..

BPO, 6zet olarak bankalar araciligiyla bir bilgisayar yazilim programu iizerinden
alic1 ve satici bilgilerinin otomatik olarak esleserek herhangi bir fiziki evrak kontrolii

gerektirmeden ticaretin gergeklesmesini saglayan yeni bir 6deme seklidir.

Bu c¢alismada, diger 6deme sekillerinin yaninda BPO’nun ne oldugu, getirileri,
diger 6deme sekillerine gbre avantajlari, eksik yanlar1 ve isleyisi gibi konular ele
alimmistir. Bu 6deme geklini kullanan bir firma ile goriisiilerek, miilakat sorulari

yoneltilmistir.

Caligmanin son boliimiinde BPO ile ilgili bir uygulama yer almaktadir. Bu

uygulama BPO’yu ger¢eklestiren bankadan temin edilmistir.

Anahtar Kelimeler: Dis Ticaret, Dis Ticarette Odeme Sekilleri, Yeni Bir Odeme
Sekli Olarak Banka Odeme Yiikiimliiliigii, Banka Odeme Yiikiimliiliigii.




ABSTRACT

Foreign trade ise a concept which is from very old ages. This event which started
exchange at the first removes frontiers between contries by development of humanity

and technology in today.

Foreign trade has brought payment terms for sides which are in lack of funding
by development and the invention of money. Payment terms consists of Advance
Payment, Documents Against Acceptance, Open Account, Documents Against Payment
and Letter of Credit (L/C). However, Bank Payment Obligation (BPO) that is developed

by depending on technology and conditions of the day is included payment terms.

BPO, in brief is a new payment term which matches datas of buyer and seller

automatically without document control by computer software with banks.

In this research, subjects are what is BPO in the other payment terms, what it
brings, what advantages and disadvantages it has and how it works. Discussed with a

company with use BPO in Turkey and interview questions were asked.

There is an exercise about BPO at the last part of study. This exercise has taken
from the bank which has BPO service.

Keywords: Foreing Trade, Payment Terms in Foreign Trade, As a New Payment

Term Bank Payment Obligation, Bank Payment Obligation.
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GIRIS
Dis ticaret ¢ok genis kapsaml bir terimdir. Eski ¢aglardan beri siire gelen bu

terim, medeniyet Oncesinde takas yontemiyle yapilmistir ve mallar para olarak
kullanilmigtir. Paranin icads ile takaslarda mal yerine para kullanilmaya baglanmugtir.

Yasam sartlarmin ve teknolojinin gelismesi ile dis ticaret de ¢ok biiyiik boyutlara
ulagsmus ve tilkeler arasindaki sinirlar1 ortadan kaldirmigtir. Ancak bunun da getirdigi
baz1 zorluklar olmustur. Ulkeler aras1 giiven sorunu, ticaretin aksamasi vs. bunlardan
bazilaridir. Dig ticarette kullanilan pesin 6deme, kabul kredili 6deme, mal mukabili
ddeme, vesaik mukabili 6deme ve akreditif 6deme bu sorunlari ortadan kaldirmay:
amaclamigtir.

Pesin 6demenin saticiyl, mal mukabili 6demenin ise aliciyr giivence altina
almasi yeni 6deme sekillerinin dogmasina neden olmus bilinen en giivenli 6deme sekli
akreditifi ortaya ¢ikarmistir. Akreditif, her iki tarafinda sahip oldugu bazi riskleri
ortadan kaldirsa da ¢ok fazla prosediir igermektedir. Ornegin, herhangi bir bilgi
hatasinda rezerv mecburiyeti hem alict hem satic1 agisindan bir ek maliyet olmakla
birlikte zaman agisindan da gecikmelere neden olmaktadir. Bu olumsuzlugun fark
edilmesi dis ticarette en yeni 6deme sekli olan Banka Odeme Yiikiimliiliigii’nii -BOY
(Bank Payment Obligation — BPO) ortaya ¢ikarmustir.

Banka Odeme Yiikiimliiliigii, hem alict hem de saticiya déniilemez 6zelligi ile
giivence saglamaktadir. Bu 6deme sekli Banka Odeme Yiikiimliiliigii’ne tabi olan alici,
satict ve banka arasmnda gerceklesmektedir. Alici ve satict bilgilerinin bankalara
gonderilmesi sonucu, Banka Odeme Yiikiimliiliigii icin gelistirilmis bir bilgisayar
yazilim programinda otomatik eslesmesi ve hata yoksa ticaretin gerceklesmesi ile
islemektedir. Ttim iglemler otomatik olarak gergeklestigi i¢in herhangi bir fiziki belge
kontrolii gerektirmemektedir. Bu da rezerv konusunu ortadan kaldirmaktadir.

Banka Odeme Yiikiimliiligi i¢in ICC ve SWIFT’in olusturdugu birtakim
standartlar mevcuttur. Bu standartlar Uniform Rules for Bank Payment Obligation
(URBPO) olarak adlandirilmaktadir. Bu standartlar, ISO 20022 standartlarma uygun
olan ilgili bankalar tarafindan génderilen ve alinan mesajlar1 esas almaktadir.

Banka Odeme Yiikiimliiliigli, diinyada ve Tiirkiye’de yeni bir 6deme sekli
olmasindan dolay1 ¢ok fazla bilinmemektedir ve kullanilmamaktadir. Tiirkiye’de sadece
2 banka Banka Odeme Yiikiimliiliigii'ne tabidir. Banka Odeme Yiikiimliiliigii’niin
bilinirligini arttirmak amaciyla bu ¢alisma yapilmustir.




Calismanm birinci béliimiinde; $demenin temeli olan paranmn tarihgesi eski
caglardan giiniimiize kadar geligi, trampa yani takas yonteminden madeni ve kagit
paraya nasil gecildigi, dovizin meydana ¢ikmasi ve dis ticarette kullanilmasi, paradan
sonra en 6nemli icatlardan biri olan kredi kartinin ortaya ¢ikisi ve tarihsel siirecte para
sistemleri ayrintili olarak ele almacaktir.

Ikinci boliimde; Banka Odeme Yiikiimliiliigii’niin farklarin1 ve avantajlarin
aciklayabilmek amaciyla diger 6deme gekilleri olan pesin 6deme, kabul kredili 6deme,
mal mukabili 6deme, vesaik mukabili deme ve akreditif deme ele alinacak ve bu
ddeme sekillerinin avantajlari ve dezavantajlari tek tek belirtilecektir.

Ucgtincii boliimde; tiim bu 6deme sekillerine alternatif olarak gelistirilen ve dis
ticaret diinyasinda yerini alan Banka Odeme Yikiimliiliigii, ne oldugu, avantajlari,
taraflari, diger 6deme sekillerinden farklar1 gibi ilgili tiim konular ayrmntili bir sekilde
ele alinacaktir. Bu bolim tez calismasmm en onemli kismidir. Banka Odeme
Yiikiimliiliigii’niin iyi anlagilmasimi amaglamaktadir.

Dérdiincii bsliimiinde; Banka Odeme Yiikiimliiliigii ile ilgili bir uygulama yer
alacaktir ve bu 6deme seklini kullanan tek firmaya sorulan sorulara ve yamitlara yer
verilecektir.

Sonug¢ boliimiinde ise; tezin genel bir degerlendirilmesi yapilacak ve Banka
Odeme Yiikiimliiliigii ile yapilmis bir iglemin banka uygulamas: yer alacaktir.




1. ODEME YONTEMLERININ TARIHSEL GELISIMi

1.1. TARIHTE KULLANILAN ODEME ARACLARI VE PARA

Para, insanlar arasinda is boliimii ve uzmanlagmanin zorunlu kildig1 bir
miibadele aracidir. Is boliimii ve uzmanlasmamin g¢ok ileri bir diizeyde bulundugu
bugiinkii toplumlarda miibadele para ile miimkiindiir. Is boliimii ve uzmanlasmann
bulundugu her toplumda miibadele zorunlulugu ortaya ¢ikar. Miibadeleyi
kolaylastirmak igin bir araca gereksinim duyulur. Nitekim tarihi incelemeler miibadele
zorunlulugu ile birlikte herkesin gereksinim duydugu bazi mallarm miibadeleye araci
olarak kullanildigimi ortaya ¢ikarmustir.

Herhangi bir nesnenin para olabilmesi igin belli 6zellikleri tagimasi
gerekmektedir. Bu 6zellikler 5 baglik altinda toplanabilir:®

e Paranin ilk 6zelligi “tagmabilir” olmasidir. Para olacak olan nesne kolayca
tasinabilir ve transfer edilebilir olmalidir. Tagmabilirlik 6zelligi, az olan
paranin dogal olarak kisith bir kullanim alanma sahip olur.

o Nesnel olarak paranm ikinci oOzelligi “dayanikliliktwr.” Para olarak
kullanilacak nesne, hizli el degistirecegi i¢in bu degisime dayanabilecek bir
fiziksel 6zellige sahip olmalidir.

e Paranin iigiincii 6zelligi, “boliinebilirliktir.” Para olarak kabul edilen nesne,
kiiciik parcalara boliinebilir olmalidir. Dolayisiyla para bu 6zelligi ile farkh
degerlerdeki miibadeleleri kolaylikla yapabilmektedir.

e Para olarak kullanilan nesne, “standartlagmig” olmalidwr. Paranin
standartlasmamasi, yani niteliginin farkli olmasi paranm kullanimim
engelleyici bir unsurdur. Ornegin; Amerika’da bir donem tiitlin para olarak
kullamlmustir. Bilindigi iizere, tiitiin farkli kalitede olabilir. Bu nedenle,
tiitiiniin para olarak kullanilmasi yayginlagsmamugtir.

e Paranin nesnel olarak, tasimasi gereken son Ozelligi, “genel kabul
gormesidir.” Herhangi bir nesnenin para olabilmesi i¢in, onu kullananlarca
taninmasi ve yaygm bir sekilde kabul edilmesi gerekir.

Paranin temel fonksiyonlar1 degisim araci olmasi, hesap birimi olmas1 ve deger
saklama araci olmasi seklinde 3 gruba ayrilmaktadir;

a.) Degisim (Miibadele) Araci Olmasi: Paranin degisim fonksiyonu “miktar” ve
“hiz” diisiincesinde simgelenir. Para dolagimi, onun miktarina ve dolagim
hizina gore gergeklesir. Para miktar1 islemlerin gergeklesmesine yeterli

! Avni Zarakoglu, Bankacilar igin Para ve Kredi Bilgisi, Banka ve Ticaret Hukuku Aragtirma
Enstittist Yayinlari, Ankara, 1987, s.1.
% Tezer Ocal — Faruk Colak, Finansal Sistem ve Bankalar, Nobel Yayin Dagitim, Ankara, 1999, s.6.




degilse, paranin el degistirme hizi artarak bu agik kapatilir. Paranin dolagim
hiz1 g6z Oniine alinarak para miktarini ekonominin ihtiyaglarini karsilayacak
diizeyde tutmak gerekir.?

b.) Hesap Birimi Olmasi: Para, mal ve hizmetlerin diger mal ve hizmetler
kargisinda, gorece degerinin 6lglimiinde kullanilan hesap birimidir. Mal ve
hizmetlerin degisiminde paranin deger 6lgiisii olarak kabul edilmesi degisim
iglemini kolaylastirir. Paranin kullanilmamasi durumunda degisim islemi
sayis1 gereksiz gekilde artar.

c.) Deger Saklama Araci Olmasi: Paranmn tgiincii fonksiyonu deger (servet)
saklama araci olmasidir. Paranin deger saklama iglevinde en ¢ok talep edilen
ara¢ olmasi, fiyatlar genel diizeyindeki istikrara baglidir. Fiyatlar genel
diizeyinin siirekli artmas1 paraya olan ilgiyi azaltir.*

Tarih boyunca yapilan arastirmalar sonucunda, paranin ilk kullanimimnin;
miibadeleden ziyade, gémiileme amagcl oldugunu ortaya ¢ikarmustr. i1k paralarin ortaya
¢ikisi, ekonomik igerikli olmamis, insanlarin tanrilar ile iligkilerinde belirlenmistir.
Insanlar, sonradan para olarak kullanilan kiymetli mallari, tanrilarma hediye etmek
| iizere iiretip saklamislardir.’

| Parayla ilgili temel yaklagimlar arasinda koéklii farkliliklar vardir. Farkliliklarin
| temelinde paranin sadece degisimi kolaylagtirmak i¢in kullanilan ve ekonomik siireci
etkilemeyen bir ara¢ olarak mu yoksa parasal bir ekonominin tamamlayici bir unsuru
olarak m1 ele alinacagi yatmaktadir. Parasal diisiince tarihinde reel analiz ve parasal
analiz olarak adlandirilan iki 6nemli gelenek ayrimi vardir. Reel analizde para sadece
| degisimi kolaylastirmak igin kabul edilen bir ara¢ olarak analize girmektedir. Reel
| analizde ekonomi, takas ekonomisindeki gibi hareket ettigi icin para yansizdir. Parasal
[ analizde ise para tiim ekonomik sistemin temel unsurudur. Paranin temel oldugu bir
ekonomik sistemde parasal analiz, ekonomik yasamin temel &zelliklerinin takas
ekonomileri tarafindan temsil edilecegi diistincesini reddetmektedir.®

Siire¢; mal para donemi, madeni para dénemi, kagit para donemi, kaydi para
dénemi ve kredi kart1 donemi olarak ilerlemistir.

: * *Tezer Ocal — Faruk Colak — Selahattin Togay — Kadir Eser, Para Banka Teori Politika, Gazi

1 Kitabevi, Ankara, 1997, s.6.

[ * Osman Z. Orhan — Seyfettin Erdogan, Para Politikasi, Avci Ofset Yayinlari, istanbul, 2005, s.7.
; * M. Merih Paya, Para Teorisi ve Para Politikasi, Filiz Kitabevi, istanbul, 1994, s.16.

¢ Sayim Isik, Para Finans ve Kriz, Akcag Yayinlari, Ankara, 2004, s.13, 14.




1.1.1. Mal Para Donemi

Tarihsel siire¢ olarak bakildiginda; miibadele amagli ilk paralarin “mal para”
olarak ortaya ¢iktig1 goriilmektedir. Belirli bir malin para olarak kullanilmasi anlamina
gelmektedir. Mal para sisteminden sonra “metal para™ sistemi devreye girmistir. Altin
ve glimiis yogunlukla kullanilmigtir. Metal para sisteminden sonraki agama “temsili
para” sistemidir. Gerektiginde altin ve giimiise ¢evrilebilecek 6deme araglarna farklh bir
ifade ile gercek degeri temsilen piyasada tedaviil eden paralara temsili para, bu sisteme
de temsili para sistemi denmektedir. Altin ve glimiiy zor tagindigindan bu madenler
kuyumculara brrakilarak yerine sertifikalar alinmaya baglanmigtir. Bir sonraki sistem
“kagit para” sistemidir. Bu sistemde para, sadece hiikiimet kararina dayanilarak
¢ikarilan paradir. Bu sisteme “itibar para” sistemi de denmektedir. Giintimiizde bu
sistem kullanilmaktadur.”

Bilindigi gibi “igb6limii” kavram siirekli gelismeye isaret eden bir kavramdir.
Is boliimii kavramu insan dogasinda pek fazla yer tutmayan belli bir egilimin, ¢ok agir
yavas yavag gelisen ancak yine de zorunlu olan sonucudur: mal degisimi, takas, bir seyi
bagka bir seyle miibadele etme egilimi. Is boliimiiniin ilk asamalarim isaret eden
mallarm mallarla degistigi donemde isboliimiinii tanimlayan mallarmn degis-tokusu
oldukca zor gerg:eklesmistir.8

Bir toplumda gereksinme duyulan mallarin tiimiini herkesin ayr1 ayri
iretmesindense, aralarinda is b6limiine giderek herkesin belli bir alanda uzmanlagip
bunlar1 iiretmeleri ¢ok daha dogrudur. Bundan dolay: igb6liimii ve uzmanlagma,
toplumsal gelismelerin temel bir 6gesidir ve agiktir ki igb6liimii mal miibadelesini
zorunlu kilmaktadir.”

Iki malin dogrudan kars: karsiya gelmesi ve takas edilmesi birtakim sartlarin
gergeklesmesine baglidir. Bunlar; elindeki bir mali bagka bir mal ile degistirecek sahsin
ayn1 anda ters yonde takas yapmak isteyen bir bagka sahs1 bulmasi ve miibadele edilmek
istenen mallarin degerinin esit olmas gibi sartlardir.'

Ik ¢agda miibadele, malin malla degisimi, diger bir deyisle aligveriste bir mal
bedelinin bir bagka mal ile ddenmesi (trampa) yoluyla yapilmistir. Trampa sistemi, bu
cagda aligveris yapanlarin aldiklar1 ve sattiklar1 mali gerektigi gibi degerlendirmelerine
firsat verecek bir deger Olgiisiine dayanmaksizin yliriitiilmiistiir. Zamanla bu sistemin
taraflar1 tatmin edebilmesi giiclesmis ve M.O. 2500 yillarinda, secilecek bir maln
degerini digerlerine 6l¢ii tutmaya gidilmistir. Ortak 6lgek bulma zorunlulugu, hesap

"Erol Bulut — Baki Demirel, Uluslararasi Para Sisteminin Evrimi, Gazi Kitabevi, Ankara, 2012,
Giris.

® Fuat Ercan, Para ve Kapitalizm, Ceylan Yayincilik, istanbul, 1997, s.112.

® Sadun Eren, 100 Soruda Para ve Para Politikasi, Ger¢ek Yayinevi, istanbul, 1995, s.9.

% Miikerrem Hig, Para Teorisi ve Politikasi, Filiz Kitabevi, istanbul, 1994, s.4.




parasi kavraminin dogmasma yol agmistir ve her kavim, kendine gére bir mali deger
6lgiisii olarak se¢mistir.'!

Trampanin yapilabilmesi i¢in, birbirlerinin mallarma gereksinim duyan
kimselerin bir araya gelmelerini gerektirdigi gibi, bu mallarin degisim oranlari iizerinde
anlagmalarini da gerektirmektedir. Ornegin; elindeki bugday1 deri ile degistirmek
isteyen birinin elinde deri bulunan ve bunu bugday ile degistirmek isteyen birini
bulmas1 yetmemekte, ne kadar bugdaymn ne kadar deri ile degistirilecegi konusunda da
bir anlagmaya varmalar1 gerekmektedir. Boyle bugday ve deri gibi béliinebilen mallarin
degisim oranlarmin saptanmasi nispeten kolay oldugu halde, boliinemeyen mallarin
degisim oranlarinin saptanmasinda giigliikler ortaya ¢ikmaktadir. Bu nedenle, degisimin
gergeklesebilmesi i¢in, degisime konu olan mallardan en az birinin béliinebilir bir mal
olmas1 gerekmektedir.

Tarihsel gelisim siirecinde ve toplumlarin kendi sartlarina gore araci islevler
degisiklik gostermistir. Bu ortak deger, 6kiiz olabilecegi gibi, Habesistan’da tuz,
Hindistan’da  kiyilarm bazi bolgelerinde bir ¢esit deniz hayvani kabugu,
Newfoundland’de kurutulmug morina baligi, Virginia’da tiitiin, Bat1 Hint Adalari’ndaki
baz1 somiirgelerin de seker vs. kullanildig1 anlagilmustir.'?

1.1.2. Madeni Para Donemi

Trampa ekonomisinin gegerli oldugu dénemlerde, mal ticareti takas sistemi ile
yiiriitiilmistiir. [ktisadi faaliyet hacmindeki genisleme ile birlikte para islevi sadece bazi
mallara yliklenmistir. Paranin tarihsel gelisim siireci igerisinde, mal para sistemi
istenilen randimani veremediginden yerini madeni para sistemine birakmigtir. Madeni
para sisteminin mal para sisteminden en 6nemli iistiinliigii, bu sistemde mallarin bizzat
mallarla takas1 yerine kiymetli madenlerin para islevini iistlenmesidir.'*

Onceleri mal olarak kullanilan altn ve giimiisten, zamanla tartilmak suretiyle
degisim araci olarak da yararlamlmaya baslanmustir. Omegin, Birinci Babil Devleti
(M.O. 1800-1500) say1 para asamasina gecemediginden, tiim ticaretini tarti para
vasitasiyla yiirtitmeye ¢aligmistir. Babil’de 6nemli banker ailelere ait hesaplarda para
birimi olarak “stater” adiyla anilan giimiis tart:1 parasi esas alinmigtir. Farkl olarak, Eski
Roma’da degisim araci olarak “as rude” olarak bilinen, 327 gram agirliginda bronz
kiilgesi kullanilmagtir.

Bat1 Anadolu’da M.O. 620-546 yillar1 arasinda hiikiim siirmiis olan Lidya
Devleti’nin krali olan Gyges tarafindan bastirilmig olan paralarin degeri devletge garanti

Y Siiren Baltaoglu, Para Sistemleri Tarihi, Atlantis Kitabevi, istanbul, 2008, s.6.
2 Hikmet Urganci, Para ve Banka, Onder Matbaa Yayinlari, Adana, 1982, s.1, 2.
Y Fuat Ercan, a.g.e., s.114.

¥ Orhan - Erdogan, a.g.e., s.8.




ve tasdik edilmistir. Ozellikle Akdeniz bslgesinde uzunca bir siire tedaviil etmis olan bu
para “elektrum” adi verilen, ligte iki oraninda altin ve ticte bir oraninda da glimiis iceren
bir alagimdan basilmugtir."®

Tarihi M.O. 600’¢ kadar giden bilinen ilk sikkeler arkeologlar tarafindan
Efes’teki Artemis Tapmagi’nda bulunmugtur. Roma déneminde degerleri bulunurluklari
ile dogru orantili olan bu sikkelerin bir yiiziinde dénemin imparatorunun basi, diger
yiiziinde efsanevi Remus ve Romulus figiirleri yer almaktadir. Sikkeler sadece antik
Akdeniz’de kullanilmamustir ama ilk orada ortaya ¢ikmistir. *°

Artemis Tapinagi kazilarinda bulunan sikkelerden bir kismmin tizerinde higbir
isaret ya da tasvir bulunmamaktadir. Bir kismmin iizeri sadece kazima cizgilerle
kaphdir; bir kisminda ise hayvan tasvirleri yer almaktadwr. Ancak, hepsinin ortak
noktasi arka yiizlerinde bir ¢ukurluk bulunmasidir. Uzerinde aslan basi tasvirinin oldugu
sikkelerin, aslanin Lidya Kralligi’nin egemenlik alani iginde bulunmasi nedeniyle Lidya
Kralligr’na ait oldugu diisiiniilmektedir.'”

Roma Imparatorlugu déneminde, Roma barisi ile bu genis topraklar {izerinde
altin, giimiis ve bakir sikkelerden olusan bir para diizeninin kurulmasi saglanmistir.
Altin sikkeler biiyiik islemlerde, bakir sikkeler ise daha kiigiik islemlerde kullanilmstir.
Hiyerarginin alt ve iist basamaklar1 arasindaki orta alam1 ise giimiis sikkeler
doldurmustur. Altin ve giimiis sikkelerin degerleri, igerdikleri degerli maden miktariyla
yakindan iligkilidir. Buna karsilik bronz ve bakir sikkeler, cogunlukla devlet tarafindan
belirlenen ve maden igeriklerinin iizerinde kalan itibari degerlerle tedaviil
edilmislerdir.'®

Eski ve Ortagag diinyasinda degisik hiikiimetlerin madeni paralar1 biiyiik ticaret
kentlerinde birlesme egilimi gostermistir. Sikke satimi s6z konusu oldugunda hig
kuskusuz koétiileri elden ¢ikarilmus, iyileri saklanmistir. Bu durum 1559°da 6nlem
alinmasma yol agmistir. Cesitli bigimlerde degerinden diistiriilmiis sayisiz madeni
paranin dolagimda olmasi ve en kétiilerinin ilk elde teklif edilmesi nedeniyle sikkeler
bir sorun olmustur. Boylece bir sonraki biiyiik reforma, tartmaya geri doniilmesine yol
acilmis olmustur. Bu kararli adim, 1609°da Amsterdam kentinde atilmig ve paranin
tarihini bankacilik tarihiyle birlestirmistir.*®

5 selim Tarlan, Tarihte Para, Basbakanlk Basimevi, Ankara, 1992, s.23.

* Niall Ferguson, Paranin Yiikselisi, Cev: Baris Pala, Yapi Kredi Yayinlari, istanbul, 2011, s.26.

= Oguz Tekin, Anadolu’da Paranin Tarihi, Tlirkiye Cumhuriyet Merkez Bankasi Yayinlari,
Ankara, Haziran 2011, s.34.

& Sevket Pamuk, Osmanl imparatorlugunda Paranin Tarihi, Tarih Vakfi Yurt Yayinlari, istanbul,
Nisan 1999, s.3

1% J K.Galbraith, Para Nereden Gelir Nereye Gider, Cev: Nilgiin Himmetoglu — Belkis Corakg,
Altin Kitaplar Yayinevi, istanbul, Ekim 1990, 5.18-19
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1.1.3. Kagit Para Donemi

Kagit paranin (kaime) da altin ve giimiiy paralar gibi 6deme araci olarak
kullanilabilecegini ilk diigiinenler Cinliler olmugtur. Avrupa’da gesitli iilkelerde kagit
paralarin kullanildifi zamanlar olmustur. Fransa’da Emisyon Bankasi’nin yoneticisi
sifatiyla John Law, kagit para emisyonuyla tarihin en biiyiik finansmanini yliriitmiistiir.
Fransa’da 1789°da dolasima ¢ikartilan kagit paralara “assignat” ad1 verilmistir.*°

[k kagit para basimi Pennsylvania’da yer almustir. O sira fiyatlar diismektedir ve
ticaret durgundur. Her ikisi de dirilince kagit para basimma son verilmistir. Ikinci bir
basim furyasinda da yine benzer yararlar saglanmis gibi géziikkmektedir. Ayni1 dénemde
Ingiltere’deki ticaretin ve fiyatlarn seyrine bakilirsa, kagit para basma yoluna
gidilmedigi takdirde fiyatlarin diigmeye devam edecegi anlasilmaktadir. Benzer para
basimlari New York’ta, New Jersey’de, Delaware’de ve Maryland’de de yine doyurucu
sonuglar vermistir.*!

Metal paradan kagit paraya gegiste iki etken s6z konusudur®:

1. Her seyden oOnce kagit para, metal paraya gére daha kolay tasmnip,
saklanabilmektedir. Bu nedenle kagit para amaca uygunluk agisindan metal
paraya iustiinlik saglamaktadir. Ticaretin gelismesi ile kagit para, metal
paray1 kovmaya baslamigtir.

2. Kagit paranin metal parayr ikame etmesinin bir diger nedeni, kiymetli
metallerin kit olmasidir. Ticaretin gelisimi ile birlikte metal para kithg:
kendini daha ¢ok hissettirmeye baglamistir. Metal paranin yetersizligi
ozellikle harp ve enflasyon gibi donemlerde 6nemli sorunlar yaratmustur.

Banknot olarak kullanilan kagit paralar, kagit para sistemini uygulayan tilkelerde
esas para konumundadirlar. Ulkemizde de kagit para sistemi uygulanmaktadir. Bu
bakimdan, siirsiz kanuni tedaviil zorunluluguna sahip olan para tiirii banknotlardir.

Tirkiye’de 1970 yilinda yiiriirlige giren 1211 sayili yasaya (Tirkiye
Cumbhuriyeti Merkez Bankasi Kanunu) gore, kagit para ¢ikarma (banknot basma)
imtiyaz1 Tiirkiye Cumhuriyeti Merkez Bankasi’na (TCMB) birakilmistir. Kagit paralar
ile yapilamayacak kiiciik capli aligverislerde kullanilmak {izere hazine tarafindan
cikarilan paralar ise madeni ufaklik paralardir. Bu paralar devlete ait darphanelerde
basilir ve tedaviile sokulur.”

2 jlker Parasiz, Para Banka ve Finansal Piyasalar, Ezgi Kitabevi Yayinlari, Bursa, 1992, s.33

2! Galbraith, a.g.e,s.71.

2 M. Merih Paya, Para Teorisi ve Para Politikasi, Filiz Kitabevi, istanbul, 2002, s.31.

2 Oguzhan Ardig — Pinar Yilmaz, Para Banka Uluslararasi iktisat ve Tiirkiye Ekonomisi, Seckin
Yayincilik, Ankara, 2002, s.32.




1.1.4. Kaydi Para - Kredi Karti Dénemi ve Bankacihik Tarihi

Bu boliimde kaydi para ve kredi karti donemi ile birlikte bankacilik tarihi de
kisaca ag¢iklanmusgtir.

1.1.4.1. Kaydi Para Dénemi

Giiniimiizde ekonomik faaliyetler o denli yogundur ki dolagimdaki efektif
paranin (kagit para + ufaklik para) ekonominin gereksinimini kargilamasi olas1 degildir.
Bu nedenle 6zde kredi miiessesesine dayanan “kaydi para (banka-hesap parasi)”
kullanimi yaygmlasmistir. Gergekten de giiniimiiz para-kredi piyasalarinda 6demeler
genellikle bankalardaki mevduatm hesaptan hesaba devri yoluyla yapilmaktadir.*

Kaydi para, satin alma giicline birden fazla yerde talep etkisi yaratma 6zelligini
kazandirmaktadir. Ornegin; 100 liralik banknotu olanmn satin alma giicti bu miktardadir
ve harcaninca sifira iner. Ayni para bankaya vadesiz mevduat olarak yatirilmigsa durum
farklhidir. Cebindeki ¢ek defteriyle mevduat sahibi diledigi anda 100 liralik satin alma
glictinii kullanabilir. Kagit para rejimlerinde tasinan banknot miktar1 smirlidir. Tutulan
ya da saklanan paranmn biiylik kism1 banka parasi halindedir. Kaydi para, deger saklama
fonksiyonuna gére banknottan daha uygundur.?

1.1.4.2. Kredi Karti Donemi

Artik deger ol¢iisti, deger deposu niteligi tagiyan, genel kabul géren para ve
paranin yerine kullamlabilen, tasinmasi ve kullanilmasi kolay olan ¢ek yaninda, her
ikisinin de ozelliklerini de igeren ve ayrica ilave avantajlara da sahip olan modern
odeme sistemleri gittikge yaygmlasma trendini siirdiirmektedir. Para ve ¢ek gibi kagida
dayali O6demeler sistemi artik diinya Odeme sistemlerindeki yerini ve 6nemini
kaybetmekte, yerini kartla 6deme sistemine birakmaktadir.

Nakit para O6demeksizin, mal ve hizmet satin alma olanagi saglayan kredi
kartlarmin ilk uygulamas1 ABD’de 19. yiizyilda baslatilmistir. Kredi kartlar1 alanindaki
ilk gelismelerin bagsladig1 yer olan bu iilkede ilk kez 1894 yilinda Hotel Credits Letter
Company bir kredi kart1 ¢ikarmgtur. 26

Birinci Diinya Savasi’ndan 6nce, yalnizca az sayida otel, petrol sirketi ve biiyiik
magazalarda ikili iligki cercevesinde kredi karti kullanimi baglamustir. ikinci Diinya
Savas1 sonrasinda, kredi kart1 ¢ikaran kuruluglarca kredi kartlarinin tek bir yerde degil,
birden ¢ok yerde kullamilmas:i gerektigi anlagilmistir. Boylece, 1950 yilinda merkezi

# Coskun Can Aktan — Utku Utkulu — Selahattin Togay, Nasil Bir Para Sistemi?, istanbul Menkul
Kiymetler Borsasi Yayinlari, istanbul, 1998, s.110.

% Feridun Ergin, Para ve Faiz Teorileri, Beta Basim Yayinlari, istanbul, 1983, s5.27.

%% Sedat Yetim, Kredi Kartlar ve Tiiketici Kredileri, Sermaye Piyasasi Kurulu Yayinlari, Ankara,
1997, 5.3, 4.




New York’ta bulunan Dinners Club ile ilk seyahat ve dinlence karti uygulamasi
baslatilarak Dinner Card ¢ikarilmigtur.

Halen biitlin diinyada kabul goren en 6nemli kredi kartlari; Visa, MasterCard,
Dinners Club, Amerikan Express ve JCB’dir. Bu kredi kartlarmin 1970’li yillarda
Avrupa’da yayilmasi ile birlikte kredi karti uygulamasi tiim diinyada gecerlilik
kazanmustir.”’

Ug tarafli sistemin olusmasmin en onemli gerekcesi ABD’deki ¢ek sisteminin
Avrupa iilkeleri ve 6zellikle de Almanya’daki ¢ek sisteminden ¢ok farkli olusudur.
ABD’de bankalarin faaliyet alan1 o donemlerde yalnizca belirli bir eyalet ile smnirl
oldugu i¢in miisterilerin bir bankadan aldig1 ¢ekin, baska bir yerde kabul gérebilmesi
oldukgea giictii. Bagka bir ifade ile ¢eki keside eden miisterinin hesabmn bulundugu banka
merkezinden uzaklastikga, ¢ekin ©Odeme araci olarak benimsenmesi giderek
olanaksizlagmaktadir.”®

Tiirkiye’de ise ilk kredi kartt 1968 yilinda ¢ikarilan Diners Club’dir. Bugiin
evrensel kredi kartlarinin ¢ogu piyasada yerlesmis durumdadir. Kredi kartlarinin kisa bir
gecmisi olmasina ragmen, bu alanda ¢ok hizli bir gelisme kaydedilmis olup, bireysel
bankacilik sektorii gittikce daha fazla uzmanlagsmakta ve tiiketicilerin de ilgisini
cekmektedir.?

Kartli 6deme sisteminde kullanilan cihazlara bakilacak olursa; ilk ATM, 1939
yilinda Luther George Simjian tarafindan icat edilmistir. Ilk ATM sistemi 1987 yilinda
NCR tarafindan kurulmustur. Ik pos sistemi 1973 yilinda IBM tarafindan
gelistirilmistir. Ilk chipli kart, 1974 yilinda Ronald Moreno tarafindan icat edilmistir.
Chip sistemi sayesinde kartin Odeme islemlerinde kullanilabilir hale gelmesi
saglanmigtir. Tiirkiye’de chip sistemine gecis 2000 yilindan sonra gerceklesmistir.*°

7 Mehmet Baydemir, Her Yontiyle Kredi Kartlari, MS Destek SMMM Yayinlari, istanbul, 2004,
s.1.

?® Ferudun Kaya, Tiirkiye’de Kredi Kart: Uygulamasi, Tiirkiye Bankalar Birligi Yayinlan Yayin No:
263, istanbul, 2009, s.10.

% sedat Yetim, a.g.e., s.5.

*® Ferudun Kaya, a.g.e., 5.15.
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1.1.4.3. Bankacilik Tarihi

Giinlik yasantimizda ¢ok Onemli bir yere sahip olan bankalarn ya da
bankerlerin varliginin binlerce yil 6nceye uzandigi s6ylenebilir. Ancak giiniimiizden
yaklasik bes bin yil Oncesinden gelen yazili belgeler, o donemde tapmaklarin
giiniimiizdeki bankalar gibi g¢alistigini, bankerlerin ihtiyag sahiplerine faiz karsili
vadeli borg verdiklerini géstermektedir.

Giintimiizde, “faizle para alip veren; kredi, iskonto, kambiyo islemleri yapan;
kasalarinda para, degerli belge, esya saklayan ve daha baska ekonomik etkinliklerde
bulunan” birer kurum olan bankalara Eski Cag’da karsilik gelen bankerler arasindaki
fark pek ¢ok belirsizlik barindirmaktadir. M.O. 3000°de, tapinaklar birer banka gibi
ekonomide etkin kurumlar olmustur. Tapmaklarin bankacilik islevleri sonraki
yiizyillarda da devam etmistir. Banka olarak degerlendirilebilecek bir diger kurulus da
Assur Ticaret Kolonileri Dénemi’nde M.O. 2000 yilnin ilk ceyreginde Anadolu’da
kurulan Karum’larda (ticaret merkezi) yer alan bit-karimlerdir. Bunlar da birer kurum
olarak bankacilik yapmigtir. Ptolemaioslar D6nemi’nde Misir’in resmi bankalar1 olan
basilikai trapezai yani kraliyet bankalar1 da gehirlerde ve belirli kéylerde orgiitlenmis,
hiyerarsik aga sahip bir banka goriimiindedir. Eski Cag’da tapinaklar, bit-karimler ve
basilikai trapezai diginda banka olarak bir kurum gostermek miimkiin degildir.>’

Ortagag’da, miibadele ve para ekonomisine daha o©nce ge¢mis bulunan
Yunanistan ile Italya arasinda meydana gelmeye baslayan ticari bagintilar arasinda para
degerlerinin takdiri ve degistirilmesi sebebiyle Italya’da da sarraflik baslamis bdylece
Roma’da para ve kredi iglemleri gelismistir. Ortagaglar’da Hristiyanlarin para ve kredi
isleriyle ugrasmasi kilise tarafindan hos goriilmediginden, bu isler genellikle
Yahudilerin elinde toplanmistir. Ortagag’m sonlarma dogru iilkeler arasinda bagslayan
ticari miinasebetlere paralel olarak bankacilik da bir ihtisas ve 6zel ticaret kolu haline
gelmis ve Avrupa Kitasi’na yayilmustir.*?

Yenicag’a bakildiginda, 17. yiizyillda Avrupa’da tedaviilde bulunan paralarin
ayarlar1 bozulmus, bozuk sikkelerle uluslararasi ticaretin yliriitiilmesi giiglesmistir.
Devletlerin yeni iilkelere ve somiirgelere sahip olma politikasi, 6zel sektoriin yeni
imalathaneler kurmasi, dolayisiyla nakdi sermaye talebinin artisi, para-kredi alaninda
yeni ihtiyaglarin dogmasma buna paralel olarak da yeni arayislara sebep olmustur. Bu
alandaki ilk aragtirmalar Stockholm Bankasi’min kurucusu Palmstruch tarafindan
yapilmistir. Palmstruch, ¢ikarilacak banknotlarin tevdiat makbuzlarina nazaran ciro ve
her seferinde faiz hesaplanmasi gibi zorluklari ortadan kaldiracagini tespit etmistir. Bu
ylizyilda bankacilifin, toplumun genel menfaatiyle yakindan iligkisi bulundugu, kamu

*! Erkan Ildiz, Eski Cag’da Bankacilik ve Bankerlik, Ttrkiye Bankalar Birligi Yayinlari Yayin No:
297, istanbul, 2013, s.1,3.
*2 Niivit Atas, Banka isletmeciligi ve Tatbikati, Garanti Matbaasi, istanbul, 1966, s.8.
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diizeninin korunmasi i¢in banka faaliyetlerinin devlet tarafindan tanzim edilmesi
gerektigi goriisii hakim olmustur.*?

Uluslararas1 bankaciligin dogmasi ise 2. Diinya Savast sonrast doneme
rastlamaktadir. Ik asamada bankalar uluslararasi faaliyetlerini kurulu bulunduklar yerel
tilkelerde yiirlitmiglerdir. Bu faaliyetler, dig ticaretin finansmanina yonelik olup
islemlerin bankanin uluslararasi departmani tarafindan goriilmesidir. Uluslararasi
O0demelerin yapilmasi, ithalat ve ihracata aracilik etme ve dig ticarete finansman
saglama en yaygin islemlerdir. 1950’lerde diinya ticaretinin hizla biiylimesi bankalarin
uluslararasilagsmasini gelistirmigtir. Uluslararas1 bankacilik faaliyetlerinin gelismesine
katkida bulunan asil faktor ise 1973’de patlak veren Diinya Enerji Buhrani olmugtur.
Uluslararas: bankacilik alaninda son gelisme ise yabanci iilkelerde kurulacak bir sube
araciligiyla, yerel bankalarla rekabet halinde, tiim bankacilik hizmetlerini vermek
seklinde kendini gostermektedir.**

1960’larda kontrollerden uzak euro-para piyasasmnin olugmasiyla baslayan
uluslararas1 bankacilik, 1970°li yillarda yapisal bir degisiklige ugramustir. Petro-
dolarlarin dev boyutlara ulagsmasi ve bir¢ok iilkenin 6demeler bilangosunu denklestirme
stirecinde finansman ihtiyacinin artis1 bu degisiklige neden olmustur. 1980’1 yillarda
ortaya ¢ikan kriz tehlikesi, uluslararasi faaliyette bulunan bir¢ok bankay: stratejilerini
yeniden gbézden gegirmeye zorlamistir. Bu nedenle uluslararasi bankacilik endiistrisi
giivenligi 6n planda tutan faaliyet alanlarina agirhk vermeye baglamstir.>

Uluslararas1 bankaciligin gelisimi ile uluslararasi ticaret ve yatrim hacmi
arasinda da ¢ok siki bir iliski bulunmaktadir. Uluslararasi ticaret ve yatirim hacminin
her gegen giin artmasi, bankaciligin yurt disina agilmasinda itici bir unsur olarak
karsimiza ¢ikmaktadir. Uluslararasi miiteahhitlik hizmetleri, endiistriyel ve ticari
firmalarin uluslararasilagmasi uluslararasi bankacilik hizmetlerine yonelik talebi
arttrmigtir. Bankalarin uluslararas: faaliyetlere yonelmeleri, 6rgiit yapisinda ve diger
bankalarla iligkilerinde de radikal degisikliklere yol agmustir. Uluslararasi bankacilik
faaliyetlerini tamamlayacak yeni kurum ve kuruluslar devreye girmeye baslamgtir.>®

Zaman i¢inde bilgi ve iletisim teknolojilerinde yasanan gelismeler, bankalarin
tirtin ve hizmetlerin kesif ve gelisimini hizlandirmig, bankacilik sistemini artik bilgi
iletisim teknolojileri tizerine kurulu bir yapiya doniistlirmiistiir. 1980°li yillara kadar
herhangi bir bankacilik islemi i¢in bir banka subesine gitmek zorunlu iken, bugiin

** Selim Tarlan, Tarihte Bankacilik, Maliye ve Glimriik Bakanhgi, Basbakanlik Basimevi Yayin No:
283, Ankara, 1986, 23, 24.

** Halil Seyidoglu, Uluslararasi Finans, Glizem Yayinlari, istanbul, 2001, 5.417, 418.

% sudi Apak, Uluslararasi Bankacilik ve Finansal Sistemler, Bilim Teknik Yayinevi, Eskisehir,
1995, s.4.

%8 Celalettin Cantekin, Dis Ticaret islemleri ve Uluslararasi Bankacilik, Seckin Yayincilik, Ankara,
2012, 5.104.
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(internet, telefon, ATM, cep sube vb. seklindeki hizmet kanallar1 karsisinda) en son
tercih olarak diisliniilmektedir.

Bankacilik {irlin ve hizmetlerinin sunumunda hizlilik, giivenilirlik, yayginlik,
gizlilik, diisiik maliyetli ve miisteri ihtiyaglarina 6zgii olma gibi 6zellikler oncelikli ve
temel hizmet standartlar1 haline gelmistir. Bilgi iletisim teknolojilerindeki gelismeler,
sayllan ozelliklerin etkinlikleri ile yeni {irlin ve hizmetlerin gesitliligini arttirmustir.
Bankacilik sektoriinde bilgi ve iletisim teknolojilerinin kullanimu, rekabet tistiinliigiiniin
saglanmasinda vazgegilmez bir 6neme sahip hale gelmistir.>’

1.2. TARIHTE ULUSLARARASI PARA SiSTEMLERI

Tarihsel siire¢ icinde para ve déviz kavramlarmin birbiri ile iligkisi, uluslararasi
para sistemindeki degisime bagli kalmistir. Uluslararasi para sistemi, giimiis ve metale
baglandig1 donem gesitli uluslarin paralar1 arasindaki degisim orani yani déviz kuru, her
ulusal paranmn icerdigi giimiis ve altm miktarmna bagl olarak belirlenmistir.*®

Uluslararasi para sisteminin dért unsuru vardir. Birincisi, sistem i¢inde iilkeler
tarafindan kullamilabilen uluslararasi bir para biriminin bulunmasidir. Ulkeler bu para
birimini rezerv olarak elde tutabilmektedirler. Uluslararasi para sisteminin ikinci bir
unsuru, bankacilik sistemleri i¢inde yer alan para piyasalari, déviz piyasalar1 vb. gibi
karsilikli iligki i¢inde uygun kurumsal diizenlemelerin sistem ic¢inde yer almasidir.
Uluslararasi para akimlari, bu kurumlarin bulundugu sistem i¢inde gergeklesmektedir.
Uglincii bir unsur, uluslararasi paranm dolasim ile ilgili yontem ya da ydntemlerin
bulunmasidir. Dordiincii ve son unsur ise uluslararasi parasal diizenlemelerin isleyisini
etkileyebilmek i¢in sistemin merkezinde baz1 giiglerin bulunmasi gerektigidir.*

Uluslararas: para sistemleri, Altin Standardi Sistemi (1870-1914), Iki Diinya
Savasi Arasmnda Uluslararasi Para Sistemi (1914-1944), Sabit Déviz Kuru Sistemi
(Bretton Woods) (1944-1971) ve Dalgal1 Doviz Kuru Sistemi (1971 ve sonrasi) olarak
kendi i¢inde donemlere ayrilmiglardir.

7 Seyit Ahmet Iskin, Elektronik Bankacilik Hizmetleri ve Denetimi, istanbul Ticaret Odasi
Yayinlari, Yayin No: 2011 — 8, istanbul, 2012, 5.22.

*8 Vural Fuat Savas, Uluslararasi Para Sistemi, Siyasal Kitabevi, Ankara, 2010, s.12, 37.

* Nurdan Aslan, Uluslararasi Para Sisteminin istikrar Sorununa Alternatif ¢6ziim Onerileri,
Bilim Teknik Yayinevi, istanbul, 1990, s.13.
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1.2.1. Altin Standardi

16. yiizyihn ikinci yarisindan itibaren, Ingiltere’de para ile ilgili sorunlarin
temelinde miibadele araci olarak kullanilan altin ve giimiisiin géreli kitligi ve bu goreli
kithga bagli olarak aralarindaki degisim oranmnin siirekli bir istikrarsizlik gdstermesi
sorunu bulunmaktaydi. Metal para sisteminin biinyesinde barindirdigi esneksizlikleri
asma gabalari, Ingiltere’de Ingiltere Merkez Bankasi (Bank of England) kurulmasiyla
sonuglanmugtir. 1750 yilina kadar ki dénem, Ingiltere Merkez Bankasi’nin mali sistemin
tek bankasi oldugu donemdir.*

Ingiltere, 17. ve 18. yiizyilda tek madene dayali ve benzeri sistemler
tecriibesinden gegmis, gilimiis paranin kullanimini simirlamayi zaman zaman tartismis
olmakla beraber, Altin Standardi Sistemi’ne resmen gecisi ancak 1816°da
gerceklesmistir. 1787 yilinda Fransa’nin altin-giimiis orammni 1:15.5’e¢ ¢ikarmasi
nedeniyle Ingiltere’deki orana (1:15.21) gére bir fark ortaya ¢ikmustrr ve altin
Ingiltere’den Fransa’ya kagmasi, piyasada giimiis sikkenin egemen olmasi iizerine,
Ingiltere gilimiis sikke darbmi durdurmustur.*’ Once Almanya ve daha sonra Japonya,
Ingiltere 6rnegini taklit ederek Altin Standard: Sistemi’ne girmistir.**

Altm Standard: Sistemi’nin temeli, para biriminin (dolar, lira, pound vs.) altin
kosullarinda tamimlanmasidir. Para ihra¢ eden otorite darphanedir. Darphane, altin
getiren kimselerin kiilgelerini paraya ¢eviren bir kurulustur. Genellikle darphane
devletindir. Altin para, altn kiilgenin kiigiik bir parcasidir ve bunun agirhiginin ve
vasfinin ne olacagma darphane tarafindan karar verilmektedir. Aslinda altinin
ekonomideki dier her bir malla iligkili olarak bir degeri vardir. Bu nedenle fiyatlar:
para birimine miiracaat etmeksizin altm grami olarak belirlemek de miimkiindiir.*’

Altm Standard: Sistemi’nde her iilke, parasinin degerini iilkedeki altin stokuna
gore belirlemekte olup sabit altin paritesini belirlemektedir. Bu durumda bir para
biriminin, bir dierine karsi degeri her iki para biriminin altin paritelerince
tanimlanmistir. Ornegin; Ingiltere, ABD, Fransa ve Almanya Altin Standardi Sistemi’ne
gegtiklerinde ulusal para birimlerinin altin pariteleri sirasiyla, 1 pound=7.3224 gr., 1
dolar=1.5046 gr., 1 frank=0,2903 gr. ve 1 mark=0,3584 gr. altin olarak belirlenmisti.
Buna gore, ABD dolar1 ile Alman marki arasinda parite 1 ABD dolar=
1.5046/0,3584=4.1981 Alman markidir.**

“® Erol Bulut, a.g.e., s.13.

*! Gl Giinver Turan, Uluslararasi Para Sistemi Diinii ve Bugiinii, Tiirkiye is Bankasi Kiiltiir
Yayinlari, Ankara, 1980, s.7.

*2yural Fuat Savas, a.g.e., s.42.

“ ilker Parasiz, Para Ekonomisi, Dogan Basimevi, Ankara, 1978, s.19, 20.

4 Baltaoglu, a.g.e., s.19.
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Altin Standardi Sistemi’nin uygulamasinin baglarinda, tilkenin sahip oldugu altin
stoku kadar paranin piyasalarda tedaviil etmesine olanak taninmigtir. Daha sonralari ise
halkin 6demelerinde nihai bir vasita olarak banknot kullanmay tercih etmesi ile birlikte,
artik tedaviil edilecek para miktar1 belirlenirken kismen altina veya kismen de reeskont
edilen ticari senetlere karsilik olarak para basilmaya gecilmistir. Bu sayede para
hacminin tayin edilmesinde salt altin miktar1 ile smirli kalinmayip, ekonomideki ticari
faaliyetlere gore de para basilmasini olanakli hale getirmistir.*’

Ozelikle 1871 yillarinda en ihtisamli dénemini yasayan sistem, hemen 1. Diinya
Savagi ertesinde bozulma ve dagilma siirecine girmigtir. Sistemin kilitlenme nedeni ise
dig ticareti agik veren iilkelerin, siirekli deflasyon baski ve politikasini bir sinirdan 6teye
tagtyamamalar1 olmustur. Zaten Altin Standardi Sistemi’ne “gtizel havalarin parasi”
denmesinin nedeni de bundan dolayidir. A¢ik veren iilkelerde yasanan siirekli faiz
oranlar1 artigi ve buna bagli sermaye hareketleri sistemi kisa siirede tikanma noktasina
getirmistir. *°

1.2.2. iki Diinya Savasi Arasmda Uluslararas: Para Sistemi

Birinci Diinya Savagi’ni takip eden 5-6 sene igerisinde diinya para sisteminde
tam bir herclimerg vardir. Enflasyon nedeniyle Fransiz frangi savas 6ncesi degerinden
% 75 oraninda bir diisiis yasamistir ve mark da degerini hemen hemen tamamen
kaybetmeye yiiz tutmustur. Bu yillarda kambiyo kurlari, otoritelerin dalgalanmalar1
Onlemek i¢in harcadiklari biiyilk ¢abalara ragmen kapital hareketlerinden dogan
O0demeler dengesizligi ve esi gériilmemis bir i¢ depresyonun yayilmasiyla devaml
olarak sarsilmuistur.

Gegirilen aci1 tecriibeler sonrasinda otoriterler Altin Standardi Sistemi’ni geri
getirebilmek i¢in ¢aligmalar yapmigstir. Bu geri getirig, daha degisik bir rejim seklinde
olmugtur. Yeni sistem “Altin Kiilge Sistemi” Avrupa iilkelerinde ¢ok kisa bir siire
kullanilmustar.*’

Iki savas arasindaki dénemdeki uygulamalar; altin kiilge ve altm doviz
sistemlerinin, bir iilkenin kalkinmasi i¢in gerekli kredi ve istihdam politikasinin
gereklerine ters diistiigiinii ve ulusal siyasallarin yaratabilecekleri uluslararasi tepkiler
nedeniyle kisa zamanda etkisiz kalacagimi géstermistir. En onemlisi bu dénemdeki
istikrarsizliklar, iilkelerin ulusal g¢ikarlarimi tiim katilanlarin yararma olabilecek bir
sistem ugruna kismen ikinci plana atmalar1 gerektigi diisiincesini yaygmlastirmigtir.*®

“ Ardig - Yilmaz, a.g.e., s.26.

8 Ali Sait Yiiksel — Ash Yiiksel - Ulkii Yiiksel, Banka Yonetimi El Kitabi, Alfa Yayinlari, Istanbul,
2002, s.586.

7 jlhan Uludag, Uluslararasi Para Sorunlari, Cem Ofset Yayinlari, istanbul, 1980, s.22.

“8 Turan, a.g.e., s.80.
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Savag doneminde iilkeler arasindaki farkli enflasyon oranlari, uluslararas: fiyat
iligkisini alt iist etmistir. Ornegin 1925 yilinda Ingiliz sterlini, ABD dolarma kars: %
44’ten fazla degerli hale gelmistir. Boylece devaliiasyon olgusu giindeme gelmistir.

Iki savas aras1 donemde uluslararas: para sisteminin bozulmasinin tek nedeni
{ enflasyon ve devalilasyon olmamustrr. Ulkelerin ithalat taleplerini kismalar1 diinya
| ticaret hacmini de daraltmgtir. 1931 yilindan itibaren iilkeler dviz kontrollerini hayata
{ gecirmislerdir. Kisacasi iki savag aras1 ddnemde rekabet¢i devaliiasyonlar yapilirken, ne
[ serbetsge dalgalanan bir para sistemi, ne de sabit doviz kuru sistemi olmustur. Savas
ﬁ sonrasi sistemin yeniden yapilandirilmasi igin Bretton Woods kasabasinda iilkeler bir
{ araya gelmistir.*’

1.2.3. Sabit Doviz Kuru Sistemi (Bretton Woods)

,t] Birinci Diinya Savagi ticarette biiyilkk sapmalara neden olmustur. Ulkeler
tr paralarmi artik altina gevirememistir ve bunun sonucunda Altin Standard: Sistemi

¢cokmiistlir. Savas aras1 donemde bu sistemi yeniden canlandirma girisimleri olmustur
! ama 1929’da baglayan diinya capmdaki depresyon bu sistemin tamamen kalkmasina
| neden olmustur. Miittefiklerin 2. Diinya Savasi’ni kazandiklar1 1944’te kesinlesmistir,
miittefikler savas sonrasi refahi artirmak tizere yeni bir uluslararasi para sistemi kurmak
icin New Hampshire’daki Bretton Woods kasabasinda toplanmuglardir. Aralarindaki
anlagsma, doviz kurlarmi belli bir diizeyde tutmak i¢in merkez bankalarnm kendi
paralarmi alip satmalaridir yani sabit doviz kuru rejimidir. Bu anlasma 1945°ten 1971°e
kadar siirmiistiir ve adina da “Bretton Woods Sistemi” denmistir.*°

Savag sonras1 uygulamaya giren Bretton Woods Sistemi 1973 yilina degin iki
bunalim geg¢irmistir. Bunlardan birincisi 1950°li yillardaki dolar arzindaki artisina
ragmen talepteki artig nedeni ile ortaya ¢ikan dolar kithgi ve 1960’1l yillarda varilan
uluslararast likidite bunalimidir.

Bretton Woods Sistemi ile ortaya ¢ikan dolar kitligini, ABD Marshall Plam
cergevesinde yok etmeye caligmistir. Amerika verdigi krediler ile diinya ekonomisinin
gerektirdigi kaynafi saglamistir. 1960’11 yillarda artan uluslararasi para talebini
ABD’nin dis 6demeler agig1 ve altin iiretimi kaynaklari karsilamistir. ABD’nin
baslattig1 altmin dolara karsi degerinin sabit tutulmasi uygulamasi siirdiirmesi ikinci
kaynagmn 6nemini zayiflatmig ve 6nemli kaynak ABD’nin dig 6demeler agig1 olmustur.
Bu agik ABD’ye iktisadi ve siyasi bir iistiinlik kurmasim da saglamstir.’!

* sadi Uzunoglu, Para ve Déviz Piyasalar, Strata Yayinlari, istanbul, 2000. S.11.
*° Frederic S. Mishkin, Para Teorisi — Politikasi, Cev.: ilyas Siklar — Ahmet Cakmak — Suat Yavuz,
Bilim Teknik Yayinevi, istanbul, 2000, s.116.
i > Omer Faruk Colak, Finansal Piyasalar ve Para Politikasi, Nobel Yayin Dagitim, Ankara, 2001,
s.254.
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Dagilan Altin Standard: Sistemi’ne alternatif sistem arayiglarina bir yanit olarak
ortaya ¢ikan Bretton Woods Sistemi, ii¢ temel 6zellige sahiptir. lk olarak altmn yine
uluslararasi deger birikiminin bir araci olmusgtur ancak ABD dolar1 da sterlinden sonraki
ikinci konvertibl para olma 6zelligiyle “altin kadar iyi” (as good as gold) para haline
gelmigtir. Tam konvertibl bir para uluslararasi 6demelere aracilik etmek agisindan
Oonemli bir konumdadir. ABD savas sonrasinda rezerv para ve uluslararasi 6demelere
aracilik etme agisindan uygun olmasi agisindan tam konvertibl bir paranin tiim
ozelliklerine sahipti. Ikinci olarak, 1944’te ABD’deki Bretton Woods kasabasindaki
toplantida ortaya ¢ikan kararla 1 ons altin karsiligi 35 ABD dolar1 uluslararasi temel
parite olarak kabul edilmistir. Ugiincii ve son olarak Bretton Woods Sistemi’nde déviz
kurlarin1 ve kisa doénemli agiklarini diizenlemek i¢cin IMF ve Diinya Bankasi
kurulmugtur.*?

Bretton Woods Sistemi’nde yeni kurulacak uluslararasi para ya da ddemeler
sistemine temel olmak tizere, iki belli bagli planin sunuldugu gériilmektedir. Bunlar,
ABD tarafindan sunulan White Plani ile Ingiltere tarafindan gelistirilen Keynes Planlar
olarak bilinmektedir. Keynes, IMF’nin diinyanin tek bir merkez bankasi haline
gelmesini ve boylece iilkelerin ekonomik egemenlikleri tizerinde kontrol olanaginin
bulunmasini, uluslararasi para olarak bancor adinda tek bir paramin kabuliinii ve
uluslararas1 6demelerin de ya altin ya da bu banka tarafindan ¢ikarilacak bancor ile
yapilmasini 6nermistir. White Plani ise IMF’yi diinyanin 1930’larda gecirdigi kotii
deneyimleri Onleyebilecek bir yapiya kavusturmayi 6ngéren pragmatik bir ¢dziime
dayantyordu.>®

Bretton Woods Sistemi ile iiye tilkeler, uluslararasi parasal iligkileri iyi sekilde
yonetecek bir kanuna uymayi kabul etmislerdir. Anlagsmanin hedefi, iiye iilkelerde tam
istidama ulagmak ve uluslararast miibadelelerin gelismesi icin yeterli finansman
kaynaklarini temin etmektir. Gergekten iki savag arasi tecriibe, iilkelerin kambiyo
hadlerini tespit etmeleri ve kambiyo islemlerini kisitlamalarinda tamamen hiir
kalmalarinin, uluslararas1 miibadeleleri daralttigini ve herkesi giivensizlige sevk ettigini
géstermis bulunmaktadir.>*

Amerika’nin dig ticarete iligkin bagvurdugu koruyucu Onlemlerle sermaye
hareketlerini smirlandiran yiiksek faiz politikasi, dis O6demeler dengesizliklerinin
giderilmesinde bir dlglide basarili olmugsa da Amerika, Avrupa iilkelerinden ge¢miste
sagladig1 ¢ikarlar1 bliylik 6lciide kaybetmistir. Nitekim 5 Mayis 1971 tarihinde
Almanya, markin degerini dolara baglamaktan vazgectigini ilan etmis ve dalgalanma

*2 Mehmet Sisman, Uluslararasi Paranin Ekonomi Politigi ve Kriz, Kalkedon Yayinlar, istanbul,
2011, s.35.

** Erden Oney, Uluslararasi Para Sistemi, Ankara Universitesi Siyasal Bilgiler Fakiiltesi Yayinlari
No:448, Ankara, 1980, s.125.

> Uludag, a.g.e., s.35.
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ilkelerini benimsemistir. Almanya’y1r Kanada benzer bir uygulamayla takip etmistir.
Degisen kosullar, Amerikan dolarinin devalile edilmesine ve altin-dolar
konvertibilitesinin kaldirilmasma yol agmis ve Bretton Woods Sistemi uygulamasini
fiilen sona erdirmistir.>

1.2.4. Euro’ya Gegis ve Dalgah Déviz Kuru Sistemi

Sabit Déviz Kuru Sistemi’ni Euro’ya ge¢is ve Dalgali Déviz Kuru Sistemi’ne
gecis siireci izlemistir. Euro’ya gecis ve Dalgali Déviz Kuru Sistemi’ne gegis siireci
asagida belirtilmistir.

1.2.4.1. Euro’ya Gegis

Bretton Woods Sistemi’nin yikilmasindan sonra, cogunlugu az gelismis
tilkelerden olusan bir grup iilke, sabit kur uygulamalarimn: siirdiirerek paralarmi yeniden
dolara baglamiglardir. Dolarin diger paralara gére degerinin degismesi, o iilkelerin
ulusal paralarinin da ayni yabanci paralar kargisinda degerlerinin degismesi anlamim
tasimaktadir. Boyle bir gelisme dis dengeyi olumsuz etkileyerek, parasmi dolara
baglayan iilkeler agisindan olumsuz sonuglar dogurmustur.

Tek Avrupa parasi, yeni adiyla Euro, agik¢ca ve ilk defa zamanmmn Fransa
Basbakani Raymond Barre’nin 12 Subat 1969 tarihinde hazirladig:1 raporda dolara
alternatif olarak gosterilmis ve dolar kadar gii¢lii ve istikrarli bir para birimi olarak
ortaya ¢ikmasi hedeflenmistir.*®

Avronun tarihsel gelisimini agsagidaki gibi siralamak miimkiindiir’’:

e 1957 — Roma Antlagsmasi: Avrupa Ekonomik Toplulugu’nun 6 tiye ile
birlikte kurulusu.

e 1968 — Uyeler arasinda Giimriik Birliginin tamamlanmasu.

e 1979 — Avrupa Para Sistemi’nin yiiriirliige girmesi: Avrupa Para Birimi ECU
ve Doviz Kuru Mekanizmast’nin olugturulmast.

e 1985 — Tek Avrupa Senedinin, 1999 yilnin sonuna kadar Tek Pazar
yaratilmas: taahhiidiiyle gegerlilik kazanmasi. (Ismin Avrupa Toplulugu
(AT) olarak degistirilmesi.)

e 1988 — Parasal Birligin ger¢eklesmesine iligkin Delors Raporu’nun kabulii.

e 1992 — Maastricht Antlasmasi: Avrupa Toplulugu (AT) yerine Avrupa
Birliginin (AB) benimsenmesi ve Avrupa Parasal Birliginin 1999 yilinda
baglamak iizere 15 AB iiyesi tarafindan kabulii.

> Dilek Saygin Ozbek, Uluslararasi Para Sistemleri ve Parasal iligkiler, Ankara iktisadi ve Ticari
ilimler Akademisi Yayin No: 169, Ankara, 1981, s.36.

*® Hac Bayram Bulgurlu, Dolar mi? Euro mu?, Roma Yayinlari, Ankara, 2004, s.33, 45.

*” Suat Oktar — Suat Yavuz, Avrupa Birligi Euro ve Tiirkiye, Bilim Teknik Yayinevi, istanbul, 2000,
s.7,8.
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e 1995 — Madrid Zirvesi: Ortak paranin Euro olarak isimlendirilmesi.

e 1996 — Dublin Zirvesi: Istikrar Pakt1’nin kabul edilmesi.

e 1997 — Amsterdam Antlagsmasi.

e Mayis 1998 — Parasal Birlik iiyelerinin resmen belirlenmesi.

e Temmuz 1998 — Avrupa Merkez Bankasi’nin resmen faaliyete gegmesi.

e Ocak 1999 — Ekonomik ve Parasal Birlik’e iiye iilkelerde Euro’nun ortak
para olmasi.

e Ocak 2002 — Euro banknotlarinin ve madeni paralarinin tedaviile ¢ikmast.

e Temmuz 2002 — Euro’nun hukuki para (legal tender) olmasi.

Euro, yiirtirliige girdigi 1 Ocak 1999 tarihinden, 1 Ocak 2002 tarihine kadar
yalniz bir kaydi para olarak bankacilik ve finans islemlerinde kullanilmis, fiziki bir
varliga sahip bulunmamigtir. 1 Ocak 2002 tarihinde dolasima giren Euro, 1 Temmuz
2002 tarihinden sonra diger paralarin dolasimdan kalkmasiyla fiili olarak Avrupa
Birligi’nin tek yasal para birimi haline gelmistir.

1.2.4.2. Dalgali Déviz Kuru Sistemi

Bugiin diinyada biitiin tilkeler tarafindan paylasilan, anlasmalarla kurulmus, ayni
kur sistemine bagli bir uluslararasi para sistemi yoktur. Bunun yerine, sabit kur
sisteminden dalgali kur sistemine kadar degisebilen ve iilkelerin kendileri tarafindan
secilen farkli sistem ve uygulamalar vardir. Uluslararasi mali iliskileri diizenlemekle
gorevli olan IMF, Bretton Woods Sistemi’nin yikilmasindan sonra iiye iilkelerin farkli
uygulamalarina yasallik kazandirmak i¢in kurulus yasasinda bir degisiklik yapmustir. Bu
degisiklikle, belirli ilkelere uymak kaydiyla, dileyen iilkenin diledigi kur sistemini
benimseyebilecegi resmen kabul edilmistir.*®

15 Agustos 1971 tarihinden giiniimiize kadar diinyada “dalgali kurlar” igeren bir
uluslararasi para sistemi gegerli bulunmaktadir. Dalgalanma 6nce bu tarihte biiyiik
paralar arasinda fiilen baglamis, kisa siiren bir sabit kura doniis deneyinden sonra 1973
yilindan itibaren genellesmis ve giderek yerlesmistir. Baslangicta dalgalanmaya
gecemeyen ve paralarmni diger konvertibl paralara ya da gesitli paralardan olusan
“sepetlere” baglayan ¢ok sayida iilkenin bugiin eskisinden ¢ok daha esnek kur
politikalar1 izleyebildikleri dikkati cekmektedir.>

Dalgal1 Déviz Kuru Sistemleri altinda para biriminin degeri, altin veya bagka bir
tilkenin rezerv para birimine baglanmamaktadir. Para biriminin degeri uluslararasi
finansal piyasalarda, arz ve talep dengesinde belirlenmektedir. Dalgali Déviz Kuru

*% Halil Seyidoglu, a.g.e. s.29.
** salih Kaya, Uluslararasi Bankacilik Uygulamalari, Seckin Yayinlari, Ankara, 2003, s.46.
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Sistemi’nin temel ii¢ faydasi; para politikasinda 6zerklik saglamasi, simetrik yapiya
sahip olmasi ve d6viz kurlarinin otomatik olarak istikrar saglamasidir.®

Bretton Woods Sistemi’nin, likidite, giiven ve intibak sorunlar:1 yarattigi iddia
edilen yetersizliklerinin sistematik olarak elestirilmeye baslandig1 1960’larda baslayan
almasik sistem olarak 6ngoriilen Dalgali D6viz Kuru Sistemi’nin 6zellikleri su sekilde
sralanabilir®:

e Piyasa ekonomisi 6zelliklerini yansitmasi,

e Rezerv kullaniminda bir azalma veya rezerv tasarrufu saglamasi,
e Ic ekonomi politika araglarma &zgiirliik saglamasi,

e Enflasyonist olmasi,

e Enflasyonist egilimleri {ilke digina yansitmamasi,

o Istikrar1 bozucu spekiilasyona yol agmasi.

Dalgali D6viz Kuru Sistemi’nde, déviz kurunda otomatik degismelere miisaade
edilmekte, dis dengenin saglanmasinda sabit kur sisteminde mevcut olmayan veya
sadece smuirl1 bir alan iginde mevcut olan yeni bir ara¢ kazanilmig olmaktadir. Bu durum
ic ve dis dengenin birlikte saglanmasi1 ve amaglar arasindaki ¢eligkilerin giderilmesi
agisindan bir avantaj olarak degerlendirilebilir.®*

Tablo 1

Cesitli Uluslararasi Parasal Sistemler

Doviz Kurlari Rezerv Cesitleri Kapital Mobilitesi
1.Sabit Déviz Kuru A. Altin 1. Tam
I1. Ayarlanabilir Kur B. SDRs 2. Dual Piyasa

II1. Yavasca Degisen Kur C. ABD Dolar1 ve Diger | 3. Kontrollii Piyasa

IV.Yonlendirilen =~ Dalgali | Ulusal Paralar
Kur

V.Serbest Dalgali Kur

Kaynak: Vural Fuat Savas, Uluslararas1 Para sistemi, s.31.

Bu tabloda birinci siitun, tarihsel siire¢ icinde ortaya ¢ikan doviz kuru cesitlerini
gostermektedir. Bu kur gesitleri sabit kur ile dalgali kur arasinda yer alir. ikinci siitun,
uluslararas1 para sisteminde, ulusal paralarin konvertible olacaklar1 diiiiniilen ve

% Aldvsat Misliimov — Miibariz Hasanov — Cenktan Ozyildirim, Déviz Kuru Sistemleri ve
Tiirkiye’de Uygulanan Doviz Kuru Sistemlerinin Ekonomiye Etkileri, Tiigiad Ekonomi Odiilleri Kitaplari —
3, istanbul, 2003, s.16.

® Sema Kalaycioglu, Esnek Kur Sistemi ve Tiirkiye Uygulamasi, Fatih Yayinevi, istanbul, 1983,
s.20.

®2 Nevzat Gliran, Déviz Kuru Sistemleri ve Ekonomik Denge, Kavram Yayinlari, izmir, 1987, s.71.
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|
|
|
Onerilen temel rezervi gosterir. Bunlar altin yaninda SDRs, Amerikan dolari, Euro ve
yen gibi ¢esitli ulusal paralardan olusabilir. Hangisinin veya hangilerinin rezerv para
niteligi kazanacag1 simdiden kestirilemez. Ugiincii siitun ise, diisiiniilen sistemde kapital

mobilitesine ne &l¢iide serbesti verilecegi ile ilgilidir.®®

|
|
|
|
|
:
|

6 Savas, a.g.e., s.31.
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2.

GUNUMUZ DIS TICARETINDE KULLANILAN ODEME
YONTEMLERI

Bu béliimde ihracat ve ithalat olarak dis ticaret kavrami, ddeme y6ntemleri
kavrami ve her bir 6deme y6ntemi ayr1 ayr1 agiklanmigtir.

2.1. DIS TICARET KAVRAMI

Mal ve hizmet ticareti bir iilke simnirlar1 igerisinde ortaya gikarsa bu ig¢ ticaret
olarak tamimlanmaktadir. Ulkeler arasinda s6z konusu olursa bu da dis ticaret olarak
tamimlanmaktadir. Dis ticareti i¢ ticaretten ayiran baglica unsurlar sunlardir®:

1-

Emek, sermaye ve teknoloji gibi iiretim faktorleri iilke i¢inde akiskandirlar.
Yani iilke simirlar1 iginde bir bolgeden digerine kolaylikla gidilebilir. Oysa
bu faktorler iilkeler arasinda akigkan degildirler. Bir iilkeden digerine
kolaylikla transfer edilemezler. Dolayisiyla tilkeler arasinda 6zellikle {iretim
maliyetleri konusunda farkliliklar ortaya c¢ikar ve bunlar iilkeler arasindaki
ticareti etkiler. Ayni mal kimi iilkelerde daha ucuza kimi iilkelerde daha
pahaliya iiretilir. Sonugta da dis ticaret i¢in onemli bir gerekge ortaya ¢ikmig
olur.

Dis ticaretin en ¢ok s6z edilen ikinci ayirt edici 6zelligi ise bagimsiz para
birimleri ve para sistemlerinin varligidir. Bu nedenle dis ticaret i¢ ticarete
gore ¢ok daha farkli kosullarda ve iglemler sonucunda gergeklesir.

Ukclincii ayiric1 6zellik ise tilkeler arasinda smirlar olmasidir ve bu nedenle de
iilkeler arast dis ticaret politikalarinda ortaya ¢ikan farkliliklardir. Ulkeler
serbest ya da koruyucu dis ticaret politikalar1 uygulayabilirler. Bu
uygulamalar sirasinda da giimriik vergileri, kotalar, kambiyo denetlemesi vs.
gibi farkli araglar1 kullanabilirler. Bu ve benzeri politikalar i¢ ticarette soz
konusu degildir.

Dis ticaret islemlerinde ithalat ve ihracat yapmayi planlayan isletmelerin
asagidaki konu bagliklarini ayr1 incelemesi gerekmektedir. Her konuda yer alan sorulara
cevap verebilecek diizeyde isletme analizi yapilabilir®:

Fiyat: Thra¢ etmeyi planladigimiz tiriiniin fiyat1 rekabet kosullarma uygun
mu? ithal etmeyi planladiginiz fiyat i¢ piyasa i¢in cazip mi?

Rekabet Ortamu ve Sartlari: Her yonii ile {irlin dig pazarin rekabet sartlarina
hazir m1?

® Mehmet Tomanbay, Dis Ticaretin Rejimi ve ihracatin Finansmani, Hatiboglu Yayinevi,
Ankara, 1995, s.9.
® Yaser Glirsoy, Dis Ticaret islemleri Yénetimi, Ekin Kitabevi, Ankara, 2006, s.43, 44, 45.
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Bolgedeki Rakip Uretici Firmalar: Bolgedeki rakip iretici firmalar ne
yapiyor? Yeni iiriin politikast nedir? Pazar pay1 nedir?

Kar Marji: Urliniin dis ticaretteki kar marji ne olacaktir? Kar marj1 yatirim
maliyetlerini karsilayacak mi1? Kar marji isletmenin arzuladii hedefleri
karsilayacak mi1?

Dis Ticarete Ait Masraf Kalemleri: Uriiniin iiretim maliyeti diginda ve yasal
zorunlu maliyetler disinda diger maliyet arttiric1 faktorleri neler olabilir?
Ulkelere gore sonradan ¢ikmasi muhtemel maliyet unsurlar1 nelerdir?

Ticaret Kanallar1: Ulkedeki ve iilkeler arasindaki ticaret kanallar1 nelerdir?
Uriiniiniiziin hangi ticaret kanali ile avantaji yiiksektir? Hangi ticaret kanali
size arzulanan getiriyi saglamaz?

Odeme Kosullar1 (Sekilleri): Odeme sekillerinde tercih edilen yontem giiven
veriyor mu? Risk ve ddeme/tahsilat maliyeti nedir?

Teslim Sekilleri: Teslim sekli igin hangi y6ntem segilecektir? Teslim
seklinin risk ve ilave maliyetleri nelerdir?

Sigorta Teminat Thtiyaci: Uriiniin varig yerine kadar veya teslim alimmasima
kadar sigorta maliyeti nedir? Sigorta garantisi nedir?

Hiikiimet Kararlar:: Uriiniin satilacag: {ilkenin veya satin alinacagi iilkenin
hiikiimetinin bu {iriin tiirii igin 6zel kararlar1 (hiikkiimet politikas1) var midir?
Uriiniin ithalatm veya ihracatini ani bir hiikiimet karari etkileyebilir mi? Bu
gibi kararlar kargisinda isletmelerin alternatif politikasi nedir? Ne olmalidir?
Ilgili Ulkenin Alt Yap: Durumu: Ithalati veya ihracati planlanan iiriin igin
ilgili iilkenin alt yapis1 uygun mudur? Ihrag edilen iiriin igin garanti siiresi
icinde alt yapidan kaynaklanan maliyetler neler olabilir? Ornegin, otomobil
ihracatinda ilgili iilkenin alt yapist (yol, koprii vb.) verilen garanti siiresi i¢in
ne kadar yeterlidir?

Teknik Standartlar ve Diizenlemeler: Uriin igin iilkenin teknik standardi var
midir? Standartlar konusunda denetim mekanizmasi ¢alistyor mu?

Ticari Engeller: Ulkede yasal veya gayri yasal ticari engeller neler olabilir?
Cografi Kosullar: Gerek ulagim, gerekse pazarlama yoniinden cografi
kosullar uygun mu? Cografi kosullarin getirecegi ek maliyetler neler
olabilir?

Tanitim Ihtiyac1 ve Reklam Maliyeti: Uriiniin tanitim ihtiyaci var ise reklam
maliyeti nedir? Ulkedeki yasalar ve yayn kuruluglar: reklam standartlarina
uygun mu?

Uriiniin Kalite Yapisi: Urliniin kalitesi dig pazardaki talep i¢in yeterli mi?
Kalite artirimi icin ilave maliyetlere ihtiyag var mi? Ilave maliyetler neler
olabilir?

Uriintin Benzer Ulke Uriinleri Karsisindaki Durumu: Kendi iiriiniiniiz ve
benzer iilkelerin iiriinleri arasindaki farklar nelerdir? Talep faktorlerini
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etkileyen unsurlar neler olabilir? Isletme lehine/aleyhine talep degisikligini
etkilemesi muhtemel 61f ve adetler ile bolgesel gelenek (aliskanlik) faktérleri
nelerdir?

Uriiniin Piyasada Yasam Siiresi: Uriiniin piyasada kullamm siiresi nedir?
Uriine talep ne kadar siirer? Moda ve mevsimlik talep faktérlerinin degisim
stireci nedir?

Ambalaj Durumu ve Maliyeti: Urliniin ambalaji, iilkenin yasam standardina
uygun mu? Beklenen {iriin imaji nedir? Ambalaj i¢in ilave maliyetler
nelerdir?

Piyasamin Genisligi: Urlin igin piyasanm arz ve talep durumu nedir?
Ulkedeki Moda ve Yasam Standard: Uriin igin iilkedeki moda uygun
mudur? Yasam standardi hangi diizeydedir? Uriin bu standardin iistiinde mi
yoksa altinda mudir? Ulagilmasi gereken standartlar i¢in maliyetler nelerdir?
Ulkenin Ekonomik ve Siyasal Istikrari: Ulkedeki ekonomik ve siyasal
istikrarda degisimler olmasi halinde iiriine olan talep degisikligi ne olur?
Ihracat Tegvikleri ve Kredileri: Yerli/yabanci hiikiimetlerin tesvik politikalar1
ve kredi imkanlar1 nelerdir?

Ithalat Tegvikleri ve Kredileri: Yerli/yabanci hiikiimetlerin tesvik politikalar1
ve kredi imkanlar1 nelerdir?

Korumaci Tedbirler: Ithalat ile ilgili vergiler, fonlar, harclar ve diger
kesintiler nelerdir? Uriin ile ilgili miktar sinirlamasi nedir?

2.1.1. ihracat

Uluslararasi pazarlarda faaliyette bulunmanin en eski ve en geleneksel yolu olan
ihracat, mal ve hizmetlerin ulusal smirlarin disina sevk edilmesidir. Bir bagka ifade ile
ihracat; potansiyel miisterilerin yabanci iilke pazarinda saptanmasi, mal ve hizmet
satisinin yapilmasi ve mal ve hizmetin tiiketiciye ulastirilmasidir. Bunun yaninda
ihracat, kazang elde etmek amaciyla miisteri gruplarimin gereksinimlerini, isteklerini ve
tercihlerini tatmin etmek igin igletme olanaklarmin degerlendirilmesi, planlanmasi,
kullanmilmas: ve denetlenmesi eylemlerinin uluslararasi alanda yiiriitiilmesi olarak da
ifade edilebilir.*

Bir ihracat islemi ¢ikig gilimriigiinde tiim asamalariyla asagidaki gibi
siralanmaktadir®’:

Hazirlanan evraklar asamasi;

Uretim (veya planlama) boliimiinden yiikleme detaylar: almnur.

% Adnan Celik — ismail Bakan — Mustafa Tagliyan — Nusret Goksu — Mesut Bilginer- Murat
Canitez — 0. Okan Fettahoglu — Alaaddin ilker — Giglii Tlimer — C. Gamze Bal, Dis Ticaret islemler ve
Uygulamalar, Adim Matbaacilik, Konya, 2003, s.2.

*” Hakan Cinar, Pratik ithalat ihracat islemleri, ARC Yayinlari, istanbul, 2005, s.343, 344.
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Bu detaylara istinaden 6ncelikle giimriik (¢ikig) beyannamesi tanzim edilir.
(glimriik miisavirligi ile ¢aligiliyorsa talimat gegilir.)

Tiirkge fatura tanzim edilir.

Ticari fatura (commercial invoice) hazirlanir.

Ceki listesi (packing list) hazirlanir.

A.TR (veya EUR.1) belgesi tanzim edilir. (3. iilkelere gerceklestirilen
ihracatlarda “Mense Sahadetnamesi” tanzim edilir.)

Nakliyeciye konsimentoyu hazirlayabilmesi i¢in talimat gegilir.

Sigorta yaptirilacak ise sigorta sirketine ilgili detaylar iletilir.

Evraklarin tasdiki asamasi;

[Ik olarak giimriik beyannamesi ilgili Ihracatei Birligi’nde tasdik ettirilir.
A.TR (EUR.1 veya Mense Sahadetnamesi) Ticaret veya Sanayii Odasi’nda
tasdik ettirilir.

Saglik Sertifikasi, Kontrol Belgesi gibi spesifik belgeler tasdik ettirilir.

Giuimriige gidis asamasi;

Beyanname ve ekindeki belgeler glimriige ibraz edilicr iken sevkiyat
mallarmin da giimriige veya nakliyeciye teslimi saglanmalidir.

Beyannameye Tiirk¢e fatura, dolagim belgesi ve ¢eki listesi (varsa spesifik
belgeler) eklenir.

Giimriikleme asamasi;

Bu belgeler ile once tescil islemleri tamamlanir. (Burada beyannameye
basilan tarih “tescil tarihidir”.)

Tayin edilen muayene memurunun mali muayenesi sonrasinda ihracatin
gerceklestirilebilmesi amaciyla beyanname kolcuya devreder.

Kolcu mali teslim alir. Mali miihiirler ve beyannameye tarih ve miihriinii
basarak imzasini atar. (Kolcunun beyannameyi imzaladig: tarih “fiili ihrag
tarihidir”.)

Malin giimriikten sevkiyati gergeklestirilir. (Mallarin iilke s terk ettigi
esnada beyannamenin arka yiiziine basilan tarih “intag tarihidir”.)
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2.1.2. ithalat

Ithalat, bir iilkeye baska bir iilkeden mal ve hizmet getirme veya satin alma, dis
alim olarak tanimlanmaktadir. Ulkemizde ithalat iglemleri; ithalat rejim kararlari, ithalat
mevzuati, kararnameler, ithalat yonetmeligi, tebligler, genelgeler, ¢ok tarafli ve ikili
anlagmalar ve sair mevzuatimn ithalatla ilgili hitkiimlerine baglh olarak yliriitiilmektedir.
Bir ithalat asagidaki agamalarla gerceklesir®:

Ithal edilecek iiriin ve iilkelerin segimi;

a)
b)
©)
d)

Ithal konusu malin Tiirkiye pazarmin arastirilmasi yapalir.

S6z konusu mal hammadde, ara mamul veya yari mamul olarak kendi
tesisinde kullanilacaksa girdi maliyetlerini goz oniinde bulundurularak nihai
mala etkisi tespit edilir.

Ithal edilecek malin tespitinden sonra bu maln hangi iilkelerden
getirilebilecegi arastirilir. S6z konusu malin;

Hangi iilkelerde tiretiminin yapildigy,

Kalitesi,

Mukavemeti,

Kullanilabilirligi,

Fiyati,

Markasi vs. acisindan diinya piyasalarinda hangi iilkelerde daha ¢ok kabul
gordiigii aragtirilmalidir.

Ithal edilecek malin yurtdisi saticilariyla baglanti kurulmasi,

a)
b)
c)
d)

Bu asamada ilgili {ilkelerdeki saticilarla;

Yazigma yapma,

Telefonla veya yiiz yiize goriisme,

Fuar veya sergiler araciligiyla baglanti kurma,

Miimkiinse malin iiretiminin nasil ve ne sekilde yapildigini gorebilme gibi
durumlarin sartlara uygun olaninin kullanilmasi gerekmektedir.

Ithal edilecek malin sevk ve yiikleme asamasi;

a)
b)

c)
d)

Satici firma ile yapilan anlagmaya veya verilen siparige gore;
Tasiyici1 firma ile baglantiy1 kurma,

Mallarin belirlenen noktadan alinmasi,

Mallarin sevk edilecegi yer,

Varis yeri ve tagima detaylar1 bu asamada yer alabilecek durumlardr.

Ithalat evraklarimin hazirlanmast ve giimriik islemleri;

e Sarp Agacdelen, ithalat ihracat Budur, Detay Yayincilik, Ankara, 2010, s.3, 7, 8, 9, 10.
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- Yurt digt firmadan ithalat evraklari temin edilir ve ithalat islemlerine
baslayabilmek i¢in gerekli evraklar hazirlanir.

- Ithalat igin gerekli evraklarn hazirlanmasindan sonra giimriik islemleri
baglatilir ve bu iglemlerin tamamlanmasi asamasina gegilir.

- Gilimriik islemlerinin bitmesiyle ithalat sona ermektedir.

2.2. ODEME SEKILLERI KAVRAMI

Odeme sekli (terms of payment), kisaca ihracat¢inin sattig1 mal iizerindeki
kontrol olanagmi kaybetmeden, isteyecegi garantinin kapsaminin belirlenmesidir.
Ithalatc1 ile yaptig1 anlasma geregi mali hazirlayan ve sevke hazir hale getiren ihracatei,
hakli olarak mal bedelinin 6denmesini diisiinmek ve finansman programi yapmak
zorundadir. Zamaninda mal bedelini tahsil edemeyen ihracat¢i biiyiik bir sikinti igine
| gireceginden, 6deme sekilleri iizerinde yeterince bilgi sahibi olmas: gerekmektedir.®’

Yurt disina yapilan ihracat islemlerinde ve yurt disindan yapilan ithalat
islemlerinde benimsenmis olan ortak uygulamalar bulunmaktadir. ICC 500 brosiirii ile
i netlestirilen bu kurallar, tiim bankalarin aymi tanimlamalardan ayni kavrami
[ anlayabilmeleri ve ayni uygulamayi1 yapmalari amacini tagimaktadir. Bankalar ICC
} 500’e gore sadece mali temsil eden belgeler ile ilgili islemleri yapmakta ve gerektiginde
bu belgeler ile ilgili sorumluluklar1 almakta ve malin kalitesi, miktar1 vb. nitelikleri ile
ilgilenmektedirler. Odeme sekilleri bu tiir tanimlamalarin basinda gelmektedir.”

Dis ticarette kullanilan 6deme sekilleri, ithalatgr ve ihracat¢i arasinda
diizenlenen ticari sozlesmeye gore belirlenmektedir. Uluslararas: ticaretin tasidigi
riskler, ihracat¢i ve ithalat¢inin finansman yapilari, ithalat¢i ve ihracatgr arasindaki
karsilikl1 giiven, ticarete konu olan malin arz ve talep esnekligi vb. faktérler 6deme
seklinin tespitinde etkili olmaktadir.

| Teslim sekillerinde oldugu gibi 6deme sekillerinde de standardizasyon saglama
? konusunda girisimler devam etmektedir. Halen MTO tarafindan vesikali tahsil islemleri,
1978 Revizyonu 322 sayil1 brosiir ile yeknesak kurallara kavusturulmustur. Aym sekilde
akreditifli islemlerde MTO’nun 400 nolu brosiirii yerine, 1993 yilinda revize edilmis
500 nolu “Akreditiflere Iliskin Yeknesak Teamiil ve Uygulamalar” adli yaym 1 Ocak
1994 tarihinde yiiriirliige konmustur. Halihazirda iki 6deme sekli uluslararas: ticarette
yeknesak kurallara kavusturulmus, diger 6deme sekillerinde ise milli mevzuatla birlikte

e e i
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® Atila Bagriacik, Etkin ihracat Yonetimi, Yaklasim Yayincilik, Ankara, 2007, s.33.
7® Hakan Sakar, Genel Bankacilik Bilgileri, Strata Yayinlari, 1. Basi, istanbul, 2000, s.136. g
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uluslararasi ticaret hukuku uygulanmakta, anlagmazlik halinde Nisan 1975 tarihli “MTO
Tahkim Kurallarr” milli hukuk ile birlikte kullamlmaktadir.”

Bir ihracat iglemi icin diizenlenen satig s6zlesmesinde alic1 ve satici arasindaki
anlagsmazlig1 dnlemek amaciyla uluslararasi kabul gérmiis 6deme sekillerinden birisini
karara baglamak gerekir. Bu 6deme sekli, alicinin mal bedelini ne zaman ve ne sekilde
ddeyecegini oldugu kadar saticinin mali sevk ettikten sonra gerekli belgeleri ne zaman
ve ne sekilde ibraz edecegi hususlarina gore de degisiklik arz eder.”

Giinlimiizde kullanilan baglica 6deme sekilleri sunlardir:

e Pesin 6deme,

e Kabul kredili 6deme,

e Mal mukabili 6deme,

e Vesaik mukabili 6deme,
o Akreditif 6deme.

2.2.1 Pesin Odeme
2.2.1.1 Pesin Odeme Nedir?

Pesin 6deme ihracat bedellerinin malin fiili ihracindan dénce 6denmesi anlamini
tagimaktadir. Alicinin, siparis edilen mallarm sevkiyatindan once saticiya Odeme
yapmasidir. Ithalatci tarafindan malin teslim alimmasindan &nce, gerek bankalar yolu ile
ve gerekse alicinin kendisi veya vekili ya da onun adma hareket eden iigiincii kisi
tarafindan saticiya pesin olarak denmesidir.”

Pesin 6deme kisaca, ithalatginin mal bedelini 6dedikten sonra ihracatginin
mallar1 sevk etmesi geklidir. Bu 6deme seklinde tiim risk malin alicisi tarafindan
tistlenilmektedir. Bu risk ihracat¢inin bankasindan temin edilecek teminatlar ile garanti
altina alinabilir. Bu 6deme sekli kambiyo mevzuatina gore kredi niteligi tagidig1 i¢in bir
yil iginde kapatilmas: gereklidir. ithalat bedelinin, giimriik beyannamesi ve eklerinin
giimriik idaresine onay i¢in ibraz edildigi tarihe kadar ddendigi bu 6deme seklinde,
bankalarca firma talebine istinaden transfer islemleri gerceklestirilir.”*

Karsilig1 pesin 6deme ile gelen malin ihracatimin bir yil i¢inde gergeklesmemesi
durumunda para iadesi s6z konusu olacaktir. Bankalar, gelen pesin 6deme igerisinden,
ihracatcty1 ihracati gerceklestirmeye zorlamak amaciyla KKDF (Kaynak Kullanim

& Oguz Kaymakel — Nuri Avcl — Recep Sen, Uluslararasi Ticarete Giris, Nobel Yayin Dagitim,
Ankara, Subat 2007, s.330.

72 Ali Délek, Giimriik Birligi Sonrasi Uygulamali ihracat Bilgileri, Beta Basim Yayim, istanbul,
1996, s.23.

2T.C. Bagbakanlik Dis Ticaret Miistesarligi ihracati Gelistirme Ettid Merkezi, 100 Soruda Dis
Ticaret, IGEME Yayinlari, Ankara, Haziran 2009, s.154.

™ Ferudun Kaya, Dis Ticaret islemleri Yonetimi, Beta Yayinlari, istanbul, 2008, s.83.
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edilir.”

Destekleme Fonu) ve yillik gecikme faizi toplami oraninda bir meblagi bloke eder.
Ihracatin bir yil icerisinde gerceklesmesinden sonra bloke ¢oziilerek ihracatgiya iade

Ithalat¢1yi, ihracat bedelini pesin 6demeye yénelten motivasyonlar; ithalata konu
olan maln ithali zorunlu olan mal olmasi, ithalat¢inin nakit bollugu i¢inde bulunmasi,
pesin aligtan saglayacag1 iskontonun cazip olmasi, saticinin ithal edilecek malda mutlak
bir tekel kurmasi, {irlin devreleri yaklagimi dogrultusunda ithal edilecek mal
teknolojisine diger rakip endiistrilerden daha erken sahip olmanin saglayacagi avantaj,
saticiya olan denenmis giliven duygusu ve ithalatgmnin {ilkesindeki yiiriirliikteki
mevzuatm pesin 6demeye olanak vermesidir.”®

Pesin 6deme 4 sekilde s6z konusu olabilir’":

Havale Seklinde: Bu 6deme seklinde ithalatgir firma, bankasina ihracatci
adma belirli bir tutar1 6demesi i¢in talimat verir ve kendi tilkesindeki para
cinsinden mal bedelini 6der. Mal bedeli ithalatginin bankasi tarafindan
ihracat¢min tilkesindeki bankaya transfer edilir. Daha sonra ihracat¢i mallari
ithalat¢iya génderir.

Nakit Odeme: Ithalatgi, ihracatginm iilkesinde ihracat¢mmn bankasma mal
bedelini &der. (Ihracatginin {ilkesindeki banka déviz alim bordrosunu
diizenler. D6viz alim bordrosuna déviz alisinin ne i¢in yapildigi kaydedilir.)
Ihracatg1 daha sonra mallar: ithalatgiya sevk eder.

Prefinansman: Bir 6n 6demedir. Bu 6deme seklinde ithalat¢i ihracat¢inin
bankasindan garanti alir. Eger ihracat¢i mali sevk etmez ise ihracatg¢inin
adina garanti vermis bulunan banka faiz ile birlikte yapilan 6n 6demeyi
ithalat¢iya iade eder.

Red Klaus Akreditif: Red klaus, bir akreditife kirmizi renkte yazilmig ve
ihrag olunacak malin satin alinmasi ile yiikkleme masraflarinin karsilanmasi
amaciyla, ihracat¢iya araci bankanin avans mahiyetinde pesin 6demede
bulunma yetkisini veren bir sarttir.

7> Hakan Akin, Yeni isim Dis Ticaret, Elma Yayinlari, Ankara, Nisan 2004, s.50.

7 Kaymakgi — Avcl - Sen, a.g.e., s.331.

77 Umit Ataman — Haluk Sumer, Dis Ticaret islemleri ve Muhasebesi, Tiirkmen Kitabevi,
istanbul, 2000, s.27.
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2.2.1.2.Pesin Odemenin Isleyisi

e e

PESIN ODEME
Ihracatc1 Firma ile Ithalatci Firma Sézlesmesi T
l a
THRACATCI ITHALATCI
FIRMA FIRMA
\
GUMRUK
S . .
d | e IDARESI f b
\
[HRACATCI FIRMA A ITHALATCI
BANKASI FIRMA BANKASI

(a-anlasma, b- talimat, c- havale, d- transfer, e- sevk, f- mali cekme)

Sekil-1: Pesin Odeme Akis Semas1

Kaynak: Yaser Giirsoy, Dis Ticaret Islemleri Yénetimi, Ekin Yaymevi, Bursa, 2009,
s.77.

Pesin 6deme seklinde agagidaki siire¢ izlenir;

a) Ithalat1 firma ile ihracatc1 firma arasinda sézlesme yapilir.

b) Ithalatgi firma kendi bankasina, ihracat bedelinin ihracatgmin bankasmna
havale edilmesi talimatini verir.

c¢) Ithalat¢inin bankasi ihracat bedelini ihracat¢1 bankasina havale eder.

d) Ihracat¢imn bankasi da bu bedeli ihracat¢mnim hesabina transfer eder.

e) Ihracatg1 firma ihracata konu olan mallar: ithalatg1 firmaya gonderilmek
tizere glimriik idaresine sevk eder.

f) Ithalatci firma ilgili pesin 6deme beyam ile mallar1 glimriikten ceker.
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2.2.1.3. Pesin Odemenin Avantajlari ve Dezavantajlart

Pesin Odemenin avantajlar1 ve dezavantajlar1 asagidaki maddeler seklinde
srralanabilir;

Pesin 6deme ihracat¢i agisindan oldukga avantajli, ithalat¢r agisindan biiyiik
risk tasimaktadir. Ithalatgi firmalar, ihracatgiya ¢ok giivendikleri ve malin
gercekten saglikli ve istenilen 6zelliklerde gonderileceginden emin olduklari
durumlarda bu 6deme seklini kullanmalidirlar.

Ithalate, orijinal evrak eksikliginden dolay1 kendi iilkesinde ithalat esnasinda
sorun yasayabilir ve gecikme ile karsilagip glimriikte yiiklii ardiye (depo
ticreti) 6demek durumunda kalabilir. Bunu 6nlemek i¢in ithalat¢i mutlaka
ihracatg1 firmanin diizenleyecegi biitiin evraklarin orijinallerinin malin
yiiklenmesini miiteakip vakit kaybetmeksizin dogrudan kendilerine acele
posta veya malla birlikte nakliyeci kanaliyla gondermelerini talep
etmelidir.”®

Pesin 6deme uygulamada ¢ok az rastlanan bir 6deme seklidir. Dis ticaretten
dogan tiim risklerin ithalat¢inin tizerinde olmasi bunun en gegerli nedenidir.
Ciinkii heniiz mal hazir dahi olmadan, ithalat¢i ihracatgiya dis alima konu
olan mal igin Odemeyi pesin olarak yapar. Yani ihracatgr mallari
gondermeden, ithalat¢idan parasini alir. Dogal olarak da ihracatgilar igin en
cok tercih edilen bir deme tiirii olarak karsimiza ¢ikar.

Pesin 6demede ithalatgi, ihracat¢iya bir anlamda kredi agmaktadir. Bu
durumda eger ihracat¢1 ithalatginin istedigi mallar1 géndermezse tiim riskleri
tistlenmis olmaktadir. Yani ithalat¢inin siparis ettigi mallar1 alamama, diisiik
kalitede ya da siparis ettigi {irlinler disinda farkli mallar1 alma riski her
zaman vardir.”

78 Al Délek, Uluslararasi Ticaret ve Tiirkiye Uygulamalari, Arikan Yayinevi, istanbul, 2006, s.15.
7 Celik ve Dig., a.g.e., s.96
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2.2.2. Kabul Kredili Odeme
2.2.2.1. Kabul Kredili Odeme Nedir?

Kabul kredili 6deme seklinde para yerine vadeli polige kullanilmaktadir.
Ithalat¢imin, ihracatgi tarafindan diizenlenen vadeli bir poligeyi kabul ederek mallar:
almasim saglayan bir 6deme yontemidir. Ihracatc, ithalatgiyr belli bir siire finanse
etmekte yani ddemenin ileriki bir tarihte yapilmasina onay vermektedir. Boylece mal
mukabili 6demede oldugu gibi ithalat¢1 mallar: sattiktan sonra 6deme yapma imkanina
kavusmaktadir. Mal mukabili 6demeden temel farki, burada ihracat¢inin elinde
alacagmi temsil eden bir kiymetli evrak vardir. Bu da ihracatgi agisndan riski
azaltmaktadir. Policenin Odenmemesi durumunda ithalatgr agisindan uluslararasi
piyasada itibar kayb1 s6z konusu olacaktir.®

Kendi igerisindeki ayrimlara bakildiginda kabul kredili 6deme, pesin 6deme
hari¢ tiim 6deme y6ntemlerinde kullanilabilmektedir. O halde kabul kredili 6deme 3’e
ayrilmaktadir:

- Kabul kredili mal mukabili,
- Kabul kredili vesaik mukabili,
- Kabul kredili akreditif.

Kabul kredili vesaik ve mal mukabilinde polige alict adina yapilmaktadir. Kabul
kredili akreditifte ise police banka adina diizenlenir. Eger akreditif teyitli ise police teyit
veren banka adina, teyitsiz ise amir banka yani ithalatc1 banka adma yapilmaktadir.®!

Bir senedin police sayilabilmesi igin gerekli sekil sartlar1 sunlardir®:

e Polige kelimesinin veya bagka bir dilde ise police kelimesi yerine kullanilan
kelime veya kelimeler (Bill of Exchange veya Draft),

e Belirli bir tutarin 6denmesi konusunda kayitsiz ve sartsiz havale,

e [hracat¢inin ad1 ve soyads,

e Vade; - Belirli bir tarihte,

- Tarihinden belirli bir zaman sonra,
- Goriildigiinde,

- Goriildigiinden belirli bir zaman sonra,

¥ Kenan Celik- Cemalettin Kalayci — Ali Riza Sandalcilar, Dis Ticaret islemleri Yonetimi,
Murathan Yayinevi, Trabzon, 2010, s.153.

# Utku Utkulu — ismail Aydemir — Ahmet Ozken — Mutlu Yilmaz, Tiirkiye’de Dis Ticaret islemleri
ve Uygulamasi, Gazi Kitabevi, Ankara, Mayis 2008, s.47.

8 Arif Sahin, ihracatta Gdeme Sekilleri, T.C. Bagbakanlik Dis Ticaret Miistesarligi ihracati
Gelistirme Etlid Merkezi Yayinlari, Ankara, Eylll 2009, s.35.
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e Odeme yeri,

e Lehtar (kimin emrine 6denecekse) adi ve soyadi,

e Keside yeri ve tarihi (Issue place and date),

e Kesidecinin imzasi.

2.2.2.2. Kabul Kredili Odemenin Isleyisi

KABUL KREDILi ODEME

r Ihracat¢1 Firma ile Ithalat¢i Firma Sozlesmesi T

a
IHRACATCI ITHALATCI
FIRMA FIRMA
A N \
h b f j
GUMRUK
> IDARESI
C
\ d v
IHRACATCI FIRMA o ITHALATCI
BANKASI FIRMA BANKASI
i

(a-anlasma, b- sevk, c- belge nakli, d- belgeler sevk, e- police kabul ve imza,
J- mali giimriikten cekme, g- kabul edilen poligeler iade, h- polige ihracatgt

firmaya teslim, i- police bedeli transferi, j- police bedelinin tahsili)

Sekil-2: Kabul Kredili Odeme Akis Semasi

Kaynak: Yaser Giirsoy, Dis Ticaret Islemleri Yonetimi, Ekin Yaymevi, Bursa, 2009,

s.89.
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Kabul kredili 6deme seklinde asagidaki siireg izlenir;

a)

b)

d)

g)

h)

Ihracatg: firma ile ithalat¢1 firma arasinda sézlesme yapilir. Bu sézlesmede
O0demenin belli bir vadeyi igeren policenin kabulii mukabilinde gegerli
olacag1 karara baglanir.

Ihracatc1 firma sozlesmedeki sartlara uygun olarak mallar: ithalatg firmanin
tilkesine gonderilmek {izere giimriige sevk eder.

Thracatgi firma gerekli belgeleri (sevk belgelerini) ve vadeli poligeyi
bankasma teslim eder. Polige, ithalatgr firmanin mal bedelini ihracat¢i
firmaya 6denmesi igin bir 6deme teminatidir. Thracatci firma, bu islemde
kendi bankasini poli¢e tahsilatini yapmasi igin araci tayin eder ve nasil
hareket edeceginin talimatini verir. Bu talimatlar arasinda poli¢enin ithalatg1
firmanin bankasi tarafindan kabul edilmesi ile kabul kredisi kosulu da yer
alir.

Ihracat¢1 firmanin bankasi poligeyi ve belgeleri ithalat¢1 firmanm bankasma
gonderir.

Ithalatg1 firmamn bankasi belgelerin ve poligenin kendisine ulastigini
ithalat¢1 firmaya bildirir. Daha sonra ithalat¢1 firma bu poligeyi kabul eder
ise policenin arkasmi imzalar. Ithalatgi bankasi ise “Kabul Edilmistir”
kasesini vurur ve vesaiki ithalat¢iya teslim eder.

Ithalat¢1 firma giimriik idaresine bagvurarak mallar1 glimriikten ceker.

Mallar giimriikten ¢ekildikten sonra, ithalat¢t firmanin bankasi kabul edilmis
veya aval verilmis poli¢eyi ihracat¢l firmanin bankasina iade eder.

Ihracatgi firmanm bankasi poligeyi ihracatc1 firmaya iletir. Thracatg: dilerse,
kabul edilmis veya aval verilmis olan poli¢eyi iskonto ettirebilir. Belirli bir
faiz ve komisyon 6demek suretiyle ihra¢ etmis oldugu mallarin bedelini
vadesinden Once tahsil edebilir.

Poligeyi elinde bulunduran ihracat¢i firmanin bankasi vadesinde policeyi
ithalat¢1 firmanin bankasindan tahsil eder ve ihracatg1 firmaya 6deme yapar.

2.2.2.3. Kabul Kredi Odemenin Avantajlart ve Dezavantajlar:

Kabul kredili ddemenin avantajlar1 ve dezavantajlar1 asagidaki maddeler
seklinde siralanabilir;

Ithalattan dogan borcun police vasitasiyla ddenmesi daha ¢ok ithalatci
yararma olan bir yoldur. Gergekten ithalatgi, kendisine sunulan poligeyi
6demeden veya kabul etmeden once, mali temsil eden belgeleri incelemek
olanagma sahiptir. Ithalatci, ihracat¢min gonderdigi mallarn, satis akdiyle
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kararlagtirilan nitelik ve miktarda olduguna kanaat getirmeden poligeyi
6demez veya kabul etmez.®

e Bu tir 6demede poligenin vadesinde ddenmeme riski s6z konusudur.
Ihracatc1 bu riskten korunmak icin ithalat¢min poligeyi kabulii yaninda, bir
banka tarafindan da aval verilmesini isteyebilir. Poligeye aval verilmesi ile
ihracatginin katlanacagi risk ortadan kalkar.

e Thracatgi, aval sayesinde poligeyi vadesinden 6nce herhangi bir bankada
iskonto ettirerek paraya cevirebilme olanagma kavugsur.®*

e Kabul kredili 6deme, daha fazla mal satigi konusunda ihracat¢iya biiytik
firsatlar verir. Alict agismdan mallardaki kusurlar1 gérme imkani verir.
Kusurlu mallar poli¢e vadesi iginde degistirilebilir.

o Ihracatci, akreditifte oldugu gibi mal mukabili ve vesaik mukabili kabul
kredili 6deme sekillerinde miisteri riskini en aza indirmek igin alicinin
bankasmin da kefilligini (aval) alarak poli¢edeki riskleri en aza indirebilir.

e Odeme vadesi yaklastika veya 6deme vadesinde alici toplam tutar
tizerinden indirim isteyebilir. Kii¢iik rakamlarda ihracatginin mahkemeye
gidip ugrasmayacagini diisiinen alic1 6demeyi oldukc¢a ge¢ ve eksik yapabilir
veya hi¢ yapmayabilir.®®

2.2.3. Mal Mukabili Odeme
2.2.3.1. Mal Mukabili Odeme Nedir?

Mal mukabili 6deme, ihracat¢inin en ¢ok riski iistlendigi 6deme seklidir. Bu
6deme seklinde, ihracat¢1 malini sevk etmekte, sevkiyata iligkin vesaiki dogrudan veya
bedelsiz teslim edilmek kaydiyla bir banka aracilifiyla veya dogrudan ithalat¢iya
gondermektedir. Ithalatci vesaiki teslim alarak, bununla mallar1 giimriikten ¢ekmekte,
mal bedelini ise aralarindaki anlagma uyarmca belirlenen siire sonunda ddemektedir.
Diger bir ifadeyle, mal bedelinin 6denmesi mallarin teslim alimmasmndan sonra
gergeklesmektedir. Dolayisiyla, mal bedelinin 6denmeme riski her an i¢in mevcuttur.

Mal mukabili 6demenin en ¢ok rastlandig1 durumlar kisaca asagidaki gibidir®:

- Alic1 (ithalatgr), saticinin (ihracatginin) bir temsilcisi veya subesidir. Diger
bir ifade ile ithalat¢1 ve ihracatgi ayni sahis veya firmadir.

- Al ile saticinin (ithalatgr — ihracatg1l) alim-satim iligkisi yillardir siiriiyor
olabilir.

® Nahit Tére — Derya Seving, Bankacilar icin Dis Ticaret ve Kambiyo Bilgisi, Banka ve Ticaret
Hukuku Arastirma Enstitusd, 10. Basi, Yayin No: 409, Ankara, 2004, s.87.

8 Tomanbay, a.g.e., s.79.

& Mehmet Melemen, Uygulamal Uluslararas: Ticaret islemleri, Tiirkmen Kitabevi, istanbul,
2012, s.323.

% M. Seref Akkas, Dig Ticarette Odeme Sekilleri, Digbank Egitim Yayinlari, s.76.
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Saticinin (ihracat¢inin) pazarlik giici olmadig1 gibi, piyasa kosullar1 buna
zorluyor olabilir.

Mal mukabili 6deme seklinin ihracatgi agisindan oldukga riskli olmasi sebebiyle,
ithalatgiya duyulan asir1 giiven ortaminda bagvurulmasinda fayda vardir. Bu &deme
sekli i¢in mevzuat mal génderildikten sonra ihracat bedelinin zamani iginde (en ge¢ 180
giin i¢inde) yurda getirilmesini sart kogmaktadir. Ancak zorlayici sartlar, yani miicbir
sebep halleri gegerli ise, bu sart iptal edilebilmektedir. Miicbir sebepler olarak da ancak
sunlar kabul edilmektedir®’:

Ithalatg1 veya ihracatc firmanin iflasy,

Ithalatg1 iilkenin resmi makamlarindan kaynaklanan sebeplerle ihracat
bedelinin getirilememesi,

Alict ve satici arasinda ortaya ¢ikan herhangi bir anlagmazlik nedeniyle
yurtdisinda dava ac¢ilmis veya tahkime gidilmis olmasi,

Grev, lokavt veya avarya halinin ger¢eklesmis olmasi,

Dogal afet, savag vb. olaganiistii durumlarin ortaya ¢ikmasi,

Mallarin kaybedilmesi, hasar gérmesi veya imha edilmesi.

¥ Omer Akat, Uluslararasi Pazarlama Karmasi ve Yénetimi, Ekin Kitabevi, Bursa, Mayis 1998, s.

204.
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2.2.3.2. Mal Mukabili Odemenin Isleyisi

MAL MUKABILI ODEME

r Ihracatc1 Firma ile ithalatg1 Firma Sozlesmesi —\l/

a

[HRACATCI ITHALATCI
FIRMA FIRMA
A A
cl b d c3
- GUMRUK
- IDARESI
e
c2 \\%
IHRACATCI FIRMA f iTHALATCI
BANKASI FIRMA BANKASI

(a-anlasma, b- sevk, c- belge nakli, d- mali ¢cekme, e- 6deme, f- transfer, g- 6deme)

Kaynak: Yaser Giirsoy, Dis Ticaret Islemleri Yonetimi, Ekin Yaymevi, Bursa, 2009,

s.79.

Sekil-3: Mal Mukabili Odeme Akis Semasi

Mal mukabili 6deme seklinde asagidaki stireg izlenir;

a) Ithalatgi firma ile ihracat¢i firma arasinda sdzlesme yapilir.

b) Ihracate firma, ihracata konu olan mali ithalatg: firma iilkesine gonderilmek

tizere glimriik idaresine sevk eder.

c¢) Ihracatg: firma ihracata konu olan malin belgelerini kendi bankas: araciligi
ile ithalat¢1 firmaya gonderir. (c1 + c2+ c3)

d) Ithalatg: firma mali giimrikten geker.
e) Ithalatci firma kendi bankasina mal bedelini dder.

f) Ithalatci firmanin bankasi ihracat bedelini ihracat¢inin bankasina transfer

eder.
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g) Ihracatginin bankas ihracat bedelini ihracatg1 firma hesabina kaydeder.

2.2.3.3. Mal Mukabili Odemenin Avantajlari ve Dezavantajlar:

Mal mukabili 6demenin avantajlar1 ve dezavantajlar1 asagidaki maddeler
seklinde siralanabilir;

Mal mukabili 6deme sekli, pesin 6demenin tam tersi niteliginde
diistiniilebilir yani ithalatgilar acisindan avantajli  olmakla birlikte,
ihracat¢ilar agisindan biiyiik risk tagimaktadir. Mal mukabili 6deme sekli,
tasidig1 bu riskten dolay1 birbirini iyi taniyan ve giivenen firmalar arasinda
yapilan aligverislerde kullanilan bir 6deme sekli olarak karsimiza
¢ikmaktadir.®®

Mal mukabili 6deme sekli, ithalatgiya iki 6nemli avantaj saglamaktadir. Ik
olarak ithalatgt malin bedelini, o0 malin miilkiyetine sahip olduktan sonra
diledigi zamanda veya kendi iilkesinin mevzuatinin tanidig1 vadenin son
giiniine kadar 6deme imkanina sahiptir.

Ikinci olarak, ithalat¢1 ithal ettigi malin bedelini, ilgili mali kendi tilkesinde
pazarlaylp sattiktan sonra bir kerede veya kisim kisim Gdeme
yapabilmektedir. Her iki durumda da ithalatc, ihracat¢i tarafindan dolayl bir
sekilde kredilendirilmektedir.®

Mal mukabili 6deme yontemi, son derece basit ve masrafsiz bir 6deme sekli
olmasma ragmen, ihracat¢iya yiikledigi riskler nedeniyle ¢ok tercih edilen
bir 6deme sekli degildir. Bu yontemde, aslinda ihracatci ithalat¢iya bir gesit
kredi agmaktadir.

Bu y6ntemin kullanilabilmesi i¢in ihracat¢1 ve ithalatg1 arasinda ¢ok biiyiik
bir giivenin tesis edilmesi gerekmektedir. Ciinkii mali temsil eden belgeler
malla birlikte ithalatgiya génderilmektedir. Bu durumda ithalat¢1 kolayca
mallar1 kendi glimriigiinden c¢eker ve isterse ihracat¢iya hicbir 6deme
yapmayabilir. Bu durumda bankalarin tahsil ve takip sorumlulugu dahi
yoktur. Ancak kendilerine ihracat bedeli ile ilgili bir 6deme yapilirsa, bunu
ihracatcmnin bankasina génderme sorumlulugu vardir.”

% Dolek, a.g.e., s.16.

# Osman Barbaros Kemer, Pratik Dis Ticaret Teknikleri Teori — Uygulama, Alfa Yayinlari,
istanbul, 2003, s.203.

%0 Celik ve dig., a.g.e., s.100.
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2.2.4. Vesaik Mukabili Odeme
2.2.4.1. Vesaik Mukabili Odeme Nedir?

Vesaik mukabili 6deme seklinde, alici ithal ettigi malin belgesini ancak mal
bedelini ddemesi karsilifinda bankasindan devralabilmektedir. Bir bagka ifade ile
vesaik mukabili 6deme, ihracatginin géndermis oldugu mal karsiliginda, ithalat¢mnin
bankasi tarafindan mal bedelinin 6denmesi karsiliginda ilgili belgelerin ithalatgiya
teslimini ongoren bir 6deme seklidir. Bu nedenle, vesaik mukabili 6deme seklinde,
alicinin ithal ettigi mal bedelini mali temsil eden belgelere dayanarak ihracatgiya
6deyecegi garanti edilir.”!

Vesaik mukabili, ihracatta; satici ihra¢ konusu mallar1 yiikledikten sonra, sevk
vesaikini diger vesaikle birlikte iilkesindeki bir banka aracilig1 ile alicinin iilkesindeki
bir bankaya, tahsil talimat1 ekinde gonderir.

Tahsil talimatinda vesaikin ithalat¢iya “6deme karsiligi teslim” veya “police
kabulii karsiligi teslim” sarti yer alir. Tahsil talimati, “6deme karsilifi teslim”
kosulunu igeriyorsa, alicinin tilkesindeki banka, vesaik bedelini tahsil ettikten sonra
belgeleri alic1 firmaya teslim eder ve bedelini saticiya verilmek {iizere ihracatgmin
bankasina génderir. Bunun yani sira, satici tarafindan alici tizerine keside edilecek
vadeli bir police bulunuyorsa, bu poligenin kabul edilerek bedelinin garanti edilmesi
karsihiginda vesaik teslim talimati da verilebilir. Bu durumda teslim talimat1 “police
kabulii karsihig1 teslim” sart1 igerir.”

Vesaik mukabili 6deme islemlerinde dort ayri taraf bulunmaktadir. Bunlar
ihracatei, ithalatci, tahsile gonderen ihracat¢inin bankasi ve tahsilati yapan ithalatginin
bankasidir®:

- Ihracat¢i — Amir (Exporter): Ticarete konu olan mali s6zlesmeye uygun bir
sekilde, tespit edilen tagima araciyla, ilgili sevk belgelerini de bankasi
araciligiyla ithalat¢iya gonderir.

- Ithalatgi (Importer): Ithal ettigi mal bedelini tahsil bankasina 6deyerek ya da
ihracatginin keside edip kabuliine sundugu policeyi kabul ederek, sevk
belgelerini bankasindan alip giimriige gelen mallar1 giimriikten ¢eker.

- Tahsile Génderen Banka (Remitting Bank): Genellikle ihracat¢inin ¢alistigi
bankalardan birisidir. Thracat¢i mallara ait sevk belgelerini bu bankaya bir
police veya talimatla birlikte teslim eder. Bu banka da ithalatginin {ilkesinde

*1 vasfi Haftaci, Dis Ticaret islemleri ve Muhasebesi, Kocaeli Universitesi Yayinlari, Yayin No:
411, izmit, 2011, s.29.

*2 Tiirkiye is Bankasi Egitim Muduirliigu, ihracat, Tiirkiye is Bankasi Yayinlari, Yayin No:18,
istanbul, 2006, s.66.

% Mehmet Karagtil — Berfu ilter, Dis Ticaret islemleri ve Muhasebesi, Nobel Yayinlari, Ankara,
Ekim 2011, s.62.
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bulunan ve muhabirlik s6zlesmesi yaptig1 bir bagska bankaya s6z konusu

belge ve talimatlar1 gonderir.

- Tahsil Bankas: (Collecting Bank): Kendisine gonderilen belgeleri, talimat
dogrultusunda mal bedeli paranin tahsili ya da poligenin kabulii karsiliginda
ithalatciya veren bankadwr. Bu banka tahsil ettifi parayr ya da kabule
sundugu poligeyi ihracat¢iya ulastirmak iizere ihracat¢inin bankasina geri

gonderir.

2.2.4.2. Vesaik Mukabili Odeme Isleyisi

VESAIK MUKABILi ODEME

\[l Ihracate1 Firma ile Ithalat¢i Firma Sézlesmesi T
a

IHRACATCI ITHALATCI
FIRMA FIRMA
\ N OOA
cl b g c3
GUMRUK
5 IDARESI
f d
y c2 v
IHRACATCI FIRMA é ITHALATCI
BANKASI FIRMA BANKASI

(a-anlasma, b- sevk, c- belge nakli, d- 6deme, e- transfer, f- kayit, g- mali cekme)

Sekil-4: Vesaik Mukabili Odeme Akis Semasi

Kaynak: Yaser Giirsoy, Dis Ticaret Islemleri Yonetimi, Ekin Yaymevi, Bursa, 2009,

s.80.
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Vesaik mukabili 6deme seklinde asagidaki siireg izlenir;

a)
b)

©)

d)
e)
f)
g)

Ithalatc1 firma ile ihracatg: firma arasinda s6zlesme yapilir.

Ihracatg1 firma mallar ithalatg: firmanmin giimriigiine sevk eder.

Belgeler, ihracat¢i firmanmn bankasi aracilifl ile veya dogrudan ithalate:
firmaya gonderilir. (c1 + ¢2 + ¢3)

Ithalatci firma kendi bankasina mal bedelini 6der.

Mal bedeli ihracat¢i firmanin bankasina havale edilir.

Banka mal bedelini ihracatg1 firma hesabina kayit eder.

Ithalatc1 firma teslim aldig1 6deme belgeleri karsiliginda mallar1 giimriikten
ceker.

2.2.4.3. Vesaik Mukabili Odemenin Avantajlar: ve Dezavantajlari

Vesaik mukabili 6deme diger ddeme tiirlerine gore, ihracatgi ve ithalat¢iy:
nispeten daha fazla korumaktadwr. Ancak taraflar agisindan tam bir giivenceden
bahsetmek miimkiin degildir. Vesaik mukabili 6demenin avantajlar1 ve dezavantajlar
asagidaki maddeler seklinde siralanabilir;

Bu 6deme tiiriinde ithalat¢i, mal bedelini 6demeden ya da kendisi igin
diizenlenen poligeyi kabul etmeden mali giimriikten g¢ekemez. Bu durum
belli o6lgiide ihracatgryr korur. Ancak ithalatginin ticaretten vazge¢mesi
durumunda, ihracat¢inin karsi iilkeye kadar ulagtirmis oldugu mallar1 geri
getirmesi veya o iilkede bagka bir miisteriye satmak zorunda kalmasi
ihracatc1 agisindan hala ciddi bir risk olarak devam etmektedir.”*

Ihracat¢r agisindan vesaikin kabul edilmemesi yani bedelin tahsil
edilmeyerek iade edilmesi riskine karsin;

Alicinn ¢ok iyi taninmasi ve siparisten vazge¢meyeceginden emin
olunmasi,

Bankanin iyi secilmesi, bedelini tahsil etmeden vesaiki teslim etmeyecegine
bu konuda yeterince titiz davranmasi hususunda stiphe duyulmamasi,
Ithalatginin bulundugu iilkenin ekonomik, politik ve mali kosullarinin g6z
Oniinde bulundurulmasi, iilkenin mevzuati veya politikas1 geregi vesaik
bedelinin tahsilinde engel bir durum olmadigmnin bilinmesi,

Ihracat¢1 firmanmn riski ortadan kaldirma veya azaltmas: agisindan gereklidir.*

Bu yontem her ne kadar giivenilir ve kolay bir 6deme yontemi olarak
goriinse de ihracat¢1 agisindan zaman zaman riskli olabilmektedir. Ciinkii

** Mehmet Karagiil — Cengiz Yilmaz, Dis Ticaret islemleri ve Muhasebesi, Nobel Yayinlari,
Ankara, Ekim 2008, s. 67.
% Atila Bagniagik, Uygulamal Dis ticaret islemleri, Bilim Teknik Yayinevi, 7. Baski, istanbul,

2003, s.56.
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ithalat¢1 ¢esitli nedenlerle mallarin ihracat¢ tarafindan yola ¢ikarilmasmdan
sonra bile mallar1 almaktan vazgegebilir. Bu durumda ihracat¢1 6nemli
zararlarla karsilagabilir. Bu nedenle vesaik mukabili ddeme, giivenilir ve
birbirini taniyan firmalar arasinda gerceklesmelidir.”®

e Ithalat¢imin mali teslim ve satin almaktan vazgegmesi durumunda, ihracatgi
ithalatglyr miimkiinse yeni kosullar 6ne siirerek mali teslim almaya ikna
etmeye calismakta, Ornegin fiyatim diigiirmekte veya yeni bir miisteri
bulmaya gayret etmekte ya da malini yurda getirmek zorunda kalmaktadir.
Uriin depolamay: gerektiriyorsa ithalatg1 ile yeniden anlasana kadar ek
depolama giderlerine katlanmaktadir. Ote yandan malin iretiminden, dig
pazara taginmasma kadar gegen siire ve/veya vade siiresi i¢indeki tiim
finansman da ihracatg¢i tarafindan karsilanmaktadir.

e Goriildiikten sonra ddenecek bir polige s6z konusu ise poligenin vadesinde
O0denmeme riski her zaman vardir. Bu nedenle vesaik mukabili 6deme
akreditife gore daha basit ve masrafsiz olmasma ve yaygmn olarak
kullamlmasma ragmen ihracatgilarin bu 6deme seklinde hayli dikkatli
davranmalar1 gerekir. Bu 6deme seklinde ithalat¢inin tilkesindeki bankanin
ve ihracatg: iilkesindeki bankanin higbir 6deme taahhiidii yoktur.”’

2.2.5. Akreditif Odeme
2.2.5.1. Akreditif Odeme Nedir?

Akreditif, uluslararas ticarette ithalatgmin verdigi talimata istinaden ithalat¢min
bankas: tarafindan ihracat¢i lehine agtigi ve akreditif kosullar1 yerine getirildiginde
ithalat¢1 banka tarafindan mal bedelinin ihracat¢iya ddeneceginin taahhiit edildigi bir
¢esit banka garantisidir.”®

Akreditif; bir miisterinin (amir) talep ve talimati iizerine veya bizzat kendi adina
islem yapan bir kimsenin (akreditifi agan — issuer) veya bir bankanm (amir banka),
akreditif sartlarma uyulmasi kaydiyla ve akreditifie sarta baglanan belgelerin ibrazi
karsiliginda iiglincii bir tarafa (lehtar) veya onun emrine 6deme yapacagi, vadeli 6deme
taahhiidiine girecegi, kabul eyleminde bulunacag: (polige kabulii) veya istira yapacagi
bir 6deme seklidir.

UCP’de “amir bankanimn kesin yiikiimliiliigiine ek olarak teyit bankasinin uygun
bir ibraz1 karsilayacagina veya istira edecegine iligkin kesin bir yiikiimliiliigii anlammna
gelir” seklinde tammlanmugtir. Akreditif genel olarak, ICC’nin akreditifler i¢in
yeknesak kurallar olan UCP’ye (Uniform Customs and Practice for Documentary

% Tomanbay, a.g.e., s.78.

7 Mehmet Karafakioglu, Uluslararasi Pazarlama Yonetimi, Beta Yayinlari, 7. Baski, Istanbul,
Mart 2012, 5.192.

% Bagak Aktas, ithalat El Notu, Pamukbank Egitim B8ltim, 2002, 5.15.
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Credits) tabi olarak agilirlar. UCP bir yasa veya kanun olmayip ICC’nin akreditifler i¢in
yaymlarms oldugu kurallardir.”®

Amir banka tarafindan diizenlenen akreditif mektubu su bilgileri kapsar'®:

Akreditifin sekli (doniilebilir — d6niilemez),

Numarasi,

Diizenlenme yeri ve tarihi,

Gegerlilik siiresinin sona erdigi tarih ve yer,

Amirin ismi ve adresi,

Lehtarin ismi ve adresi,

Ihbar bankasinin ismi ve adresi,

Akreditifin d6viz tutari,

Teslim sekli,

Akreditifin ibrazda 6demeli veya vadeli polige kabullii veyahut vadeli 6deme
seklinden hangisi oldugu,

Kismi yiikleme ve aktarmaya izin verilip verilmedigi,

Sevk yeri, sevkiyatin sekli ve varis yeri,

Yiikleme vadesi,

Mallarm tanima,

Istenilen vesaik,

Vadeli police kabullii akreditiflerde istenilen poli¢enin tarifi,
[lave sartlar,

Rambursman sekli,

Ihbar / teyit eden banka masraflarmin hangi tarafa ait oldugu,
Vesaikin yiikleme vesikasi tarihinden itibaren ibraz siiresi,
Akreditifin teyitsiz veya teyitli oldugu,

Akreditifin lehtara ihbar sekli,

Akreditifin Vesikali Krediler I¢in Yeknesak Teamiil ve Uygulamalar’a tabi
olarak diizenlendigine dair agiklama.

Akreditif 6deme islemlerinde dort ayri taraf bulunmaktadir. Bunlar ihracatgi
(lehtar), ithalat¢1 (amir), amir banka ve araci (ihbar — teyit — 6deyen) bankadir.

Akreditif Amiri: Akreditifi actiran kisi veya kurumdur. Akreditif amiri malin
alinmas1 i¢in satic1 ile sozlesme yapar ve bu sozlesme ile akreditifin
acilmasini kararlastirir. Amir akreditife dayanarak, lehtara ddeyecegi miktari
bankaya ilk talepte vermeyi yliklenir.

% Abdurrahman Ozalp, Akreditif ve Standby L/C Rezerv Konulari, Tiirkmen Kitabevi, istanbul,
2012,s.12,13.

100

Cinar, a.g.e., s.169, 170.
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- Akreditif Lehtari: Lehine akreditif agilan, ihrag ettigi malin bedelini akreditif
sartlarina uygun olarak ibraz ettigi vesaik karsiliginda araci bankadan tahsil
veya diizenledigi poligenin kabuliinii arac1 banka kanali ile temin eden
taraftir.

Akreditif lehtarmin araci bankaya verdigi vesaik araci banka tarafindan uygun
bulunmazsa, lehtar ancak amirin vesaikteki farkliliklar1 kabul ettigine dair bankasina
gonderecegi talimat ile parasim alir.

- Amir Banka: Akreditif amirinden aldig1 talimata dayanarak akreditif a¢an
bankadir. Akreditifin agilmasi, kiisat mektubunun amir banka tarafindan
aract bankaya gonderilmesi ile gergeklesir. Amir banka kiisat mektubunda
belirtilen sartlarin gerceklesmesi halinde akreditif bedelini 6deyecegini veya
ihracat¢1 tarafindan diizenlenecek poligeyi kabul edecegini taahhiit eder.

Amir bankanin amir ile lehtar arasindaki satig s6zlesmesi ile bir ilgisi yoktur.
Ancak bankanin sorumlulugu akreditifin sartlarina baglidir. Banka risk altina girmemek
icin 6demede bulunurken akreditif sartlarina tamamen uyulmus olup olmadigmi biiyiik
bir dikkatle arastirmak zorundadir.

- Aract Banka (Ihbar Bankasi, Teyit Bankasi — Odeyen Banka): Amir
bankanin akreditifi actig1 yani kiisat mektubunu génderdigi bankadir. Bu
banka akreditifi ihracatgiya bildiriyorsa ayni zamanda ihbar bankasidir.
Ihracatci akreditifi agan bankanm itibarim yetersiz buldugu takdirde kendi
tilkesinde bulunan bir bankanin da keside edilecek poligenin 6denecegine
dair taahhtitte bulunmasini isteyebilir.

Akreditif bedelinin amir banka tarafindan 6denmediginde kendisi tarafindan
Odenecegini lehtara taahhiit eden bankaya ise teyit eden banka adi verilmektedir.
Uygulamada ¢ogunlukla ihbar eden banka ile teyit eden banka aynidir.'"!

- Gorevli Banka: Bir akreditif, hangi bankanin nezdinde kullanimda oldugunu
veya herhangi bir bankanin nezdinde kullanimda oldugunu belirtmelidir. Bir g6revli
bankanin nezdinde kullanimda olan akreditif, amir bankanin nezdinde de kullanimdadir.
Biitiin akreditiflerde; 6deme yapma, vadeli 6deme taahhiidii altina girme, police kabul
etme veya istira islemi yapma konusunda yetkili kilinan banka gorevli bankadir. Gorevli
banka, teyit bankasi olmadig: siirece ibrazi karsilamayi veya istira etmeyi agik¢a lehtara
bildirmedigi takdirde ibrazi karsilamak ve istira etmek i¢in herhangi bir yiikiimliiliik
altina girmez.

1% Eyiip Sabri Yiicel, Dig Ticaret ve Temel Kavramlar, TURMOB (Tiirkiye Serbest Muhasebeci

Mali Miisavirler ve Yeminli Mali Misavirler Odalan Birligi) Egitim Semineri Notlari, TESMER Yayinlari,
istanbul, 2000, s.21.
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- Rambursman Bankasi: Rambursman bankasi, lehtara 6demede bulunmusg
bankay1 (talep bankasi) ramburse edecek (bu bankaca ddenen paralar1 kendisine geri
verecek) bankadir. Rambursman bankasi akreditifte taraf olarak kabul edilmez. Bu
banka akreditife iliskin 6demeyi ve istiray1 yapan bankayi ramburse etmek {izere amir
bankaca yetkili kilinan bir araci veya vekil niteligi tagimaktadir. Amir banka,
rambursman bankasini rambursman taleplerini karsilamasi i¢in zamaninda ve usuliine

uygun olarak yetkili kilmak zorundadur.'*

2.2.5.2. Akreditif Cesitleri

Esas itibariyle akreditif islemleri, gosterdikleri ozelliklere gore cesitli
bakimlardan siniflandirilabilirler. Belli bagli akreditif sekilleri:

e Akreditifte kullanilan belgelerin kullanip kullanilmadigina gére;
- Basit akreditif,

- Belgeli akreditif.

e Amirin veya akreditifi agan bankanin iptal etme yetkisi agisindan;
- Doniilebilir akreditif,

- Doniilemez akreditif.

e (Odeme sorumlulugu acisindan;

- Teyitli akreditif,

- Teyitsiz akreditif.

e Odeme sartlar1 agisindan;

- Gorildugiinde 6demeli akreditif,
- Vadeli akreditif,

- Kabul kredili akreditif,

- Istiral akreditif.

e Kullanig amaci agisindan;

- Karsilikli akreditif,

- Rotatif akreditif,

- Devredilebilir akreditif,

- Kirmizi sarth akreditif,

- Yesil sarth akreditif,

- Garanti/teminat akreditifi.

1% Tijrkiye is Bankas! Egitim Muidiirlig, ithalat — ihracat, Tiirkiye is Bankasi Yayinlari, Yayin

No:84, istanbul, 2009, s.37, 38.
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Belirtilen akreditif ¢esitlerinin kisaca agiklamalar1 agagidaki gibidir:
2.2.5.2.1. Kullanilan Belgeler Acisindan Akreditifler
a) Basit Akreditifler

Basit akreditif veya nakit akreditif, akreditif amirinin, bankaya hi¢cbir karsilik
aramaksizin lehtara 6deme yapmasi talimatin1 vermesiyle gerceklesmektedir. Lehtarin
bankadan 6deme talebinde bulunabilmesi igin bankaya herhangi bir belge ibraz etme
zorunlulugu yoktur. Seyahatlerde kullanilan ve seyahat ¢geklerine doniistiiriilebilen kredi
mektuplari ya da itibar mektuplar1 basit akreditif uygulamasina 6rnek olarak verilebilir.

b) Belgeli Akreditifler

Belgeli akreditif, basit akreditiften farkli olarak lehtarin, bankaya mallar1 temsil
eden belgeleri ibraz ederek 6deme talebinde bulunmasidir. Bu 6zelligi sebebiyle mal
akreditifi olarak da nitelendirilmektedir. Giiniimiizde kullanilan tiim akreditifler belgeli
akreditiftir.'

2.2.5.2.2. Bankamn Iptal Etme Yetkisi Acisindan Akreditifler
a) Doniilebilir Akreditif

Doniilebilir akreditif, amir bankanin yabanci iilkedeki subesi veya muhabiri
aracihigiyla acilabilir. Akreditifin degistirilmesi veya iptali istemi muhabir bankaya
bildirildigi andan itibaren gegerlidir. Fakat lehtarin police ve diger belgeleri muhabir
bankaya vermesi halinde, akreditifi iptal etmeye imkan yoktur. Doniilebilir akreditif
lehtara yeterli 6lglide giiven saglamaz. IThracatgi mallar1 génderdikten sonra akreditifin
iptali halinde policeyi ve belgeleri bankaya sunmadif1 i¢in parasmi alma olanagmni
kaybeder.'**

Déniilebilir akreditif ile ilgili asagidaki hususlara dikkat edilmesi gerekir'%:

- Amir bankanmn higbir gérevli banka kullanmamasi veya sadece belli bir
bankaya gorev vermesi gerekir.

- Amir bankann igtiray1 gérevli banka ile sinirli tutmasi gerekir.

- Iptal veya degisiklik talimatlarinin gok agik, net ve yazili olmasi gerekir.

- Amir bankanin gorevli bankadan akreditifin iptal edilip edilmediginin veya
iptal talebini almadan 6nce bir taahhiide girip girmedigini istemesi gerekir.

- Doniilebilir akreditifin teyitli ve devredilebilir agilmamasi gerekir.
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- Gorevli bankanmn déniilebilir bir akreditifi lehtara ihbar ederken, ihbar
formunda bu akreditifin herhangi bir anda hi¢bir 6n ihbara gerek olmadan
iptal edilebilecegini buna vesaik ibraz ammnin dahil oldugunu belirtmesi
gerekir.

- Iptal talebinin alinmasi {izerine gérevli bankanin hemen lehtara ihbar etmesi,
herhangi bir taahhiide girmisse veya 6demisse hemen amir bankaya durumu
bildirmesi gerekir.

b) Déniilemez Akreditif

Déniilemez akreditif, sartlar1 yerine getirildigi takdirde belirli siire iginde
cekilecek poligenin akreditifi agan banka tarafindan kabul edilecegini ve ddenecegini
ifade eden bir taahhiittiir. Bu akreditifte tiim ilgililerin yani amir banka, muhabir banka
ve lehtarin izni olmadan amirin akreditifi degistirme ve iptal etme yetkisi yoktur.

2.2.5.2.3. Odeme Sorumlulugu Acisindan Akreditifler
a.) Teyitli Akreditif

Bir akreditif isleminde ihracat¢iya karsi taahhiide giren taraf amir bankadir.
Ancak ihracatgilar her zaman amir bankanin 6deme taahhiidiinii yeterli bulmayabilirler.
Ithalat¢1 ve ihracatgmin iki ayr1 {ilkenin vatandagi olmasi nedeniyle taraflar birbirlerini
yeteri kadar tanimayabilirler. Bu nedenle ihracatgi, kendi {ilkesindeki veya iigiincii bir
tilkedeki giivendigi bir bankanin teyidini isteyebilir. Bu durumda, amir banka akreditif
aciismi  bildirirken “teyitli” ibaresini eklemektedir. Araci banka, amir bankaya
giivendigi takdirde akreditifi teyit etmektedir. Boylece ihracatgi, akreditif sartlarma
uygun belgeleri ibraz ettigi takdirde hem amir bankanmin hem de akreditifi teyit eden
bankanin 6deme taahhiidiine sahip olmaktadir.

b) Teyitsiz Akreditif

Teyitsiz akreditif, yalnizca akreditifi agan amir bankanin garantisinin s6z konusu
oldugu akreditiftir. Gorevli bankanin veya diger herhangi bir bankanin bir 6deme
taahhiidii yoktur. Déniilebilir (kabili riicu) bir akreditifi agan banka bunu iptal etme
yetkisini daima sakli tuttugu igin lehtarm bankasi veya figlincli bir banka bu tiir
akreditifleri teyit ederek yiikiimliiliik altma girmek istemez. Bu nedenle doniilebilir
akreditiflerin ancak teyitsiz sekilde agilmalar1 miimkiindiir. Dolayisiyla bu tiir
akreditifler ihracatgilar igin yeterli bir giivence saglamaz.'%

500 sayili brosiiriin 9/a maddesine gore, amir bankanin yetkisi veya istegi
{izerine d6niillemez bir akreditifin muhabir banka tarafindan teyit edilmesi, akreditif
sartlarma uygun belgelerin ibrazi kaydiyla amir bankamn ylikiimliiliigline ek olarak

1% cantekin, a.g.e., s.67.
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muhabir bankanin kesin bir yiikiimliiliigiinii olusturur. Bu yiikiimliliigtin nitelikleri
sunlardir'®’:

- Akreditif vesaik ibrazinda 6deme kaydini tasiyorsa vesaik ibrazinda ddeme
yapmak,

- Akreditif vadeli 6deme kaydini tasiyorsa, akreditif sartlarina gére saptanacak
vade tarihlerinde 6deme yapmak,

- Akreditif polige kabul kaydin1 tasiyorsa;

a) Kabulii amir bankanin yapmasi 6ngoriiliiyorsa, lehtar tarafindan amir banka
tizerine ¢ekilen poligeleri kabul etmek ve vadelerinde 6deme yapmak veya

b) Kabulii bagka bir kesideci bankanin yapmasi ongoériiliiyorsa, akreditif
sartinda belirtilen kesideci bankanin kendi iizerine ¢ekilen poligeleri kabul
etmemesi halinde lehtar tarafindan amir banka iizerine gekilmis poligeleri
kabul etmek ve vadelerinde 6demek veya o kesideci bankaca kabul edilmis
fakat 6denmemis policeleri vadelerinde 6demektir.

- Akreditif istira kaydmi tasiyorsa, lehtar tarafindan ¢ekilen poligeler veya
akreditif altinda ibraz edilen belgeler karsiliginda kesidecilere veya iyi niyet
sahibi hamillere riicu etmeksizin §deme yapmaktir.

2.2.5.2.4. Odeme Sartlari Acisindan Akreditifler
a) Goriildiigiinde Odemeli Akreditif

Akreditifte istenen vesaikin lehtar tarafindan bankasina sunulmasi karsilifinda
rambursman talimatinda belirtilen valor tarihi dikkate alinarak lehtara 6deme yapilir.
Odemenin goriildiigiinde yapilacak olmasi dokiimanlar incelenmeden yapilacagi
anlamma gelmez. Odeme dokiiman incelemeden hemen sonra yapilacaksa (en ge¢ 5
bankacilik giinii sonra) “at Sight, Sight, Sight Payment, by Payment” gibi kelimeler
kullamlr. '8

b) Vadeli Akreditif

Mal bedelinin 6denmesi i¢in saticinin aliciya bir vade tanimasina paralel olarak
amir bankanmin saticinin bankasi nezdinde agtii ve vesaikin ibraz edildigi tarihten
itibaren belli bir siire sonra mal bedelinin 6denmesini 6ngdren teyitsiz akreditifte amir
bankanin, teyitli akreditifie teyit bankasinin buna gére vadeli 6deme taahhiidiine
girdikleri akreditiftir.'®

Vadeli akreditifler genellikle ithalattan dnce kontrolii ve bir devlet kurumunun
onayin gerektiren gida ve ilag ile ilgili ticari islemlerde kullanilir. Bu durumda banka,
belgeleri ithalat¢iya bir zilyetlik makbuzu karsilifinda teslim eder. Banka mallarin
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miilkiyet hakki belgelerini elinde tutar. Mallar devlet kurumu tarafindan onaylandigi

zaman banka miilkiyet hakki belgelerini aliciya transfer eder.!!°

¢) Kabul Kredili Akreditif

Satic1 tarafindan aliciya bir 6deme vadesi ve kolayligi saglayan bir akreditif
tiirtidiir. Bu nitelikteki akreditiflerde, satici malin yiiklenmesini miiteakip diizenledigi
akreditif belgelerini teyit bankasina veya gorevli bankaya ibraz ederken akreditif
bedelini tahsil yoniinden vadeli bir polige ibraz eder. Belgeleri incelemekle goérevli
banka, belgeleri akreditif sartlarina uygun bulmasi halinde akreditif bedelini 6deme
yerine, lehtarin ibraz ettigi akreditif bedeli miktarinca poligeyi kabul eder ve vadesinde
bedelini lehtara der. Police, genelde akreditif bedelini 6demekle gorevli bankaya karsi
keside edilir. Akreditifin teyitli olmas: halinde poligenin keside edilecegi banka teyit
bankasidir.'!!

d) Istiral Akreditif

Amir tarafindan agtirilan akreditif metninde 6demeyi yapacak banka igin
“Negotiation by Any Bank in Turkey” ve ‘“Negotiation by Any Bank” ya da buna
benzer bir ifade kullamlmissa lehtar dokiimanlari hazirladiktan sonra iilkesindeki
herhangi bir bankaya gétiirlir ve akreditifin bedelini tahsil eder. Bu banka da 6dedigi
akreditif bedelini amir bankadan tahsil eder. Istira bankasi ayn1 zamanda polige bedelini
de vadesinde &der. Istira durumu lehtara iligkisi iyi olan banka ile ¢aliyma imkani

verir.!2

2.2.5.2.5. Kullanis Amaci A¢isindan Akreditifler
a) Karsihiklh Akreditif

Karsilikli akreditif, ihracatginin lehine agilan akreditifin devredilebilir olmadig1
zaman veya devredilse bile devir igleminin gerektirdigi ticari kosullar1 saglamadig:
zaman kullanilir.

Thracatcy, ihrag ettigi mallar1 kendisi tiretmiyorsa ve yurtdisindaki bir {ireticiden
odeme karsilig1 satin almak durumundaysa karsilikli kredi giindeme gelmektedir. Bu
durumda ihracatg1 yabanci iiretici lehine bir akreditifin agilmas: igin bankasina talimat
vermektedir. Bankasma teminat olarak da ithalatginin kendisi lehine agtig1 akreditifi
gostermektedir. Ulkemizde transit ticaret yoluyla yapilan ihracatta ve mahsup yoluyla

110 eqward G. Hinkelman, Uluslararasi Odemeler, Cev: Berk Kaplaner, Kontent Kitabevi,
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yapilan transit ticarette karsilikli akreditif kullanilmaktadir. Bu noktada bir ithalat

akreditifinin karsiligim bir ihracat akreditifi teskil etmektedir.'"?

b) Rotatif - Déner Akreditif

Bu tip akreditifler genellikle belirli bir miisteriden siirekli veya yiiksek tutarh
alimlarda kullanilir. Béylece hem islemlerin tekrarlanmasi kiilfetinden kurtulma, hem
de yiikksek miktarda siparisin fiyat avantajindan yararlanma imkam s6z konusudur.
Rotatif akreditifler sartlar1 ¢ergevesinde, akreditif tutarinin tamami veya bir kismu
kullanildik¢a bir degisiklige gerek olmadan ayni tutar igin vade icerisinde kendiliginden
yenilenirler.

Rotatif akreditiflerde doniilebilirlik sart1 genellikle miktara ve stireye gére olmak
iizere iki sekildedir. Miktara gére devreden akreditiflerde; akreditif tutari, kag kere
doniilebilecegi ve boylece ddemeler toplammin smiri belirlenmektedir. Siireye gore
devreden akreditiflerde ise her sevkiyatin yapilacagi dénem belirlenir.**

¢) Devredilebilir Akreditif

Akreditif konusu mallarn bir firma tarafindan temini veya iiretimi miimkiin
olmayacaksa veya ihracatgi bir araci ise ayri ayr akreditifler agmaya veya akreditif
sartlarini degistirmeye gerek kalmaksizin akreditifin kismen veya tamamen bir ya da
birden fazla tigiincii sahsa devri hususunda baslangicta yetki veren akreditiflerdir.'"

d) Kirnuzi Sarth (Red Clause) Akreditif

Diger akreditif ¢esitlerinde akreditifin gergeklesmesi, bagka bir ifade ile mal
bedelinin lehtara 6denebilmesi ig¢in, malin alict tarafindan teslim alinmasma imkan
veren sevk belgelerinin muhabir bankaya teslim edilmesi zorunludur. Red clause veya
pesin 6demeye imkan veren akreditiflerde bu kural gegici olarak ¢ignenir. S6yle ki, bu
tir akreditiflerde s6z konusu belgelerin muhabir bankaya teslim edilmesi sarti
aranmadan, akreditif tutarindan belirli bir miktar lehtara “avans” seklinde 6denir. Red
clause akreditifler alici tarafindan saticiya ihtiyag duydugu hammaddeleri, ambalaj
malzemelerini kolayca satin almasi, tasimasi veya depolamasi i¢in agilir. Mal hazirlanip
ithalat¢iya génderildikten sonra, verilmis olan bu avans akreditif tutarindan diisiiliir ve
geri kalan kisim ihracat¢iya 6denir. Eger ihracatgi yliklemeyi yapmaz ve avansi geri
ddemez ise muhabir banka, amir bankadan bunu kendisine geri 6demesini talep eder.
Bu nedenle red clause akreditifler amir bankalar agisindan risklidir. Riskin ortadan
kalkmasi i¢in amir bankanin, akreditif lehtarindan teminat mektubu almasi ve/veya
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mallarin miilkiyetinin bankaya devreden ambar teslim mektuplarmnin kullanildig: yesil

sartl akreditif agmas: gerekir.''°

e) Yesil Sarth (Green Clause) Akreditif

Lehtarin, mali géndermeden 6nce akreditif bedelini temin etmesini saglayan
akreditif ¢esidi yesil sarth akreditiftir. Banka, mallarin heniiz génderilmemis olsa dahi
kullanima hazir hale getirildigini ve bir kismmin umumi bir magazaya veya iigiincii bir
kisinin ambarma teslim edildigini tevsik eden belgelerin ibrazi mukabilinde 6demede
bulunmaktadir.

Avans Odemesi yapan bankanin, ddenen avanslarin lehtardan geri alinmasi
konusunda herhangi bir sorumlulugu bulunmamaktadir. Lehtarin mallar1 sevk etmemesi
ve akreditif sartlarma uygun belgeleri ibraz etmemesi durumunda avansin faizi ile
birlikte geri demesini akreditif bankasindan talep etmektedir. Akreditifi agan banka da
bu durumda akreditif amirine riicu etmektedir. Bu tiir akreditiflerde avans 6demelerinin
riski aliciya aittir.!"’

) Garanti/Teminat Akreditifi (Stand-By L/C)

Ithalatg1 ve ihracat¢i arasindaki s6zlesmeden dogan borglarm 6denmemesi
halinde 6demeyi garantiye alan, ithalat¢inin bankasmnin ithalat¢inin yiikiimliiliigiiniin
yerine getirilmesini ihracat¢iya garanti etmesi seklindeki akreditiftir.

Garanti akreditifleri sekil yoniinden digerlerine benzemekle birlikte mahiyeti
itibariyle akreditiften ziyade bir teminat niteligindedir. Stand-by akreditifler ile belirli
bir taahhiidiin yerine getirilmesi garanti altina alimmig olur. Taahhiidiin yerine
getirilmemesi halinde bu durum bankaya tevsik edildiginde akreditif bedeli tahsil edilir.
Stand-by akreditifler, uluslararas1 kredi iglerinde kredilerin teminati, agik hesap gibi
belirli bir garantiden yoksun ihracat satiglarinin garantisi ve bazi tip teminat
mektuplarmnin kontrol garantisi olarak da kullanilabilmektedirler.''®

e Karafakioglu, a.g.e., s.199.
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2.2.5.3. Akreditif Odemenin Isleyisi
AKREDITIFLi ODEME
\[—i Ihracatc1 Firma ile Ithalatgi Firma Sozlesmesi T
a
IHRACATCI ITHALATCI
FIRMA (Lehtar) FIRMA (Amir)
N /]
f e k i
GUMRUK
| >|  IDARESI
| d g J b
' 7 h (V2
THRACATCI BANKASI - ITHALATCI BANKASI
| (Muhabir Banka) (Amir Banka)
(a-anlagma, b- akreditif agma, c- akreditif bildirme, d- bilgi, e- mal sevk,
| [~ belgeler devir, g- mal bedeli h- belge gonderme, i- mal bedeli, j- belge teslim,
E
% . k- mal cekme)
:

Sekil-5: Akreditifli Odeme Akis Semasi

Kaynak: Yaser Giirsoy, Dis Ticaret Islemleri Yénetimi, Ekin Yaymnevi, Bursa, 2009,
s.80.

| Akreditifli 6deme seklinde asagidaki siire¢ izlenir;

a) Ihracatci firma ile ithalatgi firma arasinda anlasma yapilir.

b) Ithalat¢:1 firma bankasina gider ve bankasindan ihracatgi firma lehine bir
akreditif agmasini ister.

c) Ithalatci firmamn bankasi, akreditifi ihracatg firmanin bankasia bildirir.

d) Thracatci firmanm bankasi, akreditifin agildigini ihracatgi firmaya bildirir.

e) Ihracatci firma, mallar: ithalatci firma iilkesine génderilmek iizere giimriige
sevk eder.
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|

|
|

f)
g)
h)
i)
i)

k)

Ihracatg1 firma mallar1 sevk ettigine dair belgeleri kendi bankasina verir.
Ihracatg firma ihracat mal bedelini kendi bankasindan alir.

Ihracatg1 firma bankasi, belgeleri ithalatginin bankasima gonderir.

Ithalat¢1 firmamn bankasi mal bedelinin tamamini (veya kalanini) tahsil eder.
Ithalat¢1 firma bankasi, ihracat¢i firmadan gelen belgeleri ithalat¢i firmaya
teslim eder.

Ithalat¢: firma mali glimriikten geker.

2.2.5.4. Akreditif Odemenin Avantajlar: ve Dezavantajlar

Akreditif 6demenin avantajlar1 ve dezavantajlar1 asagidaki maddeler seklinde
siralanabilir;

b)

Ihracat¢1 ihra¢ ettisi malin bedelinin, akreditif sayesinde kendisine
ddenecegine dair ithalat¢inin bankasinin ve —akreditif teyitli ise ayrica- kendi
bankasinin taahhiidiine sahiptir. Yani ihracatgr bu Odeme seklinde,
ithalatgmnmn taahhiidiiniin yerine hem amir hem de muhabir bankanin
taahhiidiinii elde etmektedir.

[thalatc1, akreditifin sartlar1 kendi istegine ve talimatina gore belirlendigi igin
bu sartlar yerine getirilmedik¢e bankasi tarafindan ihracat¢iya 6deme
yapilmayacagindan emindir. Ayrica sevk vesaikinin ulagmasma istinaden
malinin en azindan yola ¢ikarildigindan yani fiili ihracatin baslatildigindan
emindir.'"’

Akreditif 6deme ile malin devir teslimini birlestirmek suretiyle satici ve
alicinin farkl ticari ¢ikarlarini ortak bir noktada toplar ve korur. Ancak
ddeme malm kendisinin karsilhigi olarak degil, mali temsil eden vesaik
kargilig1 yapilir.

Gayri kabili riicu ve teyitli bir akreditif saglam bir 6deme aracidir. Gerekli
vesaik istendigi, sozlesmeler yapildigi ve saticiya giivenildigi takdirde,
akreditif malin teslim alinmasi igin de giivenilir bir ara¢ olabilir. Ancak
akreditif dikkatli hazirlanmasi, kabul edilmesi ve kullanilmas: gereken bir
O0deme yontemidir. Akreditifi alan satici 6zellikle su hususlara dikkat
etmelidir'*’:

Aldig1 akreditifi en kisa siirede incelemeli, degisiklik istiyorsa hemen amiri
haberdar etmelidir.

Akreditif kosullarinin satis sézlesmesine uygunlugunu incelemeli, kosullarin
hepsini aynen yerine getirebilecegine inanmali, aksi halde degisiklik
istemelidir.
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©)

d)

Ibraz zamam gelince, vesaiki birbirleriyle ¢elismeyen ve akreditif kosullarina
uygun bi¢imde ve en kisa siirede her halilkkarda akreditifin vadesi i¢in
bankaya vermelidir.

Akreditif kosullarma uyulmadigi veya vesaikte piirtizler oldugu takdirde
banka 6deme yapmayacagindan ¢ok dikkat edilmelidir.

Akreditif ile ihracatci, yeni pazarlara girerek satiglarini arttirabilir, akreditif
baglantisim gostererek ihracat kredisi alabilir. Ayrica ihracatg1 igin alicinin
tilkesindeki politik risk, giivenceden dolay1 en alt diizeydedir.

Ithalat¢i, “en son yiikleme tarihinin” saptanmasiyla (6zellikle aliciy1 iyi
tamimiyorsa) mallar1 zamaninda elde edebilme olanagmna sahiptir. Mallar:
giivence olarak gostererek onlari pazarlaymcaya kadar gesitli kaynaklardan
bor¢ bulabilir. Ayrica eger satict ile anlagirsa, mal bedelinin belgelerin
ibrazinda degil de belirli bir siire sonra 6denmesi imkam saglayabilir. Bu
ithalat¢iya zaman kazandirarak daha diisiik maliyette kredi saglama imkani

verebilir.'?!
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3.YENI BiR ODEME SEKLIi OLARAK BANKA ODEME
YUKUMLULUGU (BOY) - BANK PAYMENT OBLIGATION

(BPO)

Bu boélimde diger 6deme sekillerinin yani sira yeni bir ddeme sekli olarak
giindeme gelen Banka Odeme Yiikiimliiliigii’niin — BOY (Bank Payment Obligation —
BPO) agiklanmasi amaglanmistir.

3.1. BANKA ODEME YUKUMLULUGU VE ORTAYA CIKISI

Kiiresellesme tabirinin artik geride kaldigi, “Yeni Ekonomi” ve “Pazar”
ifadelerinin stirekli degistigi 21. yiizyilda “ihracat”, Tiirkiye ekonomisi i¢in hig
olmadig1 kadar onemli hale gelmistir. 2023 hedefleri dogrultusunda gerek ulusal
gerekse yerel bazli ihracat arttirici tegvikler ve faaliyetler giindemde yer almaya devam
etmektedir.

Ihracat yapan firmalarin desteklenmesi, Onlerindeki i¢ ve dis engellerin
kaldirilmasi, KKDF degerlerinin diigiiriilmesi, nitelikli personel eksikliklerinin
giderilmesi, giimriikk kolayligi saglanmasi vb. maddeler, Tiirkiye ekonomisini
canlandiracak, s6z sahibi {ilkeler arasinda yer almasini saglayacak maddelerdendir.

BPO (Bank Payment Obligation) veya Tiirk¢e ’ye ¢evrilmis haliyle “Banka
Odeme Yiikiimliliigii” de ihracatcilarin disariya agilimini kolaylastiracak ¢ok Snemli
bir diizenlemedir. BPO, firmalar a¢isindan sikinti yasanan édeme sekilleri noktasinda
ihracatcilarm elini giiglendirecek bir yontemdir. IThracatgilarin yeniliklerden haberdar
olmasi, yeninin pesinden kosmasi 6nemlidir. Dolayisiyla BPO, ihracatgilar agisindan
6deme yontemlerinde yeni bir segenek olarak kendini gostermektedir.'**

BPO, finansal mesajlagma servis saglayicis1 SWIFT ile ICC Bankacilik
Komisyonu’nun ortaklasa gelistirdikleri banka destekli bir ticaret aracidir. Potansiyel
oyun kurallarini degistiren bu yenilik, tedarik zinciri finansmanini ve uluslararasi
ticareti gelecek yillarda sekillendirecektir. Bu yeniligin amaci, avantajli uluslararasi
ticareti gelistirmeye olanak vermek ve uluslararasi ticaret¢iler arasinda giiven inga
etmektir. BPO, sirketlerin kiiresel tedarik zinciri yonetimi yollarini degistirebilmekte ve
yeni tedarikgilerle riskli piyasalarda kolayca ve giivenli ¢aligmay1 saglamaktadir. Yaymn
izni verilen BPO’ya ait yeknesak kurallar stiphesiz ki kullanimai arttiracaktir.

Geleneksel 6deme yontemleri; pesin 6deme, akreditifli 6deme, vesaik mukabili
0deme, kabul kredili 6deme ve mal mukabili 6demelerdir. Bugiin kiiresel ticaretin %

22 Ahmet Celik, Dig Ticarette Yeni Donem — BPO, Konya Ticaret Odas! Etlid-Arastirma Servisi

Yayinlari, Konya, 2014, s.1.
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84’linii agkin kismi mal mukabili 6deme seklini uygulamaktadir. Bununla birlikte,
akreditif 6deme sekli de Asya bolgelerinde popiiler hale gelmeye devam etmektedir.
Yiikselen ve gelismekte olan iilkelerde daha kiigiik bankalar, kiiglik ve orta dlgekli
isletmelere ticari finansman saglayicilar1 olarak on plana ¢ikmakta ve bu bolgelerde
akreditifli islemlerin azalmasini yavaglatmaktadir.

1990’larin sonunda, SWIFT is ortagi Bolero ile birlikte bankalar arasi iglemler
icin kesintisiz islem anlayigmni tanitmistir. SWIFT standardizasyonu, iiye bankalari
etkinlestirecek kiiresel tek bir sistem insa etmek i¢in yardim talep etmistir. Ticari
islemler durumunda; alici, satici, sigortaci, tasima operatorleri gibi ticari taraflarca
bankalar arasi islemlerin 6tesine gitmek icin bu gerekli bir iglemdi. Bu girisim 20°den
fazla biiyiik banka tarafindan desteklenmistir ve sistem operasyonel olarak sinirl sayida
islem i¢in yapilmistir. Sistem Bolero’nun sisteme giris {icretlerinde yiiksek artis
yapmasi ve bu sistemle birlikte tekelci bir durumda olduklarini diisiinmesiyle basarisiz
olmustur. SWIFT, potansiyeli ve piyasa talebini bilerek kendi agik platformunu
gelistirmek igin bir kez daha girisimde bulunmustur. SWIFT, gelistirdigi Ticaret
Hizmetleri Programi’nin (Trade Services Utility - TSU) ozellikle 6deme islemleriyle
ilgili bir hiikkiim bulunmamasi yiiziinden basarisiz olmasi sonucunda, bu eksigi gidermek
ve tedarik zinciri finansman fonksiyonu konusunda bankalara yardim etmek igin
“Banka Odeme Yiikiimliiliigii'nii” gelistirmek icin biiyikk bir adim atmustir. Bunu
sadece TSU i¢in kullanilabilir halde degil herhangi esdeger bir platformda genel
standartlar ISO 20022 mesajlarini ayni1 amagla kullanmak i¢in yapmustir.

SWIFT’in Ticaret Hizmetleri Programi (TSU), gerekli bankalar aras1 mesajlar1
ve kendi miisterilerinin BPO islemlerini yiiriiten bankalar i¢in eslestirme programi
sunmaktadir. Bu anlagma, otomatik bir alternatif olarak SWIFT BPO kurallarini
kullanan bankalar i¢in bir yol agmustir.

BPO, otomatik ve giivenli islem saglayan geleneksel ticaret finansmaninin
manuel iglemlerle ilgili sakincalarini ortadan kaldirarak daha 6nceden saglanan mevcut
ticari akreditifien dolay1 esdeger is yararlar1 saglamaktadir. BPO’nun 6zelliklerinden
biri de katilimci bankalar arasinda birlikte ¢alisabilirligi desteklemesidir. Clinkii BPO
standart ISO 20022 mesajlar1 dizisini kullanmaktadwr. Bu birlikte ¢alisila bilirlik,
bankalarm birlikte kiiresel pazarlara erisiminin genislemesini saglamaktadur.'**

Banka Odeme Yiikiimliltigii (BPO), verimliligi hizlandirmaya, hizli anlasmaya
ve uluslararasi ticaret islemlerini finanse etmeye yonelik yeni bir aragtir. BPO, bankalar
arasi kullanim ig¢in tasarlanmistir ve kurallar BPO iglemleri i¢in yol gosterici
niteliktedir. Banka Odeme Yiikiimliiliigii, teknolojik bir bakis agisiyla tasarlanmugtir.

'3 parama Dharmawardene, Bank Payment Obligations a New Method To Trade, Anniversary

Convention, 2013, s.227, 228, 229, 231.
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Cesitli ortamlarda g¢alisabilir ve veri eslestirme programi bazinda kullanilan gesitli
eslestirmeler yaratabilir.

Tanimdan da anlagilacagi {izere BPO, bir ticaret araci olarak birka¢ anahtar
Ozellige sahiptir. Bunlar:

- Tek tarafl1 olarak iptal edilemez olmas1 “geri doniilemez”,

- Onceden tanimlanmis belirli kosullarin mali bir yiikiimliilik olusturulmadan
Once yerine getirilmesi “kosullu”,

- Tek bir ticari islem ve belirtilen miktarda saglanmasi.

Bir BPO’nun yiriitiilmesi, alict bankasi ve satict bankasi arasindaki ticari
islemlere yonelik olarak verilerle ilgili tam bir eslesme ve tam olarak karsilanan iglem
sartlarmm kabul edilmesi kosullarina baghdir. Tam bir eslesme igin, islem Eslestirme
Uygulamasi (Transaction Matching Application - TMA), ilgili veri kiimeleri arasinda en
iyi eslestirmeyi gosteren Veri Kiimesi Eglestirme Raporu (Dataset Match Report) adli
bir rapor olusturmaktadir. Bu veri kiimeleri; ticaret, ulagim, sigorta veya diger verilerle
ilgili mal veya hizmet satisi1 i¢in bilgi tarar.

Banka Odeme Yiikiimliiliigii ve ilgili islemleri ve kurallar1 dogal olarak bankalar
arasindadir ve bu nedenle bankalar aras1 “Ortak Alan’a (Collaborative Space)” aittir.
Alic1 banka ve ihracat¢i gibi banka ve miisteri arasinda diizenlenen herhangi bir ek/ayr1
anlagma da bankalar aras1 Ortak Alan i¢inde yer almaktadir. Bu yiizden BPO ile ilgili
temel noktalar ve yontemler (URBPO gibi) kurallara tabi degildir.'**

BPO, geleneksel ticaret finansmanmin manuel islem sakincalar: ile iligkisiz
olarak otomatik bir ortamda akreditif faydalari saglamaktadir. Ayrica bankalarm esnek
risk azaltma tekliflerini ve tedarik zinciri boyunca kurumsal miisterilerine finansman
hizmetlerini sunmaktadir.

BPO, bir banka tarafindan diger bir bankaya belirli bir olay gergeklestikten sonra
belirli bir tarihte 6demenin yapilmasi ig¢in verilen geri doniilemez bir girisimdir. Bu
“belirli olay”, SWIFT’in Ticaret Hizmetleri Programu (TSU) tarafindan veya herhangi
bir es deger islem eslestirme uygulamasi tarafindan olusturulan karsilastirma raporu ile
kanitlanmaktadir.

BPOlar, bankalarin hem alici hem satici yararina uluslararas: ticaretle iligkili
riskleri azaltmasim1 saglamaktadwr. Tedarik zinciri boyunca, sevkiyat Oncesinden
sevkiyat sonrasma kadar esnek finansman Onerileri sunmaktadir. Saticiya akreditife
benzer bir teyit altinda 6deme giivencesi saglamaktadir.

%% |cc Discussion Paper, The Bank Payment Obligation: Capital &Accounting Treatment,

Document No: 470/1204, 12 September 2012, s.3, 4.
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BPO kisaca:

e Hem alic1 hem satic1 igin uluslararasi ticarette riskleri azaltma,
e Hiz, giivenilirlik, kolaylik,

e Diisiik maliyet ve gelistirilmis ihtimam,

e Gelismis risk yonetimi,

e (Odeme giivencesi,

e Esnek finansman kullanimi (segenekleri),

e Tedarik zinciri glivenligi

Konularinda yarar saglamaktadir.

BPO, daha dnce edinilen ticari akreditif sayesinde geleneksel ticaret finansmani
ile iliskili manuel islem dezavantajmi ortadan kaldirarak es deger is avantajlari
saglamaktadir. Bu avantajlardan biri de fiziksel tedarik zincirinde yer almus, finansal
tedarik zinciri hizmetleri i¢in baslangi¢c noktalar1 olusturulan ISO 20022 mesajlaridir.
Bu da BPO’nun her durumda bir teminat olarak kullanilmasini saglamaktadir. Endiistri
alanm1 da ISO 20022 mesajlar1 aligverisi uzantisinda finansal hizmet saglayicilar
arasinda kurumsal kullanicilar ile ig birligi yapmugstir. Boylelikle ayn1 mesajlar kurumlar
ve bankalar arasindaki iletisim i¢in adapte edilebilir bir hale gelmistir. Bu mesajlar
uctan uca kurumsal sistemler ile kesintisiz iglem saglamaktadir.'®

BPO, ticaret ¢dziimleri i¢in alternatif bir aracidir ve mevcut tiim ticari finansman
¢oziimlerini degistirmek i¢in degil tamamlamak i¢in tasarlanmistir. BPO, mal mukabili
islemler ve akreditif iglemleri arasindaki eksiklikler igin etkili bir koprii olarak hizmet
etmektedir ve bugiin bir bankanin, birgok bankayla ayni sekilde BPO etrafinda birden
fazla hizmet sunmasina olanak saglamaktadir.

Ornegin; diinyada bir numara olan bir ticaret finansmani bankasinin ayni mesaj
tipi sistemine ve akreditif agilmasi i¢in gereken yapiya sahip oldufu varsayilirsa bu
sahiplik bu bankay1 diger bankalardan ayirt etmeye yardimci olan, tek mesaj etrafinda
her bankamn sunabildigi raporlama ve finans hizmetidir.

En ¢ok mal mukabili islemlerde, bir banka i¢in tek rol, miisteri talebi iizerine
satic1 hesabma 6deme yapmak olacaktir. BPO, bankalara finansman saglamak ve mal
mukabili igslemlerle baglantili diger hizmetler i¢in bir kap1 agmaktadir.

Herhangi bir ticari islemde, BPO seciminde alici ve satici arasinda 6deme
seklinin segilmesi veya alacakly/bor¢lu banka Onerilmesi gibi konularla is birligine
ihtiyac olacaktur.

= Thierry Senechal — André Casterman, Bank Payment Obligation, ICC / A Banking Commission

Supply Chain Finance Project, 2014, s.1, 3.
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Bir BPO isleminde, hangi alacakli ve borglu bankanin faaliyetinde is birligi ve
rekabet alani saglanacagi tanimlanmalidir. Bu bankalar arasinda ayni zamanda hizmet
diizeyi agisindan bir rekabet vardir. Bankalar risk azaltma, finansman, 6deme
giivencesi, stire¢ verimliligi, fiyat vs. konularinda sirketlere teklifler verebilirler. Bu

rekabet alani i¢inde kurallar veya zorunlu standartlar yoktur.'*

Banka Odeme Yiikiimliiliigi (BOY) veya Ingilizce olarak Bank Payment
Obligation (BPO), giiniimiizde kullanilan geleneksel 6deme yontemlerinin avantajli
yanlarmni teknolojinin getirdigi kolaylik ile birlestirip sunan tamamen yeni bir &deme
yontemidir.

BPO, bir bankanin bir diger bankaya verdigi ve sunulan islem verilerinin
elektronik ortamda belirlenen sartlara gére basarili bir bigimde eslesmesi sonucu

O6demenin belirlenen bir vadede yapilmasimm saglayan geri déniilemez bir banka
taahhtidiidiir.

BPO, ticari hayat i¢in yeni bir alternatiftir. Bazen elektronik akreditif veya hafif
akreditif olarak telaffuz edilse de bir akreditif degildir, kendi 6zelinde bir ¢6ziim araci
olarak goriilmesi gereken yeni bir aragtir.

BPO’nun amaci mevcut ddeme yontemlerine ilave olarak diinya ticaretine yeni,
basit, ucuz, kolay ve banka giivenceli alternatif bir 6deme yontemi sunmaktir. BPO; mal
mukabili 6deme seklinin basit ve kolayligini, akreditifin giivencesi ile birlestirmektedir.
Akreditifteki orijinal belgelerin incelenmesinden kaynaklanan risk ve zorluklar1 ortadan
kaldirmaktadir. BPO, standart finansal mesaj tipleri (ISO 20022) kullandig: igin
saticimin sagladify veriler disindaki eksiklik ve uygunsuzluklar (rezerv konularr)
tlimiiyle ortadan kalkmaktadir.

Geleneksel 6deme yontemleri; hiz, basitlik, kolaylik ve giivence gibi 6zelliklerin
timiini bir arada vermek konusunda yetersiz kaldiklarindan taraflar, BPO gibi hiz,
basitlik, giivence gibi 6zellikleri teknolojinin imkanlar1 ile veren yeni bir ddeme
yontemine ihtiya¢ duymaktadirlar.

Ticaret yapan taraflarmn, mal mukabili 6demenin kolayligina, akreditifin
giivencesine, finansman imkanlarma, teknolojinin hizina ihtiyaci oldugu kadar fiziki
belgelerin kaybolmasi, tizerinde tahrifat yapilmasi, rezerv konusu yapilmasi gibi yiik ve
risklerle ugragsmamaya da ihtiyact vardir. Iste BPO bu nedenle ihtiya¢ duyulan bir
6deme seklidir. BPO sayesinde taraflar, mal mukabili §demenin kolaylik ve basitligine
akreditifte oldugu gibi bir banka giivencesi ile sahip olurken fiziki belgelerle ugrasmak
zorunda kalmamakta ve béylece zaman ve maliyetten de tasarruf etmektedirler.

126 Gary Collyer, Bank Payment Obligation — Now a Reality (Part 1), Coastline Solutions, Issue 45, 2012,

S.1.
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Bu 6deme yonteminin gerekliligine ve basarisina inanan ICC tarafindan BPO
i¢in yeni birdrnek kurallar gelistirilmistir. URBPO (Uniform Rules for Bank Payment
Obligation) ismi verilen yeni kurallar 2013 yil1 i¢erisinde ICC tarafindan yayinlanmig
ve ytriirliige girmistir. ICC Tiirkiye tarafindan Tiirk¢e gevirisi yapilarak bankacilik

sektoriiniin hizmetine sunulmustur.'?’

BPO kisaca, banka garantili olmayan 6deme yontemleri (mal mukabili ddeme,
vesaik mukabili 6deme vb.) icin banka giivencesi ve genis finansman imkanlari
saglayan yeni bir bankacilik {iriiniidiir. Yani mal mukabili 6deme ve vesaik mukabili
O0deme gibi 6deme yontemleri i¢in banka giivencesi saglamaktadir.

BPO’nun ortaya c¢ikis sebeplerinden biri ise ticareti kolaylastirmak adina
elektroniklestirme yani kagidi ortadan kaldirarak giivence saglamak ve basitlik
getirmesidir.

ICC’nin BPO i¢in yaymlamig oldugu URBPO ise su sekilde tanimlanmaktadir;
“Borglu bankanin elektronik ortamda alacakli bankadan aldigi verileri ‘Olusturulmus
Veritabani’nda (Established Baseline) belirlenen sartlar ile uygunluk saglamasi iizerine
alacakli bankaya 6deme yapacagina, vadeli ddeme yiikiimliiliigiine girecegine ve
belirlenen tutar1 s6z konusu vadede ddeyecegine iligskin geri doniilemez ve bagimsiz bir
taahhiittiir.”

Bu tanimlamaya gore; yiikiimliiliige giren banka, alicinin bankasi olabilmekte
veya olmamaktadir. Ancak alacakli banka her zaman saticinin bankasi olmaktadir.

Bir bankanin BPO’ya katilmasi i¢in 6ncelikle SWIFT’in ticari isler igin
gelistirdigi TSU (Trade Services Utility) veya benzer bir sistemi satin almasi veya
gelistirmesi gerekmektedir. Bu sistem BPO’nun ¢aligmasi i¢in gereklidir ve kisaca
Islem Eslestirme Uygulamasi - TMA (Transaction Matching Application) olarak
adlandirilmaktadir. Bu uygulama, elektronik verilerin eslestirilmesini yapmakta ve
rapor iiretmektedir.'?®

27 1ce Tirkiye Milli Komitesi, Banka Odeme Yiikiimliiliikleri (BPO), BPO Semineri Duyuru

Belgesl, istanbul, 12 Mayis 2014, s.1, 2.
128 Banu Tiirk, is Bankasi’ndan Dis Ticarette Bir ilk, Diinya Gazetesi Web Sayfasi,
www.dunya.com/sirketler/is-bankasindan-dis-ticarette-bir-ilk-219714h.htm , Erisim Tarihi: 01.02.2015.
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Bir BPO’nun yapisinda agagidaki elemanlar olacaktir, duruma gére bazilari

olabilir veya olmayabilir:

Tablo 2

BPO Yapisindaki Elemanlar

Odeme
Yiikiimliiliigi
(Payment
Obligation)

Borglu Banka (Obligor Bank)

Alacakli Banka (Recipient Bank)

Tutar / Yiizde (Amount / Percentage)

Yiikleme Tutar1 (Charges Amount)

Yiikleme Pay1 (Charges Percentage)

Gegerlilik Tarihi (Expiry Date)

Uygulanacak Hukuk (Applicable Law)

Diger Odeme Sekilleri
Odeme Sekilleri (Other Payment Terms)
(Payment Terms)

Odeme Kodu
(Payment Code)

Tutar / Yiizde
(Amount / Percentage)

Odeme Sartlar1 (Settlement Terms)

Kaynak: Abdurrahman Ozalp, BPO (Bank Payment Obligation), UCP600, Nisan 2013,

s.7,8.
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ICC’nin BPO ile mal mukabili 6demeye ekstra ilave ettikleri kisaca su

sekildedir:

SWIFT; kabul edilmis bir uygulama olarak Banka Odeme Yiiliimliiliigii’niin
durumunu gelistirmek i¢in Uluslararast Ticaret Odas1 Bankacilik Komisyonu
(ICC) ile aktif bir is birligi yapmaktadir.

ICC, diinya ¢apinda kabul edilmis standartlarin ve sektdr ¢apinda bir
uygulama olarak tarafsiz bir BPO’nun kurulmasina destek olmak i¢in BPO-
ICC caligma grubunu yaratmistir.

Bu da bankalara 4-kose modelinde tedarik zinciri finans ¢aligmalarini
genisletmelerine yardimei olacaktir.

Bahsedilen ¢aligma grubu, SWIFT ve ICC tarafindan es bagkanlara sahiptir
ve 2011 Mart ayinda Ziirih/Isvicre’de ilk kez toplanmustir.

Es Bagkanlar; Dan Taylor (J. P. Morgan) ve André Casterman (SWIFT) dur.
9 banka katilmaktadir.

ICC Mal Mukabili islemleri yiiriitmesi icin yeni bir bagkan atayacaktir.'*’

3.2. BPO ILE iLGIiLi TANIMLAR

Banka Odeme Yiikiimliiliigii (Bank Payment Obligation)

Borglu bir banka i¢in, Ticaret Hizmetleri Programi isleminin temeline gére alic
bankaya belirlenmis bir tutar 6demek i¢in adina doniisii olmayan bir yiikiimliiliiktiir.

Sunulmus Veritaban (Baseline)

Birincil bir banka tarafindan sunulan ve temel satin alma anlagmasiyla ilgili

verilerdir.

Alicinin Bankast (Buyer’s Bank)

Alicinin finansal iglemlerini yiiriiten bankadir.

Veri Grubu (Data Set)

Mali bir kurum tarafindan sunulan; ticaret, ulasim, sigorta ve sertifikalar gibi is
fonksiyonlariyla ilgili olan verilerdir.

129

André Casterman, Bank Payment Obligation, Trends in Trade and Supply Chain Finance and SWIFT’s

Evolving Portfolio, 13 Mayis 2011, s.7.
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Olusturulus Veritabani (Established Baseline)

Ticaret Hizmetleri Programi uygulamasi, ilgili bankalara “Veri Eglestirme
Raporu” génderdiginde sifir uyusmazlik oldugunu kanitlayan veritabanidir.

Yiikiimlii Banka (Obligor Bank)
BPO yiikiimliiliiklerini kabul eden finansal kurumdur.
Alacakli Banka (Recipient Bank)

Ticaret Hizmetleri Programi islemleri baglaminda BPO’dan dogan alacagi
tistlenen finansal kurumdur.

Satictnin Bankasi (Seller’s Bank)
Saticinin bankasidir. Veritabaninda ‘Alacakli Banka’ olarak gosterilir.
Sunan Banka (Submitting Bank)

Ticaret Hizmetleri Programi islemleri baglaminda birincil bir banka i¢in belirli
veri setleri gondermeyi iistlenen finansal kurumdur.

Ticaret Hizmetleri Progranu Coziimleri (Trade Services Utility Solution)

Ticaret Hizmetleri Programi {iriinleri ve hizmetleriyle ilgili kombinasyonlardir
ve asagidaki bilesenleri igerir:

- Ticaret Hizmetleri Programi mesaj standartlari,
- Ticaret Hizmetleri Programi uygulamasi,

- Ticaret Hizmetleri Program ara yiizii,

- SWIFTNet yazigsmalari,

| - Kanunname,

- Satici tirtinleri ve hizmetleri.

Islem Eglestirme Uygulamas: (Transaction Matching Application)

Bankalardan alinan TSMF mesajlarim isleyen, bu mesajlardaki verileri otomatik
, eslestiren ve sonrasinda mesajlari tiim taraflara génderen veri eslestirme programudir.'*

39 SWIFT Trade and Supply Chain, Bank Payment Obligation, Supply Chain Finance For

Corporates, High Level Overview, 24 July 2012, s.4,5.
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3.3. BANKA ODEME YUKUMLULUGU’NE ILISKIN STANDART
KURALLAR (UNIFORM RULES FOR BANK PAYMENT OBLIGATION
- URBPO)

BPO i¢in ICC ve SWIFT tarafindan, ticaret iglemlerinin baginda yer alan tedarik
zinciri finansmani ile bankalarin kurumsal miisterilerine sunmalarina olanak veren yeni
hukuk ve teknoloji standartlar1 yaymlanmistir. Bu yenilik, finans hizmetlerinin
sevkinden Once olas1 riskleri azaltmak i¢in tedarik zinciri finans kapsamini
genisletmektedir. Ayrica yerel bankalar ve kalkinma bankalar1 i¢in ekonominin énemli
bir kesimini destekleyen KOBI piyasasinda rollerini gelistirmeleri i¢in de bir firsat
sunmaktadir.

SWIFT mesajlagsma standartlari, finansal iglemlerin tiim taraflari1 i¢in birlikte
caligilabilirlik i¢in 6nemli avantajlar saglamaktadir. SWIFT’in bu standartlar1 yaklasik
10.000 finansal kurum ve 210’dan fazla iilkede binlerce tiizel kurulus tarafindan
kullanilmaktadir.

ICC ve SWIFT, ticari finansman diinyasinda ilgili pozisyonlardan yararlanmak
icin Eyliil 2011°de bir isbirligi anlagmas1 imzalamigtir. Yeni kurallar geregi, elektronik
islem verilerini kullanarak bankalar finansal stire¢leri hizlandwmak ve doner
sermayelerini optimize etmek adina kurumsal miisterilerinin isteklerine daha iyi yanit
verebilmektedirler.

18 aydan kisa bir stirede ICC ve SWIFT, birlestirilmis yasal baglayici kurallar ve
elektronik mesajlasma kurallart olan BPO Standart Kurallari’m1 (URBPO)
yayinlayabilmislerdir. Bu yeni kurallarin kullanilmaya baglanmasi, ticaret pazari ve
Nisan 2013’de Lizbon’da gergeklestirilen ICC Bankacilik Komisyonu toplantisinda
URBPO iizerinde varilan oybirligi i¢in 6nemli bir kilometre tasidir. BPO, ticaret
endiistrisinin gelecegine yon vermektedir ve bankalar BPO ile kurumsal miisterilerine
sunduklar1 hizmetlerde yenilik yapabilmek i¢in net bir firsat elde etmistir.

URBPO, ‘igbirligi alan1’ olarak bilinen finansal kurumlar tarafindan belirli bir
islem icin secilmis herhangi bir Islem Eslestirme Uygulamasi (TMA)’'nda ¢ahsacak
sekilde tasarlanmustir.

Standartlar, banka ve kurumsal miisterileri arasindaki iligkiyi kapsamamaktadir.
URBPO, BPO’nun temel satig veya diger sézlesmelerden ayriligmi ve bagimsiz
icerigini gostermektedir.

BPO, borglu banka (genellikle alicinin bankasi) tarafindan alacaklh bankaya
(saticin bankasi), bagarili bir elektronik veri eslestirme veya uyusmazliklarin kabulii
sartlar1 altinda, belirlenen bir miktar1 §demek i¢in verilen geri doniilemez bir girisimdir.
Ticaret ¢6ziimii i¢in alternatif bir aragtur.
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Bir BPO; TMA, merkezi veri eglestirme ve ig akigi uygulamasi araciligiyla
kurulmaktadir. Unutulmamalidir ki TMA kendisi bir BPO olusturmamaktadir. BPO’nun
oldugu her bir bankay: bildirmektedir ve BPO igeren islemlere katilmak icin ilgili
bankalarin anlagmalarini yansitmaktadir. Bir BPO, bor¢lu bankanin alici bankaya
gecerli yasalara goére yasal olarak baglayici, gegerli ve uygulanabilir bir 6deme
yukiimliiliigiinii olusturmaktadir.

TMA, ilgili bankalardan alinan mesajlarin iglemleri, kabul edilen sartlara karsilik
mesajlarda igerilen verileri otomatik karsilastrma ve her bir ilgili banka igin ‘veri
eslestirme’ veya ‘veri uyusmazligi’ hakkinda sonradan bildirim araciligiyla borglu
bankalara verilerin tanitimi i¢in bir mekanizma saglamaktadir.

URBPO, aslinda ISO 20022 standartlarina uygun olan ilgili bankalar tarafindan
gonderilen ve alinan mesajlar1 esas almaktadir. ISO (International Organisation for
Standardisation), 160’tan fazla ulusal standart kuruluglar: tiyeleriyle diinyanin en genis
uluslararasi standart gelistiricisi ve yayincisidir.

ISO 20022, is alanlar1 tarafindan her biri benzersiz tanimlanmis 4 karakterlik is
alan1 kodu olan finansal mesaj tanimlarini diizenlemektedir. Ticaret Hizmetleri
Yonetimi (Trade Services Management) durumunda, is alam1 kodu TSMT’dir. ISO
20022 TSMT standartlari; ticaret, ulasim, sigorta, sertifika veya diger sertifika setlerini
sunmak ve iligkili TSMT mesajlarmnin ilgili banka ve TMA arasinda degis tokusu i¢in
format belirlemektedir.

Mesaj standartlar1 birlikte ¢aligila bilirligi elde etmek ve etkili bir bankacilik
iletisimi ve anlayis1 icin gereklidir. Standartlar, format biitiinliigli ve tutarlilifiyla
birlikte ortak bir veri sozliigii araciligiyla terminoloji saglamaktadir. Finansal hizmetler
alaninda diger ISO standartlarinda oldugu gibi TSMT mesajlar1 i¢in olan ISO 20022
standartlari, ortak standartlardir ve herhangi bir teknoloji saglayicisi veya finans kurumu
icin 6zel degillerdir.'!

31 |cC (International Chamber of Commerce), Uniform Rules for Bank Payment Obligation,

April, 2013, 5.3-8.
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3.4. BANKA ODEME YUKUMLULUGU’NDE TARAFLAR
Alict (Buyer)

Malin alicisi olan taraftir. Satici ile alim-satim s6zlesmesi yapar, BPO
islemlerinin baglamasi i¢in yiikiimlii bankadan talepte bulunur, teminat ve talimat verir.

Alicinin Bankasi (Buyer’s Bank)
Aliciin bankasidir. Alicinin bankasi bir ylikiimlii banka da olabilir.
Saticy (Seller)

Malin saticisi olan taraftir. Alict ile alim-satim sozlesmesi yapar. Mali
yiikler/sevk eder ve iglemle ilgili olarak yiikleme belgelerinden topladig: verileri lehtar
bankaya (alacakli) génderir. Lehtar banka tarafindan Islem Eslestirme Uygulamasi’na
(TMA) gonderilen veriler uygun bulunduktan sonra yiikiimlii banka tarafindan 6denen
mal bedelini lehtar banka araciligiyla alir.

Saticinin Bankasi (Seller’s Bank)

Saticinin  bankasidir. Saticinin bankasi veritabaninda ‘Payment Obligation
Segment’ kisminda alacakli banka (recipient bank) olarak gosterilecektir. Bir BPO
isleminde yiikiimlii bankanin muhatabi olan bankadir. Yiikiimlii banka (obligor bank)
mesajlar1 bu bankaya génderir, 6demeyi de bu bankaya yapar.

Taraf Banka (Involved Bank)

Saticinin  bankasi veya belirli herhangi bir zamandaki roliine bagli olarak
alacakli banka, alicinin bankasi, yiikiimlii banka veya sunan banka anlamia gelir.

Yiikiimlii Banka (Obligor Bank)

Bir BPO’yu diizenleyen banka anlamima gelir. Bir BPO isleminde geri
déniilemez taahhiidiine giren bankadir.

Sunan Banka (Submitting Bank)

Tek gorevi sadece olusturulan veri tabanina geregi bir veya birden fazla data seti
sunmak olan bir taraf bankadir.'*

32 Abdurrahman Ozalp, Dis Ticarette Yeni Gdeme Yontemi BPO’nun Kullanilmasi, Tirkmen

Kitabevi, istanbul, 2014, s.38.
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3.5. BANKA ODEME YUKUMLULUGU’NON ISLEYISI
TMA iLE BIRLIKTE BPO ODEME

Establishment of a BPO na TMA

1, Contract

Beller

k' 4
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5. Shipment & Documents
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2. PO Submission
9. Payment
J»
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Sayer’s Bank= ONEQOY Bank Seller's Bank = Recipism Ban
& TMA = Transaction Matching Application

Sekil — 6: BPO’lu Odeme Akis Semast

Kaynak: David Dobbing, Bank Payment Obligation, Singapore Annual LC Survey
Conference, 2012, s.10.
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BPO’nun is akis1 asagidaki gibi 6zetlenebilir:

Veritabani’nin Olusturulmasi (Established Baseline)

Alic1 ve satic1 arasinda bir anlagma yapilir.

Alici, asgari siparis bilgilerini ve BPO sartlarin1 bankasina (Obligor Bank)
gonderir.

Alic1 bankasi elde ettigi bilgileri TMA’ya gonderir.

Ayni sekilde satic1 da siparis bilgilerini ve BPO sartlarina bankasma
(Recipient Bank) teyit eder. Alic1 tarafindan gonderilen ve satici tarafindan
teyit edilen bilgiler TMA’da karsilastirilir. Bilgiler birbirini karsilarsa yani
eslesirse o halde ‘Olusturulmus Veritabani’ (Established Baseline) olusur.
Alic1 ve satici, bankalarindan ‘Eslesme Raporu’ (Matching Report) alirlar.

Eslesme (Matching)

Satici, mallar1 dokiimanlarla birlikte varig yerine sevk eder. Tagima belgesi
ve fatura bilgilerini bankasina teslim eder, bankasi bilgileri eslesmek iizere
TMA'’ya gonderir.

Alict ve satici bankalari TMA’dan birer eslesme raporu alirlar. Alici,
eslesmeyen kisimlar varsa istisare igin davet edilir.

Saticinin bankasi, basarili eslesme konusunda saticiya bilgi gonderir.

Islemin Tamamlanmasi (Settlement)

Alicinin bankasi vadesinde alicinin hesabini borglandirir, paralar: saticinin
bankasina génderir ve saticinin bankasi da saticinin hesabini alacaklandirir,
yani saticiya 6deme yapar.

133

3.6. BANKA ODEME YUKUMLULUGUNUN AVANTAJLARI

BPO’nun avantajlarini ithalatgilar agisindan, ihracatgilar agisindan ve bankalar
acisindan olarak 3 gruba ayirmak miimkiindiir.

3.6.1. Banka Odeme Yiikiimliiliigii’niin ithalatca Acisindan Avantajlan

BPO’nun ithalat¢ilar agisindan avantajlar1 siralanacak olursa;

Pesin 6demeden daha giivenlidir. Alic1 satin alinan mallar i¢in dokiimanlari
teslim almadan 6nce 6deme yapmak zorunda degildir.
Alicinin genigletilmis borglar: igin finansman olanagi kolaylagmaktadar.

133 2
Ozalp, a.g.e., s.7.
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e BPO, alic1 ve satic1 arasindaki iligkiyi giiglendirmektedir. Tedarik zincirini
giivenli hale getirmektedir.

e BPO, is firsatlarim genisletmek igin yardimci olmaktadir. Dig pazarlarda
rekabet giiciinii arttirabilir.

e Alicy, gonderilen mallar1 gerekli sartlar igin 6deme tarihinden 6nce teyit
edebilmektedir.

e Alici kendi ¢ikarlarina gére 6demeyi yapilandirabilmektedir.

e Alic1 daha iyi sartlar ve kosullar i¢in pazarlik yapabilmektedir. BPO ile alic1
odeme yetenegini gostermektedir ve gelecekteki gelismis sartlar i¢in pazarlik
yapabilmektedir.

e BPO, satici 6zel sartlara ve kosullara uydugunda ve gerekli verileri
sagladiginda, bankanin 6deme yapmasindan itibaren aliciy1 korumaktadir.

e Alict BPO iginde mallarin muayeneleri ve kalite kontrollerini, iiretimi
kurmay1 ve teslimat siirelerini igeren bir garanti elde edebilmektedir.

e BPO, kolayliklar1 arttirmakta, maliyeti azaltmaktadir.

3.6.2. Banka Odeme Yiikiimliiliigii’niin Ihracat¢1 Agisindan Avantajlart

BPO’nun ihracatgilar agisindan avantajlari siralanacak olursa;

e BPO, ihracat¢1 agisindan 6ncelikle bir 6deme giivencesidir.

e Yiikleme oncesi veya yiikleme sonrasi finansmani igin esneklige erisim
saglamaktadir.

e BPO ile kredi riski alicinin bankas1 borglu bankaya transfer edilmektedir.

e BPO, alicinin iptal etme veya siparis degistirme riskini azaltmaktadir.

e Alicy, mallarla ilgili sikayeti olmasi durumunda 6deme yapmayi reddedemez.

e Doviz kuru riski satici tilkesinin para birimi cinsinden bir BPO agilmasiyla
ortadan kaldirilabilmektedir.

e Saticy, teslim zamanlamasini deme ve mallarin nakliyesi yapilacagi zaman
uygun bir sekilde kendi ¢ikarlarina gore yapilandirabilmektedir.

e Herhangi bir denetim sirasinda sorumluluk bankadadir.

e Otomatik veri eslestirme programn karmagiklii azaltwrken giivenilirligi
arttrrmaktadir.

o Fiziksel belge kontroliiniin kaldirilmasi; tutarsizlik, anlagsmazlik ve gecikme
riskini ortadan kaldirmaktadir.

e BPO, islemin herhangi bir asamasinda kullanima sokulabilir. Uyusmazliklar
giderilebilmektedir.

e Otomatik igleme sistemi, anlasma ve finansman hizini arttirmaktadir.
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3.6.3. Banka Odeme Yiikiimliiliigii’niin Banka Acisindan Avantajlan

BPO’nun bankalar agisindan avantajlar1 siralanacak olursa;

8.7.

BPO, banka i¢in dncelikle diigiik riskli bir igtir.

Sermaye kullaniminin tedbirli olmasini saglamaktadr.

Komisyon ve iicret geliri i¢in saglam bir kaynaktir.

BPO, bankalara yeni is firsatlar1 i¢in yeni kapilar agmaktadir.

Bankalar arasi iligkileri giiglendirmektedir.

Otomatik bir ¢6ziimdiir.

Islem maliyetlerinin daha diisiik olmasini saglamaktadr.

Bankalar i¢in miisteri ve risk konusunda daha fazla is birligi saglamak adina
piyasa ihtiyacini karsilamaktadur."*

BANKA ODEME YUKUMLULUGU’NUN DIGER ODEME

SEKILLERINE GORE FARKLARI

BPO ’nun Akreditifli Odemeye Gore Farklari,

BPO’da akreditifli 6demedeki fiziksel belgeler yerine elektronik veri
sunumu yer almaktadir.

BPO akreditife gore, uygunluk kontrolinde kalite ve tarafsizlig:
gelistirmektedir.

BPO daha hizli bir islem ile sadece finansman ile alakali verilere
odaklanmaktadir.

BPO, herhangi bir miktar degeri ig¢in herhangi bir zamanda
eklenebilmektedir.

BPO, akreditife g6re finansman hizmetlerine daha kolay bir erisim
saglamaktadir.

BPO 'nun Mal Mukabili Odemeye Gore Farklari;

BPO, mal mukabili 6demeye gére 6deme riskini azaltma konusunda daha
iyidir.

BPO, kazan-kazan (win-win) ile yani her iki tarafinda kazanmasini sagladig1
icin ticari iligkileri kolaylagtirmaktadir.

Mal mukabili 6demeye istinaden yiikleme ve isletme maliyetlerini
azaltmaktadir.

Ticari hareket iglemlerini ve uzlagmay: gelistirmektedir.
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e BPO, finansman i¢in teminat olarak kullamlabilmektedir.'*

3.8. BANKA ODEME YUKUMLULUGU IiLE IiLGIiLI ONEMLI
HUSUSLAR

e Alic1 ve saticinin; segilecek BPO, yiikiimlii banka, lehtar banka konusunda
isbirligi yapmasi gerekmektedir.

e Bir BPO isleminde yiikiimlii banka ve lehtar bankanin ¢aligacag Isbirligi
Alani ve Serbest Alan tanimlanmis olmalidir. Isbirligi Alam ile kastedilen bir
tek TMA araciligiyla belirlenen veri elemanlar: (sartlar) ile eslesmeye tabi
bir BPO’nun olusturulmasidir. Bu veri elemanlari, ylikiimlii ve lehtar
bankadan gelen bilgiler ile Olusturulmus Veritabani’nda tanimlanmaktadir.
Serbest Alan ile kastedilen ise yiikiimlii banka ve lehtar bankanin miisterisi
icin riski azaltma, finansman, 6deme garantisi, islem yeterliligi, fiyat vs.
konularinda hizmet seviyesini belirlemesidir. Bu alanda herhangi bir kural
veya zorlama standart yoktur.

e BPO, sahteciligi 6nleyen bir sistem degildir, taraflar bilgileri girerken kendi
kontrol mekanizmalarim kullanabilirler. Yani TMA’ya gonderilen bir verinin
miisteri tamima kriterlerine uyup uymadigmi veya yaptirima muhatap olup
olmadigmi, veriyi gondermeden Once kendi sistemlerinden kontrol
edebilmektedirler.

e BPO, ICC kurallarina tabi bir akreditif, stand-by veya talep garantisinin
alternatifi degildir; mal mukabili veya vesaik mukabili gibi korumasiz deme
yontemlerine banka ddeme taahhiidii getiren bir tirlindiir. Fiziki belgeler ile
ilgilenmemekte, sadece verileri karsilastirip 6deme yapmaktadur. Fiziki
belgeleri taraflar birbirlerine gonderebilmektedirler.

e Alic1 ve satici; 6deme sartlarmna, diger sartlara ve BPO’nun kullanilmasina
karar verdikten ve bankalarina teklif verdikten sonra bankalar dahil olmakta
ve 6dememin yapilmasi i¢in hangi bilgilerin gerektigini belirlemektedirler.
Taraflar mutabik kaldiktan sonra alic1 ve satict “Olusturulmus Veritabanini
olusturmak igin bankalarina talimat vermektedirler. BPO tamamen islem
verilerinin ~ “Olusturulmus Veritabam” ile karsilagtirilmas:t {izerine
calismaktadir. Olusturulmug Veritabani, BPO’nun yliriitiilmesi i¢in hangi
veri elemanlarmin eslesmesi gerektigini belirlemektedir. Olusturulmusg
Veritabani normalde siparis emrindeki bilgiler ile varsa BPO’nun ¢aligmasi
icin gerekli bilgileri icermektedir. Bu bilgilere ve eslesecek bilgilerin

35 SWIFT, Supply Chain Finance for Corporates, Managing Risk, Finance and Processing

Efficiency in a Multi-Bank Environment, Webinar, 30 June 2011, s.20.
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adedinde tamamen alici ve satici karar vermekte ve bankalarina bu konuda
talimat vermektedirler.

TMA’da eslesme gergeklestiginde yiikiimlii banka ddemeyi lehtar bankaya
yapar, lehtar bankanin saticiya 6deme yapmasi BPO’nun diginda olup lehtar
banka ile satici arasindaki bir olaydir. Aralarinda bir soézlesme yapmis
olabilirler veya olmayabilirler. Bu tamamen taraflara kalmigtir. Lehtar banka
saticiya karsi ayr1 bagimsiz bir taahhiide girebilmektedir.'*

3.9. BANKA ODEME YUKUMLULUGU ILE iLGILi SWOT ANALIZI

Swot analizi; kurumun, teknigin, siirecin, durumun veya kisinin gii¢lii (stengths)
ve zayif (weakness) yonlerini belirlemekte, i¢ ve dis ¢evreden kaynaklanan firsat
(opportunities) ve tehditleri (threats) saptamak i¢in kullanilan stratejik bir tekniktir.

BPO’nun Swot analizine bakilacak olursa;

Giiclii Yanlar: (Strengths)

Elektronik veri sunumu — verimlilik, kagitsiz ofis,

Hizli eslesme — azaltilmig tutarsizlik, tutarlilik,

Tedarik zinciri siirecinde herhangi bir zamanda herhangi bir tutara
eklenebilme,

Sadece deger konulari ile ilgili verilere odaklanma,

Riskin daha az oldugu 6deme sekli — TSU veri eslestirme siireci sonrasinda
déniilemez ve kosulsuz olma,

Ticari iglem ve uzlagmay: arttirma,

Islem durum goriiniirliigiinii olusturma,

Standardize edilme — BPO kanunnamesi, ISO 20022 mesajlar1,

Yasal yiikiimliiliik.

Zayif Yanlari (Weakness)

Pazarda yeni bir ¢6ziim — BPO onay1 ve iglem hacminin arttirilmasi igin esya
pazarlama ¢abasmin gerekliligi,

Sinirl islem gegmisi sicili,

ICC duyurusunun sadece 2013°te yapilmis olmasi,

Bankalarda yeni bir altyapi gerektirmesi (TSU )

Sadece birkag ticaret portalinda TSU iglemlerinin gegici olarak kullanilmasi
(6rnegin Misys Ticaret Portali),

Tam bir STP entegrasyonu gerektirmesi siirecin miisteri tarafinda degismesi,
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Celik, a.g.e., s.3.
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o Islem yaklasimi, portfSy ile anlasma yapilamamas:.
Fursatlar (Opportunities)

e Mal mukabili 6demeleri BPO’ya doniistiirerek bankalar i¢in yeni is firsatlari
yaratmasi,

e Hem miisteri hem de banka taraflarinda verimliligi arttirmasi,

e B2B ve B2C web portallar: i¢in potansiyel bir ¢ziim araci olmasi,

e Bloke hesap hizmetlerinin otomatiklesmesi,

e ISO 20022 Standartlari,

e Ticaret Risk ortakliklarini elektronik katilim sertifikalar1 ile kolaylastirmak
icin bir firsat olmasi,

e Nakit doniisim dongiisiinii azaltmasi ve daha hizli ticaret anlasmasi
iglemlerine sahip olmas.

Tehditler

e Var olan baz1 banka gelirlerinin parcalanmis olabilmesi (6rnegin pazarlik
gelirleri, kurye ticretleri),

e Hem miisteri hem de banka tarafinda belge odakl is kiiltiirii olmasi,

e Baz iilkelerde potansiyel bir yasal kaygi olmasi — sadece elektronik veri
olmasi ve dokiiman olmamasi,

e Mal mukabili 6deme alaninda ticari riski azaltmak igin ¢esitli alternatif
¢oziimlerin olmamas1.'>’

3.10. BANKA ODEME YUKUMLULUGUNUN TABi OLACAGI HUKUK

Olusturulmus Veri icindeki Odeme Yiikiimliiliigii Segmenti’nde veya alicimn
bankasi ile saticinin bankasi arasinda yapilan ayri bir sézlesmede URBPO kurallarinin
uygulanmasmin kararlagtirilmasi ile BPO’ya uygulanacak hukuku birbirlerine
karistrmamak gerekir.

BPO, Olusturulan Veri icindeki Odeme Yiikiimliiligii Segmenti’nde veya
bankalar arasinda yapilan sdzlesmede BPO, URBPO kurallarina tabi kilinmis olsa da,
BPO’nun tabi oldugu bir hukuk olacaktir. BPO’nun tabi olacagi hukukun belirlenmesi
agisindan ikili bir ayrim yapmak gerekmektedir:

B7.p. Morgan, Bank Payment Obligation: Financial Instruments to Manage Risk in the Open

Account Trade, International Finance Corporation —IFC Supply, s.4-7.
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1- Olusturulan Veri i¢indeki Odeme Yiikiimliiliigii Segmenti’nde veya bankalar
arasinda yapilan sozlesmede, URBPO kurallarinin uygulanmasinin
kararlagtirilmasi halinde BPO’nun tabi olacagi hukuk,

2- Olusturulan Veri igindeki Odeme Yiikiimliiliigii Segmenti’nde veya bankalar
arasinda yapilan sézlesmede, URBPO kurallarina atif yapilmamasi halinde
BPO’nun tabi olacag: hukuk.

3.10.1. Olusturulan Veri i¢indeki Odeme Yiikiimliiliigii Segmenti’nde veya
Bankalar Arasinda Yapilan Soézlesmede, ICC URBPO Kurallarina Atif
Yapilmasi Halinde BPO’nun Tabi Olacag Hukuk

Olusturulan Veri igindeki Odeme Yiikiimliiliigii Segmenti’nde veya bankalar
arasimda yapilan sézlesmede, ICC URBPO kurallarina atif yapilmis ise, uygulanacak
olan hukuk, URBPO’nun 15. maddesine goére tespit edilecektir. Taraflarca URBPO
Kurallarina agikg¢a atif yapilmasi halinde, BPO’dan dogan uyusmazligin esasina
uygulanacak olan hukukun 5718 sayili MOHUK ’a gére belirlenmesi miimkiin degildir.
Ciinkii Olusturulan Veri igindeki Odeme Yiikiimliiliigii Segmenti’nde veya bankalar
arasinda yapilan s6zlesmede URBPO Kurallarina atif yapildiginda ve URBPO’nun 15.
maddesinde BPO’ya uygulanacak hukukun tespiti diizenlendiginden 5718 sayili
MOHUK ’a bagvurulmasin gerektiren bir durum yoktur.

ICC URBPO Kurallarinin 15. maddesine gére, bir BPO’ya uygulanacak hukuk,
yiikiimlii bankanin Olusturulmug Veri’de belirtilen sube veya ofisinin bulundugu yerin
hukukudur. URBPO, BPO’ya uygulanacak hukuk tarafindan yasaklanmadigi siirece s6z
konusu hukukun tamamlayicisidir. Yiikiimlii banka uygulanacak hukuk ve mevzuat
geregi yiikiimliilikklerini yerine getirmekten alikonuldugu takdirde, BPO’dan dogan
yikiimliiliiklerini yerine getirmesi gerekmemektedir ve bundan kaynaklanan
sonuglardan dolay1 herhangi bir yiikiimliilikk ve sorumluluk tistlenmemektedir.

URBPO Kurallarina atif yapilmasi, bu kurallari, alicinin bankasi ile saticinin
bankasi arasindaki sézlesmenin hiikmii haline getirmektedir. Mahkeme ve hakemler de
URBPO kurallarin1 sozlesme hikkmii olarak uygulayacaklardir. Ancak URBPO
kurallarinin sézlesme hiikmii olarak uygulanabilmesi i¢in, s6zlesmede yer alan diger
hiikkiimlerde oldugu gibi bunlarin da URBPO kurallarinin 15. maddesi uyarinca
belirlenen devletin hukukun emredici hiikiimlerine aykiri olmamasi gerekmektedir. Eger
bu hiikkiimler emredici kurallara aykir1 ise bu hiikiim gecersiz olacaktir. Buna karsin,
URBPO kurallarmnin 15. maddesine gore tespit edilen hukukun yedek hukuk kurallarina
ters diisen URBPO Kurallar1 aynen uygulanacaktr. O halde BPO’nun esasina
uygulanacak hukukun emredici kurallarma aykir1 olmadig: stirece URBPO kurallarinin
uygulanmasi bertaraf edilemeyecektir.

URBPO kurallarinin yorumu, dncelikle bu kurallarda yer alan esaslara tabidir.
Nitekim URBPO kurallarinin 3. maddesinde, s6z konusu kurallarda kullanilan temel
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kavramlar tammlanmistir. Ancak bu kurallarin yetersiz kalmasi veya tanimlarda yer
almayan hususlarda da URBPO’nun 15. maddesi uyarinca tespit edilen hukukun yorum
kurallar1 dikkate alinacaktir.

3.10.2. Olusturulan Veri I¢indeki Odeme Yiikiimliiliigii Segmenti’nde veya
Bankalar Arasinda Yapilan Soézlesmede ICC URBPO Kurallarina Atif
Yapilmamasi Halinde BPO’nun Tabi Olacagi Hukuk

Olusturulan Veri icindeki Odeme Yiikiimliiliigli Segmenti’nde veya bankalar
arasinda yapilan sézlesmede, ICC URBPO kurallarina atif yapilmamis olabilir. Béyle
bir durumda ICC URBPO kurallarinin 15. maddesinde yer alan kanunlar ihtilafi kurali
taraflar acisindan baglayici degildir. Diger bir ifade ile alicinin bankasi ile saticinin
bankasi arasindaki BPO iliskisine hangi devletin hukukunun uygulanacagt URBPO
kurallarinin 15. maddesine gére belirlenemeyecektir.

URBPO Kurallarma atif yapilmamasi ve alicinin bankasi ve saticinin bankasi
arasmdaki BPO iligkisinden kaynaklanan uyusmazligin Tiirk mahkemesine dava konusu
yapilmasi halinde, dig ticarete iligkin bu islemlerde yabancilik unsuru bulundugundan
Tiirk Mahkemesi hangi devletin hukukunu uygulayacagim 5718 sayili MOHUK da yer
alan kanunlar ihtilafi kurallarina gore belirleyecektir. Bu belirlemeyi yapmadan once,
Tirk mahkemesi, alicinin bankasi ile saticinin bankasi arasindaki hukuki iligkiyi
vasiflandiracaktir. Alicinin bankasi ile saticinin bankasi arasindaki hukuki iligki garanti
sOzlesmesi niteligindedir. Garanti s6zlesmesi niteliginde olan BPO’ya uygulanacak olan
devletin hukuku 5718 sayili MOHUK’un 24. maddesine gore belirlenecektir. Bu
maddeye gore, uygulanacak iilke hukuku taraflarca segilebilir. Taraflarca hukuk
se¢iminin yapilmadig1 hallerde, karakteristik (agirlikll) edim bor¢lusunun is yerinin
veya mutad meskeninin bulundugu iilkenin hukuku uygulanacaktrr. BPO’da
karakteristik edim borglusu, alicinin bankasinin edimidir. Ciinkii alicinin bankas1 6deme

yiikiiml{iliigii altina girmektedir. Ornegin, alicinm bankasi Tiirkiye’de ise uygulanacak
olan hukuk, Tiirkiye hukuku olacaktir.'*®

138 Bzalp, a.g.e., 35-37.

75




3.11. BANKA ODEME YUKUMLULUGU ILE ILGIiLIi GUNCEL
HABERLER

Tiirk Ekonomi Bankas1 (TEB), Tiirkiye Ihracatgilar Meclisi (TIM) is birligiyle
"Dis Ticarette Kullamlan Odeme Yontemlerinde Yeni Dénem” konulu bir seminer
diizenledi. Uluslararasi ticaret ve bankacilikta yasanan hizli degisim siirecinin ve yeni
0deme yontemlerinin ele alindig1 seminerde, kolayligi, pratikligi ve giivenilirligi ile 6ne
¢ikan yeni 6deme sistemi Banka Odeme Yiikiimliiliigii (BPO) hakkinda bilgi verildi.

Tiirk Ekonomi Bankasi (TEB) ve Tiirkiye Ihracatcilar Meclisi (TIM) isbirligiyle
diizenlenen "Dig Ticarette Kullanilan Odeme Yontemlerinde Yeni Dénem” bashkli
seminerde Banka Odeme Yiikiimliiliigii'niin (BPO) uluslararasi ticaret yapan firmalara
ne gibi kolayliklar saglayacag1 konusu masaya yatiril<ns1:XMLFault xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat"><ns1:faultstring xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat">java.lang.OutOfMemoryError: Java heap space</ns1:faultstring></ns1:XMLFault>