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OZET

DAVRANISSAL iKTiSAT BAGLAMINDA iSLAMi FINANSAL OKURYAZARLIK
ANALIZi: AYDIN iLi ORNEGI

Nadire UNDU
Yuksek Lisans Tezi, Ekonomi ve
Finans Anabilim Dali
Tez Danigsmani: Dog¢. Dr. Kiymet
YAVUZASLAN
2024, XIV + 74 sayfa

Bu ¢alismanin amaci, Islami finansal okuryazarligin davranissal iktisat teorileriyle
iliskilendirilmesi ve bu iliskinin finansal kararlar ilizerindeki etkilerinin arastirilmasidir.
Arastirma, nicel yontemler arasinda yer alan tarama deseni kullanilarak gerceklestirilmistir.
Altundere Dogan (2020) “Islami Finans Okuryazarligi Olgegi” ile Falk (2018) 6zgeci
davraniglar 6l¢tiigii “Global Evidence on Economic Preferences” adli kiiresel anketi ve
Kamu Mali Oyunu stratejisinden tiiretilen sorular Aydin ilinde yasayan 18 yas lizeri 410
katilimciya uygulanmaistir.

Bu calismada, katilmcilarin Islami finansal okuryazarligi ve Islami finansal
okuryazarlik diizeyi ile 6zgecilik davramigi arasindaki iligkiyi tespit etmek amaglanmis;
ancak katilmcilarin Islami finansal okuryazarliklarmin diisiik oldugu ve 0zgecilik
diizeylerinin Islami finans okuryazarliklar1 {izerinde bir etkisinin olmadig1 belirlenmistir.
Buna karsilik, katilimcilarin gelir diizeyleri ile Islami finansal okuryazarliklari arasinda
anlamli bir iligki oldugu tespit edilmistir.

Arastirma sonucunda, katilimcilarm Islami finansal iiriinlerin benimsenmesini ve
kullanimini tegvik eden stratejilere dair oneriler sunulmustur. Bu ¢alismanin, hem akademik
alanda hem de Islami finans sektdriinde bilgi birikimine katki saglayacag diistintilmektedir.

ANAHTAR SOZCUKLER: Davranigsal Iktisat, Deneysel Iktisat, Islami Finans, Aydin Ili,
Tarama Deseni, Kamu Mali Oyunu.



ABSTRACT

ISLAMIC FINANCIAL LITERACY IN THE CONTEXT OF BEHAVIORAL
ECONOMICS: THE CASE OF AYDIN PROVINCE

Nadire UNDU
MSc Thesis Department of Economics and Finance
Supervisor: Dog. Dr. Kiymet
YAVUZASLAN
2024, X1V + 74 pages

The aim of this study is to examine the relationship between Islamic financial
literacy and behavioral economics theories and to investigate the impact of this relationship
on financial decision-making. The research was conducted using a survey design, one of the
quantitative methods. The "Islamic Financial Literacy Scale™ developed by Altundere
Dogan (2020), the global survey "Global Evidence on Economic Preferences" by Falk
(2018), which measures altruistic behaviors, and questions derived from the Public Goods
Game strategy were administered to 410 participants aged 18 and above residing in Aydin,
Turkey.

This study aimed to identify participants' levels of Islamic financial literacy and the
relationship between Islamic financial literacy and altruistic behavior. However, it was
determined that participants' Islamic financial literacy levels were low and that altruism
levels did not significantly impact their Islamic financial literacy. On the other hand, a
significant relationship was found between participants' income levels and their Islamic
financial literacy.

Based on the findings, recommendations have been proposed for strategies that

encourage the adoption and use of Islamic financial products. This study is expected to
contribute to knowledge in both the academic field and the Islamic finance sector.

KEYWORDS: Behavioral Economics, Experimental Economics, Islamic Finance, Islamic
Finance, Aydin Province, Hatching Pattern, Public Goods Game.
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GIRiS

Davranissal ve deneysel ekonomi baglaminda Islami finans okuryazarligi, Islami
finans ilkelerini davranigsal ekonomi ve deneysel aragtirmalardan elde edilen bilgilerle
birlestiren 6nemli bir inceleme alamidir. Bu disiplinleraras1 yaklagim, bireylerin Islami
ogretiler cergevesinde nasil finansal kararlar aldiklarini1 ve bu kararlarin finansal refahlarini
nasil etkiledigini daha iyi anlamay1 amaglamaktadir (Patrisia, Abror, Dastgir & Rahayu
2023).

Tarihsel olarak, islami finansin kékleri 7. yiizyilda Hz. Muhammed'in zamanina
kadar uzanir ve riba (faiz) yasagmin temel bir prensip oldugu gériilmektedir. Ancak Islami
finansin ayr1 bir ¢alisma ve uygulama alan1 olarak resmilestirilmesi, 20. yiizyilin ortalarinda,
1975'te Islam Kalkinma Bankasi'nin ve 1975'te ilk Islami banka olan Dubai Islam
Bankasi'nin kurulmasiyla basladi. islami finans kurumlarinin artik diinya c¢apinda faaliyet
gostermesi ve seriata uygun c¢ok ¢esitli finansal iiriin ve hizmetler sunmastyla finans 6nemli

6lcide blyUmdustiir (Abdullah, Hoque, Rahman & Said, 2022).

Son yillarda, arastirmacilar ve uygulayicilar Miisliman cogunluklu iilke ve
topluluklardaki bireylerin finansal kararlar1 nasil aldiklarini ve finanslarini Islami ilkelere
uygun olarak nasil yonettiklerini anlamaya ¢alistikca Islami finansal okuryazarlik alani ilgi
kazanmistir. Psikolojik, bilissel ve duygusal faktorlerin ekonomik kararlart nasil etkiledigini
inceleyen davramgsal iktisat, islami finansta bireylerin davranislarma iliskin degerli bilgiler
sunmaktadir (Albaity & Rahman, 2019). Davramsgsal ve deneysel ekonominin Islami
finansal okuryazarlik baglamindaki etkisi derin olmustur ve bireylerin finansal kararlarini
etkileyebilecek davranigsal 6nyargilarin ve biligsel sinirlamalarin daha iy1 anlagilmasina yol
acmustir. Arastirmacilar ve uygulayicilar, davranigsal ekonomiden Islami finansa i¢goriiler
uygulayarak, Miisliiman topluluklarin 6zel ihtiyaglarina gore uyarlanmis daha etkili finansal
okuryazarlik programlar1 ve miidahaleler gelistirmislerdir. Davranigsal ve deneysel
ekonominin Islami finansal okuryazarlia entegrasyonu, kiiltiirel acidan duyarli ve
Miisliman bireylere uygun yenilik¢i finansal egitim programlarmin gelistirilmesine yol
acmigtir (Saber, 2020). Bu programlar, Misliimanlar arasinda finansal karar verme
becerilerini gelistirmeyi ve Islami &gretiler cercevesinde daha fazla finansal refahi tesvik
etmeyi amaglamaktadir. Ancak davranigsal ve deneysel ekonomi baglaminda islami finansal

okuryazarlik alaniyla ilgili zorluklar ve sinirlamalar da vardir. Zorluklardan biri, Miisliiman
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toplumlar arasinda finansal okuryazarligin degerlendirilmesine yonelik standart dnlemlerin
bulunmamasi, bu durumun farkli bolge ve iilkeler arasinda finansal okuryazarlik diizeylerini
karsilagtirmay1 zorlastirmasidir. Ek olarak, kiiltiirel ve dini engeller, finans ve servete
yonelik geleneksel tutumlarin modern finansal ilkelerle ¢atisabilecegi Miisliiman ¢ogunluklu

tilkelerde finansal egitim programlarinin etkililigini engelleyebilmektedir (Ahmad, 2021).

Ilerleyen dénemde arastirmacilar ve uygulayicilar Miisliman bireyler arasinda
finansal karar almay1 etkileyen faktorleri daha fazla anlamaya calistikca, davranigsal ve
deneysel ekonomi baglaminda Islami finansal okuryazarlik alaninin biiyiimeye ve gelismeye
devam etmesi muhtemeldir. Davranigsal ekonomi ve deneysel arastirmalardan elde edilen
icgoriileri birlestiren bu alan, Miisliman topluluklar1 bilingli ve seriata uygun finansal
kararlar alma konusunda gii¢lendirebilecek daha 6zel ve etkili finansal egitim programlari
gelistirme potansiyeline sahiptir. Bu ¢alismada da Islami finansal okuryazarlik ve
davranissal iktisat arasindaki iliskinin incelenmesi hedeflenmistir. Calismamizda islami
finansal okuryazarlik, bireylerin Islami finansal iiriinleri anlama ve kullanma becerisini
ifade ederken, davranissal iktisat ise insanlarin ekonomik kararlarini etkileyen psikolojik
faktorleri incelemektedir. Bu iki alanin birlesimi, finansal kararlar tizerindeki etkilerini
anlamamizi saglayarak, Islami finansal piyasalarin gelisimi ve siirdiiriilebilirligi agisindan
onem tasimaktadir. Bu ¢alismanin 6nemi, Islami finansal okuryazarlik diizeyini artirmak ve
finansal karar alma siireclerini iyilestirmek i¢in stratejiler gelistirmemize katki saglamasidir.
Bu bilgiler 1s18inda ¢aligmanin amaci, Islami finansal okuryazarligin davramssal iktisat
teorileriyle iliskilendirilebilirligi ve finansal kararlar {izerindeki etkilerinin arastirilmasi
olarak belirlenmistir. Islami finansal okuryazarligin, bireylerin risk algisi, tasarruf
davranislari, yatirim tercihleri ve finansal karar alma siirecleri iizerindeki etkilerini
inceleyerek, Islami finansal iiriinlerin benimsenmesini ve kullanimini tesvik eden stratejileri
belirlenmesi saglanmistir. Bu calismanin hem akademik alanda hem de Islami finans

sektoriinde bilgi birikimine katki saglayacagi diisiiniilmektedir.

Bu calismanin sinirhiliklar, belirli bir bolgeye veya 6rnekleme dayanmasi, sinirli bir
zaman dilimini kapsamasi ve belirli bir veri toplama yontemini kullanmasi gibi faktorlerden
kaynaklanmaktadir. Ornegin, c¢aligmamzi sadece bir ilgedeki insanlar iizerinde
gergeklestirmeyi planladigimiz i¢in sonuglarin genellenebilirligi sinirh olabilir. Ayrica, veri
toplama stirecinde anket yontemini kullanacagimiz i¢in yanitlarin 6znel yargilara dayanma
olasilig1 bulunmaktadir. Bu smirliliklar géz 6niinde bulundurularak, ¢alismanin sonuglari

yorumlanmigtir. Calisma (¢ ana boliimden olusmaktadir. Calismanin ilk boluminde,

2



davranissal iktisat yaklasimi ve finansal kararlar anlatilmaktadir. ikinci boliimde, Islami
finans ve finansal okuryazarlik incelenmistir. Literatiir taramas1 yapilarak Islami finansal
okuryazarlik ile davranissal iktisat arasindaki iliskiye dair mevcut ¢alismalar incelenmistir.
Uclincti bolimde veri toplama ydntemleri, drnekleme ve veri analizi siireci detayli bir
sekilde agiklanmig ve ardindan bulgulara gegilmistir. “Sonuglar ve Tartigsma” boliminde ise

elde edilen bulgular degerlendirilmis ve sonuglara iliskin 6nerilerde bulunulmustur.



1. DAVRANISSAL IKTISAT YAKLASIMI VE FINANSAL
KARARLAR

Bu bolumde davranissal iktisat yaklagimi, temel kavramlar1 ve finansal kararlar
incelenmistir.

1.1. Davramssal Iktisat: Temel Kavramlar ve Yaklasimlar

Iktisat bir sosyal bilim olmasma ragmen zamanla analizlerinde diger bilimlerin
yontemlerini de kullanmaya baglamis, iktisat ve doga bilimlerinde deneysel ydntemlerin
kullanim1 ortaya c¢ikmistir. Bu gelismeye Onemli bir katki fizik ve ekonomi ile
ekonometrinin yan1 sira matematik ve biyoloji arasindaki baglantilarin  yeniden
kesfedilmesidir. Iktisadin farkli bilimlerin yolunu izlemeye baslamasi ve ozellikle
matematik odakli bir formallesme siirecine gegmesi, onu matematigin neredeyse goriiniir bir
alt disiplini haline getirmistir (Kanlioglu, 2019). Bu ylzden sureg, ekonominin kurumsal ve
tarihsel boyutlarinin goéz ardi edilmesine yol agmis ve ekonomi, kisitlayict varsayimlarla
olusturulan matematiksel modellerle agiklanmaya baslanmistir. Bu durum teorik iktisat
caligmalarinda psikolojik faktorlerin g6z ardi edilmesine ve insanlarin sadece rasyonel
kararlar veren rasyonel varliklar olarak goriilmesine neden olmustur. Ancak psikoloji,
antropoloji ve sosyoloji gibi ekonomi yerine insan davraniglarini inceleyen sosyal
bilimlerden elde edilen sonuglar, insanlarin ekonomik modellerde beklenenden farkli 6zellik
ve davraniglara sahip oldugunu gostermektedir (Tekin & Gurgam, 2019). Bu nedenle son
yillarda ekonomik modellerin basta psikoloji olmak {iizere diger sosyal bilimlerdeki
arastirma sonuglartyla desteklenmesine yonelik cabalar sarf edilmektedir. Ekonomi ve
psikolojiye baktigimizda her ikisinin de ilgi alaninin temelinde insan oldugu goriilmektedir.
Ekonomi insanlarin finansal tercihleri ve secimleriyle ilgilenirken, psikoloji insanlarin
davraniglar1 ve bu davraniglarin nedenleri ile ilgilenmektedir ve bu baglamda psikoloji ve
sosyolojideki karar alma siireclerine iliskin teorilerden ve gozlemlerden etkilenen
“davranigsal iktisat”, ekonomi ve finans literatiiriinde yeni bir calisma alani olarak ortaya

cikmistir (Beerbaum & Puaschunder, 2019).

20. yiizyilda kurumsal iktisatcilarin yani sira neoklasik teorinin psikolojik elestirileri,
birinci kusak davranigsal iktisat¢ilar (birinci dalga) veya eski davranissal iktisatgilar olarak
tamimlanan iktisatgilar tarafindan da sunulmustur. Simon’un (1957) ¢alismasi1 davranissal

ekonominin temelini olusturmaktadir. Simon, tatmin edici davranigi optimizasyonu



imkansiz bulan veya optimizasyonun hesaplamali maliyetlerine katlanmak istemeyen karar
vericilerin, kendilerini en iyi segenekten daha fazla tatmin eden bir segenegi segmesi olarak
tanimlamaktadir. Nesnel olarak rasyonel isleyis, son derece karmasik sorunlarin ¢oziilmesini
gerektirir. Simon’un “sinirli rasyonellik” kavrami, insanin zihinsel kapasitesinin karmagsik
sorunlar1 formiile etmek ve ¢o6zmekle sinirli oldugunu vurgulamaktadir. Temel olarak Simon
tarafindan gelistirilen “tatmin teorisi”, akil teorisinin aksine, Sigmund Freud’un zihinsel
aktivitenin iki ilkesi Uzerine formiller tizerine ¢alismasinda savundugu “gerceklik ilkesi” ve
“zevk ilkesi’nin ekonomik bir uygulamasidir. Bu ekonomik gelismeye ragmen psikolojide
bazi yeni gelismeler yasanmis ve Freud’un ig¢ebakis psikolojisi yerine John B. Watson
(1878-) ile birlikte dis gozleme dayali davranis psikolojisi ortaya ¢ikmustir (Krstic &
Pavlovi¢, 2020). Watson Psikolojinin bilimsel olabilmesi icin g6zlemlenebilir ve 6l¢ulebilir
davranis kaliplarina odaklanmasi gerektigini savunmustur. Davranigsal psikolojiyi temel
alan biligsel psikoloji icerisinde Ward Edwards, Duncan Luce, Amos Tversky ve Daniel
Kahneman gibi psikologlar, ekonomik modelleri kendi psikolojik modellerinde referans
noktasi olarak kullanmaya baslamislardir (Akt. Olson & Ramirez, 2020). 1970’lerde bilissel
psikologlar, 6nceki davranigsal iktisatg1 Simon tarafindan 6nerilenlerden farkli yaklasimlarla
degerleme ve ekonomik karar verme iizerinde caligmaya basladilar; beklenen fayda
maksimizasyonu ve Bayesian olasilik tahminini aragtirmalarinin  ve sapmalarin
teorilestirilmesinin ana noktalar1 olarak almislardir. Bu c¢alismalar bir¢ok iktisat¢1 ve
psikologun dikkatini ¢ekti ve daha sonra ikinci nesil davranigsal iktisat¢ilar (ikinci dalga)
veya yeni davranigsal iktisat¢ilar olarak adlandirilacak olani yaratmistir. Rabin’e (2002)
gore, yeni davranigsal iktisatcilar, geleneksel iktisat yontemlerine daha deneysel alternatifler
iceren, bireysel karar almanin basit bir ekonomik modelini gelistirmeye caligmislar ve
boylece ekonomiyi psikolojinin yontem ve fikirlerini kullanarak analiz eden davranigsal
ekonomi sayesinde Pareto degisimine kars1 devrim yapilmistir. Bir diger 6nemli gelisme ise
1970°1i yillarda Charles Plott ve Vernon Smith gibi iktisatgilarla baglayan deneysel iktisadin
hem davranigsal iktisat hem de iktisat teorisinin gelisimini biiyiik olgiide etkilemesidir ve

stire¢ bu geligsmelerle birlikte sekillenmistir (Woody & Viney, 2017).



1.1.1. Geleneksel iktisat Teorileri ve Elestirileri

Tarihsel baglamda geleneksel ekonomik teorilerin kokleri Adam Smith, David
Ricardo ve Karl Marx gibi 6nde gelen iktisat¢ilarin ¢alismalarina kadar uzanmaktadir. Bu
diigtintirler, ekonomik biiyiime ve kalkinmayi1 yonlendirmede piyasalarin, rekabetin ve
kisisel ¢ikarin rollinii vurgulayan klasik ekonomi teorilerinin temelini atmislardir. Bu ilk
iktisatcilarin fikirlerinin iktisat alaninda kalic1 bir etkisi oldu ve bugiine kadar ekonomik
analiz ve politika olusturma yaklasimlarini da sekillendirmistir. Geleneksel iktisat teorileri
ekonominin isleyisine dair degerli bilgiler saglarken, ayni zamanda cesitli ¢evrelerden
elestirilerle de karsilasmaktadir (Angner & Loewenstein, 2007). Geleneksel iktisat
teorilerine yoneltilen ana elestirilerden biri, onlarin rasyonellik ve bireyler arasindaki kisisel
cikar varsayimlara glivenmeleridir. Elestirmenler, bu varsayimlarin gercek diinyada her
zaman gecerli olmadigini ve bunlarin, insanin karar verme siirecinin karmasikligin1 dogru
bir sekilde yansitmayan asir1 basitlestirilmis ekonomik davranig modellerine yol

acabilecegini ileri siirmektedirler (Bonefeld, 2014).

Geleneksel iktisat teorilerine yonelik bir diger elestiri ise piyasa mekanizmalarina ve
serbest piyasalarin etkinligine vurgu yapmalaridir. Elestirmenler, diizenlenmemis
piyasalarin esitsizlige, somiiriiye ve sosyal istikrarsizliga yol agabilecegini ve piyasa
basarisizliklarini diizeltmek ve toplumun tiim {yeleri i¢in adil sonuglar saglamak igin

hiikiimet miidahalesinin gerekli olabilecegi iizerine de elestirilerde bulunmuslardir (Lodge
& Wood, 2008).

1.1.2. Davramssal iktisat Teorileri

Davranissal iktisat teorileri asagidaki gibi siralanabilmektedir (Kamber, 2018);

e Beklenti teorisi: Bireylerin kazanglar1 ve kayiplar1 nasil degerlendirdigini ve
ekonomik kararlari nasil aldigini aciklar.

e Kayiptan kacinma davranmsi: Sahip olunan bir seyi kaybetmenin getirecegi
mutsuzlugun o seye sahip olmanin getirdigi mutluluktan daha fazla olmasi
neticesinde kayiplardan kacinmanin kazanca tercih edilmesi olarak tanimlanir.
Irrasyonel risklerden kaginmak ve bazi piyasa anormalliklerini agiklamak icin bu
terim kullanilir.

e Sinirh rasyonalite: Bireylerin sinirli rasyonel bigimde hareket ettigini ve bu

hareketlerin piyasa hakkinda tam bir bilgi sahibi olmadiklarini 6ne siiren kavram.



e Cerceveleme etkisi: Yatirnmcilarin kararlarini  verirlerken, alternatif risklerin
yaninda, alternatif sunum seklinden de etkilendiklerini ifade eder. Ne sOyledigimiz
degil nasil sdyledigimiz 6nemli, Climlesinin bilimsel ydnden agiklanmasi s6z
konusudur.

e Zihinsel muhasebe: Bireylerin paralarin1 ve paralarimi nasil kullanacaklarina dair
niyetlerini 6znel bir Olgiitlere dayanarak ayr1 hesaplara ayirma egilimini ifade eder.
Zihinsel muhasebe teorisi 'ne gore bireyler sahip oldugu her varliga farkli anlamlar
ve iglevler yiikleyebilmekte bunun sonucu olarak da irrasyonel ve servetlerine zarar
veren davraniglar sergileyebilmektedir.

e Sahiplik etkisi: Bireylerin sahip oldugu bir esyaya ya da nesneye olmasi
gerektiginden daha fazla deger bigmesi durumudur

e C(Cipa etkisi: Bireylerin bilinmeyen biiytikliikleri tahmin ederlerken belirli degerleri
baz almalari ile ortaya ¢ikan etkidir. Bu tahminler sirasinda baz alinan biiyiikliiklere
‘cipa’ denir.

e Bedavanin etkisi: Bireyleri ihtiyaglar1 olmasa bile bir seyi satin almaya yonelten
bedava drlnlerdir. Bedava Urinin maliyeti ya da gercekten ihtiyac duyulup
duyulmadigimin sorgulanmasi akilci olan bir davranistir fakat birey bedava yazisini
gordiigiinde akilc1 olan davranistan uzaklasarak iiriinii satin alma eylemi igine
girdiginden bahsetmektedir (Ariely, 2019, s. 76).

Plasebo etkisi: Bir bakima beynin inandigina seye bedenin de inanmasidir.

Bireylerin karar verme davraniglarini analiz etmek iktisadin ilgilendigi en 6nemli
konulardan biridir ve beklenti teorisinin de temelini olusturmaktadir. Karar verme sireci,
insanlarin sectikleri secenekleri degerlendirdigi ve bu degerlendirme sonucunda en uygun
olan1 se¢meye calistigr bir siirectir. Ozellikle gelecege iliskin kararlar alirken bireyler,
yapilan se¢imlerin sonucunu tam olarak bilmeden se¢im yapmak durumunda kalmaktadir
(Can, 2012). Gelecege yonelik karar vermede en biiyiik sorunlar belirsizlik ve risklerdir.
Ozetle, insanlar belirsizlik ve risk iceren durumlarda karar verirken, beklenen fayda
teorisinin Ongordiigii tamamen rasyonel ve matematiksel denklemlere dayali hesaplamalar
olmayan psikolojik ve algisal faktorlerden etkilenmektedirler. Giivenli bir alternatife deger
atfetmek veya riskten kagimmak ve kazanmaktan kacinmak tamamen psikolojik ve
kanitsaldir. Dolayisiyla beklenen fayda teorisinin karar verme davranisini tahmin etme ve

aciklamada yeterli olmadig1 soylenebilmektedir (Tekin & Girgam, 2019).



Kayiptan kacinma davranisi beklenti teorisiyle yakindan iliskili bir kavramdir.
Insanlar hayatlar1 boyunca segimler yaptiginda hem kazanma ihtimaliyle hem de bir
baskasina kaybetme riskiyle karsi karsiya kalirlar. Kazanmanin ve kaybetmenin insanlar
iizerinde farkli psikolojik etkileri vardir. Insanlar kazanmaktan ¢ok kaybetmeyi severler.
Kaybetmenin acisi kazanmanin sevincinden daha biiyiiktiir (Senigne, 2011). Bu nedenle
insanlar ¢ogu zaman yasamlar1 boyunca kayiplardan kaginma egilimindedirler. Bu ayni
zamanda risklerden uzak durmaniz anlamina da gelir. Zararli davranisin derecesi herkes i¢in
ayni olmayabilir. Yani bazi insanlar digerlerinden daha fazla kaybeden olabilmektedir.
Kayiptan kacinma orani ¢esitli deneylerde dl¢iilmiistiir ve genellikle 1,5 ila 2,5 arasindadir.
Yani insan bir seyi kaybettiginde, onu aldiginda hissettigi mutlulugun iki kat1 kadar

uztlmektedir (Thaler, 2016).

Sinirli  rasyonellik kavrami, insanlarim se¢im yapmak istedikleri alternatifler
hakkindaki bilgilere her zaman miikemmel bir sekilde erisemediklerini veya bilgi asimetrisi
(alict  ve saticinin  ayni olmadigi durum) nedeniyle tam anlamiyla rasyonel
davranamadiklarini ifade etmektedir ve sinirda rasyonel bir sekilde faaliyet gostermektedir.
Bireyler bu secimler konusunda tam olarak bilgi sahibi olamasalar da bu bilgiyi etkili bir
sekilde kullanma konusunda zihinsel sinirlamalara da sahiptirler (Cartwright, 2018). Her ne
kadar sinirli rasyonellik optimalitenin reddi olsa da en iyiyi segmek mantiksizlik anlamina
gelmemektedir. Bunun yerine kisitlar altinda optimallik 6nerilmektedir. Kisitlamalar altinda
optimallik, “tatmin edici davrams” kavramiyla agiklanmaktadir. Boylece kisi segenekleri
arasindan en tatmin edici oldugunu diisiindiigii segenegi segebilmektedir. Bu durum, kisinin
tatmin eden mutlak en iyi yerine yeterince iyiyli ne zaman bulacagina karar vermesi
gercegini agiklamaktadir. Simon, tatmin edici davranig ifadesiyle, bireyin belirli sinirlar
icinde mutlak iyiye, yani kendisi i¢in yeterince iyi olana ¢abaladigini agiklamaktadir (Smith,
2005).

Cerceveleme etkisi, insanlarin farkli temsilleri nedeniyle ayni durumlara farkh
tepkiler verdikleri bir durumu tanimlamaktadir. Asagida Sekil 1.1°de cerceveleme etkisini
aciklayan iki ¢izgi gosterilmektedir. Bu satirlardan hangisinin daha uzun oldugu
soruldugunda genellikle ikinci satirin daha uzun oldugu yamiti verilir. ikinci satirin
birinciden daha uzun olduguna inanmilmaktadir. Ancak iki ¢izgi ayn1 uzunluktadir. Ikinci
siranin uglarindaki penslerin birinci siraya gore disa dogru acilmasit daha uzun bir his
yaratmigtir. Yani ayni ¢izgi farkl sekillerde sunuldugunda insanlarin algilarinin degistigi

gorulmektedir (Grayot, 2020).
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Sekil 0.1 Cerceveleme Etkisi (Gazel, 2018)

Zihinsel muhasebe, insanlarin parayi iyi yonetmek ve giderlerini gelir ve giderlerini
dikkate alarak kontrol etmek i¢in kafalarinda yaptiklar1 finansal hesaplamalari ifade eder.
Insanlar bu tiir hesaplamalardan sapmamaya calisirlar ve beklenmedik bir sekilde ellerine
para gectiginde (6rnegin kumardan kazanilan para), bu paray1 farkli algilayabilir ve hig
yoktan gelen para olarak disiinebilirler. Dolayisiyla bu parayr normal zamanlarda

harcadigindan ¢ok daha rahat ve kolay bir sekilde harcayabilmektedirler (Camerer, 2014).

Sahiplik etkisi, bireylerin sahip olduklari seylere olmasi gerekenden daha fazla deger
vermesi ve deger vermesi durumunu ifade etmektedir. Bir seyi alirken ve satarken verilen
degerler farklidir. Genellikle ayni sey daha ucuza satin alindiginda daha fazla degerlenir.
Sahiplenmenin Oneminin bilincinde olan sirketler bunu bir pazarlama stratejisi olarak
kullanmaktadirlar. Sirketlerin test kampanyalari kullanmasinin nedenlerinden biri de budur.
Ornegin sirketler, kablolu yaym tiiketicilerine kisa bir siire igin deneme fiyatiyla (daha
diistik bir fiyata) gelismis bir paket (6rnegin, filmler ve belgeseller gibi ek kanallari igeren)
sunarlar (Budzinski & Pawlowski, 2017). Bu paketin tercihi, bir 6ncekine gore daha iyi olan
paketin daha ucuz olmasi nedeniyle cazip hale gelmektedir. Deneme siiresi sonunda paketin
fiyat1 artsa da tiiketici, paketin sundugu islevlere (6rnegin ek film ve belgesel kanallari)
alistig1 ve istemedigi icin fiyat artisini cazip gérmeye baslar. Bu durum sahiplik etkisinin
onemini bir kez daha ortaya koymaktadir. Bu ayni zamanda tiiketicilerin diistiigii bir
tuzaktir. Sirketler bunu kendi avantajlarina kullaniyor ¢linkii tiiketicilerin {iriinlerine deger

verdigini ve memnun olduklarinin bilincindedirler (Berg, 2010).

C1pa etkisi; insanlarin gecmis izlenimlerinin ve bilgilerinin gelecekteki diisiincelerini
ve kararlarini etkilemesi durumudur. Bu, 6nceden elde edilen gosterimlerin veya verilerin
fazla tahmin edilmesidir. Bir bakima ilk izlenim tahmin veya veri takmtisidir. Ucretsiz
seylerin kars1 konulmaz bir etkisi vardir. Ucretsiz bir seye sahip olmanin harika bir duygu

oldugu bilinmektedir. Ancak bazen satin almay1 hi¢ diisiinmedigimiz seyler, sirf baska



bedava seyler sunduklari i¢in cazip gelebilmektedir. Aligveris yaparken sadece bir {iriin
almamiz gerekse de 3 al 2 6de kampanyasindan etkilenildigi agiktir (yani g Grlin alana biri
bedava) ve ikinci Urlnln Ucretini 6deyen birey (¢ Urline de sahip olmaktadir. Boylece
bedava hediyeler alinmis olur ve ihtiya¢ olmayan iki ekstra iirtin alinmis olunur (Pech &

Milan, 2009).

Insanlar karar verirken bircok farkli secenekle karsi karstya kalirlar. Bu secimlerin
maliyetlerini analiz etmek ve dikkatli bir sekilde diisiinmek zihinsel ¢aba ve zaman
gerektirdiginden, karar vermede zihinsel kisa yollar adi verilen bazi kisayollar
kullanilmaktadir. Bu kisa yollardan biri karsilastirma yapmaktir. Ancak karsilastirma
yaparken insanlar karar vermekte zorlanabilmektedirler. Bu nedenle karsilagtirma yaparken

mevcut secenekler arasinda nispeten daha uygun fiyathh olana odaklanma egiliminde

olunmaktadir (Kanev & Terziev, 2017).

Plasebo kelimesi Latince’de begenmek anlaminda kullanilir. Kelime ayni zamanda
cenazelerde dlenlerin ardindan aglayan ve gozyasit doken calisanlar icin de kullanilmustir.
Zamanla tip diinyasiyla iliskilendirilen bir terim haline gelen ifade ilacin yerini alan
yontemler veya hastayr tedavi etmekten ziyade hastaya hizmet eden tedaviler anlamina
gelmektedir (Heukelom, 2011). Plasebo etkisi, viicuda enjekte edilen ilacin veya baska bir
seyin iyilestirici bir etkisi olmamasina ragmen hastalar ilizerinde olumlu bir etkiye sahip
olmast ve onlarin refahmni iyilestirmesi gerceginden olusmaktadir. Bu durum tamamen
psikolojik olsa da hastalarin ilagtan beklentileri ve iyilesmeye dair inanglarindan
kaynaklanmaktadir. Tibbin iyilestirecegine beyinde duyulan inan¢ ve bu inancin bedene
olumlu yansimasidir. Bir bakima beynin inandigina bedenin de inandig1 séylenebilmektedir

(Arnott & Gao, 2019).

1.2. Davranissal Iktisat Modellerinin Finansal Kararlar Uzerindeki Etkileri

Bu bolimde davramigsal iktisat modellerinin finansal kararlar Gzerindeki etkileri
incelenmistir. Rasyonel olmayan karar alma modelleri, bilissel Onyargilar ve finansal

kararlar, risk algis1 ve finansal kararlar detayli olarak ele alinmistir.
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1.2.1. Rasyonel Olmayan Karar Alma Modelleri

Davranigsal finansin temeli, Daniel Kahneman ve 2002 Nobel Ekonomi Odiilii
sahibi Amos Tversky tarafindan, bireyi rasyonel kabul eden teori ve modellere alternatif
olarak “Beklentiler Teorisi” ile olusturulmustur. Beklenti teorisi rasyonel tercihlerden bir¢ok
sapmay1 ortaya c¢ikarmistir. Bu teori, insanlarin belirsizlik ve risk iceren kararlari nasil
aldiklarm1 agiklasa da insanlarin irrasyonel kararlar alabilecegini, riskten kaginma
egilimlerinin kazanma arzularina agir bastigini1 ve ruh halinin etkisiyle her zaman rasyonel

davranmadiklarin1 savunmaktadir (Burciu & Hapenciuc, 2010).

Sermaye varliklarinin fiyatlandirilmasi modeli Sharpe (1964) ve Lintner (1972)
tarafindan gelistirilmistir. Piyasanin dengede oldugu bir durumda riskin piyasa fiyatini
belirleyerek tek bir varlik icin uygun miktarda risk gelistirir ve beklenen getiri ile risk
arasindaki iligkiyi yeniden tanimlamaktadir. Finansal yatirinmlarin karar modellerinden biri
olan keyfi fiyatlar modelinde, yatirimer belirli bir seviyedeki menkul kiymeti satin alarak
menkul kiymetin fiyatinin ortalamanin iizerinde ¢ikmasina neden olmakta, satarken ise
menkul kiymetin fiyatlarinin diismesine neden olmaktadir (Burciu & Hapenciuc, 2010). Bu
nedenle irrasyonel yatirimcilar pasif veya keyfi yatirnmcilara gore daha diisiik getiri elde
ederler. Davranigsal finans ile geleneksel finans teorileri arasindaki bir diger fark ise
izledikleri yontemlerdir. Geleneksel finansal teoriler insanlarin rasyonel oldugunu varsayar.
Beklenen fayda teorisi, kisinin nasil davrandigindan ziyade nasil davranmasi gerektigine
dayanir. Bunun aksine, davranigsal finans modelleri, bireylerin finansal piyasalarda nasil
hareket etmeleri gerektigini degil, gercekte nasil hareket etmeleri gerektigini belirlemeye
caligir. Finansal iktisatgilar artik yatirnmcilarin mantiksiz davranabileceginin farkindalar
(Rizzo, 2017). Yatirim psikolojisi ve psikolojik faktorlerin karar alma siirecine etkisi,
piyasada ortaya ¢ikan bir¢ok anormalligin nedeni olabilmekte ve piyasa yapisinin isleyisini
etkileyebilmektedir. Davranigsal finansin ortaya ¢ikmasinin nedeni bireylerin her zaman
rasyonel olmamasi ve kararlarinda tutarli davranmamasi, dolayisiyla etkin piyasa ve
beklenen kar hipotezi gibi teorilerin gegerli olmamasidir. Geleneksel finansta yatirimeilar 6z
kontrol ve pismanlik gibi duygulardan yoksundur. Ornegin, insanlar uguslarmi bir saat
oncesine gore bir dakika once kacirdiklarinda daha az iiziiliiyorlar. Giiniimiizde geleneksel
finans, etkin piyasa hipoteziyle celisen bulgular veya anomalilerle olduk¢a dikkat ¢eken bir
konu haline geldi. Bu durum finansal teorilerin davranigsal yonelimlerle yeniden

yapilandirilmasi gerektigine isaret etmektedir (Maialeh, 2019).

11



1.2.2. Biligsel Onyargilar ve Finansal Kararlar

Davranissal finans alanindaki ¢aligmalarin gercevesi biligsel ve duygusal onyargilar
iizerine insa edilmistir. Bu ¢alismalar, bireylerin yatirim kararlarinda rasyonel olarak riskten
kacinmak, tercihlerini optimize etmek ve portfoylerini ¢esitlendirmek istemelerine ragmen
pratikte bunu basaramadiklarint gostermektedir. Bu biiylik dlgiide bulussal yontemler,
biligsel onyargilar ve duygusal faktorler de dahil olmak iizere psikolojik Onyargilardan
kaynaklanmaktadir (Bahaddin, Weinberg, Luna-Reyes & Andersen, 2019). Baska bir
deyisle; yatirim kararlar1 rasyonellikten ziyade sezgi ve duyguya dayali olarak alinmaktadir.
Geleneksel teorilerin aksine psikolojik Onyargilar, bilgisel sinirlamalar ve algisal hatalar
insanlarin mantiksiz davranmasina neden olmaktadir. Birgok anormalligin, irrasyonel
yatirim davraniginin ve dengesiz piyasa gelisiminin ana kaynagi, bu biligsel eksikliklerden
kaynaklanan  Onyargilar ve  duygulardir.  Biligsel  oOnyargilar  su  sekilde
siniflandirilabilmektedir (Kitapei, 2017):

e Heuvristikler,

e Inangta 1srarlilik ve dogrulayici &nyargi,
e Optimizm Onyargist,

e Agsin gliven Onyargisi,

e Oncelik — sonralik ve sulandirma etkisi,

e (eri goriis Onyargisi.

Bulugsal yontem, mevcut bilgilerin ve zamanin smirli oldugu durumlarda cesitli
sorunlar1 ¢6zmek i¢in kullanilabilen zihinsel bir aragtir. Cogu zaman yatirimcilarin piyasaya
gelen tiim bilgileri ¢ok hizli bir sekilde degerlendirmeleri ve karar vermeleri gerekir. Bu gibi
durumlarda yatirimcilar igin bulugsal yontemlerin kullanilmasi kaginilmazdir (Tekin, 2018).
Karar vermede bulugsal yontemlerin kullaniminin pratik ve faydali yonleri olmasina ragmen
bazi durumlarda insanlarin yanlis kararlar almasina neden olabilmektedir. Insanlarin karar
verirken hata yapmasina neden olan ii¢ tiir bulussal yontem vardir. Bunlar arasinda varlik,

temsil edilebilirlik, gelistirme ve destek bulugsal yontemleri yer alir (Karakus, 2022).

Yatirimcilar kendi goriislerini destekleyen bilgileri arama egilimindedir ancak kendi
goriisleriyle celisen bilgilerden kaginirlar. Bu tuzak, yatirnmcilarin yalnizca bilgiyi nerede
sececegini degil ayn1 zamanda aldiklari bilgiyi nasil yorumlayacagini da etkilemektedir. Bu

nedenle, dogrulayici delillere ¢ok fazla agirlik verilirken, ¢iiriitiicii delillere yetersiz agirlik
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verilmektedir. Onay yanlili§i aynm1 zamanda bireylerin itibarlarim1 koruma konusundaki
kaygilariyla da ilgilidir (Lekovi¢, 2020). insanlar 6zsaygilarim1 zayiflatan bilgileri goz ardi
etme veya kiicimseme egilimindedir. Kaybedilen hisse senetlerini yatirimcilara satmak,
dikkate alinmas1 gereken son secenektir. Cilinkii bu bir hatanin kabulii olarak goriiliir ve bu
da giiven kaybina yol agar. Benzer sekilde yatirimcilar ge¢mis kararlarini destekleyen
bilgilere asir1 agirlik verme ve kararlarinin yanlis oldugunu gosteren bilgileri gérmezden

gelme egilimindedirler (Gigerenzer, 2018).

Asirt iyimserlige egilim, her seyin istenilen yonde ve giizel olduguna dair inang
olarak ifade edilebilmektedir. Iyimserlik yanlilig1 finansal piyasalarda, 6zellikle de portfoy
yoneticilerine yonelik kar tahminlerinde ve menkul kiymet tavsiyelerinde oldukga etkilidir.
Finans sektoriinde asir1 iyimserlik ilizerine yapilan arastirmalara bakildiginda asir1 iyimser
yatirimcilarin, islemlerinin her zaman daha karli sonuglar iiretecegine inandiklar1 ortaya
cikmistir. Gallup Research Company'nin ABD’li bireysel yatirimcilarla yaptigi ankete gore
(2001), yatirimeilar 2002 yili i¢inde borsanin ortalama getirisinin %10,3, kendi portfoy
getirisinin ise %11,7 olacagini tahmin etmisler ancak tahminlerin gergek getiriden yaklagik
%3 daha yiliksek oldugu belirlenmistir. Bu baglamda iyimserlik ve asir1 giivenin birlesimi,
insanlarin  bilgilerini abartmasina, risklerini hafife almasina, olaylar1 kontrol etme

yeteneklerine ve hatali tahminlerine neden olmaktadir (Deaton, 2008).

Bireylerin sahip olduklar bilgilerin dogruluguna gercekte oldugundan daha fazla
giivenmeleri veya bu yondeki inanglarin1 pekistirme egiliminde olmalar1 durumudur. Asirt
giivene yol acan ii¢ neden vardir. Bunlar; yiikleme yanliligi, bilgi yanilsamasi ve kontrol
yanilsamasi. Asir1 giivenle insanlar, basarilarin1 kendi yeteneklerinin bir sonucu olarak
goriirken, kayiplarini veya basarisizliklarini dis faktdrlere baglarlar. Bu duruma atif yanlhilig
denmektedir (Ruggeri ve ark., 2023). Kisi hangi yatirim aracini istedigine karar verdiginde
bilginin gelis siras1 gegerlidir. Temel etki, diger kosullar esit oldugunda, ilk alinan bilginin
kisinin kararlar1 iizerinde daha biiyiik bir etkiye sahip olmasidir. Yiikseltmenin etkisi tam
tersidir. Kararlar bazen en son sunulan bilgilerle verilmektedir. Seyreltme etkisi,
yargilamayr veya diisiinmeyi bozan ilgisiz bilgilerin etkisi olarak bilinir. Finansal
piyasalarda ilgisiz bilgilerin yatirim kararlarinda belirleyici rol oynamasi olduk¢a yaygindir
(Sumer & Aybar, 2016). Bu onyarg1, “Bunun olacag: zaten belliydi” veya “Bunu zaten
biliyordum” seklinde diisinme egilimidir. Geriye donik Onyargi, yatirimcilarin
pismanliginda Snemli bir faktér olarak kabul edilmektedir. Geriye doniik Onyarginin

bireyler lizerinde bir takim olumsuz etkileri vardir. Diinyanin oldugundan daha 6ngoriilebilir
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oldugu yanilsamasini tesvik ederek asir1 giiveni tesvik etme egilimindedir. Cogu durumda,
rasyonel bir bahis, yatirimcilarin zihninde anlamsiz hatalara, finansal danismanlarin

maalesef ders aldig1 deneyimlere dontismektedir (Karakus, 2022).

1.2.3. Risk Algis1 ve Finansal Kararlar

Yatirim siirecini iyi anlamak icin riskin ne anlama geldigini ve nasil dlgtilecegini
anlamak c¢ok Onemlidir. Genel olarak menkul kiymetlerle ilgili risklere ¢ok fazla vurgu
yapilmamakta ancak menkul kiymetlerin performansina daha fazla dikkat edilmektedir.
Ancak her yatirimer menkul kiymetlerle ilgili risklerin farkinda olmali ve bu risklerden
hangisini almak veya kaginmak istedigine karar vermelidir. Genel olarak risk, bir olaymn
beklenenden farkli sekilde gergeklesme olasiligidir. Risk; tahmin edilebilen, hesaplanabilen,

6lctlebilen ve kontrol edilebilen bir kavramdir (Ricciardi, 2004).

Finansal acidan risk, finansal kazancta azalma olasiligini ifade eder ve bu durum,
islemle ilgili finansal kayip veya maliyet veya kayipla sonuglanabilir. Makul bir
yatirimcinin amaci, en diistik riski tasiyarak en yiiksek getiriyi elde etmektir. Tasarruflarini
sermaye piyasalarina aktarsa da giivene, likiditeye ve yiiksek getiri beklentisine baglidir.
Insanlar yatirimi higbir zaman degerini kaybetmeden paraya gevirerek istikrarli ve makul
bir gelir elde etmek ister ancak finansal piyasalarda yatirimcilarin davranislarini sinirlayan,
kararlarina yon veren ve rasyonel hareket etmeyi engelleyen pek cok faktor bulunmaktadir.
Psikolojik, demografik ve sosyoekonomik faktorler bireysel yatirimeilarin finansal risk
algisini etkilemektedir. Finansal risk algisini etkileyen psikolojik faktorlere de “psikolojik
onyarg1” adi verilmektedir. Genel olarak psikolojik Onyargilar, bilginin saklanmasi,
diizeltilmesi ve islenmesindeki algisal hatalardan veya bir karar probleminin
formulasyonundaki hatalardan kaynaklanmaktadir (Coskun, 2016). Insan bilisinin
siurliliklar ile agiklanmaya ¢alisilan psikolojik onyargilar; Bunlar iki ana baslik altinda ele
alinmaktadir ve bunlar: bilissel eksikliklere dayali 6nyargilar (sezgisel ve bilissel onyargilar)
ve duygusal faktorlerdir. Bu faktorlerdeki degisiklikler yatirimcilarin risk algisini da
etkilemektedir. Bu anlamda yatirimcilarin risk-6diil tercihi statik degil dinamiktir. Ornegin;
risk toleransi diislik bir yatirnmcinin yakin arkadasinin riskli bir yatirnmdan biiylik kazang
elde etmesi, yatirimciy1 risk almaya tesvik edebilir ve onu riskli yatirimlar yapmaya tesvik
edebilmektedir. Ozellikle giiniimiizde finansal piyasalarin hizla gelismesi ve finansal yatirim
firsatlarinin hizla yayilmasi, finansal risklerin anlasilmasinin 6nemini artirmistir. Finans

sektoriindeki dnemine ragmen finansal risklerle ilgili bir¢ok soru var. Bu sorular genellikle
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finansal risk algisinin en dogru sekilde nasil dlgiilebilecegi ve finansal risk algisini hangi

faktorlerin nasil etkiledigiyle ilgilidir (Uster, 2023).

1.3. Alturizm ve Finansal Tercihler

Bu bdliimde alturizm ve finansal tercihlere yer verilmistir. Alturizmin tanim, teorik
temelleri, alturizmin finansal tercihler {izerindeki etkileri, insanlarin yardimseverlik
egilimleri ve finansal kararlari, sosyal normlar ve finansal tercihler detayli olarak ele

alinmustir.

1.3.1. Alturizmin Tanimi ve Teorik Temelleri

Alturizm; karsiliginda higbir sey beklemeden baskalari igin bir seyler yapmak
anlamina gelir. Baz1 insanlar kullanilmis bir iiriinle ilgili olumlu deneyimlerini bagkalarina
anlatmay1 sever. Kendilerinin yasadigi tatmini baskalarinin da yasamasini, kendileri kadar
mutlu ve miireffeh olmalarimi isterler (Cakmak, Biger & Ugurluoglu, 2019). Homo
ekonomikus ya da ekonomist olarak tanimlanan kisinin gercekte bencil, bencil, kendi
cikarlari1 maksimize etmeye c¢alisan ekonomik bir varlik olup olmadigi konusunda
sosyolojik, ekonomik ve politik tartigmalar bulunmaktadir. Sosyolojik olarak egoist ve
egoist olarak tanimlanan insanlar, fedakér 6zelliklere sahip insanlarla karsilastirilmaktadir.
Insanim salt ekonomik bir varlik olarak tanimlanamayacagi, insanin bazi insani nitelikleri
nedeniyle (anne, baba olarak ya da c¢ok zor durumlarda) bile o6zverili oldugu ileri
siiriilmektedir. Insanin ontolojik varhiginin bencil mi yoksa fedakdr mi oldugu, insana
atfedilen bu Ozelliklerin genetik mi yoksa cevresel faktorlerden mi kaynaklandigi eski
caglardan beri tartisilmaktadir (Topses, 2012). 19. yiizyildan sonra psikoloji, sosyal
psikoloji, siyaset bilimi, ekonomi ve organizasyon teorileri bu sorular1 incelemis ve analiz
etmistir. Fedakarlik kelimesi Latince “alter” kelimesinden gelir ve “Oteki” anlamina gelir.
[Ik kez 1830’lu yillarda Auguste Comte tarafindan baskalarina ilgi ve alaka anlaminda
kullanilan genel bir ifadedir. Baskalarinin c¢ikarlarimi motive eden bir prensip olarak
kullanilir. Bu yilizden bencilligin tam tersi olarak cercevelenir. Dogada yasayan diger
canlilar gibi insanlara da bakildiginda onlarin fedakar davrandiklari goériilmektedir. Bu
acidan bakildiginda, fedak&r davranigt Darwinci bir bakis agisiyla analiz etmek zordur.
Insan davramslarin ¢ogu 6zgecil dzellikler igermektedir. Ornegin, fedakarlik 6zellikleri

krizlerde, savaslarda ve toplumsal hareketlerde ve grup bagliliginin bireysel ihtiyaglarin
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Oniine gectigi durumlarda daha belirgindir. Fedakar davranis iizerine yapilan arastirmalar,
belirli kosullar altinda, bir kisinin, fedakar davranisi tesvik edecek herhangi bir dis 6diil
olmasa bile, ihtiyac1 olan baskalarina yardim edecegini agik¢a gostermektedir (Alijonov,
2023). Patterson (2003) tarafindan hizmetkar liderligin bir parcasi olarak ifade edilen
fedakarlik, iyi motivasyon ile iyi davranis arasindaki iliski olarak tanimlanmaktadir. Karra,
Tracey & Phillips (2006) fedakarligi karsiliginda bir 6diil veya olumlu bir talep beklemeden
insanlar1 bagkalarinin yararina hareket etmeye zorlayan ahlaki bir deger olarak
tanimlamaktadir. Sosyal psikolojide fedakarlik, baskalarmin refahini artirarak nihai bir

hedefe ulasmaya yardimci olan motivasyonel bir durum olarak tanimlanmaktadir.

1.3.2. Alturizmin Finansal Tercihler Uzerindeki Etkileri

Tarihsel olarak alturizm toplumsal norm ve degerlerin sekillenmesinde 6nemli bir rol
oynamistir. Topluma katki saglama, ihtiyaci olanlara yardim etme ve daha biiyiik iyilik i¢in
calisma kavrami diinya g¢apinda ¢esitli kiiltiirlere yerlesmistir. Finans alaninda alturizm,
hayirseverligin, etki yatiriminin ve sosyal acidan sorumlu yatirimin arkasindaki itici giic
olarak goriiliir. Finansal kararlar alirken 6zgecil degerleri 6n planda tutan bireyler, kendi
etik inanglarina uygun sirketlere yatirim yapmayi, hayir kurumlarimi desteklemeyi veya
sosyal sorumluluk gerektiren girisimlere katilmayi tercih edebilmektedirler (Weissberger,

Samek, Mosqueda, Nguyen, Lim, Fenton & Han, 2022).

Alturizm ve bunun finansal tercihler tizerindeki etkisi alanindaki 6nemli isimler
arasinda Adam Smith yer almaktadir. Bununla birlikte Smith, “Ahlaki Duygular Teorisi”
adli kitabinda bagkalarina kars1 sempati ve sefkatin 6nemi hakkinda yazarak toplumdaki
fedakar davraniglarin 6nemini de fark etmistir (Sparrow & Spaniol, 2018). Davranissal
ekonomi Tlizerine yaptiklar arastirmalar, bireylerin finansal segimler yaparken O6zgeci
giidiilerden nasil etkilenebilecegine 151k tutmustur. Ornegin, bireylerin toplum iizerinde
olumlu bir etki yaratacagina inaniyorlarsa, hayir kurumlarina bagista bulunma veya sosyal
sorumluluk sahibi sirketleri destekleme olasiliklart daha yiiksek olabilmektedir.
Fedakarligin finansal secimler iizerindeki etkisi hem olumlu hem de olumsuz olarak
degerlendirilirse daha saglikli olmaktadir. Bir yandan, fedakér davraniglar sosyal uyumun
artmasina, ihtiyaci olanlara destek verilmesine ve daha etik bir is ortamina yol agmaktadir.
Fedakarliga oOncelik veren bireyler ayni zamanda topluma geri vermenin doyum ve
mutlulugunu da deneyimleyebilmektedirler. Bununla birlikte, 6zgecil finansal tercihlerin,

potansiyel finansal getiri kayb1 veya kisisel degerler ile finansal hedefler arasindaki
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catigmalar gibi olumsuz yanlar1 da mevcuttur (Klyver, Lindsay, Kassicieh & Hancock,
2017).

1.3.3. Insanlarin Yardimseverlik Egilimleri ve Finansal Kararlar

Insanlarin yardimseverlik egilimleri ve finansal kararlar1 arasindaki iliski, karmasik
ve ¢ok boyutludur. Yardimseverlik, kisinin baskalarmna yardim etme istegi ve bu yondeki
davraniglarin1 ifade ederken, finansal kararlar, kisinin mali kaynaklarini yOnetme ve
kullanma bi¢imlerini ifade eder. Bu iki kavram, bireylerin deger yargilari, sosyal baglari,
ekonomik durumu ve psikolojik durumlar gibi cesitli faktorler tarafindan etkilenir.
Yardimseverlik, insanlarin dogal empati ve merhamet duygularindan beslenmektedir
(Martela & Ryan, 2016). Bireyler, baskalarmin ihtiyaglarini gidermeye yonelik istekleri
dogrultusunda goniillii olarak zamanlarini, kaynaklarini ve enerjilerini bagkalarina adarlar.
Bu egilim, aile ve arkadas ¢evresi gibi yakin iligskilerden baglayarak, daha genis topluluklara
ve hatta global diizeydeki yardim faaliyetlerine kadar uzanabilmektedir. Yardimseverlik,
kisisel tatmin ve toplumsal baglar1 giiclendirme agisindan Onemli bir rol oynar.
Yardimseverlik egilimi, bireyin sosyoekonomik statiisii, egitimi, dini inanglar1 ve kiiltiirel

degerleri gibi gesitli faktorlerden etkilenir (Levine & Schweitzer, 2014).

Finansal kararlar ise, bireyin gelirini, birikimlerini ve harcamalarini nasil yonetecegi
ile ilgilidir. Bu kararlar, kisinin kisa vadeli ve uzun vadeli hedeflerine ulagmasinda kritik bir
rol oynamaktadir. Finansal kararlar alirken bireyler, tasarruf ve yatinm yapma, bor¢lanma,
biitce olusturma gibi konular1 g6z 6niinde bulundururlar. Finansal okuryazarlik, bireylerin
bilingli finansal kararlar alabilmesi igin 6nemlidir (Uslaner, 2002). Ekonomik belirsizlikler,
bireylerin finansal kararlarinda daha temkinli olmalarina yol agmaktadir. Yardimseverlik ve
finansal kararlar arasindaki iliski, kisisel degerlerin ve sosyal normlarin bir bileskesidir.
Ornegin, yardimsever bir kisi, mali kaynaklarin1 daha fazla hayir islerine veya bagislara
yonlendirebilmektedir. Bu durum, bireyin finansal kararlarin1 etkileyerek, kisisel
harcamalarin1 ve birikimlerini yeniden diizenlemesine neden olur. Ayni zamanda, finansal
olarak giivende hissetmek, bireyin daha fazla yardimseverlik gostermesine de olanak

taniyabilmektedir (Declerck, Boone & Emonds, 2013).
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1.3.4. Sosyal Normlar ve Finansal Tercihler

Sosyal normlar ve finansal tercihler arasindaki iliski, bireylerin mali kararlarini
etkileyen toplumsal beklentiler ve degerler sistemi tizerinde yogunlasmaktadir. Sosyal
normlar, bir toplumun iiyeleri arasinda paylasilan ve beklenen davranis kurallaridir. Bu
normlar, insanlarin neyin dogru, uygun veya kabul edilebilir olduguna dair algilarini
sekillendirmektedir. Finansal tercihler ise, bireylerin paralarini nasil harcadiklari,
biriktirdikleri veya yatirdiklar1 ile ilgili kararlardir. Bu tercihler, kisisel hedefler, risk
tolerans1 ve mali bilgi diizeyi gibi bireysel faktdrlerin yani sira, sosyal normlar tarafindan da

blyuk oOlgtide yonlendirilmektedir (Thorndike, Riis & Levy, 2016).

Toplumdaki genel kabul gérmiis normlar, bireylerin finansal kararlarini etkileyebilir.
Ornegin, baz1 kiiltiirlerde tasarruf ve birikim yapmak biiyiik deger tasirken, digerlerinde
tilketim ve gosterisli harcamalar daha fazla 6nem kazanabilir. Sosyal normlar, bireylerin
mali davraniglarin1 sekillendirirken, ayni zamanda onlarin sosyal kabul ve itibar
kazanmalarini da etkiler (Barr, Dekker, Mwansa & Zuze, 2020). Bir toplumda yaygin olarak
kabul edilen finansal davranislara uymak, bireylerin sosyal gruplarinda kabul gérmelerini ve
sayginlik kazanmalarini saglamaktadir (Jiang, Marcowski, Ryazanov & Winkielman, 2023).
Sosyal normlar, bireylerin bor¢lanma ve yatirim yapma aligkanliklarini da etkilemektedir.
Ornek olarak bor¢lanmanin yaygin ve normal kabul edildigi bir toplumda, bireyler kredi
kart1 kullanim1 veya mortgage gibi bor¢lanma araglarini daha rahat kullanabilmektedirler.
Ayn sekilde, yatirnrm yapmanin tesvik edildigi bir ortamda, bireyler hisse senetleri, emlak
veya diger yatirim araclarina daha fazla ilgi gosterirler. Bu normlar, finansal piyasalarin ve
ekonomi genelinin isleyisini de etkileyerek, genel ekonomik davranislart ve egilimleri

belirlemektedir (Croy, Gerrans & Speelman, 2010).

Sosyal normlar, ayni zamanda bireylerin mali egitim ve bilgi duzeylerini de
etkilemektedir. Finansal okuryazarligin yiiksek oldugu toplumlarda, bireyler mali konular
hakkinda daha bilingli kararlar alirlar. Bu, uzun vadeli finansal gtivenlik ve istikrar igin
kritik bir faktordiir. Egitim seviyesinin diisiik oldugu veya finansal bilgiye erisimin sinirl
oldugu yerlerde ise, bireyler yanlis veya eksik bilgiye dayanarak mali kararlar almalar1 da

mali sikintilara ve bor¢glanma sorunlarina yol agabilmektedir (Fischer & Huddart, 2008).
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2. ISLAMI FINANS VE FINANSAL OKURYAZARLIK
Bu boliimde Islami finans ve finansal okuryazarlik konular1 ele alinmustir.

2.1. islami Finans Temel Kavramlar

Islam, o dine mensup olanlarin ebedi ve insani hayatlaria yon verecek kurallari
koyan bir dindir. Islam dininin gereklerine ve &gretilerine uygun olarak hazirlanan bir
finansal model, Islami finans anlayisini temsil etmektedir. islami finans, bireyin finansal
yasaminin diizeyini Islami kurallar gergevesinde nasil yonettigini ve buna gore iiretim,

dagitim ve tiiketim faaliyetlerini nasil yonettigini tanimlayan bir modeldir (Altunbas, 2019).

Genel olarak Islami finans, faiz kullaniminin yasak oldugu ve faizin higbir iste
kullanilmadig1, Miisliimanlarin tercih ettigi finansal islemlerdir. Islami finans sisteminde
faizin reddedilmesi Islami bir gerekliliktir. Bu nedenle Miisliimanlar, 6zellikle Miisliiman
niifusun yogun oldugu bolgelerde, inanglar1 geregi finansal piyasalarda islem yaparken faizli
islemlerden kacinmaktadirlar. Bu durum Miisliiman {ilkelerde kullanilmayan fonlarin
birikmesine yol agmaktadir (Yildirimer, 2019). Bu birikim Islami finansin olusmasini
saglar. Bu bakimdan bir Miisliimanin finans ve bankacilik sektoriindeki islemlerinde
Islam'in belirledigi smirlar dahilinde hareket etmesi beklenmektedir. Islami finans denilince
akla ilk gelen Islami finans ve faizsiz bankacilik olsa da Islami finans kavrami bunlardan
daha genigtir. Islami finans aym zamanda sirketlerin finansal faaliyetlerini de
diizenlemektedir. Dolayisiyla Islami finans, sirketlerin her tiirlii yapilanmayi islami esaslara
gore uygulamasina olanak saglayan bir sistemdir. Bir bagka tanima gore islami finans, Islam
dininin finansal dgretilerinin uygulandig1 bir disiplindir. Terimin tanimlanmasina yonelik
yapilan ¢aligmalarda finansal islemlerin Islam dininde tanimlanan kurallara gére yapilmasi
gerektigi vurgulanmistir. Bu bakimdan en genel anlamda finansin Islam dininin belirledigi

kurallara gore faaliyet gostermesi olarak ifade etmek mimkundir (Kuzulu, 2021).

2.1.1. islami Finansin Temel Prensipleri

Islami finansmn geleneksel finansta bulunan finansal aracilik yerine dogrudan yatirim
kavramma dayandigina inanilmaktadir. Dolayisiyla Islami finans kurumlari, geleneksel
finans kurumlar1 gibi fon arz ve talebi siirecinde araci degil, fonun kullanildig1 bir projede

kaynaklarin1 bir araya getiren yatirimcilardir (Daly & Frikha, 2016). Geleneksel veya Islami
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finansal sistemi birlestiren temel amag, kar hedeflerine ulagmak ve finansal zenginligi en {ist
diizeye ¢ikarmak icin kaynaklarin en uygun sekilde kullanilmasidir. Ancak Islami finans
sisteminin tek hedefi karlilik degildir. Seriat, finansal sistemin Islami ilkelere uygun, islami
ve ahlaki degerlerle baglantil1 biitiinlesik ve kapsamli bir ¢erceve icinde olmasini gerektirir.
Seriatin amaglar1 Islami finans sisteminin temel mantifidir ve Islami finansin isleyisine
iligkin kurallar bu mantiktan gelmektedir. Islami finans; kar/zarar, zekat, Karz-1 Hasan ve
toplum tiyeleri arasindaki iliskileri gelistiren diger ilkelerin uygulanmasi yoluyla sosyal
refah1 saglamay1 ve topluma hizmet sunmayi1 amaglamaktadir (Ayub, 2009). Tim bu
hedefler Islami finans kurumlarmin miisterilerine iyi hizmet verebilmesi igin 6nemlidir. Bu
hedeflere ulasilamamasi, finansal kurumun Islami ve finansal agidan bir basarisizlik olarak
degerlendirilebilmektedir. Bu hedefleri benimsemek kisa vadede finansal kuruluslarin
performansini ve kar marjlarim diisiirebilecek olsa da bu hedefler Islami finans kuruluslarini
konjonktiirel dalgalanmalara ve kiiresel krizlere karsi daha dayanikli hale getirmekte, uzun
vadede ise bu hedefler toplumsal istikrar1 ve karlar1 artirmaktadir (Mersadi Tabari, 2010).
Bu kurumlarin toplum iizerindeki olumlu etkisi. Geleneksel finans kurumlarinin
prensipleriyle karsilastirildiginda; Islami finans kurumlarmin dayandigi temel ilkeler

asagida Ozetlenmistir.

Riba (faiz) yasagi: Riba kelimesi Arapg¢a kokenli olup, artirmak, giiclendirmek
anlamma gelir. Islam hukukuna goére riba, bir kisiye ddiing verilen sermayeden elde edilen
kazang veya ekstra para olarak kabul edilir ve ribayr doguran kredi, tefeciliktir. Islam,
tefeciligi yasaklasa da alternatif olarak, islam hukukunun mantiksiz ve yetersiz buldugu
kredi miktarina sabit bir faiz oram1 koymak yerine, kar ve zararlarin bor¢lunun i projesi

araciligiyla paylasilmas ilkesini desteklemektedir (Paldi, 2014).

Belirsizlik (Gharar): Gharar, sozlesmelerdeki belirsizliklerdir. Ya herhangi bir
faaliyetin sozlesme sartlar1 agik degildir, sartlar sabit degildir ya da sahtekarlik ve
belirsizlikle karakterize edilmektedir. Bir sozlesmeye gharar eklemek onu gegersiz kilar,
dolayisiyla tiim sozlesmelerde her sey agik olmalidir (Akhmadjonov, Abdullaev,
Shamsiddinov & Umarjonov, 2022).

Kumar Yasagr (Mayser): Kumar veya Arapca’da Mayser olarak bilinen; sans
oyunlarina veya saf sansa ve Lutherci oyunlara atifta bulunur ve bugilin rastgele
spekiilasyona atifta bulunur. Kumarin bir tiir boykot oldugunu ve baskasinin haklarini gasp

etse de etmese de tesadiifen zenginlik elde etme oldugunu belirtmektedir. Benzer sekilde
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Mayser, finansal kazancin sansa ve spekiilasyona atfedildigi her tiirlii is big¢iminin, ilgili
iirliinlin veya karin bir taraftan digerine ekstralar olmaksizin aktarilmasiyla sonuglandigini
savundu. Bu tiir islemler Islam'da cesitli nedenlerden dolay1 yasaktir (Hailu & Bushera,
2020).

Zekat: Islam hukukuna gore zekat, islam'in bes sartindan biridir. Saflik anlamma
gelir ve her Miisliiman i¢in kabul edilebilir bir yasam standardi saglamak amaciyla serveti
dagitmayr amagclayan bir vergiyi ifade eder. Bu vergi (Zekat), Islami kaynaklarda
tanimlanan belirli miktarlar1 asan para ve miilk lizerinden aliir ve hayirseverlikten farkl
olarak, paranin ihtiyag sahiplerine goniillii olarak bagislanmasini ifade etmektedir (Paldi,
2014).

Haram: Islam hukukunun onaylamadigi alanlarda islem veya yatirim yapmak
anlamia gelir. Bu, kumarhanelere ve gece kuliiplerine yatirim yapmayi, alkol veya domuz
eti satmay1 ve Islam hukuku kurallar1 tarafindan yasaklanan diger faaliyetleri veya toplumun
bozulmasina veya yok olmasina yol agan diger etik olmayan islemleri igerir. Bu faaliyetler
yerine yatirimlarin ekonomik ve sosyal bilylimeyi saglayacak, refahi artiracak, toplumdaki
olumlu etkilesimleri artiracak faaliyetlere yonlendirilmesi gerekmektedir. Islami finans
kurumlarindaki islemlerin ve yatirimlarin mahiyetini 6grenmek ve bu kurumlarin Islami etik
standartlara gore calismasini saglamak iizere bir Ser’i Kurul atanmali ve Ser’t danisman

olarak hareket edecek bir Ser’i Denetleme Kurulu olusturulmalidir (Kuzulu, 2021).

2.1.2. islami Finansal Araclar ve Uriinler

Islami finansal araglar ve iiriinler, Islam hukukuna uygun olarak tasarlanmis ve
isletilen finansal hizmetlerdir. Bu araglar ve triinler bir 6nceki baslikta deginilmis olan faiz
(riba) yasagi, risk paylasimi, belirsizlikten (gharar) kaginma ve etik yatirimlar gibi temel

Islami finans ilkelerine dayanmaktadir (Karaca, 2019).

e Murabaha (Maliyet Arti Kar Satis1): Murabaha, bir saticinin bir mali belirli bir
maliyet iizerine ekledigi kar orani ile sattig1 bir finansal islemdir. Miisteri ve banka
arasinda yapilan bu islemde, banka mali satin alir ve belirli bir kr marj1 ekleyerek
miisteriye satar. Murabaha islemi, faiz igermedigi icin Islami finansal ilkelere

uygundur (Cebeci, 2010).
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Mudaraba (Emek-Sermaye Ortakligi): Mudaraba, biri sermaye (rabb-ul-mal) digeri
ise emek (mudarib) saglayan iki taraf arasinda kurulan bir ortaklik tiirtidiir. Kar
paylasimi Onceden belirlenen oranlarda yapilirken, zarar sermaye sahibine aittir,
mudarib ise emegini kaybeder. Bu model, girisim sermayesi ve yatirim fonlar1 igin
kullanilir.

Musharaka (Kar-Zarar Ortakligi): Musharaka, iki veya daha fazla tarafin sermaye ve
emegi birlestirerek bir iste ortak olmalaridir. Kar ve zarar, ortaklar arasinda 6nceden
belirlenen oranlarda paylasilir. Bu, projelerin ve islerin finanse edilmesi i¢in
kullanilan yaygin bir yontemdir (Nidaussalam, 2016).

fjara (Kiralama): Ijara, bir varligin belirli bir siire i¢in kira karsiliginda kiralanmasini
ifade eder. Bu modelde, varlik sahibi (miistecir) varlig1 kiractya (miista'cir) belirli bir
iicret karsiliginda kiralar. Ijara sukuk, varlik temelli kiralama islemleriyle
yapilandirilmis Islami bonolardir (Nidaussalam, 2016).

Istisna (Siparise Dayal1 Satis): Istisna, belirli bir driiniin veya projenin tretimi icin
yapilan siparise dayali bir finansman yontemidir. Bu model, insaat projeleri gibi
belirli iiretim siiregleri i¢in kullanilir. Uriin tamamlandiginda teslim edilir ve 6deme
onceden belirlenen sartlarda yapilir (Hasmawati & Mohamad, 2019).

Salam (Ileri Tarihli Satis): Salam, bir malin ileri bir tarihte teslim edilmek iizere
pesin olarak satin alindig1 bir satis tiirtidiir. Bu islem, tarim iirtinleri gibi ileri tarihte
hasat edilecek mallar i¢in kullanilir. Alici, iiriinlin bedelini pesin 6der ve iiriiniin
teslimini bekler (Mulyany, Indriani & Indayani, 2021).

Sukuk (islami Tahviller): Sukuk, faizsiz gelir saglayan Islami tahvillerdir. Sukuk
sahipleri, varlik veya projeden elde edilen geliri paylasirlar. Sukuk, gayrimenkul,
altyap1 projeleri ve ticari isletmelerin finansmani i¢in kullanilir. Bu tahviller,
yatirimcilara miilkiyet hakki veya kiralama geliri saglar (Nidaussalam, 2016).
Takaful (Islami Sigorta): Takaful, katilimcilarin riskleri ortak bir havuzda paylasarak
sigorta yaptirdigi Islami sigorta modelidir. Katilimcilar, katki paylar1 ddeyerek
riskleri paylasir ve zarar durumunda tazminat alir. Takaful, kar-zarar ortakligina
dayalidir ve faiz igermez (Cebeci, 2010).

Qard Hasan (Faizsiz Kredi): Qard Hasan, geri 6denmek (zere verilen faizsiz
kredidir. Bu krediler, genellikle hayir kurumlar1 veya sosyal sorumluluk projeleri
icin kullanilir. Bor¢ alan kisi, sadece aldigi miktar1 geri 6der ve herhangi bir faiz

veya ek 6deme yapilmaz (Karaca, 2019).
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e Wakalah (Vekalet): Wakalah, bir tarafin diger taraf adina belirli bir isi yapmasi i¢in
vekalet verilmesini ifade eder. Bu model, yatirim fonlar1 ve portfdy yonetimi gibi
alanlarda kullanilir. Vekil (wakil), belirli bir iicret karsiliginda yatirimct adina islem
yapar (Karaca, 2019).

e Hibah (Bagis): Hibah, karsiliksiz olarak verilen bagis1 ifade eder. Hibah, genellikle
sosyal sorumluluk projeleri ve hayir isleri i¢in kullanilir. Bu bagislar, alictya mali

destek saglar ve karsiliginda herhangi bir geri 6deme veya faiz talep edilmez
(Cebeci, 2010).

Islami finansal araglar ve iiriinler, faizsiz, etik ve adil bir finansal sistem olusturmay1
amaclar. Bu araclar hem bireylerin hem de isletmelerin finansal ihtiyaglarmi Islami
prensiplere uygun olarak karsilamalarini saglar. Bu iiriinler ve modeller, islami finansin

biiyimesine ve kiiresel finansal sisteme entegre olmasina yardime1 olur (Karaca, 2019).

2.2. Diinyada Islami Finans

1800'lii yillarin sonlarinda Miisliiman iilkelerde, 6zellikle de somiirge yOnetimi
altinda yasayan Miisliimanlar, kimliklerini yeniden kesfetme, kaybettiklerini diislindiikleri
degerleri yeniden kazanma ve bu degerleri hayatin her alanina uygulama istegi géstermeye
baglamiglardir. Bu farkindaligin bir yansimasi olarak bu dernekler, iilkelerindeki yabanci
kurumlara ve onlarin uygulamalarina kargi protesto gosterileri diizenlemislerdir. 1890’larda
Ingiliz bankas1 Barclays Bank, Siiveys Kanali’nin insasi finanse etmek i¢in Kahire'de bir
sube acti. Banka faaliyete gectiginde Misirli Islam alimleri bankanmn faiz islemlerini
elestirmis, durumun Islami olmayan niteligine iliskin ¢esitli yaymlar yaymlanmistir (Gucli
& Kilig, 2020). Sonraki donem, 1960’lara kadar, Arap bilim adamlarinin ve ozellikle de
Hintli bilim adamlarmin geleneksel ekonomik ve mali diizenin Islami ilkelerle
bagdasmadig1 yoniindeki kararliliklar1 ve Islami bir sistemin yaratilmasma yonelik artan
teorik arastirmalari ile sekillenmistir. Islam diinyasinda ve bu baglamda uygulamali
caligmalarin baslamasi Tiirkiye acisindan Prof. Dr. Sabahattin Zaim’in g¢aligmalarinin
ozellikle Islam ekonomisi alaninda 6ncii olmasiyla gergeklesmistir. 1990’11 yillarda Islami
finans sektdriiniin artan biiyiikliigii ve bilyiime hizi, islami finans alaninda standart ve
diizenleme ihtiyacin1 dogurmustur. Islami Finans Kurumlari Muhasebe ve Denetim
Organizasyonu (AAOIFI) bu ihtiyac1 karsilamak amaciyla 1991 yilinda kurulmustur.

1990’1 yillarn en &nemli gelismelerinden biri Islami sermaye piyasalar1 alaninda
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yaganmigtir (Canakci, 2014). Bu siralarda diinyanin 6nde gelen hisse senedi endeksi
iireticilerinden ikisi olan Dow Jones (DJ) ve Financial Times, ilk Islami hisse senedi
endekslerini olusturmus ve bdylece 21. yiizyilda Islami finans araci olan Islami bankaciligin
biliyiimesine ek olarak finansal sistemin en ©Onemli unsurlarindan biri olan bankacilik
sektdriiniin yan1 sira sermaye piyasasinda da Islami finansman bulunmaya baslamustir.
Sukuk tahvilleri sermaye piyasasina girerek kisa siirede yiiksek seviyelere ulagmistir

(Gliney, 2015).

Gelisimini siirdiiren endiistride diizenleyici otorite ihtiyact da devam etmis ve bu
dogrultuda basta Islami Finansal Hizmetler Kurulu (IFSB-Islamic Financial Services Board)
olmak {iizere Uluslararasi Islami Finans Piyasast1 Kurumu (IIFM-International Islamic
Financial Market), Uluslararas: Islami Derecelendirme Ajansi (IIRA-Islamic International
Rating Agency), Islami Bankalar ve Finans Kurumlart Genel Konseyi (CIBAFI-General
Council for Islamic Banks And Financial Institutions) ve Islami Finans Kurumlar1 Uzlas1 ve
Arabuluculuk Merkezi (ARCIFI-Arbitration and Reconciliation Centre for Islamic Financial

Institutions) gibi pek ¢ok diizenleyici kurum teskil edilmistir (Igbal & Mirakhor, 2011).

En Biiyiik Islami Bankalar (TABInsights 2023)

BIslzll(m BISIZI'(m Varhklar Net Kar
ankasi ankasi -
Siral > Siral > Banka Ulke ) _
1iralamasi 1iralamasi Milyon $ Milyon $
2023 2022
1 1 Al Rajhi Bank Saudi 202,674 4,568
Arabia
2 2 Tejarat Bank Iran 130,084 915
3 5 Kuwait Finance House Kuwait 120,481 1,418
4 3 Bank Pasargad Iran 94,767 3,514
5 4 Dubai Islamic Bank UAE 78,475 1,511
6 6 Maybank Islamic Malaysia 66,109 690
7 9 Alinma Bank Saudi 53,336 959
Arabia
Qatar Islamic Bank Qatar 50,543 1,105
8 Masraf Al Rayan Qatar 46,019 374
10 10 Abu Dhabi Islamic Bank UAE 45,88 985

Kaynak: https://tabinsights.com/ab100/strongest-islamic-banks
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2.3. Tiirkiye’de islami Finans

Tirkiye’de Islami finansin tarihini incelemek igin ii¢ kurumu incelemek gerekir.
Bunlar; Adapazari Islam Ticaret Bankas1 (1913), Milli Sanayi, Calisma ve Yatirrm Bankasi
(1975) ve OFK’lerdir (1984). Giiniimiizde katilimc1 bankalarin ilk zinciri olan OFK’ler
genel olarak Tiirkiye'deki ilk Islami finans kuruluslar1 olarak kabul edilse de diger iki
bankanin ozellikleri nedeniyle bu degerlendirmede onlarin da dikkate alinmasi
gerekmektedir. Bu kuruluglar bir baslangic1 temsil ettikleri i¢in incelenmeye deger

goriinseler de stireklilikten yoksundular (Ozdemir & Aslan, 2017).

Tirkiye’de faizsiz bankaciligin tarihi hakkinda konusurken dikkate alinmasi gereken
kurumlardan biri de Adapazar1 Islam Ticaret Bankasi’dir. Adinda “Islami Banka” ibaresi
gecse de Tirkiye’de Islami finansin baslangici olarak kabul edilebilmesi icin daha fazla
arastirmaya ihtiyag vardir (Tekin, 2017). Her ne kadar bu kurum literatiirde daha 6nce tam
bir Islami banka olarak degerlendirilmemis olsa da gelecekte yapilacak akademik
arastirmalar bu yonde daha net kararlarin alinmasina olanak saglayacagi diisiiniilmektedir.
Bu baglamda Adapazari Islam Ticaret Bankasi, ana sozlesmesinde Islami tiiccarlart
desteklemek ic¢in seriat ilkeleri cercevesinde calismaya devam edecegini, yani; reel
ekonomiyi yabanci bankacilara/kapitalistlere karsi koydu ve araya Islam kelimesini
koymustur. Mevcut gayri Islami yapilardan kendisini ayirmak i¢in admin basindaki sifat
olarak ozel sektoriin inisiyatifiyle olusturulmus bir banka islevi gériiyordu (Kogak, 2018).
Onun doneminde meydana gelen c¢ok oOnemli kokli degisikliklerin onun icraatlarini
etkilemesi ve ismine de yansimasi kaginilmazdir. Cumhuriyetin ilanindan sonra hakim olan
laik ulus-devlet anlayisinin siyasi ve toplumsal hayattaki yansimalar1 dikkate alindiginda
Islam kelimesinin kaldirilmasinin, seriat ilkelerinin pratik alanda uygulanmamasi anlamia
geldigi sOylenebilir. Tiim bu nedenlerden dolayi, Tiirkiye Cumhuriyeti'nin kuruldugu 1923
yilindan, adindan Islam kelimesinin ¢ikarildig1 1928 yilina kadar biiyiik ihtimalle Islami bir
banka olan bu kurum, ilk Islami banka olarak kabul edilebilir. Ancak bunu agikca
gosterebilmek i¢in olaylarin baslangicini ve sonrasindaki tiirleri incelemek gerekmektedir.
Bugiiniin giindemi, Tiirk Ticaret Bankasi'min katilimci banka olarak yeniden faaliyete
gecirilmesidir (Glcli & Kilig, 2019). Boyle bir adim, bu bankanin 6zgiin kurulus ilkelerine
ve devamliligina kavusturulmasi agisindan ¢ok onemlidir. Literatiirde diinyadaki en eski
Islami bankacilik uygulamalarinin 1950'li yillarda basladigi goz éniine alindiginda, gegmisi

1913 yilina dayanan Adapazar1 Islam Ticaret Bankasi'nin akademik alana kazandirilmasi,
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katilimc bir banka olarak tanitilmasi ve yeniden canlandirilmasi iilkemiz agisindan 6nemli

bir gelisme olabilmektedir.

Kriz sonrasi donemde diinyanin onde gelen merkez bankalarinin ekonomiyi
desteklemek amaciyla uyguladiklar diisiik faiz oranlar1 ve tesvik edici para politikalari,
Islami sermaye piyasalarinin yayginlasmasina zemin hazirlayarak krizi Islami finans i¢in bir
firsat haline getirdi. Tiirkiye Islami finans sektorii 2009 yili sonrasinda yurtdisindaki bol
likidite firsatlarindan yararlandi (Demirkol, 2023). Bu sezon genel kamuoyunun Islami
finansla nasil etkilesim kurdugunun dikkate deger bir 6rnegi, BDDK ve Tiirkiye Katilimci
Bankalar Birligi (TKBB) 21-23 ortak c¢alismasidir. Katilimer bankacilik ve faizsiz
finansman konulu calistay Aralik 2013°te diizenlendi. Bu c¢alistay, akademisyenlerin,
uygulayicilarin ve diizenleyicilerin katilimryla Tiirkiye’deki Islami finans sektdrii iizerine
derinlemesine bir tartismaydi. Farkli alanlara yonelik calisma gruplari olusturuldu ve
calistay sonuglari rapor haline getirildi. Ancak 17-25 Aralik aymdaki darbe nedeniyle durum
farklilasmistir. Bu donemde Islami sermaye piyasalarinda yasanan bir diger gelisme ise
2011 yilinda uygulamaya konulan katilim oramidir. Diinyada uzun siiredir var olan islami
endekslere (Dow Jones Islami Piyasa Endeksi, FTSE Shariah Global Equity Index vb.)
benzeyen bu endeks ile hisseleri Borsa Istanbul'da islem goren sirketler prensiplere
uymaktadir (Ozdemir & Aslan, 2017). Béylece yatirimcilara alternatif bir secenek
sunulmas1 amaclantyor. 2016 yilinda Vakif Katilim Bankasi faaliyete ge¢mistir. Vakif
Katilim’m kurucu ortaklar1 arasinda biiyiik bir paya sahip olmasalar da eski vakiflarin
katilim1 sembolik olarak 6nemlidir. Kamu kooperatif bankalar1 olusturma hedefinin sunumu
sirasinda Halk Bank’in girisimiyle Halk Katilim Bankasi’nin kurulmasi giindeme gelmis ve
bankada hemen calismalara baglanmistir. Bu 6énerge daha sonra ileri bir tarihe ertelenmistir.
Halk Katilim, 2017 yilinda faaliyete gegmese bile faaliyet izni almalidir. Kamu kooperatif
bankalarinin da katkistyla kooperatif bankalarinin tiim bankacilik sektorii icindeki payinin

2025 yilinda %15’e ¢ikacagi tahmin edilmektedir (Demirkol, 2023).
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Tiirkiye’deki En Biiyiik Islami Bankalar (TABInsights 2023)

Diinya islam Turkiye
y Islam Varhklar Net Kar
Bankas: Bankasi Banka Milyon$ Milyon $
Siralamasi 2023 y y
Siralamasi

19 1 Kuveyt Turk Katilim Bankasi 21,589 914

33 2 Ziraat Katilim Bankasi 11,348 235

35 3 Vakif Katilim Bankasi 10,049 290

38 4 Albaraka Turk Katilim Bankasi 7,854 113

39 5 Turkiye Finans Katilim Bankasi 7,797 178

46 6 Turkiye Emlak Katilim Bankasi 5,288 172

Kaynak: https://tabinsights.com/ab100/strongest-islamic-banks

TKBB 2024 Y1li Ekim ay1 verilerine gore Tiirkiye’de toplamda 1508 katilim bankas1 subesi
bulunmaktadir. Bu subelerden 121 tanesi Ege Bolgesinde bulunurken 93 tanesi Karadeniz

Bolgesinde bulunmaktadir. Caligmanin yapildigt Aydin ilinde 11 tane sube bulunmaktadir
TKBB, (2024).

2.4. Finansal Okuryazarhk

Bu bdlimde finansal okuryazarlik ele alinmistir. Finansal okuryazarligin tanimi ve

onemi, finansal okuryazarlik 6l¢iim araglar1 agiklanmistir.
2.4.1. Finansal Okuryazarhigm Tanimi ve Onemi

Kiiresellesme ve sermayenin serbest dolasimiyla birlikte finansal piyasalar
arasindaki cografi mesafe engeli ortadan kalkmigtir. Bunun bir sonucu piyasa
katilimcilarinin diledikleri piyasada islem yapabilmeleri ve ¢ok ¢esitli finansal araclara
ulasabilmeleri olurken, bir diger sonucu ise piyasa katilimcilarinin finansal konulardaki bilgi
ve farkindaliklarinin 6n plana ¢ikmasidir. Boyle bir ortamda bireylerin finansal iiriin ve
hizmet alacaklari piyasalar1 veya kurumlari segerken yeterli finansal bilgi ve deneyime sahip
olmalar1 gerekmektedir. Mikro diizeyde, eger bireyler subeye ihtiya¢c duymadan ticaret
yapmak istiyorsa, uzmanlarin yardimina ihtiya¢ duymadan bagimsiz olarak ticaret
yapabilecek bilgi ve deneyime sahip olmalidir (Kuyumcu, 2018). Ayni zamanda finansal
islemler s6z konusu oldugunda insanlarin hangi iirlin veya hizmeti segecegini ve bunun

maliyetini hesaplayacak kadar bilgili olmasi gerekmektedir. Aksi halde bireyler yanlis veya
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kotii secimler, yanlis islemler veya ii¢lincii sahislarin hileli davranislari gibi birgok nedenden
dolay1 maddi kayiplara maruz kalabilirler. Ekonomik bilgi ve tecriibeye olan ihtiyaci net bir
sekilde vurgulayan bir olay ise tiim diinyay1 derinden sarsan ve literatiirde biiyiik kriz olarak
adlandirilan 2008 kiiresel krizidir. Kriz sirasinda ve sonrasinda yapilan pek c¢ok c¢alisma
toplumlardaki finansal bilgi aciklarina ve bu agigin nasil kapatilabilecegine odaklanmistir
(Yalginkaya ve Er, 2019). Bu sekilde literatiire kazandirilan finansal okuryazarlik kavrami
farkli acilardan tanimlanmaya calistimistir. Ote yandan 6zellikle Miisliiman niifusun yogun
oldugu iilkelerde Islami kurallara gére yapilan finansal islemler ve finansal tiiketicilerin
talebi, finansal okuryazarlik kavrammm Islami agidan ele alinmasini zorunlu kilmustir
(S6nmez, 2022). Dolayisiyla bu c¢alismada finansal okuryazarlik kavrami geleneksel ve

Islami finans olmak iizere iki farkli acidan tanimlanmistir.

Gelismis ve gelismekte olan iilkelerin ortak sorunlarindan biri ekonomik bilgi
eksikligi ve insanlarin bu bilgi eksikliginin farkinda olmamasidir. Bireyin finansal bilgi,
beceri ve deneyimine sahip olunmasidir. Finansal okuryazarlik, kisinin yalnizca kendi
finansal durumunu, ailesini ve toplumunu etkilemekle kalmaz, aynm1 zamanda tiim
ekonomiye ve finansal sisteme de olumlu yansir. Genis kapsamli 6nemi nedeniyle hizla
diinyanin 6nde gelen programlari arasinda yerini almis, hiikiimetler, diizenleyici kurumlar
ve finansal kuruluslar finansal okuryazarlik diizeyini tanimlamak ve yiikseltmek icin
adimlar atmistir (Damayanti, Murtaqi & Pradana, 2018). Finansal okuryazarlik, finansal
tilketicilerin ve yatirnmcilarin finansal iirlin ve kavramlara iligkin bilgi ve anlayislarim
gelistirdikleri, bilgi, rehberlik ve tarafsiz tavsiyeler yoluyla finansal risk ve firsatlarin
farkina vardiklari, bilingli se¢imler yaptiklari, finansal konularda nereden yardim
alabileceklerini 6grendikleri ve bunlart finansal amaglar i¢in kullandiklar1 yerdir. Etkili
onlemlerin alindig: siiregtir. Teknolojinin gelismesi, iletisimin hizi, sermaye hareketlerinin
serbestlesmesi, tliketicilerin degisen ihtiyaglar1 ve giderek karmasiklasan finansal islemler
ve yatirim araglari, bilinmeyen bir finansal sistemin dogmasina neden olmustur (Lusardi &
Mitchell, 2023). Bu s6zde yeni finansal sistemde insanlarin rutinleri bozuldu ve yenilik¢i
yaklasimlar izlenmistir. Ornegin geleneksel yontemlerle isleyen bir finansal sistemde para
kavramindan farklilasan kripto para birimlerinin ortaya ¢ikmasi bu yeniliklerden biridir.
Dolayisiyla insanlarin yatirim, harcama ve tiikketim davranislarini bu yeniliklere uyarlamasi,

mevcut bilgileri glincellemesi veya yeni bilgiler edinmesi gerekmektedir (Kuyumcu, 2018).

Bu baglamda 21. yiizyilda tartigilan en onemli ekonomik kavramlardan biri olan

finansal okuryazarligin gelecegin diinyasini anlamanin  bir yolu oldugu ileri
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surilebilmektedir. Goriildiigii gibi finansal okuryazarlik, giiniimiiziin ihtiyaclarina ve
teknolojisine gore gelistirilen hem mevcut hem de yeni finansal araglart anlamak, kullanmak
ve bunlardan faydalanmak ac¢isindan olduk¢a oOnemlidir. Ancak bu durumda finansal
tiikketiciler finansal sistemi yapicilardan ve sisteme kaynak aktarimindan vazge¢mezler ve

finansal sistemin derinligi ve etkinligi devam eder (Dagdelen, 2017).

2.4.2. Finansal Okuryazarhk Ol¢iim Araclar

Kavramsal tanimlarin ¢esitliliginden de beklenecegi gibi, finansal okuryazarligi
olgmek i¢in kullanilan yontemler de oldukg¢a farklilik gostermektedir. PACFL raporu
ampirik bir ¢alisma olmasa da yazarlar, finansal egitim programindan ¢ikan bir kisinin
finansal okuryazar sayilmasi i¢in anlamasi gereken kavramlarin bir listesini sunmaktadir.
Bunlar arasinda 6rnegin sermaye piyasasi sistemini ve finansal kurumlari, hane halki nakit
akigini, acil durum fonuna sahip olmanin nedenlerini ve kredi vermenin temellerini anlamak
yer almaktadir (Nicolini & Haupt, 2019). Bu bilgi listesi, finansal okuryazarlik etiketi
altinda neyin Olgiilebilecegine dair kesin ¢ikarimlara sahiptir. Yapilan calismalarda finansal
okuryazarligi 6lgmek icin hem performans testleri hem de 6z raporlama yontemleri
kullanilmistir. Performans testleri oncelikle bilgi temellidir ve kavramsal tanimlar
yansitmaktadir. Bunun aksine, birgok 6z-rapor algilanan bilgiyi veya bilgiye olan giiveni
(yani ne kadar bildiginizi disiindiigiiniizii) degerlendirir. Ancak tiiketiciler genellikle
gercekte bildiklerinden daha fazlasimi bildiklerini diisiiniirler bu sadece finansal konularda
degil, ayn1 zamanda genis bir bilgi ve yetenek yelpazesinde de kanitlanmis olan ortak bir
bulgudur. Gergek ve algilanan bilgi ¢ogunlukla birbiriyle iliskili olsa da bu korelasyon
genellikle en iyi ihtimalle orta dizeydedir (Hidajat & Hamdani, 2017).

Agnew, Szykman, Utkus ve Young (2007), ger¢ek ve algilanan finansal bilgi
arasinda demografik gruplar arasinda 0,10 ile 0,78 arasinda degisen korelasyonlar bulmustur
(medyan korelasyon 20 kategoride 0,49 idi). Finansal olmayan bilgi alanlarinda da benzer
farkliliklar belgelenmistir. Bu nedenle, algilanan bilgiyi gercek bilginin basit bir temsilcisi
olarak kullanirken dikkatli olunmalidir. Bununla birlikte, ortaya ¢ikan kanitlar, algilanan
bilginin veya giivenin, gercek bilginin 6tesinde ve Otesinde kendi tahmin yetenegine sahip
olabilecegini diisiindiirmektedir. Bu olgu, bireylerin genellikle gercek bilgilerinin kapsamini
bilmemelerinden  kaynaklanabilmektedir. Bunun yerine, ne kadar bildiklerini
diistindiiklerine dayanarak eylem planlarina (6rnegin daha fazla bilgi toplamak, bilingli bir

tahminde bulunmak) karar vermeleri gerekir. Bilgi ve giiven arasindaki miitevazi korelasyon
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g6z oniine alindiginda, ikincisi tahmine dayali gegerlilik katabilmektedir (Bashir, Arshad,
Nazir & Afzal, 2013). Ornegin, Parker, Yoong, Bruine de Bruin ve Willis (2012), bilgiye
duyulan giivenin, gercek bilginin etkisinden bagimsiz olarak, varsayimsal bir yatirim
gorevindeki performansin yam sira, kisinin kendi bildirdigi emeklilik planlamasin1 ve
tasarruflarin1 da 6ngoérdiiglinii bulmuslardir. Bu sonuglar, gergek bilginin bu tiir davraniglari
tesvik etmesine ragmen, algilanan finansal bilginin de (gercek bilgiyi yansitmasa bile) tesvik
ettigini gostermektedir. Gergek ve algilanan bilgi arasindaki ayrima benzer sekilde bilgi,
yetenek ve davranisin karistiritlmasina karsi uyarilar garanti edilmektedir (Albayrak, 2023).
Finansal sistemlerin nasil ¢alistigina dair bilgi, muhtemelen diger finansal beceriler
(6rnegin, ipotek kosullarint miizakere etmek, bir yatirrm web sitesinde gezinmek) ve
performans davranist (6rnegin, yatirirm fonu tiicretinin en aza indirilmesi) i¢in dnemli bir
dayanaktir. Ancak beceri ve davraniglarin ayn1 zamanda kaynaklara erisim, sosyal aglar vb.
gibi diger faktorlerden de etkilenmesi muhtemeldir. Bu nedenle gercek bilgi, bilgi algilari,
bu bilgiyi kullanma yetenegi ve ger¢ek davranis arasindaki ayrimlar kesin degildir. Son
olarak, bazi1 caligmalarin finansal okuryazarlik testlerinin bir bileseni olarak aritmetik
becerisine agikga yer verdigini belirtmek gerekmektedir. Yukarida aciklandigi gibi,
aritmetik veya temel say1 becerisinin finansal okuryazarlikla iligkili ve onu destekleyen ayr1

bir yap1 oldugunu diistiniilmektedir (Hidajat & Hamdani, 2017).

2.5. Katihm Bankalar1 Tarafindan Dagitilan Kar Paylarimin Faiz Oranlarina

Yakin Olma Sebebi

Kér paylar1 ve faiz oranlarinin ayni olmasi s6z konusu degildir. Oranlarin arasindaki
yakinligin genellenmesi ile bir takim yargilara ulagsmak saglikli olmaz. Katilim bankalari
diger bankalardan faiz yoniinden ayrisir buna ragmen tamamen alakasiz degildirler. Tim
bankalar ayn1 piyasada faaliyet gostermektedir. Yatirinm bankalarinda islem yapmayi tercih
eden tliim tasarruf sahipleri faiz hassasiyetine sahip degildir. Bu nedenle katilim bankalarinin
faiz oranlarindan ciddi sekilde az kar payr dagitmasi halinde bu durum faiz hassasiyeti
olmayan tasarruf sahiplerin diger bankalar1 tercih etmesine sebep olacaktir. Bunun
sonucunda katilim bankalar1 yeterli fonu toparlayamayacak ve faaliyetlerde aksakliklar
meydana gelecektir. Bu sartlar g6z Oniinde bulunduruldugunda tiim bankalarin
birbirlerinden etkilendiklerini sdyleyebiliriz. Katilim bankalar1 toplanan fonu tiretime destek
olarak dagitirlar. Katilim bankalar1 fon kullandirirken farkli sektdrlerden birgok firmayla is

birligi yapmakta ve bu sekilde riski boliiserek zararlarini azaltmay1 hedeflemektedir. Fonlar
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toplanirken katilim hesaplarin1 vadelerine gore ayr1 hesaplarda tutarak bir havuz
olusturulmaktadir. Faaliyetler neticesinde ortaya ¢ikan kér ve zararda bu havuzda toplanir.
Zarar olmasi durumunda diger islerden elde edilen kardan bu zarar tahsil edilir ve bunun
sonucunda katilim bankalari her donem Kkar payi dagitmaya devam eder. Klasik banka
kredilerinin ve katilim bankalari tarafindan toplanan fonlarin kullanildig: alanlarin getirileri,
ayni piyasada faaliyet gosterdikleri ve buna bagl olarak risklerin ayn1 olmasi sebebiyle
birbirine yakindir. Banka faaliyetlerinden elde edilen kér fon sahibi kisilere dagitildig: i¢in
toplanan fonlardan benzer diizeyde gelir elde edildigi zaman klasik ve katilim bankalarinin

dagittiklar1 kér pay1 ve faiz benzer olmaktadir. (Aver & Aktas, 2015)
2.6. Davramssal Iktisat ve Finansal Okuryazarhik

Bu boélimde finansal okuryazarlik diizeyi ve karar alma siirecleri, finansal

okuryazarlik ve biligsel onyargilar agiklanmistir.
2.6.1. Finansal Okuryazarhk Diizeyi ve Karar Alma Siirecleri

Finansal okuryazarlik, kisinin finansal bilgi ve becerilerini kullanarak etkili finansal
kararlar alabilme yetenegidir. Finansal Okuryazarlik Dernegi (FODER), finansal
okuryazarlig1, bireyin parasini kullanma ve yonetme becerisi olarak tanimlamaktadir. Kisaca
finansal okuryazarlik, bireyin gelirini, yatirnmlarin1 ve tasarruflarimi akillica yOnetme
becerisidir. Ciinkii bireylerin aldiklar1 finansal kararlar sadece mevcut durumlarini
etkilememektedir. Gelecek sezonlarda emeklilik, saglik hizmetleri, ¢cocuklarin egitimi vb.

gibi gelecege iliskin hayatin bir¢ok alanini etkilemektedir (Ergiin, Sahin & Ergin, 2014).

Finansal okuryazarlik bireysel olarak ele alinsa da tilkenin ekonomik kalkinmasina
da katki saglamaktadir. Bireylerin kendi c¢ikarlar1 dogrultusunda finansal kararlar
verememesi tiim ekonomiyi olumsuz etkileyebilmektedir. Finansal okuryazarlik diizeyi
arttikca tasarruf yatinma doniigiir ve piyasa gelisir. Ayrica tasarruflar kullanilmadan
kalmayacak ve ekonomide yeni kaynaklar yaratilacagi da tahmin edilmektedir (Sumer &
Govdeli, 2020). Finansal okuryazarligin diisik oldugu durumlarda, bireyler finansal
kararlarin1 genellikle yetersiz bilgiye dayanarak alirlar. Bu, yanlis yatirim kararlari, asiri
borglanma veya yetersiz tasarruf gibi olumsuz sonuglara yol agabilir. Ornegin, karmasik

finansal triinleri ve piyasalar1 anlamayan bireyler, yiiksek riskli yatirimlara yonelebilir veya
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bor¢larmi yonetmekte zorlanabilirler. Bu durum, finansal zorluklara ve uzun vadede
ekonomik giivensizlige neden olmaktadir (Cinko, Avci, Ergun & Tekge, 2017). Buna
karsilik, yiiksek finansal okuryazarlik diizeyine sahip bireyler, finansal kararlarini daha
bilingli ve stratejik bir sekilde alirlar. Bu bireyler, finansal piyasalar, yatirim araglar1 ve borg
yonetimi konularinda yeterli bilgiye sahip olduklarindan, riskleri ve getirileri daha iyi
degerlendirirler. Ayrica, biitce yapma, tasarruf etme ve yatirim yapma gibi temel finansal
becerileri etkin bir sekilde kullanarak mali durumlarini daha iyi yonetirler. Bu da finansal

istikrarlarini artirir ve uzun vadede ekonomik giivence saglamaktadir (Bayram, 2010).

2.6.2. Finansal Okuryazarlik ve Bilissel Onyargilar

Ekonomik sistemlerin temel unsurlarindan biri insanlarin karar alirken gdsterdikleri
tutumlardir. Bireyin karar verme davranisi ekonomide olduk¢a onemli bir yere sahiptir.
Ozellikle risk ve belirsizlik kosullarinda karar verme konusunda birgok farkli teorinin ortaya
ciktigr goriilmektedir. Risk ve belirsizlik kosullarinda karar verme davranigini inceleyen
teoriler temel olarak iki ana baglik altinda toplanmaktadir. Bunlardan ilki yatirimcilarin
rasyonelligini vurgulayan geleneksel finans teorileri, ikincisi ise karar vericilerin birgok
onyargidan etkilendigini One siiren davranigsal finans teorileridir. Geleneksel teoriler
normatif ve dzel varsayimlara dayali olarak olugturulmaktadir (Novianggie & Asandimitra,
2019). Ozellikle beklenen deger teorisi, etkin piyasa hipotezi, portfdy teorisi, hisse senedi
fiyat1 modeli ve arbitraj teorisi rasyonaliteyi verili kabul eder ve bu temel iizerine insa edilir.
Bu nedenle geleneksel teoriler, kisinin ne oldugundan ziyade ne olmasi gerektigi {izerine
kuruludur. Davranis teorileri ise tanimlayicidir ve bireyin mevcut durumunu temel alir. Yani
davranis teorileri, bireyi oldugu gibi kabul etme ve var olani arastirma konusunda basta
psikoloji olmak tizere diger disiplinlerden biiyiik 6l¢lide yararlanmistir. Geleneksel teorilerin
aksine davranigsal finans, insanlarin sistematik hatalar yaptigini savunmaktadir (Khan,
2020).

Capa kisa yolu, bireylerin bir olayn olasiligr hakkinda yargida bulunurken ayni
olayla ilgili gegmis deneyimlerinden yararlanmasidir. Yani kisinin beyni bir problemle
karsilastiginda o problemle ilgili bilgileri hafiza sirasina gore hatirlar. Bellekte bir olaya
iligkin bilgi varsa birey bu olayin olasiligina daha fazla agirlik verir; 6te yandan hafizasinda
olaya iligkin bir bilgi yoksa daha az agirlik verir (Suresh, 2024). Asinalik yanilsamasi,

bireylerin yargilama siirecinde kolayca hatirlanabilen, giincel, énemli ve tanidik olaylara
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cok fazla agirlik vermesiyle olusan asinalik yanilsamasi olarak tanimlanmaktadir. Capa kisa
yollar1, gelecekteki kararlar i¢in bir baslangi¢c noktasi olarak kullanilan dogru veya yanlis
inanglardir. Capa kisa yolu ile muhafazakarlik arasinda yakin bir iliski vardir.
Muhafazakarlik, insanlarin olaylara baglanmasi (sabitlenmesi) anlamina gelir. Kayiptan
kacinma, bireylerin gelirdeki diisiise artistan daha duyarli oldugu zamandir. Benzer sekilde,
ayn1 miktarda paray1 kaybetmenin {iziintiisii, onu kazanmanin sevincinden daha fazladir, bu
nedenle insanlar kayiptan kaginma tutumu gosterirler. Biligsel uyumsuzluk, iki kiginin ilgili
diisiinceleri arasindaki ¢atismay1 ifade eder. Yani 6rnegin bir kisinin inang¢larinin birbiriyle

ve tutumlartyla uyumlu olmamasi durumudur (Novianggie & Asandimitra, 2019).

2.7. Islami Finansal Okuryazarhik Diizeyinin Davramssal Iktisat Temelli Analizi

Bu bolimde Islami finansal okuryazarlik ele almmmis olup Islami finansal
okuryazarlik dl¢iim araglari, islami finansal okuryazarlik {izerine yapilan literatiir taramasi

sonuglar1 ve Islami finansal okuryazarlik ile alturizm iliskisi agiklanmistir.
2.7.1. Islami Finansal Okuryazarhk

Bireyin finansal okuryazarlik diizeyi, finansal kararlarini etkileyen bir sistemdir. Bu
baglamda Islami finansal okuryazarligi degerlendirdigimizde Islami finansal okuryazarlik
diizeyi alinan finansal kararlar1 ve faaliyet gosterdigi finansal sistemi de etkilemektedir.
Ancak Islami finansal okuryazarlik kavrami yeni bir kavram oldugundan literatiirde bu
alanla ilgili ok az arastirma bulunmaktadir. Islami finansal okuryazarlik yeni ve giincel bir
kavram oldugundan heniiz evrensel olarak kabul edilmis net bir tanima sahip degildir. Bu
kavram ayn1 zamanda finansal okuryazarlik kavramina yeni bir bakis agis1 olarak da
yorumlanabilir (Ozen & Ersoy, 2019). Dolayisiyla Islami finansal okuryazarlik kavrami
literatiirde finansal okuryazarlik tanimina yakin olsa da farkli tanimlanmis ancak oldukca
benzer tanimlar yapilmistir. Bu tanimlardan biri Islami finansal okuryazarhigi igermektedir;
Islami finans islemlerinin kullanimimi bildigi, Islami finansin temellerini anlayip
yorumladigi ve buna gore kararlar aldigi anlatilmaktadir (Ashfag, Shafique & Selezneva,
2024).

Comlekei (2017) Islami finans okuryazarligini, insanlarin Islami finans kavramlari
ve Urtinleri hakkinda egitim veya deneyim yoluyla edindikleri bilgi olarak tanimlamaktadir;

Abdullah ve Anderson (2015) Islami iiriin ve hizmetleri 6grenmeyi, kullanicilarm Islami
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finansin temel ilkelerini takip edebilmesi ve finansal kararlar alirken Islami ilke ve kurallara
gore hareket edebilmesi olarak tamimlamaktadir. Bu tanimlara gore Islami finansal
okuryazarlik, insanlarin dini hassasiyetleriyle birlikte ele alinmalidir. Bu kavrama gore
insanlar finansal kararlar alirken dini Ogretilere gore hareket ederler. Petroliin kiiresel
Oonemi, Arap sermayesinin birikiminin kontrol edilmesi ihtiyaci ve 6zel sahislarin Hac i¢in
biriktirdigi fonlarin degerlendirilmesi ihtiyaci nedeniyle bazi Islam iilkelerinde Islami finans
ve Islami finans kurumlar1 kavrami ortaya ¢ikmis ve gelismistir. Tiirkiye'de Islami finansin
gelisimi, diinyadaki Islami bankaciligin gelisimine paralel ilerlemektedir. Tiirkiye’de Islami
finansin ve faizsiz bankacilik sektdriiniin gelisimi 1980°1i yillarda ilk olarak 6zel bir finans
kurumu olarak ortaya ¢ikmistir. Daha sonra geleneksel bankacilikla ayni kanun kapsamina
almmig ve 2005 yilinda Bakanlar Kurulu karariyla “katilimci bankacilik” olarak
adlandirlmistir. Katilime1 bankacilikla birlikte Islami finansal okuryazarlik kavrami daha da

on plana ¢ikmistir (Salisu, Mohammed & Yakub, 2017).

2.7.2. Islami Finansal Okuryazarhk Olciim Araclar:

Islami finansal okuryazarlik, bireylerin Islami finansal prensipler ve Urlnler
hakkindaki bilgi ve anlayislarmi ifade eder. Islami finans, faizsiz bankacilik, risk paylasimi
ve Islami kurallara uygun yatirim gibi ilkeleri icerir. Islami finansal okuryazarligi 6lgmek
icin gelistirilen araclar, bireylerin bu konulardaki bilgi diizeylerini ve uygulama
yeteneklerini degerlendirmeyi amaclar (Saray & Gungér, 2023). Islami finansal
okuryazarlik Olciim araclari, genellikle anketler, testler ve cesitli degerlendirme
yontemlerini icermektedir. Bu araglar, bireylerin Islami finansal kavramlar, iiriinler ve
hizmetler hakkinda bilgi diizeylerini, anlayislarini ve uygulama yeteneklerini 6lgmektedir ve
asagida ozetlenmistir;

e Anketler ve anket sorulari: Anketler, Islami finansal okuryazarlik diizeyini dlgmek
icin yaygin olarak kullanilan bir yontemdir. Bu anketlerde yer alan sorular,
bireylerin Islami finansal kavramlar, iiriinler ve hizmetler hakkindaki bilgi
diizeylerini degerlendirir. Anket sorular1 genellikle su konular1 kapsar:

o Faizsiz Bankacilik: Bireylerin, faizsiz bankacilik prensiplerini ve Islami
bankalarin nasil ¢alistigin1 anlama diizeyleri irdelenir.

o Islami Yatirim Araglari: Sukuk (Islami bono), murabaha (maliyet art1 kar) ve
mudaraba (emek-sermaye ortakligi) gibi Islami finansal iiriinler hakkinda

bilgi dlizeyi sorgulanr.
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o Zekdt ve Sadaka: Islami finansal sistemdeki sosyal sorumluluk ve
hayirseverlik uygulamalar1 hakkinda bilgi diizeyi sorgulanir.

o Riba (Faiz) ve Gharar (Belirsizlik): Islami finansal sistemde faizin
yasaklanmas1 ve belirsizligin 6nlenmesi ilkeleri hakkinda bilgi dizeyi
sorgulanir.

« Bilgi Testleri: Bilgi testleri, bireylerin Islami finansal okuryazarlik diizeylerini
O0lecmek i¢in kullanilan baska bir yontemdir. Bu testler, genellikle ¢oktan se¢meli
sorular igerir ve bireylerin Islami finansal kavramlar ve iiriinler hakkindaki
bilgilerini degerlendirir. Testler, bireylerin teorik bilgi diizeylerini ve bu bilgiyi
pratikte nasil uygulayacaklarin1 anlamalarina yardimci olur.

o Uygulamali Degerlendirmeler: Uygulamali degerlendirmeler, bireylerin Islami
finansal bilgilerini gercek diinya senaryolarinda nasil uygulayacaklarini 6l¢er. Bu
degerlendirmeler, bireylerin finansal karar alma siireclerinde Islami prensiplere nasil
uyduklarin1 ve Islami finansal iiriinleri nasil kullandiklarmni gosterir. Ornegin, bir
bireyin faizsiz bir kredi almak veya Islami kurallara uygun bir yatirim yapmak icin
gereken adimlar1 bilip bilmedigi degerlendirilmektedir.

o Goriismeler ve Odak Gruplari: Goriismeler ve odak gruplari, bireylerin islami
finansal okuryazarlik diizeylerini 6l¢gmek i¢in daha niteliksel bir yaklagim sunar. Bu
yontemler, bireylerin Islami finansal kavramlar hakkindaki anlayislarmi ve bu
kavramlart nasil uyguladiklarin1 derinlemesine incelemeyi saglar. Goriigmeler ve
odak gruplari, bireylerin deneyimlerini, algilarin1 ve finansal davranislarini daha iyi
anlamaya yardimci olabilir.

e Degerlendirme Araglarinin Kullanimi: Bu 0Ol¢lim araclarinin etkili bir sekilde
kullanilmasi, bireylerin Islami finansal okuryazarlik diizeylerini anlamak ve bu
konuda egitim ve farkindalik programlari gelistirmek i¢in Onemlidir. Anketler ve
testler, genis kitlelere uygulanabilirken, uygulamali degerlendirmeler ve goériismeler,

daha derinlemesine bir analiz saglar.

2.7.3. Islami Finansal Okuryazarlik Uzerine Literatiir

Bu bashik altinda Islami finans kavramma iliskin daha &nce yapilan calismalar

Ozetlenmistir.

Ekonomik tercihlerin uluslararas1 diizeyde incelenmesine yonelik c¢aligmalar,

bireylerin ekonomik karar alma siireclerini anlamak i¢in 6nemlidir. Bu baglamda, Falk ve
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arkadaglar1 (2018) tarafindan yapilan arastirma, cesitli iilkelerde bireylerin ekonomik
tercihlerine dair global bir perspektif sunmaktadir. Caligma, farkl kiiltiirel ve ekonomik
arka planlarin, bireylerin ekonomik tercihlerini nasil sekillendirdigine dair 6nemli bulgular
icermektedir. Ekonomik tercihlerde cinsiyet farkliliklarinin yani sira, alturizm etkisi de bu
calismada ele alinmistir. Arastirma, cinsiyetin alturizm egilimleri iizerindeki etkilerini
inceleyerek, bireylerin ekonomik kararlarii alirken sosyal normlar ve baskalarina yardim
etme isteginin nasil degistigini gostermektedir. Sonuglar, ekonomik davraniglarin farkli
iilkelerdeki bireyler arasinda nasil degisiklik gosterdigine dair derinlemesine bir anlayis

saglamaktadir.

Colekei (2017), c¢alismasinda katilimer bankalarm miisterilerinin Islami finansal
okuryazarligin ortaya c¢ikarmayr amaglamistir. Ayrica arastirmani alt amaglar da Islami
finansal okuryazarlik diizeyinin demografik faktorlere gore farklilik gosterip gostermedigini
ortaya c¢ikarmaktir. Arastirmanin cekirdek evrenini katilimeir bankalarda hesabi bulunan
bireysel hesap sahipleri olusturmaktadir. Arastirmada 6rnekleme kullanilmis ve kartopu
ornekleme yontemi Onerilmistir. Arastirma kapsaminda alinan 401 veri analiz edilmistir.
Calisma sonucunda katilimc1 bankalarin miisterilerinin Islami finans bilgilerinin ve Islami
finansal okuryazarliklarinin diisiik oldugu tespit edilmistir. Ayrica Islami finansal bilgi ve
Islami finansal okuryazarhigin cinsiyet, yas, egitim diizeyi, meslek grubu ve gelir diizeyine
gore anlamli farklilik gosterdigi sonucuna varilmistir.

Bekereci, Ayricay ve KOk (2018), calismalarinda islami finansal okuryazarligin ve
onu etkileyen psikolojik faktorlerin (garesizlik, dindarlik, finansal tatmin) {iniversite
ogrencileri tlizerindeki etkisini ortaya c¢ikarmayir hedeflemislerdir. Calismanin amaci
ogrencilerin Islami finansal okuryazarlik diizeyini ve buna bagl psikolojik faktérleri analiz
ederek sonuglar literatiire kazandirmak ve alanda kullanilacak bir 6lgek gelistirmektir. Bu
hedefe ulasmak icin arastirmanin verileri Kahramanmaras Siitcii Imam Universitesi’nin 640
ogrencisine dagitilan anketlerden elde edilmis ve elde edilen veriler analiz edilmistir.
Aragtirmanin  sonuglart Islami Finansal Okuryazarlik Olgeginin gegerli ve giivenilir
oldugunu gostermektedir. Analiz sonuglar1 dgrencilerin Islami finansal okuryazarhiginin
yiiksek oldugunu, kadimlarin Islami finansal okuryazarhigmin erkeklere gore daha yiiksek
diizeyde oldugunu gostermektedir. Ayrica Islami finansal okuryazarlik ile dindarlik arasinda
pozitif ve anlamli bir iliskinin oldugu tespit edilmistir. Yine dgrencilerin Islami finansal
okuryazarlig1 arttikca caresizlikleri azalmakta, dini egilimleri ve finansal tatminleri

artmaktadir.
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Altunbas’in (2019), calismasimin amaci, helal isletme iireticilerinin Islami finansi
benimseme davranislarinda, helal okuryazarlik ile Islami finansal okuryazarlik arasindaki
boslugu kapatmaktir. Bu nedenle helal okuryazarligm ve islami finansal okuryazarligin
olgiilmesi ve dogrulanmasi onerilmektedir. Ozellikle helal okuryazarlik ve Islami finansal
okuryazarlik i¢in Olglim birimlerinin Onerilmesinde yeni teorik bilgiler getirilmeye
calisilmaktadir. Bu ¢alisma, 6zellikle Helal iiriin {ireticisinin bakis ac¢isindan, karar vermede
tilkketici okuryazarli§i dilizeyinin anlasilmasimma yardimeci olmalidir. Buna ek olarak, bu
makale Islami finansal okuryazarlik diizeyini degerlendirmek icin gegerli bir cergeve
sunarak toplulugun ve arastirmacilarin Islami finansal okuryazarlik alanindaki bilgilerini

genisletmelerine olanak tanimaktadir.

Yildiz’in (2020), ¢alismasinin amaci bireylerin Islami finansal okuryazarligi ile
katilimc1 banka tercihleri arasindaki iliskiyi incelemektir. Bunun i¢in Tiirkiye’de yasayan 18
yas ve lzeri kisiler arasinda rastgele segilen ¢evrimigi bir anket uygulanmis ve 479 anketten
elde edilen veriler analiz edilmistir. Arastirmada bireylerin Islami finansal okuryazarlik
diizeyi; Temel finans ve ekonomi, katilimer bankacilik, Islami finansin ilkeleri ve Islami
finans {rlinlerine iliskin bilgi diizeyi olmak tizere dort boyutta incelenmistir. Analiz
sonucunda katilimc1 bankacilik ve Islami finans ilkelerine iliskin genel bilgi diizeyinin
cinsiyet, yas, medeni durum, gelir diizeyi ve egitim diizeyine gore farklilik gosterdigi ortaya
cikmistir. Anket, yalnizca katilimer bankalar tercih edenlerin diger bankalar: tercih edenlere
gore Islami finans iiriinlerine daha asina olduklarmni ortaya ¢ikarmistir. Bireylerin Islami
finansal okuryazarhiginin bir boyutu arttitkca Islami finansal okuryazarligmin diger
boyutunun da arttign sonucuna dayanarak, insanlarin Islami finansal iiriinlere iliskin

farkindalik ve bilgileri arttikga katilimi tercih etme egiliminin oldugu sdylenebilmektedir.

Oktay ve Goker (2020), galismalarinda finansal okuryazarlik diizeyinin insanlarin
tasarruf istekliligi lizerindeki etkisini arastirmiglardir. Bu kapsamda Kirikkale
Universitesi’ndeki akademik ve idari personelin finansal okuryazarlik diizeyi arastirilmis ve
finansal okuryazarlik diizeylerinin siklig1 ile yas, cinsiyet, i unvani, egitim diizeyi ve gelir
gibi demografik Ozellikler analiz edilmistir. Ayrica katilimcilarin  temel finansal
okuryazarlik ve ileri diizey finansal okuryazarliklari ile tasarruf ¢abalar1 arasinda anlamli bir
iliski olup olmadigini incelenmis ve sonuclara gore temel ve ileri dizey finansal

okuryazarlik ile tasarruf arzusu arasinda anlamli bir iligski oldugu tespit edilmistir.

37



SO0nmez ve Kilig (2020), calismalarinda 6grencilerin finansal okuryazarlik, finansal
bilgi ve finansal tutuma iliskin davranislarint ortaya ¢ikarmayr amaclamiglardir.
Ogrencilerin  demografik o6zellikleri frekans dagilimlar1 kullanilarak belirlenmeye
calisilmistir. Demografik 6zellikler ile finansal okuryazarlik basar1 diizeyleri arasindaki
iligki ki-kare analizi kullanilarak incelenmistir. Analizde finansal okuryazarlik basari
diizeyleri ile demografik 6zellikler arasinda yalnizca yas ve cinsiyet arasinda anlamli bir
iliski bulunamamistir. Diger tiim demografik 6zellikler ile finansal okuryazarlik basarisi
arasindaki iliski anlamlidir. Ogrencilerin ¢ogunun ya ortalama ya da ¢ok iyi finansal
becerileri vardir. Ankete katilanlarin yaklasik yarisi (%45,5) finansal okuryazardir. Bu
veriler Kastamonu Universitesindeki bankacilik ve finans &grencilerinin finansal
okuryazarliklarinin nispeten yiiksek oldugunu gdstermektedir. Ayrica finansal bilgi ve
finansal tutum ile finansal okuryazarliktaki basar1 arasindaki iliskinin de anlamli oldugu

gorilmustir.

Erdogan’in (2020), calismasinin amaci katilm bankaciligi miisterilerinin Islami
finansal okuryazarlik diizeyini ve bu diizeyin katilim bankaciligi kullanan bireyler
iizerindeki yatirnm aliskanliklart veya tutumlar1 gibi etkilerini arastirmaktir. Arastirma
kapsaminda nicel arastirma yoOntemlerinden biri olan anket yontemi kullanilmistir.
Istanbul’da 110 banka miisterisi ile yapilan anket kapsaminda elde edilen veriler
degerlendirildiginde; finansal tutum, finansal davranis, Islami finans bilgisi, Islami finansal
iirlinler ve katilimc1 hesaplar genel puan1 ve katilimcr banka miisterilerinin genel puani ile
cinsiyet, medeni durum, hesap durumu arasinda farklilik bulundugu belirlenmistir.
Katilimeilarin yanitlar1 genel olarak degerlendirildiginde islami finans ilkelerine iliskin
bilgilerinin yiiksek oldugu ve yatirim aligkanliklarinda katilimc1 bankalara deger verdikleri

gorllmiistiir.

Kohistan1 ve Cokmutlu (2023), ¢alismalarinda lisans dgrencilerinde Islami Finansal
Okuryazarlik kiiltiirlinlin diizeyini ve bunu etkileyen psikolojik faktorleri ortaya ¢ikarmayi
amagclamislardir. Arastirmada Karabiik Universitesi Iktisat Fakiiltesi’nde Islami Finansal
Okuryazarlik Olgegi iizerinden anket yontemi kullanilarak veri toplama islemi
gergeklestirilmistir. Arastirma sonuglar1 incelendiginde dindarhi§in 6l¢iisiiniin en disiik

puan alan boyutun ise ¢aresizlik boyutu oldugu ortaya ¢ikmaistir.
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2.7.4. Islami Finansal Okuryazarhk ve Alturizm liskisi

Islami finansal okuryazarlik ve alturizm arasindaki iliski, Islam’m mali ve etik
prensipleri iizerinden incelendiginde derin ve anlamli bir bag ortaya ¢ikmaktadir. Islami
finansal okuryazarlik, bireylerin Islami finansal prensipler, iiriinler ve hizmetler hakkinda
bilgi sahibi olmasini ifade ederken, alturizm baskalarinin yararina ozverili davraniglarda
bulunmayi ifade eder. islam'in sosyal ve ekonomik adalet {izerine kurulu finansal sistemi, bu

iki kavramin nasil birbirini tamamladigin1 gostermektedir (Sayuti & Amin, 2022).

Islami finansal okuryazarlik, bireylere Islami bankacilik ve finansal iiriinler hakkinda
bilgi saglar. Bu bilgi, faizsiz bankacilik, risk paylasimi, etik yatirimlar ve sosyal sorumluluk
gibi temel Islami finans ilkelerini icerir. Bu ilkeler, bireylerin sadece kendi mali refahlarini
degil, ayn1 zamanda toplumun genel refahin1 da g6z 6niinde bulundurmalarini tesvik eder.
Ormnegin, Islam’da faizin (riba) yasaklanmasi, bireylerin bor¢lanma ve yatirim kararlarinda
etik ve sosyal sorumluluk bilinciyle hareket etmelerini saglar. Bu, toplumun genel refahini
artirmak i¢in bireylerin mali kararlarinda daha dikkatli ve bilingli olmalarina imkan
tanimaktadir (Adhiatma & Fachrunnisa, 2021). ilaveten altruizm, islam’da énemli bir erdem
olarak kabul edilir ve bireylerin baskalarina yardim etme, topluma katkida bulunma ve mali
sorumluluklarin1 yerine getirme konusundaki motivasyonlarin1 artirir. Zekat, sadaka ve
vakif gibi uygulamalar, bireylerin mali yardimlarmi ve sosyal sorumluluklarini yerine
getirmeleri i¢in firsatlar sunar. Zekat, bireylerin yillik gelirlerinin belirli bir kismini ihtiyag
sahiplerine vermesini gerektirirken, sadaka goniillii olarak yapilan yardimlari kapsar
(Pakawaru & Syafaat, 2023). Bu uygulamalar, toplumun ekonomik dengesini saglamak ve
sosyal adaleti tesvik etmek amaciyla gerceklestirilmektedir. Islami finansal okuryazarlik,
bireylerin bu tiir altruistik davramislarda bulunma kapasitesini artirir. Bireyler, Islami
finansal prensipler hakkinda bilgi sahibi olduk¢a, mali kaynaklarmi daha etkili ve etik bir
sekilde yonetebilirler. Bu da bireylerin topluma daha fazla katkida bulunmalarini ve
baskalarinin refahini artirmak igin daha fazla firsat yaratmalarmi saglar. Islami finansal
okuryazarlik, bireylerin zekat ve sadaka gibi uygulamalari daha iyi anlamalarin1 ve bu
uygulamalarin toplumsal etkilerini daha iyi kavramalarini saglar (Adhiatma & Fachrunnisa,
2021).
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3. YONTEM VE BULGULAR

3.1. Arastirmanin Deseni

Bu c¢alismada nicel arastirma yontemlerinden olan tarama deseni kullanilmustir.
Tarama modeli; gegmiste ya da halen var olan bir durumu var oldugu sekliyle betimlemeyi

amaclayan arastirma yaklasimidir (Karasar ve Ogiilmiis, 2016).

3.2. Evren ve Orneklem

Arastirmanin evrenini Aydin ilinde ikamet etmekte olan 18 yas iizerindeki bireyler
olustururken, 6rneklem grubu ise evrenden kolayda 6rnekleme yontemi ile belirlenmis olup,
arastirmanin yapildigi Aydn ilinde 2024 tarihi itibariyle toplam 410 bireyden olugmaktadir.
%095 giivenilirlik sinirlart igerisinde %S5 lik hata payr ongoriilerek bu evren igerisinden

aliacak 6rneklem biiytikliigii 410 olarak belirlenmistir.

Tablo 3.1 Katilimcilarin Demografik Ozellikleri

Ozellik Frekans (N) Y lizde (%)
Cinsiyet
Kadin 211 51,5
Erkek 199 48,5
Yas
18-24 53 12,9
25-34 99 24,1
35-44 127 31,0
45-64 96 23,4
65 ve Ustl 35 8,5
Medeni durum
Evli 206 50,2
Bekar 204 49,8
Gelir Durumu
0-17002 & 95 23,2
17003-30000 & 82 20,0
30001-40000 £ 121 29,5
40001- 50000 & 68 16,6
50001 # ve uzeri 44 10,7
Meslek
Ev Hanimi 49 12,0
Ogrenci 53 12,9
Emekli 55 13,4
Ozel Sektor 143 34,9
Memur 56 13,7
Serbest Meslek 54 13,2
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Ogrenim Durumu

Tlkokul 30 7.3
Ortaokul 52 12,7
Lise 162 39,5
Universite 113 27,6
Lisansustu 53 12,9
Aslen Nereli Olundugu
Akdeniz 35 8,5
Ic Anadolu 49 12,0
Marmara 23 5,6
Ege 185 45,1
Karadeniz 39 9,5
Dogu Anadolu 34 8,3
Giineydogu Anadolu 33 8,0
Yabanci 12 2,9
Toplam 410 100

Tablo 4.1°de yer alan veriler incelendiginde katilimcilarin ¢ogunluk olarak erkek,
35-44 yas araliginda, evli, 6zel sektorde calisan, egitim diizeyi lise olan ve aslen Ege

Bolgesinde yasayan bireylerden olustugu belirlenmistir.

3.3. Veri Toplama Araclan

Aragtirma kapsaminda “Kisisel Bilgi Formu” (EK 1) “Islami Finans Okuryazarlig
Olgegi” (Ek 2) olmak iizere iki ayr1 veri toplama araci kullanilmistir. Veri toplama asamasi
etik kurul onay1r (Ek 3) alindiktan sonra gerceklestirilmistir. Asagida veri toplama
araclarinin igerikleri siralanmaistir;

e Kisisel Bilgi Formu: Arastirmaci tarafindan hazirlanan 7 soruluk formda
katilimcilarin yas, cinsiyet, medeni durum, meslek, gelir diizeyi, 6§renim durumu ve
nereli oldugu bilgileri alinmigtir.

e Islami Finans Okuryazarhig1 Olcegi: Dogan (2020) tarafindan gelistirilen 6 soruluk
6lcegin Cronbach Alpha giivenirlik katsayisi 0,822 olarak tespit edilmistir.

e Ozgeci Davranmiglar Olgegi: The Global Preferences Survey’in Tiirkiye
incelemesinde WP13418 kodlu soru katilimeilara yoneltilmistir.

Yukaridaki veri toplama araglarindan elde edilen bulgular asagidaki hipotezler
1s181nda degerlendirilmistir;

H1: Katilimcilarin Islami finans okuryazarlig: diizeyleri yiiksektir.

H2: Katilimcilarin demografik ozellikleri islami finans okuryazarligi diizeyleri

tizerinde anlamli bir farklili§a neden olmaktadir.
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H3: Katilimcilarin &zgeci davranislari Islami finansal okuryazarliklar iizerinde
anlami bir farkliliga neden olmaktadir.
H4: Katilimcilarin demografik 6zellikleri 6zgeci davraniglari lizerinde anlamli bir

farkliliga neden olmaktadir.

3.4. Verilerin Analizi

Aragtirmaci tarafindan online olarak elde edilen anket verileri Excel uygulamasina
aktarildiktan sonra IBM SPSS 22 Paket statistik programu ile analiz edilmistir. Analizlerde

ilk olarak verilerin giivenirligi belirlenmistir (Tablo 4.2).

Tablo 3.2 islami finans Okuryazarlig1 Olgegi Giivenirlik Diizeyi

Araclar Cronbach’s Alpha

Islami Finans Okuryazarlig 0,850

Tablo 4.2°de yer alan verilere gore calismada kullanilan 6lgegin verilerine iliskin
giivenirlik diizeyi 0,85 olarak belirlenmistir ve bu baglamda veri toplama aracinin giivenirlik
dizeyi yuksektir. Giivenirlik diizeyinin belirlenmesinin ardindan normallik dagilimi

carpiklik-basiklik degerleri ile incelenmistir (Tablo 4.3).

Tablo 3.3 Islami finans Okuryazarhigi Olgegi Carpiklik-Basiklik Degerleri

Carpikhik Basikhk
Sorular N Istatistik Std. Hata Istatistik Std. Hata

1 -,105 -1,036

2 -,826 -, 702

3 541 -1,413

4 410 1,029 121 _597 ,240

5 ,496 -1,185

6 574 -1,262

Tablo 4.3’te yer alan veriler incelendiginde verilerin ¢arpiklik-basiklik degerlerinin
+1,5 araliginda oldugu goriilmektedir. Bu baglamda verilerin normal dagilima uyum
sagladig1 goriilmektedir ve hipotezlerin test edilmesine iligkin parametrik test tekniklerinin
kullanilmasina karar verilmistir.

Calismada betimsel istatistik (frekans), tek yonli varyans analizi ve bagimsiz

orneklemler igin t testi ile hipotezler test edilmistir.
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3.5. Birinci Hipotezin Test Edilmesine iliskin Analizler

Calismanin ilk hipotezi “HI: Katilimcilarin Islami finans okuryazarligi diizeyleri

ylksektir.” olarak belirlenmistir. Hipotezin test edilmesine iliskin betimsel istatistik

analizleri gergeklestirilmistir (Tablo 5.1).

Tablo 3.4 Katilimeilarin Islami Finans Okuryazarhigi Olgegine Vermis Olduklar: Yanitlar

Ozellik Frekans (N) Y izde (%)
Soru 1
Dogru Yanit 113 27,6
Yanlis Yanit ve Bilmiyorum 297 72,4
Soru 2
Dogru Yanit 157 38,3
Yanlis Yanit ve Bilmiyorum 253 61,7
Soru 3
Dogru Yanit 229 55,9
Yanlis Yanit ve Bilmiyorum 181 441
Soru 4
Dogru Yanit 266 64,9
Yanhis Yanit ve Bilmiyorum 144 35,1
Soru 5
Dogru Yanit 134 32,7
Yanlis Yanit ve Bilmiyorum 376 67,3
Soru 6
Dogru Yanit 212 51,7
Yanlis Yanit ve Bilmiyorum 198 48,3
Tiim Sorular Icin Istatistik
Dogru Yanit 1111 45,18
Yanlis Yanit ve Bilmiyorum 1349 54,82
Toplam 410 100

Tablo 5.1 incelendiginde katilimcilarin 3., 4. ve 6. sorulara dogru yanit verdikleri; 1.,

2. ve 5. sorulara ise yanlis ve bilmiyorum yanitlarin1 vermis olduklart belirlenmistir. Tim

sorulara iligkin toplam yanitlar degerlendirildiginde ise %45,18 dogru; %54,82 yanlis ve

bilmiyorum yanitlar1 verilmis oldugu belirlenmistir. Bu baglamda katilimcilarin Islami

finans okuryazarlig1 diizeylerinin ortalamanin altinda oldugu sonucuna varilmistir ve HI

reddedilmektedir.
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3.6. Ikinci Hipotezin Test Edilmesine Iliskin Analizler

Calismanin ikinci hipotezi “H2: Katilimcilarin demografik ozellikleri Islami finans
okuryazarligi diizeyleri iizerinde anlamli bir farkliiga neden olmaktadir.” olarak
belirlenmistir. Hipotezin test edilmesi i¢in degiskenlerin grup sayilarina bagli olarak tek

yonlu varyans analizleri ve bagimsiz 6rneklemler igin t testleri ger¢eklestirilmistir.

Tablo 3.5 Katilimcilarin islami Finans Okuryazarhigi Diizeyleri Uzerinde Cinsiyet
Degiskeninin Etkisi

Olgek Sorulari Cinsiyet N ort. (X) F t p

Kadin 211 3,22

! Erkek 199 3.19 0,181 0,276 0,783
Kadin 211 3,72

4 Erkek 199 3.61 0,006 0,787 0,432
Kadin 211 1,74

2 Erkek 199 17, 1911 0288 0,774
Kadin 211 1,54

) Erkek 199 152 0297 0289 0,773
Kadin 211 1,72

p Erkek 199 1.75 0,651 -0,433 0,665
Kadm 211 1,68

6 Erkek 199 1.74 2,197 -0,758 0,449

*p<0,05; Bagimsiz Orneklemler Igin T Testi

Tablo 5.2°de yer alan veriler incelendiginde cinsiyet degiskeni hicbir soruya verilen
yanitlarda anlamli bir farkliliga neden olmamaktadir (p>0,05). Cinsiyet degiskeni ardindan

yasin etkisi incelenmistir (Tablo 5.3).

Tablo 3.6 Katilimcilarin islami Finans Okuryazarligi Diizeyleri Uzerinde Yas Degiskeninin
Etkisi

Sorular Kareler Toplam F D

Gruplararasi 12,42

! Grup igi 532,11 2,36 0,052
Gruplararasi 4,15

2 Gfup ici 849,07 0,495 0,739
Gruplararasi 1,45

3 Grup ici 320,09 0,461 0,765
Gruplararasi 2,83

4 Grup ici 249,18 1,153 0,331
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Gruplararasi 3,36

° Grup ici 244,18 1,397 0,234
Gruplararasi 3,57
° Grup ici 268,46 1,348 0,251

*p<0,05, Tek Faktorli Varyans Analizi

Tablo 5.3’te yer alan veriler incelendiginde yas degiskeninin Islami finans
okuryazarlig1 diizeyleri {izerinde anlamli bir farkliliga neden olmadig1 gorulmektedir

(p>0,05). Yas degiskeninin ardindan meslek degiskeninin etkisi incelenmistir (Tablo 5.4).

Tablo 3.7 Katilmcilarin Islami Finans Okuryazarhigi Diizeyleri Uzerinde Meslek
Degiskeninin Etkisi

Sorular Kareler Toplam F D
Gruplararasi 4,53

. Grup ici 540,01 0,678 0,640
Gruplararasi 8,06

° G?up ici 845,16 0,770 0,571
Gruplararasi 3,62

3 Grup igi 317,92 0,922 0,467
Gruplararasi 2,13

y Grup ici 24988 0690 0,631
Gruplararasi 2.56

° Grup ici 244,98 0,847 0,517
Gruplararasi 3,31

6 Grup igi 268,72 0,995 0,420

*p<0,05, Tek Faktorli Varyans Analizi

Tablo 5.4 incelendiginde katilimcilarin mesleklerinin 6zelliklerinin Islami finans
okuryazarlig1 diizeyleri iizerinde anlamli bir etkiye sahip olmadigi belirlenmistir (p>0,05).
Incelenen bir diger degisken gelir diizeyidir (Tablo 5.5).

Tablo 3.8 Katilimcilarin Islami Finans Okuryazarhg Diizeyleri Uzerinde Gelir
Degiskeninin Etkisi

Sorular Kareler Toplami F p
Gruplararasi 5,57
! Grup ici 538,96 1,047 0,383
Gruplararasi 21,27 .
2 Grup ici 831,95 2,589 0,036
3 Gruplararasi 2,94 0,934 0,444
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Grup ici 318,61

Gruplar 2,24

4 arasi 0,909 0,458
Grup ici 249,78
Gruplar 3,57

5 arasi 1,484 0,206
Grup ici 243,97
Gruplar 1,85

6 arasi 0,694 0,596
Grup ici 270,19

*p<0,05, Tek Faktorli Varyans Analizi

Tablo 5.5 incelendiginde gelir degiskeninin yalnizca ikinci soruda anlamli bir
farkliiga neden oldugu belirlenmistir (p<0,05). Farkliliklarin hangi gruplar arasinda
oldugunun belirlenebilmesi i¢in post hoc analizlerinden Tukey testi gergeklestirilmistir
(Tablo 5.6).

Tablo 3.9 Gelir Gruplar1 Arasindaki Farkliliklarin Belirlenmesi I¢in Tukey Testi

Bagimh Degisken Gelir Duzeyi Gelir Dizeyi Standart Hata p
2. Soru 0-17002 TL 30001-40000 TL 0,196 0,016
*p<0,05

Tablo 5.6’daki veriler incelendiginde katilimcilardan gelir diizeyi 0-17002 TL olan
grup ile 30001-40000 TL arasinda olan grubun ikinci soruya vermis olduklar1 yanitlar
arasinda istatiksel olarak anlamli bir farklilik vardir (p<0,05). Gelir degiskeninin etkisinin

incelenmesinin ardindan egitim diizeyinin etkisi incelenmistir (Tablo 5.7).

Tablo 3.10 Katilimeilarin islami Finans Okuryazarligi Diizeyleri Uzerinde Egitim Diizeyi
Degiskeninin Etkisi

Sorular Kareler Toplam F p

Gruplararasi 4,97

! Grup ici 539,56 0,934 0,444
Gruplararasi 6,35

2 Gfup ici 846,86 0760 0552
Gruplararasi 2,94

3 Grup ici 318,61 0,936 0,443
Gruplararasi 0,95

4 Grup ici 251,07 0,384 0,820
Gruplararasi 2,36

> Grup igi 245,18 0,978 0,419
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6

Gruplararasi

3,01

Grup igi

269,03

1,131

0,342

*p<0,05, Tek Faktorli Varyans Analizi

Tablo 5.7 incelendiginde egitim diizeyi degiskeninin Islami finans okuryazarligi

tizerinde anlamli bir farkliliga neden olmadigi belirlenmistir (p>0,05). Bir sonraki analizde

katilimcilarin aslen nereli oldugu degiskeninin etkisi incelenmistir (Tablo 5.8).

Tablo 3.11 Katilimcilarin Islami Finans Okuryazarligi Diizeyleri Uzerinde Aslen Nereli
Oldugu Degiskeninin Etkisi

Sorular Kareler Toplam F D

Gruplararasi 5,23

! Grup |g| 539,31 0,557 0,791
Gruplararasi 22,92

; Gf‘)up iCi 830,29 1,586 0,138
Gruplararasi 5,18

> Grup ici 316,37 0,941 0,475
Gruplararasi 3,51

) Grup ici 248,51 0,812 0,577
Gruplararasi 4,61

2 Grup ici 24293 1,092 0,367
Gruplararasi 9,29

° Grup ici 262,74 2,031 0,051

*p<0,05, Tek Faktorli Varyans Analizi

Tablo 5.8 incelendiginde katilimcilarin aslen nereli olduklar1 Islami finans

okuryazarligi diizeyleri {izerinde anlamli bir farkliliga neden olmamaktadir (p>0,05).

(Calismada son olarak medeni durum degiseninin etkisi incelenmistir (Tablo 5.9).

Tablo 3.12 Katilimcilarin Islami Finans Okuryazarligi Diizeyleri Uzerinde Medeni Durum

Degiskeninin Etkisi
Olgek Sorulari Cinsiyet N ort. (X) F t p

Evli 206 3,199

1 Bekar 204 3225 2,575 -0,232 0,817
Evli 206 3,617

2 Bekar 204 3721 2,419 -0,763 0,446
Evli 206 1,747

3 Bekar 504 1725 0,023 0,252 0,801

4 Evli 206 1553 0,830 0,499 0,618
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Bekar 204 1,514

Evli 206 1,767
> Bekar 04 1705 0044 0795 0427
Evli 206 1,713
° Bekar 206 1711 nr87 0035 0972

*p<0,05; Bagimsiz Orneklemler I¢in T Testi

Tablo 5.9°da yer alan veriler incelendiginde medeni durum degiskeninin Islami
finans okuryazarligi iizerinde anlamli bir farkliliga neden olmadigi belirlenmistir (p>0,05).
Demografik o6zelliklerin etkilerine iliskin yapilan analizler sonucunda anlamli bir

etkinin goriilmedigi belirlenmistir. Bu baglamda H2 reddedilmektedir.

3.7. Uctincii Hipotezin Test Edilmesine iliskin Analizler

Calismanin iigiincii hipotezi “H3: Katihimcilarin ézgeci davranislar: Islami finansal

b

okuryazarliklar iizerinde anlami bir farkliliga neden olmaktadir.” olarak belirlenmistir.

Hipotezin test edilmesi i¢in regresyon analizi gergeklestirilmistir (Tablo 5.10).

Tablo 3.13 Katilimcilarin Ozgeci Davraniglarinin islami Finans Okuryazarligi Diizeyleri
Uzerindeki Etkisi

Ozgeci Davranis t F r r? p
Regresyon 29,701

WP13418 Kalmt: 0.132 0,017 0,007 0,000 0,895
Regresyon 40,817

Ortak paylagim Kalnts 20,401 0,161 0,020 0,000 0,689

*p<0,05; Dogrusal Regresyon Analizi

Tablo 5.10 incelendiginde katilimcilarin 6zgeci davranislarinin  Islami finans
okuryazarliklari iizerinde etkisinin olmadig1 gorilmektedir (p>0,05). Degiskenler arasindaki
iliski ise WP13418 icin pozitif yonli ancak kuvvetli degildir (r=0,007). Ayrica
determinasyon katsayis1 (r%) 0,000 olarak belirlenmis olup etki %0’dir. Ortak paylasimda ise
iliski negatif yonlii ve orta diizeyde kuvvetlidir. Determinasyon katsayis1 (r%) 0,000 olarak
belirlenmis olup etki %0,2°dir. Bu baglamda H3 reddedilmektedir.

3.8. Dordiincii Hipotezin Test Edilmesine iliskin Analizler

Calismanin dordiincii hipotezi “H4.: Katilimcilarin demografik ozellikleri 6zgeci

davranislart iizerinde anlamli bir farkliiga neden olmaktadir.” olarak belirlenmistir.

48



Hipotezin test edilmesi igin grup sayilarina bagl olarak tek yonlii varyans analizleri ve

bagimsiz 6rneklemler igin t testleri gerceklestirilmistir.

Tablo 3.14 Katilimcilarin Ozgeci Davranislar1 Uzerinde Cinsiyet Degiskeninin Etkisi

Olcek Sorulari Cinsiyet N ort. (X) F t p
Kadin 211 3,336
WP13418 Erkek 199 3.241 1,877 0811 0,418
Kadin 211 5936,019
Ortak paylasim Erkek 199 5967.336 0,016 -0,103 0,918

*p<0,05; Bagimsiz Orneklemler I¢in T Testis

Tablo 5.11°de yer alan veriler incelendiginde cinsiyet degiskeni 6zgeci davranislar
Uzerinde anlamli bir farkliliga neden olmamaktadir (p>0,05). Cinsiyet degiskeni ardindan

yasin etkisi incelenmistir (Tablo 5.12).

Tablo 3.15 Katilimcilari Ozgeci Davranislar: Uzerinde Yas Degiskeninin Etkisi

Sorular Kareler Toplam F p
Gruplar 8,906
WP13418 arasi 1,594 0,175
Grup igi 565,555
Gruplar 17972624,75
Ortak paylasim arasi 0,471 0,757
Grup igi 3861051765

*p<0,05, Tek Faktorli Varyans Analizi

Tablo 5.12°’de yer alan veriler incelendiginde yas degiskeninin 6zgeci davraniglar
iizerinde anlamli bir farkliliga neden olmadigi goriilmektedir (p>0,05). Yas degiskeninin

ardindan meslek degiskeninin etkisi incelenmistir (Tablo 5.13).

Tablo 3.16 Katilimcilar Ozgeci Davranislar1 Uzerinde Meslek Degiskeninin Etkisi

Sorular Kareler Toplam F p
Gruplar 4,431
WP13418 arast 0,628 0,678
Grup ici 570,030
Gruplar 41954878,99
Ortak paylasim arasi 0,883 0,492
Grup igi 3837069511

*p<0,05, Tek Faktorli Varyans Analizi
Tablo 5.13 incelendiginde katilimcilarin mesleklerinin ~ 6zelliklerinin - 6zgeci
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davranislari iizerinde anlamli bir etkiye sahip olmadig1 belirlenmistir (p>0,05). Incelenen bir

diger degisken gelir duizeyidir (Tablo 5.14).

Tablo 3.17 Katilimcilarin Ozgeci Davranislar1 Uzerinde Gelir Degiskeninin Etkisi

Sorular Kareler Toplami F p
Gruplar 4,999
WP13418 arasi 0,889 0,471
Grup ici 569,462
Gruplar 15749437,33
Ortak paylasim arasl 0,413 0,799
Grup igi 3863274953

*p<0,05, Tek Faktorli Varyans Analizi

Tablo 5.14 incelendiginde gelir degiskeninin 6zgeci davranig tizerinde anlamli bir
farkliliga neden olmadigi belirlenmistir  (p>0,05). Gelir degiskeninin etkisinin

incelenmesinin ardindan egitim diizeyinin etkisi incelenmistir (Tablo 5.15).

Tablo 3.18 Katilimcilarin Ozgeci Davranislar1 Uzerinde Egitim Diizeyi Degiskeninin Etkisi

Sorular Kareler Toplam F p
Gruplar 2,698
WP13418 arasi 0,478 0,752
Grup igi 571,763
Gruplar 65331529,37
Ortak paylasim arast 1,734 0,141
Grup igi 3813692861

*p<0,05, Tek Faktorli Varyans Analizi

Tablo 5.15 incelendiginde egitim diizeyi degiskeninin 6zgeci davranig {izerinde
anlamli bir farkliliga neden olmadig1 belirlenmistir (p>0,05). Bir sonraki analizde

katilimcilarin aslen nereli oldugu degiskeninin etkisi incelenmistir (Tablo 5.16).

Tablo 3.19 Katilimcilarin Ozgeci Davranislar1 Uzerinde Aslen Nereli Oldugu Degiskeninin
Etkisi

Sorular Kareler Toplami F p
Gruplar 24,935
WP13418 arasi 2,606 0,012
Grup ici 549,526
Gruplar 56612403,02
Ortak paylasim arasl 0,851 0,546
Grup igi 3822411987

*p<0,05, Tek Faktorli Varyans Analizi
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Tablo 5.16 incelendiginde katilimcilarin aslen nereli olduklari 6zgeci davranislardan
yalnizca birisi (zerinde anlamh bir farkliliga neden olmamaktadir (p>0,05). Farkliliklarin hangi
gruplar arasinda oldugunun belirlenmesi ig¢in post hoc analizlerinden Tukey testi

gerceklestirilmistir (Tablo 5.17).

Tablo 3.20 Aslen Nereli Oldugu Gruplar1 Arasindaki Farkliliklarin Belirlenmesi igin Tukey
Testi

Bagimh Degisken Aslen Aslen Standart Hata p
WP13418 Ege Karadeniz 0,206 0,016
*p<0,05

Tablo 5.17°deki  veriler incelendiginde katilimcilardan Egeli  olanlarin
Karadenizlilerden anlamli diizeyde farklilagtiklar1 belirlenmistir (p<0,05). Diger yorelerde
ise anlamli farklilik gézlenmemistir. Calismada son olarak medeni durum degiseninin etkisi

incelenmistir (Tablo 5.18).

Tablo 3.21 Katilimeilarm Ozgeci Davranislar: Uzerinde Medeni Durum Degiskeninin Etkisi

Olgek Sorulari Cinsiyet N ort. (X) F t p
Evli 206 3,276
WP13418 o 20i 3303 0237 0232 0816
Ortak paylasim Evii 206 5970878 4 h90 0130 0,897

Bekar 204 5931,372

*p<0,05; Bagimsiz Orneklemler I¢in T Testi

Tablo 5.17°de yer alan veriler incelendiginde medeni durum degiskeninin 6zgeci
davranislar tizerinde anlaml bir farkliliga neden olmadigi belirlenmistir (p>0,05).
Demografik 6zelliklerin etkilerine iliskin yapilan analizler sonucunda anlamli bir

etkinin goriilmedigi belirlenmistir. Bu baglamda H4 reddedilmektedir.
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TARTISMA VE SONUC

Islami finansal okuryazarligin davranissal iktisat teorileriyle iliskilendirilebilirligi ve
finansal kararlar tizerindeki etkilerinin arastirilmasinin amaglandigi bu calismada nicel
arastirma yontemlerinden olan tarama deseni kullanilmistir. Aragtirmanin evrenini Aydin
ilinde ikamet etmekte olan 18 yas iizerindeki bireyler olustururken, érneklem grubu ise
evrenden kolayda Ornekleme yontemi ile belirlenmis olup, arastirmanin yapildigi Aydin
ilinde 2024 tarihi itibariyle toplam 410 bireyden olusmaktadir. Aragtirmada veri toplama
arac1 olarak “Kisisel Bilgi Formu” ile “Islami Finans Okuryazarligi Olgegi” kullanilmustir.
Katilimcilardan Google Forms (zerinden online olarak elde edilen veriler IBM SPSS 22
Paket Istatistik programi ile analiz edilmistir. Analizlerden elde edilen sonuglar asagida
paragraflar halinde incelenmistir.

Katilimeilarin ¢ogunluk olarak erkek, 35-44 yas araliginda, evli, 6zel sektorde
calisan, egitim duzeyi lise olan ve aslen Ege Bolgesinde olan bireylerden olustugu
belirlenmistir. Bilimsel ¢aligmalarda 6rneklemlerin demografik 6zellikleri, bolgeye, sehre,
kabul edilme kriterlerine bagl olarak degisiklik gostermektedir.

Katilimcilarin tiim sorulara iligkin toplam yanitlar1 degerlendirildiginde ise %45,18
dogru; %54,82 yanlis ve bilmiyorum yanitlart verilmis oldugu belirlenmistir. Bu baglamda
katilimcilarm Islami finans okuryazarlig1 diizeylerinin ortalamanin altinda oldugu sonucuna
varilmistir. Sorular incelendiginde tiigiincii sorunun katilim bankalarinin faaliyet esaslari,
dordiincti sorunun islami finans yontemlerinin faiz iceriklerine dair ve altinci sorunun da
mal edinmeyle ilgili oldugu goriilmektedir. Katilimecilar1 hata yaptiklart sorularin ise
sirastyla; katilim bankalarinin faiz ve kar pay1 vermelerine iligkin, bankalarin kér pay1 ve
faiz oranlart ile yine bir diger mal edinmeyle ilgili oldugu belirlenmistir. Bu sorulara verilen
yanlis ve bilmiyorum yanitlari, katilimeilarin Islami finans sisteminin temel kavramlari ve
isleyisi hakkinda yeterli bilgiye sahip olmadiklarini ortaya koymaktadir. Ozellikle faiz ve
kar pay1 kavramlarinin karistirilmasi, katihmeilarm Islami finans prensiplerini tam olarak
anlamadiklarin1 gostermektedir. Faiz, Islami finansin kesinlikle kacinilmasi gereken bir
unsuru olup, belirli bir bor¢ karsiliginda alman fazlalik olarak tanimlanir ve Islam'da
yasaklanmistir. Buna karsilik, kir payi, Islami finans sisteminde mesru kabul edilen ve
sermaye sahipleriyle is ortaklar1 arasinda paylasilan kardir. Katilimcilarin bu iki kavrami
karistirmasi, onlarin Islami finans sisteminin temel isleyis mekanizmalarini tam olarak

kavrayamadiklarin1 ve bu konuda daha fazla bilgiye ihtiya¢ duyduklarini ortaya
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koymaktadir. Bu durum, Islami finansal iiriin ve hizmetlerin dogru anlasiimamasi ve yanlis
kullanilmas: riskini beraberinde getirebilmektedir (Cali & Ondes, 2023; Santoso, Amaliah,
Monoarfa & Hulopi, 2023). Ozellikle, faiz ve kar pay1 arasindaki farkin anlasilamamasinin,
bireylerin yanlis finansal kararlar almalarma ve Islami finans prensiplerine aykir1 islemler
yapmalarina yol agabilecegi gbz oniinde bulundurulmalidir.

Cinsiyet degiskeni hicbir soruya verilen yanitlarda anlamli bir farkliliga neden
olmamaktadir. Bu sonug, erkek ve kadin katilimcilarin Islami finans konusundaki bilgi
diizeylerinin benzer oldugunu gostermektedir. Cinsiyetin, Islami finansal kavramlarin
anlagilmasinda veya bu kavramlara yonelik bilgi diizeyinde bir ayrim yaratmadigi bu
bulguyla ortaya ¢ikmaktadir. Bu sonug, toplumsal cinsiyet rollerinin ve egitim firsatlarinin
esit oldugu bir toplumda Islami finansal okuryazarlifm cinsiyetten bagimsiz olarak
gelisebilecegine isaret eder. Ayrica, Islami finans egitimi ve farkindalik kampanyalarinin
cinsiyet ayrimi gozetmeksizin tim bireylere hitap edebilecek sekilde tasarlanmasinin
onemini vurgulamaktadir. Bu bulgu aym1 zamanda, cinsiyetin bilgi edinme ve finansal
davranislar tlizerindeki etkisinin minimal oldugunu ve bu nedenle finansal egitim ve
farkindalik ¢aligmalarinin cinsiyet ayrimi gézetmeden yiiriitiilebilecegini de gostermektedir.
Ancak, bu sonuglarin genel olarak cinsiyet esitligine sahip toplumlar i¢in gecerli oldugunu
ve kiiltiirel veya bolgesel farkliliklarin da g6z o6niinde bulundurulmasi gerektigini belirtmek
onemlidir ve bu nedenle konuya iligkin literatiir zenginlestirilmelidir. Siti Hafizah (2014),
caligmasinda dogrudan Islami finans okuryazarhig: iizerindeki cinsiyet faktorinin etkisini
incelemislerdir. Malezya’da gergeklestirilen ¢alismada cinsiyetin anlamli bir etkiye sahip
oldugu belirlenmistir. Ote yandan Saray ve Giingér (2023), ¢alismalarinda Islami finansal
okuryazarlik diizeylerini Tokat ili ornekleminde incelemisler ve calismanin sonucunda
cinsiyet degiskeninin yine anlamli bir etkiye sahip oldugu belirlenmistir. Widityani,
Faturohman, Rahadi ve Yulianti (2020) ise c¢alismalarinda yine cinsiyetin etkisini
incelemisler ve cinsiyet degiskeninin diizeyde anlamli bir farkliliga neden olmadigini
belirlemislerdir. Bu sonu¢ g¢alismamizi desteklemektedir. Rahmatia, Wijaya, Saputra ve
Ma’ruf (2022) da caligmalarinda yine dogrudan cinsiyet degiskeninin etkisini inceledikleri
caligmalarinda anlamli bir farkliliga rastlamamislardir. Bu baglamda literatiirde yer alan
calismalar arasinda bir sonu¢ birligi olmadigr cesitlilik  gosterdigi  ¢ikarimi
yapilabilmektedir.

Yas degiskeni Islami finans okuryazarh@: diizeyleri iizerinde anlamli bir farkliliga
neden olmadig: belirlenmistir. Yine cinsiyette oldugu gibi bu degiskende de katilimct yas

gruplarinda bilgi diizeylerinin benzer oldugu sonucuna varilabilmektedir. Geng, orta yash
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veya yash katilimeilarin islami finansal kavramlari anlama diizeylerinde belirgin bir fark
bulunmamaktadir. Bu durum, islami finansal okuryazarligin yasa bagl olarak degismedigini
ve her yas grubunun bu konudaki bilgiye erisim ve anlayisinin benzer oldugunu ortaya
koymaktadir. Bu sonug, yasli bireylerin finansal bilgiye erisimde zorluk ¢ekmediklerini ve
bu nedenle yas temelli bir ayrim yapilmadan finansal egitim ve danigmanlik hizmetlerinden
faydalanabileceklerini de gostermektedir. Ayni zamanda, geng bireylerin de finansal bilgi
edinme konusunda yeterli firsatlara sahip olduklarini ve bu firsatlar1 degerlendirebildiklerini
ortaya koymaktadir. Erdogan ve Cakir (2020), ¢calismalarinda tilkemizde katilim bankalari
miisterilerinde islami finans okuryazarlig1 diizeylerini incelemisler ve ¢alismanin sonucunda
yas degiskeninin anlamli bir farkliliga neden oldugu belirlenmistir. Er ve Mutlu (2017),
caligmalarinda yas degiskeninin bizim ¢alismamizda oldugu gibi anlamli bir farkliliga neden
olmadigini belirlemislerdir. Gunawan, Asmuni ve Siregar (2021) ise ¢aligmalarinda 36-45
yas altindaki bireylerin okuryazarlik diizeylerinin daha yiiksek oldugunu belirlemislerdir.
Yas degiskeninde de sonuglarin cesitlilik gosterdigi sonucuna varilmaktadir ve bunun
nedeninin 6rneklemle ilgili oldugu diistiniilmektedir.

Katilimcilarin mesleklerinin dzelliklerinin Islami finans okuryazarligi diizeyleri
iizerinde anlamli bir etkiye sahip olmadigi belirlenmistir. Akademik, ticari veya farkli
meslek gruplarindan katilimeilarin Islami finansal kavramlari anlama diizeylerinde belirgin
bir fark bulunmamaktadir. Meslegin, bireylerin Islami finansal okuryazarlik diizeylerini
etkilemedigi anlamina gelen bu durum, her meslek grubunun bu konudaki bilgiye erigim ve
anlayisinin benzer oldugunu ortaya koymaktadir. Meslek degiskeninin anlamli bir farklilik
yaratmamas1, Islami finans egitiminin ve farkindalik ¢alismalarmin meslek gruplarma gore
ozellestirilmesine gerek olmadigini gostermektedir. Konuya iliskin literatiir incelendiginde
Calig’m (2023), Islami finans okuryazarh@ diizeylerini iilkeler arasinda karsilastirmali
olarak degerlendirirken demografik 6zelliklerin de etkilerini incelemislerdir. Calismada yas
gruplarinda tilkelere gore diizeylerin farklilastigi bildirilmistir. Ganesan, Allah Pitchay ve
Mohd Nasser (2020) calismalarinda Malezya’daki bireylerde niyet ve Islami finansal
okuryazarlik diizeylerini incelemislerdir. Calismanin sonucunda meslek degiskeninin
katilimcilarin diizeyleri lizerinde anlamli bir etkiye sahip olmadigini belirlemislerdir. Bu
sonug¢ ¢alismamizi destekler niteliktedir. Dinc, Cetin ve Jahangir’e (2023) gore insanlar faiz
kavraminin farkinda degillerdir ve finans sektoriyle ilgilenen akademi ve profesyoneller
bile bu konuda géze carpmayan bir anlayisa sahiptir. Faiz, modern finansal sistemlerin
temel unsurlarindan biri olmasina ragmen, Islami finans sisteminde haram olarak kabul

edildiginden, bu konudaki farkindalik ve bilgi diizeyi oldukg¢a kritik bir oneme sahiptir.
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Ancak, calismada katilimcilarin faiz kavramina iliskin bilgi diizeylerinin diisiik oldugu
belirlenmistir. Bu durum, islami finans konusunda daha fazla egitime ve farkindalik
caligmalarina ihtiya¢ oldugunu gostermektedir. Faiz kavrami hem giinliik finansal kararlar
hem de uzun vadeli finansal planlamalar Gzerinde 6nemli etkiler yaratan bir unsur
oldugundan, bireylerin bu konuda bilinglendirilmesi gerekmektedir. Bu sonuclar da
caligmamiza paraleldir.

Gelir degiskeninin yalnizca ikinci soruda anlamli bir farkliliga neden oldugu
belirlenmistir. Gruplar arasindaki farkliliklar incelendiginde ise katilimeilardan gelir diizeyi
0-17002 TL olan grup ile 30001-40000 TL arasinda olan grubun ikinci soruya vermis
olduklar1 yanitlar arasinda istatiksel olarak anlamli bir farklilik oldugu tespit edilmistir.
Calismada ikinci soru bankalarin kar pay1 ve faiz oranlari ile ilgilidir. Bu durum, belirli gelir
seviyelerindeki bireylerin Islami finansal konulara iliskin bilgi diizeylerinde farkliliklar
oldugunu ortaya koymaktadir. Ozellikle diisiik gelir grubundaki bireylerin, daha yiiksek
gelir grubundaki bireylere kiyasla, Islami finans sistemine dair bazi konularda daha az
bilgiye sahip olabilecegini diisiindiirmektedir. ikinci soruya verilen yamitlar arasindaki
farklilik, muhtemelen bu iki gelir grubunun farkli ekonomik deneyimlere ve finansal bilgi
kaynaklarina erigimine sahip olmasindan kaynaklanmakta oldugu tahmin edilmektedir.
Yiiksek gelir grubundaki bireyler, finansal okuryazarlik ve Islami finans konularinda daha
fazla kaynaga erisim imkanina sahip olabilirler ve bu da onlarin bu konulara iligkin daha
derinlemesine bilgi sahibi olmalarin1 saglayabilir. Buna karsilik, diistiik gelir grubundaki
bireyler, bu tiir bilgilere erisimde daha siirli imkanlara sahip olabilirler ve bu da onlarin
Islami finans konularinda yeterince bilgi sahibi olmamalarina yol agabilecegi de
cikarilabilmektedir. Konuya iligkin literatiir incelendiginde Gedikli ve Erdogan’m (2019),
caligmalarinda gelir diizeyi degiskeninin anlamli bir etkiye sahip oldugunu belirledikleri
goriilmektedir ve bu sonug¢ ¢alismamizi desteklemektedir. Luthfiani ve Sari (2019) ise
calismalarinda aylik gelir diizeyinin Islami finans okuryazarhi@ diizeyi iizerinde anlaml
farkliliga neden olmadigmi belirlemislerdir. Kevser ve Dogan (2021) ise bu calismada
oldugu gibi gelir diizeyinin anlamli bir degisken oldugu sonucuna varmiglardir. Gortildigi
lizere arastirma sonuglari yine ¢esitlilik géstermektedir.

Egitim diizeyi degiskeninin Islami finans okuryazarhigi iizerinde anlamli bir
farkliliga neden olmadigi belirlenmistir. Egitim diizeyinin, genel finansal okuryazarlik
{izerinde olumlu bir etkisi oldugu diisiiniilse de bu c¢aliymada Islami finans prensipleri ve
uygulamalariyla ilgili bilgi diizeyinin egitim diizeyinden bagimsiz olarak benzer seviyelerde

oldugu bulunmustur. Bu durum, Islami finansin kavramsal ve operasyonel agidan
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karmasikligint ve bu konuda genel bir bilgi eksikligi olabilecegini isaret etmektedir. Buna
ek olarak, egitim diizeyi ile finansal okuryazarlik arasindaki iligskinin karmagsikligi da goz
oniine alinmalidir. Egitim diizeyi sadece formal egitimi degil, bireylerin finansal konularda
aldiklar1 bilgi ve tecriibeleri de kapsamaktadir. Dolayisiyla, genis bir egitim diizeyi
dagilimina sahip katilimci1 grubunda bu tiir istatistiksel farkliliklarin bulunmamasi, egitimin
finansal konulardaki derinligini veya genisligini tam olarak yansitmayabilecegi de goz
ontinde bulundurulmalidir. Setyowati, Harmadi ve Sunarjanto (2018) da calismalarinda
bizim c¢alismamiza paralel olarak egitim diizeyi gruplarinda anlamli farkliliga
rastlamamiglardir. Nawi, Daud, Ghazali, Yazid ve Shamsuddin (2018) ise ¢alismalarinda
egitim diizeylerinin anlamli bir farkliliga neden oldugunu belirlemislerdir. Demografik
degiskenlerin etkilerinin genellikle ¢esitlilik gdstermesi disinda 6zellikle gelir diizeyi ve
egitim diizeyi tizerinde yapilan incelemelerde ¢ogunlukla anlamli farkliliklara rastlanmistir.
Bizim ¢alismamizda bu farkliliklarin net bir sekilde ortaya ¢ikmamasinin nedeninin diger
dis faktorler ve araci roller oldugu diistintilmektedir. Zira gelir diizeyi ve egitim seviyesi gibi
faktorler, genellikle sosyal ve kiiltiirel normlarla iliskilidir. Bazi1 toplumlarda finansal bilgiye
erisim veya finansal terimlerin anlagilmasi, gelir veya egitim diizeyi ile iligkili olmayabilir.
Bu durum, belirli bir toplumun finansal biling ve aliskanliklarinin kiiltiirel kdkenleriyle de
aciklanabilmektedir. Ayrica egitim sistemleri veya finansal okuryazarlik egitimleri genel
olarak, gelir ve egitim diizeyi gibi faktorler arasindaki farklar1 azaltacak kadar kapsamli
veya etkili olmadigi da bu sayede ortaya ¢ikmaktadir. Bu baglamda egitim programlarinin
icerigi, hedef kitleye uygun olmayabilir veya yeterince erisilebilir degildir ve gelistirilmesi
gerekmektedir.

Katilimcilarin aslen nereli olduklari Islami finans okuryazarhg: diizeyleri iizerinde
anlamli bir farkliliga neden olmadifi belirlenmistir. Yani, katilimcilarm Islami finans
konularinda bilgi diizeyleri, yasadiklar1 cografi bolge veya aslen geldikleri yerle dogrudan
iliskilendirilememektedir. Aslen nereli olduklar1 degiskeni genellikle kiiltiirel, cografi veya
sosyo-ekonomik arka plani yansitan bir faktordiir. Bu baglamda ¢alismanin baslangicinda,
farkli cografi bolgelerde veya kultlrel gruplarda buytyen bireylerin finansal terimler,
kurumlar ve prensipler hakkinda farkli diizeylerde bilgiye sahip olabilecekleri
diistintilmistiir ancak hipotez desteklenememistir. Calismada son olarak medeni durum
degiskeninin Islami finans okuryazarligi {izerinde anlamli bir farkliliga neden olmadig
belirlenmistir. Medeni durum genellikle bireylerin sosyo-ekonomik durumunu yansitan bir
faktordiir ve bu durumun finansal bilgi diizeylerini etkileyebilecegi diisiiniilebilir. Ancak, bu

calismada medeni durumun, katilmecilarin islami finans prensipleri, uygulamalar1 veya
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finansal terimler konusundaki bilgi seviyelerini belirlemede belirgin bir rol oynamadigi
bulunmustur. Sonrasinda bu ¢alismada katilimeilarin dzgeci davranislarinin Islami finans
okuryazarliklar tizerinde etkisinin olmadig1 belirlenmistir. Degiskenler arasindaki iliski ise
pozitif yonlii ancak kuvvetli degildir. Ozgecilik, bireylerin baskalarma yardim etme ve
toplumsal fayda saglama motivasyonuna dayal1 bir davranis bicimidir. Ozgeci davranislar,
bireylerin sosyal sorumluluk algisii artirabilir, ancak bu durumun Islami finans
okuryazarlig1 tizerindeki etkisi karmasik bir meseledir. Yapilan bazi calismalar, 6zgeci
davraniglarin  bireylerin finansal kararlarint ve bu baglamda edindikleri bilgileri
etkileyebilecegini 6ne siirmektedir (Sohn ve ark., 2016). Ozgeci davranislarm Islami finans
okuryazarligi iizerindeki etkisini aragtiran bazi c¢aligmalar, bu iliskinin varligmni
desteklememektedir. Ornegin, yapilan bir ¢alismada, katilimeilarin 6zgeci davramglarinin
Islami finans okuryazarh@ iizerindeki etkisi arastirilmis ve bu etki bulunamamistir. Bu
durum, 6zgecilik ve finansal okuryazarlik arasinda dogrudan bir bag olmadigi anlamina
gelebilir. Islami finans okuryazarligi, daha c¢ok bireylerin finansal bilgiye erisimi, egitim
diizeyleri ve 6nceki deneyimlerle sekillenmektedir (Hassan ve Lewis, 2007).

(Calismada son olarak aslen nereli olundugunun 6zgeci davranig lizerinde anlamli
etkiye sahip oldugu diger demografik degiskenlerin etkisinin olmadigi belirlenmistir. Bu
durum, 6zgeci davraniglarin kiiltiirel ve yerel baglamda sekillendigini, ancak demografik
faktorlerin (cinsiyet, yas, egitim gibi) bu baglamda o kadar etkili olmayabilecegini
gostermektedir. Bununla birlikte, bu sonuglarin daha genis bir perspektifte degerlendirilmesi
gerekmektedir. Katilimcilarin aslen nereli olduklarin 6zgeci davraniglar tizerinde anlamli
bir etkisi olmasi, bu bireylerin yerel Kkiiltiir, degerler ve toplumsal normlarla nasil
etkilesimde bulunduguna isaret edebilir. Arastirmalar, bireylerin kokenleriyle olan
baglarinin, toplumsal dayamisma ve yardimlagsma davraniglarini artirabilecegini
gostermektedir (Trompenaars ve Hampden-Turner, 1997). Ornegin, belirli bir bdlgenin
kiiltiirel normlar1, o bolgede yasayan bireylerin 6zgeci davraniglarini sekillendirebilir.

Elde edilen bul bulgular 1s181nda ¢alismada asagidaki 6neriler olusturulmustur;

e Katilimcilarin genel Islami finans okuryazarh@ diizeyleri ortalamanm altinda
oldugundan, genis kitlelere yonelik egitim ve farkindalik kampanyalar1 diizenlemek
onemlidir. Bu kampanyalar, temel Islami finans prensiplerini ve uygulamalarimni
ogretmeyi hedeflemelidir.

e Katilimcilarin gelir diizeylerine gore farklilik gosterdigi belirlenen ikinei sorunun
icerigi Kar pay1 ve faiz oranlarma iligkindir. Bu baglamda gelir gruplarina yonelik

Ozellestirilmis igeriklerin, daha etkili bir egitim saglayabilecegi diisiiniilmektedir.
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e Finansal damsmanlik hizmetleri sunmak, bireylerin Islami finansal iiriinler ve
hizmetler hakkinda daha bilingli kararlar almasini saglayabilir. Bu danigsmanlik,
ozellikle dogru bilgi eksikliginden kaynaklanan yanlis kararlarin 6nlenmesine
yardimect olabilir.

e Sosyal medya ve topluluk etkinlikleri {izerinden bilinglendirme c¢aligmalari
yuriitmek, daha fazla kisiye ulasma ve etkilesim saglama agisindan 6nemlidir.
Etkilesimli ve paylasimli igerikler, katilimi artirabilir.

e Farkli 6rneklemlerin islami finansal okuryazarlik diizeylerinin incelendigi yeni
aragtirmalar gergeklestirilerek verilerin genel dagiliminin belirlenmesi saglanmali ve
kiyaslanmanin zenginlestirilmesi saglanmalidir.

Bu onerilerin, Islami finansal okuryazarhig: artirmak igin gesitli yollar sunacagi ve

katilimeilarin daha bilingli finansal kararlar almasina yardimci olabilecegi diisiiniilmektedir.
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EKLER

Ek 1. Anket Formu

1- Yas:
[]18-24 ] 25-34 (] 35-44 (] 45-64 [J 65 Ustu

2- Cinsiyet:
[J Kadin 0 Erkek

3- Medeni Durum:
0 Evli [1 Bekar

4- Meslek: )
[ Ev hammu  [J Ogrenci [ Emekli 0 Ozel Sektor [ Memur [ Serbest Meslek

5-Gelir Duzeyi:
[10-17002 1 17003-30000 1 30.001-40000 (1 40001-50.000
[150.001 ve uzeri

6- Ogrenim Durumu:
(ilkokul 1 Ortaokul [1Lise [1 Universite [ILisansusti

7. Aslen nerelisiniz?
[] Akdeniz [0 Ic Anadolu 1 Marmara 1 Ege [1 Karadeniz
[J Dogu ve Giineydogu Anadolu [J Yabanci

8. Katilim bankalari i¢in hangisi sdylenebilir?
[JFaiz verebilir. (1 Kar pay1 verebilir. (] ikisini de verebilir. [J Hichirini veremez.
1 Bilmiyorum

9. Kér pay1 ve faiz oranlar1 hakkinda hangisi sdylenebilir?

[1Ka&r pay1 faizden her zaman daha disiiktiir. (] K&r pay1 faizden her zaman daha yiiksektir.
[1 Kér payi faizden diisiik de yiiksek de olabilir.[] Her zaman aynidir.

1 Bilmiyorum

10. "Katilim bankalariin faaliyet esas1 kar ve zarar ortakligina dayanir." ciimlesi...
(1 Dogrudur. [J Yanhistir. [] Bilmiyorum

11. "Islami finans ydntemleri faizsizdir." ciimlesi...
(1 Dogrudur. [ Yanhigtir. [] Bilmiyorum

12. "Ev sahibi olmak isteyen birisi, katilim bankasindan oncelikle parasini alarak istedigi
yerden evi alabilir.” ciimlesi...
(1 Dogrudur. [ Yanhigtir. [1 Bilmiyorum

13. "Araba sahibi olmak isteyen birisi, istedigi arabay1 oncelikle katilim bankasina aldirir."
ctmlesi...
(1 Dogrudur. [ Yanligtir. [] Bilmiyorum
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14. Liitfen 0 ile 5 aras1 6lgekte cevabi isaretleyin. 1 “Bunu yapmak i¢in hazir degil” ve 5
“Bunu yapmak i¢in tamamen hazir” anlamina gelir 1,2,3,4 ya da 5 kullanilarak,
kullandiginiz skalada 1 ve 5 arasina diisen yere herhangi bir numaray1 isaretleyebilirsiniz.
Bugiin sizin i¢in faydali bir seyi birakarak gelecekte daha fazla faydasini gorebilmek icin
ne kadar hazirsiniz?

0102030405

15. Hayali olarak 10.000 TL’niz oldugunu varsayiniz. Bu paradan ne kadarini anket
katilimcilarinin olusturdugu ortak bir havuza bagislarsiniz? Havuzda toplanan toplam
tutarin 5 kat1 siz ve diger tiim katilimcilar tarafindan esit olarak tekrar dagitilacaktir.
Tercihinizi belirtir sekilde isaretleyiniz.

[(70TL J2.500 TL [0 5.000 TL [J7.500 TL [110.000 TL
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