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OZET

20. yiizyilin ortalarinda ana akim iktisadi modelin rasyonalite ve faydacilik
anlayigina bir elestiri olarak ortaya ¢ikan davranigsal iktisat, bireylerin iktisadi
kararlarin1 etkileyen pek ¢ok ¢evresel ve biligsel faktoriin oldugunu savunmaktadir.
Psikoloji bilimiyle iliskisi olan davramigsal iktisada gore bireyler hata yapabilir,
maksimum faydayr hesaplayacak yeterli donanim, bilgi ve kapasiteye sahip
olmayabilir. Bireylerin nihai karara ulagirken gecirdikleri zihinsel siireci etkileyen; her
bireyin kendine ait bir ge¢mis deneyimi, istekleri, tahminleri, algi kapasitesi ve
duygular1 bulunmaktadir. Bireylerin olaylara bakis acisini sekillendiren dis ve bilissel
faktorlerin varligi ana akim iktisadin savundugu “homo economicus” kavramina karsi
¢ikmaktadir. Davranigsal iktisat modeline gore bireylerin iktisadi kararlarini etkileyen
pek c¢ok faktoriin varligi, karar alicilarin secimlerini rasyonalite ve faydacilik

kavramlarmin disina ¢ikartmaktadir.

Bireylerin se¢imlerini etkileyen tiim faktorlerin etkisi kabul edildiginde
ozellikle kriz donemlerinde piyasalarda hakim olan belirsizlik, giivensizlik ve risk
ortam1 bireylerin ekonomik tutumlart tizerinde dogrudan etki yaratmaktadir. Kriz
donemlerinde gelecek donem igin olusan belirsizlik hali, eksik bilgi, hiikiimet ve
politika yapicilara karsi olusan giivensizlik ortami ve tiim bunlarla birlikte olugan risk
faktorii kisilerin iktisadi davraniglarini sekillendirmektedir. Diger yandan bireylerin
ekonomik secimlerini etkileyen Onemli faktorlerden birisi bireylerin finansal
okuryazarlik diizeyidir. Ozellikle ekonomik bir krizin varli§1 s6z konusu oldugunda
finansal davraniglarin sekillenmesinde diger tiim faktorler ile birlikte bireylerin yeterli
finansal bilgiye sahip olup olmamasi, mevcut durumdaki tutumunu etkilemektedir. Bu
baglamda caligmanin amaci ekonomik kriz ortaminda bireylerin finansal tutum ve

davraniglarini etkileyen faktorleri davranigsal iktisat kapsaminda agiklamaktir.

Calismanin birinci boliimiinde iktisat biliminin psikoloji ile iliskisi, neoklasik
iktisadi modelin temel arglimanlar1 ve davranigsal iktisadin tarihsel gelisimine yer

verilmistir. Bu boliimde davranissal iktisadin gelisimine katki saglayan teorisyenlerin



yaptiklar1 alan calismalari, deneyler, ortaya koyduklart teori ve kavramlar detayl
olarak incelenmistir. Caligmanin ikinci boliimiinde ilk olarak kriz kavramindan ve
Ozelliklerinden bahsedilmis, daha sonra 1980 6ncesi ve sonrasi olacak sekilde diinyada
ve Tiirkiye’de yasanan ekonomik krizlerin ortaya ¢ikis sebepleri, krizlerin bolgesel ve
kiiresel piyasalarda yarattigi etkiler ve ¢Oziim i¢in uygulanan politika siireci
anlatilmistir. Daha sonra kriz ortaminda tiiketicilerin kararlarini etkileyen faktorler
irdelenmis ve krizin hakim oldugu piyasalardaki olumsuz kosullarin bireylerin
secimleri Tlzerindeki etkisi detaylandirilmistir. Calismanin {clincii boliimiinde
Tiirkiye’de 2020 yilinda Covid-19 salgini ile artis gosteren, yiiksek enflasyon ve doviz
kurunun etkili oldugu bir ekonomik yap1 dayanaginda, Trakya Universitesi
Ogrencilerinin finansal okuryazarlik diizeyleri ve buna bagli olarak gosterdikleri

ekonomik tercihler anket ¢alismasi ile incelenmistir.

Anahtar Kelimeler: Davranissal iktisat, Ekonomik Krizler, Finansal Okuryazarlik
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ABSTRACT

Behavioral economics, which emerged in the mid-20th century as a criticism
of the mainstream economic model's understanding of rationality and utilitarianism,
argues that there are many environmental and cognitive factors that affect individuals'
economic decisions. According to behavioral economics, which is related to
psychological science, individuals may make mistakes and may not have sufficient
equipment, knowledge and capacity to calculate maximum benefit. The mental process
that individuals go through when reaching the final decision, each individual has his
or her own past experience, wishes, predictions and emotions. The existence of
external and cognitive factors that shape individuals' perspective on events removes
the "homo economicus" advocated by mainstream economics from being a rational and

utilitarian individual.

When the effects of all factors affecting individuals' choices are accepted, the
uncertainty, distrust and risk environment that prevails in the markets, especially
during crisis periods, has a direct impact on the economic attitudes of individuals. In
times of crisis, the state of uncertainty for the future period, incomplete information,
the environment of distrust towards the government and policy makers, and the risk
factor that arises with all these, shape people's economic behavior. On the other hand,
one of the important factors affecting individuals' economic choices is their financial
literacy level. Especially in the presence of an economic crisis, whether individuals
have sufficient financial information or not, along with all other factors in shaping
financial behavior, affects their attitudes in the current situation. In this context, the
aim of the study is to explain the factors affecting the financial attitudes and behaviors

of individuals in the economic crisis environment.

In the first part of the study, the relationship between economics and
psychology, the basic arguments of the neoclassical economic model and the historical

development of behavioral economics are included. In this section, the field studies,



experiments, and theories and concepts put forward by theorists who contributed to
the development of behavioral economics are examined in detail. In the second part of
the study, the concept of crisis and its characteristics are first mentioned, and then the
reasons for the economic crises experienced in the world and in Turkey before and
after 1980, the effects of the crises on regional and global markets, and the policy
process implemented for the solution are explained. Then, the factors affecting
consumers' decisions in the crisis environment were examined and the impact of
negative conditions in the crisis-ridden markets on individuals' choices was detailed.
In the third part of the study, the financial literacy levels of Trakya University students
and their economic preferences accordingly were examined with a survey, based on
an economic structure in Turkey that increased with the Covid-19 epidemic in 2020

and was affected by high inflation and exchange rates.

Keywords: Behavioral Economics, Economic Crises, Financial literacy



ONSOZ

Davranissal Iktisat Perspektifinden Ekonomik Krizlerin Incelenmesi adli
calismam Trakya Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii Iktisat Anabilim Dal1 altinda

Yiiksek Lisans Tezi olarak hazirlanmuistir.

Yiiksek lisans egitimim boyunca destegini, bilgisini ve zamanmi benden
esirgemeyen, en karamsar oldugum anda bile bana olan inancimi kaybetmeyerek
yolumu ¢izmeme yardimci olan degerli hocam ve danismanim DR. OGR. FATMA

CESUR’a sonsuz tesekkiirlerimi ve siikranlarimi sunarim.

Tiim hayatim boyunca her zaman yanimda olduklarini bildigim, hedeflerim
dogrultusunda ilerlerken beni daima destekleyen ve gilivenen biricik annem Aysen
OZMEN ULU ve babam Erdal ULU’ya; bana giivendikleri, destekledikleri ve daima
yanimda olduklar1 i¢in tesekkiir ederim. Ayn1 zamanda ailemizin en kiigiik {iyesi,
varligl ile mutluluk duydugum ve en biiyiik motivasyon kaynagim, bir tanecik sari

bdcegim, canim oglum MORFI’ye sonsuz sevgilerimi sunarim.

Bu zorlu siiregte beni yalniz birakmayan, en stresli animda bile uzun uzun
yaptigi motivasyon konusmalariyla beni cesaretlendiren ve tez yazma siirecinde
bildiklerini benimle paylasarak caligmalarimi kolaylastiran degerli meslektagim,
dostum Nijat HUSEYNOV’a ve bu siiregte yanimda olan tiim arkadaslarima c¢ok

tesekkiir ederim.
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GIRIS

Temelinde insan faktoriinii barindiran iktisat kavrami kisaca tanimi
itibariyle kit kaynaklar ile sinirsiz ihtiyaglarin giderilmesini arastiran bir sosyal bilim
olarak ortaya ¢ikmistir. 19. Yiizyila kadar bu temelde ortaya konan iktisadi modellerde
mevcut déonemin kosullarina gére toplumlarin refah artisini ve gelisimini saglayacak
ekonomik konforun olusmasi hedeflenmistir. Her bir ekonomik model bir 6ncekinin
basarisi1zlig1 sonucunda bir elestiri olarak ortaya ¢ikmig ve devamli olarak biiyiliyen ve
gelisen bir ekonomik yapi1 insa edilmistir. Buna dayanarak neoklasik iktisat anlayisi
19. Yiizyilin ortalarinda Avrupa’da meydana gelen bir kriz ile klasik iktisat
modelindeki eksiklerin ortaya ¢ikmasiyla olusturulmus yeni bir ekonomi modelini
temsil etmektedir.

Neoklasik iktisadi modelin temel kabuliine gore bireyler rasyoneldir. Kisiler
alacaklar1 ekonomik kararlarda akilc1 davranirlar ve maksimum fayday: hedeflerler.
Diger bir deyisle “’homo economicus’’ kabulii, bireylerin kararlarini etkileyecek tiim
faktorlerden arindirilmis ekonomik bir insan oldugu varsayimini ortaya koyar. Ayni
kosul ve sartlar altinda tiim bireylerin ayn1 karar1 verecegi anlayisi, ilerleyen siirecte
elestirilere maruz kalmis ve davranigsal iktisat kavraminin ortaya ¢ikmasina sebep
olmustur. Bu noktada davramigsal iktisadin temel arglimani bireylerin rasyonel
olmadig1 iddiasidir. Davranigsal iktisat, ana akim iktisadin olusturdugu tek tip insan
modeline karsilik bireylerin ekonomik tercihlerini etkileyen pek c¢ok faktoriin
oldugunu ve her zaman maksimum fayda géz etmeyeceklerini savunurlar. Ekonomik
kararlar1 etkileyen bireylerin karakter 6zellikleri, deneyimleri, yasadigi ¢cevre ve hatta
iletisim halinde oldugu insanlarin goriisleri, alg1 kapasiteleri, bilgi diizeyleri, kendi
biligsel siizgecinin bir sonucu olan gelecek tahminleri, duygular1 ve diisiincelerini

sekillendirecek her tiirlii etken nihai karari etkileyen birer faktor kabul edilir.

1900’1 yillarin son donemlerinde ciddi olarak bir arastirma konusu haline
gelen davranigsal iktisat psikoloji ve iktisat bilim alanlarinin bir sentezi olarak ortaya
¢ikmis ve alanlarinda uzman pek ¢ok psikolog ve iktisatci tarafindan irdelenmistir.

George Katona ve Herbert Simon basta olmak {izere alan ¢aligmalarinin yiirtitildigi



ilk donemde yapilan deney ve ¢alismalar daha ¢ok neoklasik iktisadin eksik biraktig
noktalarin elestirilmesi seklinde gelisme gosterirken 20. Yizyilin sonunda Daniel
Kahneman, Amos Tversky, Richard Thaler gibi teorisyenler ortaya koyduklar1 yeni

kavram ve teorilerle davranigsal iktisadi bir ¢alisma alani haline getirmislerdir.

Her gecen giin daha da gelisim gosteren davranigsal iktisat, giiniimiizde
hiikiimetler ve politika yapicilar tarafindan kullanilan bir ara¢ haline gelmektedir.
Bireylerin ekonomik tutumlarini etkileyen tiim dis ve biligsel faktorler ve bu kapsamda
ortaya konan teoriler dayanaginda, iilkeler kamu politikalarinda artik rasyonel birey
kabuliinden uzaklasarak daha gercek ve yapici sonuglar elde etmek adina davranigsal
iktisadi yontemlerden yararlanmaya baslamiglardir. Bu noktada ozellikle kriz
ortamlarinda bireyleri tek tip olarak degerlendirmemek, kisilerin mevcut ekonomik
sorunlar karsisindaki tutumlarin1 daha kapsamli olarak irdeleyip politikalara dahil

etmek daha etkili bir ¢ozlime isaret etmektedir.

Ekonomik krizler, bolgesel veya kiiresel anlamda aniden ve beklenmedik
sekilde ortaya ¢ikan biiyiik ¢apl sorun olarak var olmaktadir. Ge¢gmisten giiniimiize
krizler tarihi incelendiginde gerek diinyada gerekse Tiirkiye’de pek ¢ok ekonomik
buhran yasanmistir. Baz1 krizler sadece kendi bdlgesini etkilerken kiiresellesme ile
gelisen iletisim, ulasim ve ticaret ag1 bolgesel krizlerin kisa siirede tiim kiiresel
piyasalara hizli bir sekilde yayilmasina zemin hazirlamistir. Ekonomik krizlerin
yagsanmasinda pek ¢ok sebep olmakla birlikte finansal piyasalarda yasanan uzun siireli

dalgalanmalar iilkelerin biiytime ve gelisimlerini olduk¢a olumsuz etkilemektedir.

Tiiketiciler, hane halki veya kurumlar, krizin hakim oldugu bir piyasada
belirsizlik, giivensizlik, risk gibi durumlarla karsi karsiya kalirlar. Ekonomik se¢imleri
etkileyecek bu olumsuz kosullar kisilerin se¢imlerini etkileyen bilissel ve g¢evresel
faktorlerin etkisini 6ne c¢ikartmaktadir. Calismanin devaminda bahsedilecegi lizere
bireylerin kararlarini etkileyen zihinsel siirecte pek c¢ok psikolojik yanilma s6z
konusudur. Davranigsal iktisat teorisyenleri, bireylerin nihai karara ulastiklari

stirecteki etkileri deneylerle destekleyerek ortaya koymuslardir.



Calismanin amaci iktisat literatiirlinde yer bulmus giincel bir konu olan
davranigsal iktisadin gelisimini ve savundugu diisiinceyi detayli olarak aciklamak,
gecmisten gliniimiize ortaya ¢ikmis ve piyasalarda ciddi hasar birakmis kiiresel ve
bolgesel krizleri, bu krizlerin ortaya ¢ikis sebeplerini ve ¢0ziim i¢in uygulanan

politikalar1 davranigsal iktisadi bakis agisiyla incelemektir.

Calisma ti¢ boliimden olusmaktadir. Birinci boliimde ilk olarak davranigsal
iktisadin psikoloji ile iliskisinden bahsedilmistir. Iktisat ve psikoloji alanlarmin ortak
calismasiyla var olan davranigsal iktisadin sosyal bilimlerdeki yeri detaylandirilmistir.
Daha sonra davranigsal iktisadin bir arastirma konusu olarak yeniden incelenmeye
basladig1 donemde kabul goren neoklasik iktisadi model genel hatlariyla anlatilarak
davranigsal iktisadi goriisiin karsi ¢iktig1 noktalar belirginlestirilmistir. Davranigsal
iktisadin tarihsel gelisimi detayli olarak anlatilmig, bu kapsamda alan uzmanlarinin
yaptig1 ¢alismalar, deneyler, ortaya koyduklari teori ve kavramlar detayli olarak ele

alinmistir.

Calismanin ikinci boliimiinde 1980 6ncesi ve sonrasi olmak iizere diinyada
ve Tiirkiye’de yasanan ekonomik krizler sebepleri ve sonuglariyla anlatilmistir. Son
olarak Covid-19 salgm ile birlikte yasanan ekonomik bunalimdan s6z edilmis daha
sonra kriz donemlerinde piyasalarda tiiketicilerin kararlarini etkileyen faktorler ve

davranigsal iktisat iliskisi agiklanmuistir.

Calismanin {i¢iincii boliimiinde bireylerin finansal okuryazarlik diizeylerine
bagli olarak, tilkemizde covid-19 salginindan sonra devam eden yiiksek enflasyon, faiz
ve doviz sorunun oldugu bir ekonomide, bireylerin bilgi diizeylerine dayal
gosterdikleri ekonomik davranis, tutum ve tercihleri, kapsamini Trakya Universitesi

Ogrencilerinin olusturdugu bir anket ¢alismasi ile incelenmistir.



BIRINCi BOLUM
1. DAVRANISSAL iKTISAT

Bu bolimde ilk olarak iktisat bilimi ile psikoloji arasindaki iligkiden
bahsedilecek, daha sonra davranigsal iktisat kavraminin bir elestiri olarak ortaya
ctkmasina sebep olan neoklasik ekonomi modelinin savundugu iktisadi varsayimlar
anlatilacaktir. Davranissal iktisadin tarihsel siire¢ ig¢indeki gelisimi ile birlikte bu

gelisime katki saglayan teorisyenlerin yaptiklari ¢alismalar irdelenecektir.

1.1. PSIKOLOJI VE iKTISAT

Iktisat bilimi her ne kadar sosyal bilimler iginde yer alsa da istatistik,
matematik, sosyoloji ve psikoloji gibi bir¢cok alan1 da i¢inde barindirmaktadir. Bu iliski
iktisat biliminin gelismesine yardimc1 olmus, iktisadi goériislerin sekillenmesinde farkli
disiplinlerin de katkilar1 olmustur. Glinlimiizde klasik ekonomi modeli olarak
bildigimiz geleneksel iktisadi yapmin olusumunda matematik modellemeleri ve
formiiller kullanilmig, bu goriis itibariyle sosyoloji veya psikoloji alanlarini
ilgilendiren cevresel ve bireysel faktorler analiz disinda tutulmustur. Matematik,
istatistik gibi alanlarin iktisadi modellemelerdeki roliiniin stirekliligi iktisat teorilerinin
olusumunda bir gereklilik olarak benimsenmis ve uzun yillar ¢cevre ve birey faktorii

g6z ard1 edilmistir (Kiigiiksucu vd., 2017: 23).

Iktisadim bir bilim olarak varhigin siirdiirdiigii ilk dénemlerde psikoloji alan
heniiz bilimsel bir ¢alisma alanin1 olusturmuyordu. Bu sebeple daha ¢ok felsefenin bir
uzantis1 seklinde tartisilan psikoloji 19. Yiizyilda biyoloji ve evrim konularinin
konusulmaya baslamasi ile boyut kazanmistir. Psikoloji biliminin gelisimi i¢in 6nemli
isimlerden olup, 6ncii kabul edilen Sigmund Freud’un varligi, 20. Yiizyilin baslarinda
aklin bireylerde biling dis1 davraniglara sebep oldugu tartigmalar ile felsefe, biyoloji
gibi alanlardan siyrilip kendi basina bir bilim halini almistir. Bugiin ekonomiyi
tanimlarken yahut klasik iktisat teorisinin temel diislincelerinden biri olarak kabul

goren ‘’sonsuz ihtiyaglarin sinirli kaynaklar ile karsilanmasi’ goriisii, Freud’un



analizlerinde yer alan “insan arzusu sonsuzdur” anlayisina dayandirilabilir. Bu
varsayim ile psikoloji ve iktisat birbiriyle iliskili iki farkli bilim alanim

olusturmaktadir (Kiigiiksucu vd., 2017: 264).

Psikoloji biliminin genel itibariyle insan davranislarini, bu davranisa sebep
olan faktorleri ve sonuclarini inceledigi diistiniildiigiinde iktisat ile paylastigi ortak
paydanin “’insan’’ oldugu goriilmektedir. Bununla birlikte kisilerin ekonomik karar
alma siireclerini ve bu kararlar1 etkileyen unsurlari incelemeyi amaglayan davranis
iktisat, psikoloji ve iktisat bilimlerinin temelinde var olan “’insan davranis1’’ lizerinde
yogunlagmis ve davranigsal iktisat kavrami iki temel bilimin birlesimi olarak

dogmustur (Eser ve Toigonbaeva, 2011: 288).

Sekil 1. Davranissal Iktisadin Psikoloji ve Iktisatla iliskisi

PSIKOLOJI  PAVRANISSAL

IKTISAT

Kaynak: (Aktan ve Yavuzaslan, 2020: 103).

1.2. DAVRANISSAL IKTiSADIN TARIHSEL GELISIMI

Davranigsal ekonomi, insanlarin ekonomik karar alirken gosterdikleri
davraniglarin incelenmesini temel alarak psikoloji ve ekonomiden elde edilen bilgileri

birlestiren bir alan1 kapsamaktadir. Varlig1 18. Yiizyila kadar dayanan davranigsal



iktisat Adam Smith, David Hume gibi donemin iktisat¢ilarinin da ¢alismalarinda yer
almig fakat 20. yiizyilin sonlarinda, bireylerin her zaman kendi kisisel ¢ikarlarini
maksimum seviyeye ¢ikarmaya dayali rasyonel kararlar aldigin1 varsayan geleneksel

ekonomi teorisinin sinirlamalarina bir yanit olarak ortaya ¢ikmistir (Bakirci vd., 2021).

Iktisat biliminde birey davramslarinin incelenmesi noktasinda literatiir
incelendiginde klasik idoliin temsilcisi Adam Smith basta olmak iizere, David Hume
ve Jeremy Bentham gibi isimlerin ¢alismalarinda bu konuya yer verdikleri
goriilmektedir. Adam Smith 1759 yilinda yaymladigi ‘The Theory of Moral
Sentiments’’ adli eserinde ekonomik davraniglarda duygularin etkisi iizerine analizler
yapmistir. Smith bu ¢calismasinda sempati kavrami lizerinde durmus, insanin ne kadar
bencil olursa olsun yaradilisindan gelen prensiplere sahip oldugundan bahsetmistir
(Eser ve Toigonbaeva, 2011: 289). Smith’e gore insan diirtiisel, kararsiz ve
vazgecilmez tutkularina karsilik, disaridan tarafsiz bir goz arasindaki miicadele ile
yonlendirilir. Yani insanlar, 6teki insanlarin bir olay karsisinda ne hissettigini bilemez,
ancak kendini onun yerine koyarak diisiindiigiinde bir sonuca varir. Bu da kendi
davraniglarimizin sekillenmesine sebep olur. Kisiler tiiketimden dogrudan zevk
almazlar, egolar1 tarafindan motive edilirler. Ozetle Smith’e gére insanlar rasyonel,
tarafsiz ve sadece kendi faydasini gézetmezler. Onlar gergekgi ve ¢ok boyutlu bir hayat
stirmektedir (Ashraf vd., 2005: 142).

David Hume ise 1739 yilinda yayinladig1 “’4 Treatise of Human Nature’’ adli
eserinde insan davramiglarinda sempati, ego, Sosyal statii kaygisi gibi duygusal
tepkimelerin  c¢esitliliginden bahsetmis, ekonomik davranmiglarin sekillenmesi
noktasinda maas kiyasi, sosyal ayrisgimlar, kiskanglik, ¢ikarcilik gibi insani
davraniglarin etkilerini agiklamistir. Hume kisisel ¢ikar1 gdzetmenin dogal bir insani
davranis oldugunu, bunun sonucunda kisilerin empati duygusuna erisebildigini
savunmaktadir. Insanlar bireysel kazang kaygisi giiderek, diger insanlarin haz ve
acisina ortak olabilir. Bu iki duygu bazen hazdan haz, acidan ac1 duyarak bazen ise
hazdan aci, acidan haz duyarak gerceklesebilir. Goriildiigii gibi kisisel ¢ikarlar iyilik
veya Ofke gibi duygular ortaya cikartabiliyorsa empati ve kiyas da benzer duygulara
sebep olabilir (Kamilgelebi, 2019: 15).



Hume insanlarin tercihlerini inatciliklari, tutkulari ve hayattan aldiklar
zevkin de etkileyebilecegini savunmustur. Kisiler kazan ve harca motivasyonu ile
ekonomik kararlarini sekillendirirler. Bununla birlikte Hume, Smith’in sempati ile
ilgili goriisiine katilmamaktadir. Ona gore insanlar, diger insanlarin davranis
deneyimlerini hissedebilir ve bu durum kisilerin tutku ve isteklerini agiga g¢ikartir.

Sonugta insanlarin sempati diizeyi artar (Eser ve Toigonbaeva, 2011: 289).

Fayda kavramini sistemlestirerek kamu politikas1 haline getiren, faydaci
teorinin kurucusu Jeremy Bentham birey tercihlerinin sekillenmesinde mutluluga
ulasma arzusunun Yyattigmi savunmaktadir. Fayda kavrami ¢ercevesinde
incelendiginde Bentham’a gore kisiler tercihlerini hazlarina ulagmak igin yapar ve bu
secim bireysel faydaciligi getirir. Bu saglandiginda ortaya ¢ikan mutluluk duygusu bu
secimin temelini olusturur. insan fayday: arzulama ve zarardan uzaklasma yatkinlig
tasimaktadir. lyinin tercihi ahlaki yonden de tamamlayici olacagi gibi mutluluk

getirmektedir (Koca, 2021: 82).

Psikolojinin bir bilim dali olarak kabul edilmesi iktisat biliminden daha sonra
gergeklesmistir. Dolayisiyla 19. Yiizyilda iktisatla birlikte psikolojiyle de ilgilenen
bircok iktisat¢1 bulunmaktaydi. Gortildiigi gibi klasik iktisat teorisyenleri yaptiklar
calismalarda psikolojik analizlere olduk¢a yer vermislerdi. Davranigsal iktisadin
nispeten vurgulandigr bu caligmalar ile gliniimiizde giderek gelismekte olan bir
kavramin temelleri atilmis oldu. Ancak o donemde 6zellikle ana akim iktisat olarak
kabul edilen neoklasik iktisadi modelin ortaya ¢ikmasiyla psikoloji alani iktisattan
giderek uzaklasmis, geleneksel iktisadin temel ilkelerinden biri olan rasyonel birey
kavramu literatiirde yerini alarak gilinliimiize kadar var olan ekonomik modellemeler bu

kavram dayanaginda olusturulmustur (Yigit, 2018: 162).

1.2.1. Neoklasik Donem: Rasyonalite ve Fayda

18. ylizy1ilin sonlarinda Adam Smith dnciiliigiinde ortaya ¢ikmis klasik iktisat
teorisi hala varligini siirdiiriiyordu. Sanayi devriminden sonra olusan iktisadi yapinin

sekillenmesinde 6nemli etkiler yaratmig klasik iktisat modeli diinya ¢apinda kabul



gormiis evrensel bir politik yapiyr olusturmaktaydi. Bu yapi itibariyle devletin
ekonomiye miidahalesinin olmadigi, serbest piyasa ve tam rekabet kosullarinin gegerli

oldugu bir anlayis hakimdi (Tomanbay, 2019: 40).

1870°1i yillara gelindiginde Avrupa’da iktisadi ve siyasi bir kriz patlak
vermis, hizla biiyliyen kapitalist sistem ile tekelci olusumlar ortaya c¢ikmaya
baslamisti. Piyasadaki arzin biiyiik ¢cogunlugu kii¢lik bir azinligin eline geg¢mesi ile
olusan bu oligopol durum ekonomilerde beklenmedik etkilere yol agmistr. Uretim
tekniklerindeki degisimler ve sirketlerdeki hiyerarsik yapilanmalar zamanla toplumda
da sinif ¢catigmalarina yol agmisti. Bununla birlikte gelismis tilkelerdeki somiirgecilik
anlayisinin koriiklendigi bu sistem sebebiyle uluslararasi iligkilerde de ciddi catismalar
yasanmaktaydi. Ozetle hizli bir ivme ile var olmus kapitalist anlayis tiim bu
olumsuzluklar neticesinde gozden diismiis; ekonomik, sosyal ve siyasi gidisatin
diizeltilmesi adma ¢oziim arayislarina girilmisti. Boylelikle yine 1870’11 yillarda
Menger, Walrass ve Javons onciiliiglinde ‘’marjinalist devrim’’ ad1 verilen yeni bir
iktisadi yap1 ortaya atildi. Neoklasik iktisat, ortaya ¢iktiktan yaklagik yirmi yil kadar
sonra, 1890’11 yillarin ortalarina gelindiginde tam olarak kendini gosteren bir iktisadi
model olmustur. Bu gecen slirede Avrupa’da yasanan kriz devam etmis, kapitalizmin
getirdigi smif ayrimi ekonomik, sosyal ve toplumsal anlamda ciddi boyutlara
ulagmistir. Boylelikle Marshall, Pigou, Fisher, Edgeworth gibi birgok iktisatginin da
katkilariyla neoklasik iktisadi fikir tam anlamiyla olusturulmustur (Dudu, 2014: 25).

Neoklasik iktisadi teori isim olarak klasik iktisat modelinin devami olarak
goziikse de birgok konuda farkli ve yeni goriisler icermektedir. Neoklasikler biiyiime,
diizensiz kaynak dagilimi, smirli kaynaklarin bolisiimi, iretimi ve tiiketimi gibi
sorunlarin ¢oziimiine yonelik ciddi caligmalar yapmuslardir. Neoklasik goriigiin

savundugu iktisadi modelin 6zellikleri genel itibariyle su sekilde siralayabilir:

1. Tim iktisadi alanlarda kar maksimizasyonunun saglanmasi temel amag

olmustur.

2. Uretim araglarinda ve iiretilen mallarda tam ikame anlayis1 benimsenmistir.



3. Tekellesmeye karsi olarak; piyasa fiyatin1 dogrudan etkileyebilecek

azinliklar yerine {iretici ve tiiketicinin fazla oldugu bir yap1 insa edilmistir.

4. Fayda maksimizasyonunun saglanmasi amaciyla ortaya konan ‘’azalan
marjinal fayda’’ kavrami teoriye kazandirilmistir. Buna gore bireyler akilci segimler

yaparak faydasini en yiiksek diizeyde tutabilecektir (Dudu, 2014: 26).

5. Ekonomide dogal bir dengenin oldugunu savunmuslar, piyasalardaki
dengesizliklerin gegici oldugunu ve daima dogal dengeye doniilecegini

varsaymiglardir (Tomanbay, 2019: 42).

6. Kisith kaynaklarin dogru kullanimi adma evrensel bir teorik gerceve

cizilmis, ortak dil olarak matematik ve istatistik kullanilmistir.

7. Bir malin fiyatinin, o malin marjinal faydasina esit kabul edildigi fayda-
deger teorisi gelistirilmistir. Yani malin degerini o maldan saglanacak maksimum

fayda belirler (Dudu, 2014: 26).

8. Rasyonel birey varsayimi kabul edilmistir. Bu varsayima gore bireyler
kisisel cikarlarina gore hareket ederler, cevreden etkilenmez, maksimum faydayi

hedefler ve miimkiin olan tiim bilgiye sahiptirler (Bilir, 2018: 665).

Neoklasik iktisat teorisi genel hatlariyla incelendiginde analizler her ne kadar
bireyci bir yaklasim iizerine kurulu olsa da pek cok noktada davranigsal iktisat ile
uyusmamaktadir. Bireylerin bilgi diizeyleri ve beklentileri sabit kabul edilmis,
belirsizlige yer verilmemistir. Ekonomik davraniglarini sadece kendi ¢ikarim
gozeterek planlayan ve maksimum faydayr hedefleyen rasyonel birey kavrami ile
kisilerin se¢imlerini etkileyecek sosyal, toplumsal veya bireysel diger faktorleri yok

saytlmistir (Toksoy ve Turgut, 2023: 5).

Davranigsal iktisat cercevesinde fayda kavramindan bahseden Onemli
isimlerden olan Bentham, neoklasik iktisadin fayda ve rasyonalite iliskisine zit bir

goriis ortaya koymaktadir. 1789 yilinda * 'Introduction To The Principles Of Morals
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And Legislation’’ adl1 eserinde belirttigi gibi kisilerin se¢imlerini belirleyen iki temel
kavram haz ve aci duygularidir. Kisilerin zarardan kag¢inmasi ve hazza yonelmesi
evrensel bir kabuldiir. Buna gore bireyler tercih yaparken hazlarini arttirmayi hedefler
ve bunun sonucunda mutluluk duygusu agiga ¢ikar. Bentham’a gore fayda ancak
bireylerin hazza ulasmasiyla ortaya ¢ikan mutluluk duygusunu ile Olgiilebilir.
Neoklasik iktisadin rasyonalite bilinci bu faydanin 6lgiilebilir oldugu konusuna karsi
cikarak fayda-deger teorisi ile yeni bir bakis agis1 sunmustur. Rasyonalite ve fayda
kavramlar1 disinda donemin iktisadi modellemelerinde matematik gibi yardimci
bilimlerin kullanilmast zamanla iktisadin ispatlanabilir, sayisal verilere ve
rasyonaliteye dayanan bir bilim olarak kabul edilmesine sebep olmustur. Neoklasik
iktisadin tarihsel siireci ile ilgili pek ¢ok farkli goriis olmakla birlikte 1920’li yillarin
sonuna kadar devam etmis olan bu iktisadi donem ile davranigsal iktisat geri planda

kalmistir (Kamilgelebi, 2012: 58).

1929 yilinda yasanan Biiyiik Buhran diinya ¢apinda bir ekonomik krize sebep
olmustur. Bu kriz sonrasinda iktisadin hakim goriisii degismis, kriz ile ortaya ¢ikan
ekonomik sorunlarin ¢oziimiiyle gelen Keynesyen iktisat modeli kabul gérmiistiir. Bu
stiregte neoklasik iktisat her ne kadar yerini devretmis gibi goziikse de analitik anlamda
teorik gelisimini heniiz tamamlanmadig1 sOylenebilir. Zira iktisadi bir devrim
niteliginde var olmus Keynesyen modelin savundugu fikirleri kendi bakis agilarinda
tekrar degerlendirerek ‘’neoklasik sentez’’ adiyla tekrar var olmuslardir (Ercan ve
Uysal, 2017: 137). Ornegin Keynesyen goriisiin literatiire kazandirdigi onemli
kavramlardan biri olan °’likidite tuzagi’’, neoklasik goriis cercevesinde kabul

edilmemis ve faizin esnek oldugunu savunmuslardir (Birol ve Gencer, 2014: 271).

1870’11 yillardan 1960°larin sonuna kadar varligini siirdlirmiis olan neoklasik
iktisat teorisi, bugiin ana akim iktisat veya geleneksel iktisat gibi kavramlara karsilik
gelmekte, iktisat tarihinde onemli teori ve iktisatgilart barindirmis etkin bir ekonomik
donemi temsil etmektedir. Klasik ve Keynesyen iktisadi modellerin izinden yola
cikarak var olmus neoklasik iktisat anlayisi, iktisadi parametreler anlaminda diger
iktisadi modeller ile birgok benzerlik ve farklilik igermekle birlikte davranigsal

iktisadin karsi ¢iktigi temel kavrami olusturan ‘’rasyonel birey’’ kabulii, hig¢bir
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donemde sekteye ugramamistir. Neoklasik donem igerisinde ortaya konan biitiin
teorilerde gegerli olan “’homo economicus’’ kavrami, gelecek donemde davranigsal
iktisadin bir elestiri olarak tekrar ortaya ¢ikmasina sebep olurken dénem sartlarinda

geri planda kalmasina sebep olmustur (Ercan ve Uysal, 2017: 138).

Tablo 1. Neoklasik iktisat ve Davranigsal Iktisat Modellerinin

Karsilagtirilmasi
Geleneksel Tktisat Davramssal Tktisat
L 4 A A L L 4
Cikar Maksimizasyvonuna ] ) Hatalara Acik (Error-Prone)
Odaklanms INSAN MODELI ve Daha Duygusal
Homo Economicus Homo Economicus
Tam Rasyonalite - Siirh Rasyonalite
Optimal Rasyonalite RASYONALITE In‘as.j'ogalire
Tam Enformasyon ENFORMASYON Eksik Enformasyon

Opﬁmizaslf““;g:ff'imimsﬁ'm OPTIMIZASYON / Kararlarda Makul Memnuniyet

. € - «Satisficers»:
«Maximizers»: Mitkemmeliyet MAKSIMIZASYON Tatmin Olma : Memnuniyet

Deﬂgﬁ(E qui}ibr‘jﬂuﬂ}) Teorisi Dengesizlik / Belirsizlik /
clLenen rayca Ceornst DENGE Beklenti Teorisi
(Expected Utility Theory) (Prospect Theory)
Porzitif Iktisat + Normatif ARASTIRMA Pozitif [ktisat Yaklasim
Iktisat SOLIEM] aha Hakim
Teorik. Analitik, Ampirik + Dengysel
Geometrik (Grafik Agirlikl) METODOLOJI Agirlikh Arastirma

ve Ampink Arastirma

Diger Disiplinlerden ; interdisipliner : Tktisat +
Bagimsiz Bir Iktisat Bilimi PERSPEKTIF (Psikoloji + Sinirbilim)

Kaynak: (Aktan ve Yavuzaslan, 2020: 110).
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Genel hatlariyla davranigsal iktisat temel olarak {i¢ doneme ayrilmistir. Ana
akim iktisadin ortaya ¢ikmasindan énce ¢’ ilk Haberciler’” olarak bahsettigimiz Adam
Smith, David Hume, Jeremy Bentham gibi isimler tarafindan tiiketici tercihlerine etki
eden faktorlerin ¢esitliligine dikkat ¢ekilmis fakat neoklasik iktisat ve temel iktisadi
model varsayimlarinin kabul edilmesiyle iizerinde durulmamig bir konu olarak
kalmigtir. Daha sonra neoklasik iktisadi goriise bir elestiri olarak ortaya ¢ikan *’Eski
Dénem Davranissal iktisat’> doneminde Herbert Alexander Simon, George Katona
basta olmak iizere pek ¢ok Onemli isim yine davranigsal iktisadin temellerini
olusturacak 6nemli alan ¢aligmalar1 ortaya koymuslardir. Son olarak “’Yeni Donem
Davranissal Iktisat’’ ile davranissal iktisat konusu bir calisma alani halini almis ve
Daniel Kahneman, Amos Tversky ve Richard Thaler basta olmak iizere yine birgok
teorisyen yaptiklari deney ve analizlerle ortaya ¢esitli kavram ve teori koyarak

davranigsal iktisadin gelisimine katk1 saglamiglardir.

Sekil 2. Dénemlerine gore Davranissal iktisat Teorisyenleri

ESKi | YENI
DAVRANISSAL | DAVRANISSAL
IKTISAT | IKTISAT

Herbert Alexander Simon | _ Daniel Kahneman
- T i 7
_/,/ N Amos Tversky
Geroge Katona 4 N, .
/ \ Paul Solvic
. . \
Glinter Sn:hrnolders[ SIMON KAHNEMAN | Richard Thaler
Harvey Leibenstein \ THALER | George Akerlof

D.M. Lamberton ve . y é Mtatthew Rabin
Gl S - Vernon Smith
Tibor Scitovsky DAVRANISSAL

IKTISAT
-Ilk Haberciler-

Adam Smith, David Hume, Jeremy Bentham,
Francis Edgeworth, Irwing Fisher. ..

Kaynak: (Aktan ve Yavuzaslan, 2020: 107).
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1.2.2. Eski Dénem Davramssal Iktisat

Neoklasik iktisat modelinin uzun yillar boyunca varligini siirdiirmesi ile
ekonomik modellerde rasyonalite varsayimi da kabul gormeye devam etmistir. Buna
karsilik 20. Yiizyilin ortalarmma gelindiginde ana akim iktisadi modelin rasyonellik
anlayisini sorgulayarak insanlarin karar davranislarinin incelenmesi iizerine psikoloji
temelli iktisadi arastirmalar yiiriitiilmeye baslamistir. Davranigsal iktisadin bir kavram
olarak ilk kez ele alindigt bu yillar “’eski donem davranmigsal iktisat’ olarak
adlandirilmakta ve davramigsal iktisadin temelini olusturmaktadir (Eser ve

Toigonbaeva, 2011: 296).

Standart ekonomik modellere gore insan davranislar ii¢ gergek¢i olmayan
Ozellik barindirmaktadir. Sinirsiz rasyonellik, sinirsiz irade ve smirsiz bencillik.
Bireyin insani duygulardan uzak, sezgilerinin gegersiz ve karar siirecini etkileyen tiim
dis faktorlerin yok sayildigi geleneksel iktisat modellerine bir elestiri olarak
davranigsal iktisat ortaya ¢ikmaktadir. George Katona ve Herbert Simon gibi 6ncii
isimler mevcut modellemeye getirdikleri elestiriler ile davranigsal iktisadin teorik
altyapisini olusturmuslardir. Simon, rasyonel birey kabuliine karsilik ’sinirh
rasyonellik’’ terimini 6nermis ve iktisat literatiiriine yeni bir kavram kazandirmastir.
Conlisk (1996)’e gore de sorunlar1 sadece beyin giicli ve zamani kullanarak ¢6zmek
yeterli degildir. Bireyler pratik ¢éziimler bulabilir ve sezgisel davranabilir. Bu ¢6ziim
odakl1 davranis da son derece rasyoneldir. Fakat iktisadi modellerin ¢ercevesi bunu

kapsamamaktadir (Mullainathan ve Thaler, 2000: 5).

1940’11 yillara gelindiginde davranigsal iktisadin onciilerinden kabul edilen
George Katona yaptigi calismalar ile geleneksel iktisat modelini elestirerek
davranigsal iktisadin gelisimine yon vermistir. Psikoloji egitimi almis olan Katona,
1923 yilinda Almanya’nin yasadigi hiperenflasyon sebebiyle psikolojinin ekonomik
davraniglara etkileri {izerine ¢alismaya baglamistir. Yaptig1 arastirmalar neticesinde
1951 yilinda ¢ikardigt ‘< ’Ekonomik Davranisin Psikolojik Analizi’” isimli Kitap ile
davranigsal iktisadin temel bilincini olusturan teoriyi ortaya koymustur. Katona’ya

gore ekonomik gelisimler direkt olarak birey tercih ve davranislarindan
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kaynaklanmaktadir. Donemin ekonomi modellemelerinde bu durum goéz ardi
edilmistir. Katon; iktisadi modellerin gelistirilmesindeki en etkili yolun bireylerin
ekonomik davranmiglarinin  gozlemlenmesi oldugunu savunmustur. Ekonomi
piyasalarinda gerceklesen denge veya dengesizliklerin unsuru insandir. Hali hazirdaki
ekonomi modelleri de buna bagli olarak birey temelli analizler igermektedir. Tiiketici
harcamalari, yatirim kararlari, girisimcilik, tasarruf, finans, ticaret gibi kisaca birgok
iktisadi durum kisilerin karar ve tercihlerine gore sekillenmektedir. Kisilerin biitiin
iktisadi davraniglarini, davranissal iktisadin kapsami i¢inde tutan Katona, sundugu
teorinin makro veya mikro fark etmeksizin her alana uyarlanabilecegini de
savunmaktadir. Buradan yola ¢ikarak kisilerin piyasa igerisinde gosterdigi ekonomik
tutumlarin arastirilmast ekonomik modellerin gecerliligini arttiracaktir. Bireylerin
karar alma davraniglarnin incelenmesi Katona’nin sundugu teorinin temelini
olustururken, amaci yeni bir ekonomik model kurmak degil var olan modelin

gelistirilerek daha islevli ve gergege yakin sonuglar vermesini saglamak olmustur.

Katona’min fikirleri uzun willar varh@ni slirdirmistiir. Kapsami
genisletilerek biliylimeye hala devam eden bu bilimsel yaklasim bireylerin iktisadi
davraniglarinin  gergeklesmesindeki karar siirecinin incelenmesini kapsamaktadir.
Geleneksel iktisat ¢alismalarinda yapilan ekonomik analizler genel itibariyle denge
kosullarinin saglanmasina yonelik olurken, psikoloji bu noktada bireyin ¢evre ile
sagladig uyum ve iliskiye 6nem vermistir. Kisilerin rasyonellikten uzaklasmasinin
insanin dogasina uygun bir davranis oldugunu sdyler. Iktisadi denge, bireylerin hatali
tercihlerinin sonucunda aldiklar1 derslerden sonra mutlaka saglanacaktir. Boylelikle
psikoloji ve ekonomi bilimleri dogru ekonomik yaklasim ve politikalarin

uygulanmasina ortak bir yon gdsterici olabilir.

Katona’nin bu goriisiiniin devamlili§i siirmekle birlikte bagka isimler
tarafindan da desteklenmistir. Raj Chetty, tipki Katona gibi iktisadi sorunlarin
tespitinde ve giderilmesinde birey davraniglarinin analiz edilmesinin davranigsal
iktisadin temelini olusturdugunu savunmaktadir. Chetty’e gore davranissal iktisat,
gelecekteki iktisadi gelismelerin sekillenmesinde 6nemli yer tutacak bir bilim alanm

olacaktir.
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Ekonomik modellemelerde birey davraniglarinin 6nemi {izerine yapilan bu
gibi aragtirmalar ile 1950°1i yillarda tekrar tartisilmaya baslayan rasyonalite kavrami
ve davranigsal iktisat, o donem bir elestiri niteligi tagimakla birlikte ekonominin
tyilestirilebilir sorunlarina ¢o6ziim niteligi tasimis, iktisadi daha fazla ampirik

caligmalara tesvik eden bir bakis acis1 sunmustur (Simsek, 2018: 17-20).

Bu donemde, davranigsal iktisat ile ilgili yaptig1 calismalarla alana yon veren
bir diger 6nemli isim ise Herbert Simon’dir. Siyaset ve ekonomi egitimleri almasina
ragmen psikoloji ve bilgisayar bilimleri lizerine de arastirmalar yapmis olan Simon,
neoklasik iktisadin hala varligini siirdiirdiigii bu donemde mevcut ekonomik kabuliin
genisletilmesi, yapilacak deneysel calismalar ile neoklasik iktisadi anlayisin kisilerde
varsaydigi bilgi ve karar mekanizmalarina yonelik goriistindeki eksikliklerin
giderilmesini amaglamistir. Davranissal iktisadin tanimlanmasina belirli bir teorik
siir getirmeyen Simon, birka¢ madde ile bu alanin kapsamini agiklamistir (Simsek,
2018: 20). ilk olarak davranissal iktisat; kisilerin ekonomik tercihlerinin olabildigince
tahmin edilebilir hale getiren deneysel teorilerin ortaya ¢ikmasiyla birlikte neoklasik
modelin varsayimlari kapsaminda kabul goren birey davranisinin deneysel
gecerliligini kaybedeceginin kanitlanmasini amaglamaktadir (Kamilgelebi, 2019: 25).
Ikinci bir goriis olarak neoklasik modelden bireylerin karar davraniglarinin ayrismasi
ile ortaya c¢ikabilecek etkilerin arastirilmasi, iktisadi yap1 ve kurumlarinin
isleyislerinde, ayn1 zamanda kamu politikalarinin uygulamasinda bireysel kararlarin
etkilerinin incelenmesi yine davranissal iktisat kapsaminda yer almaktadir. Ugiincii
olarak davranigsal iktisat bireylerin ekonomik karar davranislarinin ongoriilebilir
olmasiyla alakali fayda fonksiyonundan yararlanarak ampirik kanitlar saglayabilir.
Kisaca belirtmek gerekirse Simon’a gore davranigsal iktisat; bireysel davraniglarin
deneysel calismalar ile test edilerek neoklasik modele uyumlandirilmasini hedefleyen

bir alan olmustur (Simsek, 2018: 20).

Neoklasik iktisadi anlayisin  bireylerin  karar davranislariyla ilgili
varsayimlarinin hatali oldugunu diisiinen Simon, bunun sebebini kisilerin bilingsel
cesitliligine getirilen ¢ok fazla sinirlarin bulunmasi olarak izah etmistir. Bu durumu

aciklamak i¢in “’sinirli rasyonellik’ tanimini yaparak davranigsal iktisat literatiiriine
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onemli bir kavram kazandirmistir. Sinirli rasyonellik; insanlarin karar davraniglarinin,
geleneksel iktisadi modellerin kabuliine yakin se¢imler yapmasina engel olan bilgi ve
hesaplama gibi konulardaki sinirlarini tarif etmektedir. Yani kisilerin bilissel
becerilerindeki eksiklikler; akil yiiriitme becerileri, sayisal analiz yetenegi, yeterli
bilgiye sahip olmama gibi durumlarda karar davranislarindaki rasyonellik diizeyi
gercegi yansitmaz (Kamilgelebi, 2019: 26). Simon’a gore; kisiler karar vermeleri
gereken durumlarla ilgili biitiin bilgileri elde edemezler. Ayn1 zamanda edinilen
bilgilerin de dogru bir sekilde degerlendirilmesi kisilerin algisina gore degiskenlik
gosterebilir. Edinilen bilgilerin islenmesi bir noktada insani sinirlar icermektedir.
Bunun yani sira neoklasik goriigiin aksine, Simon’a gore bireyler karar verirken var
olan seceneklerin alternatiflerini de degerlendirme egilimindedirler. Bu alternatif
arayistyla da hicbir zaman optimizasyon hedeflenmez. Buna gore sinirh rasyonalite
varsayimi; tim bu insani davraniglarin goz oniine alindigi; eksik veya yanlis bilgiye
sahip, alternatif arayisinda bulunan ve bilissel anlamda sinirli bireylerin varligini kabul

ederek nihai sonuglarin degerlendirilmesini dngoéren bir goriisii icermektedir.

Simon karar davramisimi etkileyen bir diger unsur olarak belirsizlik ve
bilinmezlik durumlarindan bahsetmistir. Kisiler her ne kadar olabilecek en makul
sekilde davranmak isteseler de kosullarin belirsizligi onlar1 bir noktada tatmin
duyguna itmektedir. Eger mevcut durumda en dogru tercih hesaplanamiyorsa, kisiler
onlar1 en ¢ok tatmin edecek segenege yonelirler. Bu goriisiin devami olarak yaptigi
caligmalarda Simon, sezgisel yontemler tizerinde durmus, bireylerin karar alirken
sezgisel yontemlere bagvurmasini mevcut soruna aranacak ¢oziim yollarinin daha hizl

bulunmasina katki saglayan bir arag olarak nitelendirmistir (Schwartz, 2002: 181-183).

Inceledigimiz {izere neoklasik iktisadin hala varligini siirdiirdiigii bir
donemde yapilan ¢alismalar ile davranigsal iktisat yeniden tartisilmaya baslamistir.
Ana akim iktisat modelinin varsayimlari, ekonomik bakis agisinin yani sira psikoloji
biliminin de perspektifiyle elestirilmistir. George Katona ve Hebert Simon gibi 6ncii
isimlerin yani1 sira Harvey Leibenstein, Tibor Scitovsky, Peter Earl, D.M. Lamberton
gibi bir¢ok arastirmaci yaptiklar1 ¢aligsmalar ile davranigsal iktisadin temellerini

atmistir. Donemin ana akim iktisadi goriisii tizerinde ciddi etkiler olusturulamamais olsa
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da iktisadi davranislarin psikolojik tabanina dikkat ¢ekilmistir. 1940 ile 1960 yillart
arasina tekabiil eden bu zaman diliminde yapilan davranigsal iktisat ¢alismalart “’eski
donem davranigsal iktisat’” olarak adlandirilmis ve ortaya konan teoriler davranigsal

iktisadin temeli olusturmustur (Aktan ve Yavuzaslan, 2020: 105).

1.2.3. Yeni Dénem Davramssal Iktisat

Iktisadi modellerin psikoloji tabaninda aldig1 elestirilerden sonra hem
psikoloji hem de ekonomi bilimlerinde bu konuda yapilan yogun ¢alismalar devam
etmistir. Simdiye kadar yapilan ¢alismalar yeni bir model kurmaktan ziyade mevcut
sistemin iyilestirilmesi ilizerine oldugundan ortaya konan goriisler teorik anlaminin

3

disina c¢ikamamistir. Buna karsilik “’yeni donem davranigsal iktisat’’ olarak
adlandirilan donemde, bu alanda artik daha islevli ve yontemsel 6nermeler yapilmaya

baslamistir.

Iktisadi alanlarda yasanan bu gelismelerin yani sira psikoloji bilimi de kendi
i¢inde ilerleme kaydetmistir. Oncesinde Freud ile psikoloji alami i¢ gozlemlere
dayanmakta iken, J.B. Watson’la birlikte davranis psikolojisi 6n plana ¢ikarak dis
gbzlem metotlar1 gelistirilmeye baslamistir. Boylelikle psikoloji biliminde de kendi
icinde Olglilebilir ve disaridan tespit edilmesi miimkiin birey davranislarinin
incelenmesi tizerine ¢aligmalar yiiriitilmistir (Eser ve Toigonbaeva, 2011: 298).
1960 yillarinda meydana gelen gelismeler ile bazi psikologlar yaptiklar1 ¢aligmalara
iktisad1 da dahil ederek kisilerin karar davranislarindaki siire¢lerini incelemislerdir

(Kamilgelebi, 2019: 27).

1.2.4. Daniel Kahneman ve Amos Tversky

Davranigsal iktisat kapsaminda yaptiklar1 caligmalar ile yeni davranmigsal
iktisat doneminin Onciileri kabul edilen iki degerli isim Daniel Kahneman ve Amos
Tversky’dir. Psikoloji alaninda uzman olup bilissel psikolog olarak ¢aligan Kahneman
ve Tversky neoklasik iktisadi modelin savundugu ¢ikarlarina gore hareket eden
rasyonel birey anlayisina karsilik belirsizlik kavramindan bahsederek kisilerini

irrasyonel olduklarin1 savunmuglardir. Bu konuyla ilgili 1974 yilinda ortaya
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koyduklar ¢ 'Belirsizlik Altinda Karar Alma: Onyargilar ve Zihinsel Kisayollar’” ve
1979 yilinda ‘’Beklenti Teorisi: Risk Altinda Karar Alma’ isimli makaleleri
davranigsal iktisadin gelisiminde Onemli etkiler yaratmistir. Buna dayanarak
Kahneman ve Tversky’nin gorisleri ’sezgiler ve onyargilar’® ve ’beklenti teorisi’’

olmak iizere iki baglikta incelenecektir.

1.2.4.1. Sezgiler ve Onyargilar

Kahneman ve Tversky’in yaptiklari ¢alismalarda ortaya koyduklari 6nemli
analizlerden biri bireylerin belirsizlik durumlarinda verdikleri kararlar etkileyen iki
onemli faktoriin varligidir. Kisiler sezgisel yontemler kullanarak karar verirler ve bu

kararlar etkileyen onyargilara sahiptirler.

Keith E. Stanovich ve Richard F. West’in beynin sahip oldugu ikili sistem
tizerine yapmis olduklari ¢alisma bu goriise dayanak saglamistir. Bu goriise gore; insan
beyni birinci ve ikinci sistem olmak tizere iki farkli sisteme sahiptir. Bu sistemler
birlikte ¢aligmakta fakat farkli reaksiyonlar olusturmaktadir. Sezgisel, pratik, daha az
yorucu ve hizli faaliyetler birinci beyin sisteminde goriliir. Burasinin yonetimi
aligkanliklar tizerine kuruludur, degisimi ve kontrolii zordur. Buna karsilik daha yavas
ve rasyonel c¢alistig1 kabul edilen ikinci sistem; kontrol edilebilir ve degistirilebilir.
Buna gore birinci sistem, ikinci sistemi etkilemektedir. Birinci sistemin sahip oldugu
diisiinceyi yapilandirma siirecinin sezgisel agirlikli olmasi, iki sistem arasinda yasanan
etkilesim sonucunda ikinci sistemin rasyonelligini zedelemektedir. Bu analiz ile
kisilerin nihai kararlarinin arka planinda var olan zihinsel silire¢ ortaya konmustur.
Esasen 1975 yilinda Posner ve Snyder’1n lizerinde ¢alistig1 bu konu, ilerleyen yillarda
arastirilmaya devam etmis ve Kahneman davranissal iktisattaki sezgisel ve zihinsel
kararlarin olusumundaki farkliliklar: bu diisiinsel yapiya baglamislardir (Kamilgelebi,

2019: 29).

Kahneman ve Tversky; bireylerin 6zellikle belirsizlik durumlarinda fazla
diistinmeden, hesap yapmadan, herhangi bir mantiga dayandirmadan ve hizli bir

sekilde karar alabilmelerinin zihinsel kestirmeler ve mevcut 6nyargi ile gerceklestigini
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savunmuslardir. Bireyler karar verme siirecinde rasyonellikten uzak, sezgisel ve
Onyargi igeren bir zihinsel siirecten gecerler. Bu sebeple nihai kararlar1 da sezgisel
yonlendirmelerin bir iriinii olacaktir. Sezgisel tercih yontemleri iizerinde ciddi
calismalar yiiriiten Tversky ve Kahneman, bireylerin belirsizlik durumlarindaki karar
alma siireglerinde ortaya ¢ikan sistematik hatalara ve 6nyargi unsuruna deginmislerdir.
Birinci sistem olarak bahsettigimiz zihinsel yapi, belirsizlikten miimkiin olan en kisa
ve hizli yol ile siyrilabilmeyi, zor ve karmagik sorunlarin i¢inden en basit ve dogrusal
yol ile c¢ikabilmeyi ister. Boylelikle mevcut durum olabilecek en basit haline
indirgenir. Bu sebeple alinacak kararlar mantik simirlarini asarak rasyonellikten
uzaklagir. Bu durum kisilerin aldiklar1 nihai kararlarda, ana akim iktisadin varsaydigi
maksimum fayda ve 6z ¢ikar gozeten birey davramisindan ¢ikarak, hatalara sebep
olabilecek hatta belki kisilerin refahlarinda azalmaya neden olabilecegini 6ne
stirmiislerdir. Bu noktada Kahneman ve Tversky, kisilerde bu siirecin isleyisine iliskin

3 zihinsel yontem sunmuslardir (Aktan ve Yavuzaslan, 2020: 28-29):

e Temsil edilebilirlik
e Kullanilabilirlik

e Ayarlama ve baglama

1.2.4.1.1. Temsil Edilebilirlik

Kahneman ve Tversky 1974 yilinda Science dergisinde yaymladiklar

’

“Belirsizlik Altindaki Yargi: Sezgiler ve Onyargilar’’ adli eserde bireylerin
secimlerini etkiyen zihinsel siireci detayli olarak anlatmislardir. Kisilerin kararlarini
etkiledigini diisliniilen ilk kavram olan temsiliyet genel anlamda iki farkli se¢enegin
benzerlik oranini ifade etmektedir. Yani; X ve Y birbirinden farkli iki segenekler kabul
edilirse; temsiliyet X’in Y’yi ne derece temsil ettigi ya da ona ne kadar benzedigi
yoniindeki yargiy: ifade etmektedir. Bireyler gelecek tahminlerini bu olasilik {izerine
kurarak se¢im yapabilirler (Aktan ve Yavuzaslan, 2020: 29). Bu goriise bagli olarak
Kahneman ve Tversky literatiirde Bayes teoremi olarak gegen ¢’Biiyiik Sayilar

kanunu’’ {izerine calismalar yiriitmislerdir. Bu teoriye gore karar asamasinda

bireylerin gozlemleyebildigi veri sayisi ne kadar fazla ise, yapilan tercihlerin de
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dogruya o0 kadar yakin olacagi savunulur. Diger bir deyisle biiylik 6rneklemin kii¢iik
orneklemi temsiliyeti s6z konusudur. Kahneman ve Tversky, bireylerin karar
asamasinda bu ¢ikarimi yapmadiklarin1 savunarak ¢’Kiiciik sayilar teoremi’’ adini
verdikleri bir Onyargi ortaya koymuslardir. Bununla birlikte temsil edilebilirligin
gbzlemlendigi bir diger durum; belirsizligin sans etkisini igerdigi durumlardir. Kisiler
kararlarin1 etkileyecek olasilik degerlendirmelerinde yanli kararlar verebilirler.
Ornegin; iist iiste 7 kere tura gelmis bir yazi-tura oyununda, kisiler bir sonraki atisin
tura gelme ihtimalinin yiizdesel olarak diisiik olacagini tahmin edebilir. Oysa bu oran
daima %50°dir. “’Kumarci yanilgisi’’ olarak adlandirilan bu durum da temsil etkisinin
birey kararlarin1 ne yonde etkiledigini aciklayan diger bir kavram olarak sunulmustur
(Yiicedogru ve Diraz, 2021: 329). Temsil edilebilirlik genel hatlartyla kisilerin
rasyonaliteden uzak tercihler yapmasina sebep olan 6 adet Onyargi ortaya

cikartmaktadir.

Sonug almada 6nsel olasilik duyarsizlig
Orneklem boyutu duyarsizligt

Sansa bagh yanilgilar

Ongorii noksanligt

Tahminin gegerlilik yanilgisi

YV V. V V V V

Regresyon yanilsamasi

1.2.4.1.2. Kullanilabilirlik

Kahneman ve Tversky kullanilabilirligi bireylerin kararlarini etkileyen bir
diger zihinsel yontem olarak ortaya koymuslardir. Bu goriise gore; kisiler belirsizlik
durumlarinda karar verirken gecmis bilgilerinden yararlanirlar. Bir olasiligin
gerceklesme sikligi veya bu olasilikla iligkili gergeklesen cesitli 6rneklerin fazlalig
alinacak karar1 etkilemektedir. Bir durumun akilda kalicilig1 yasanma sikligi ile dogru
orantilidir. Bireyler deneyim yoluyla ulastiklar1 ya da sahit olduklar1 sonuglari bu yol
ile degerlendirerek karar verebilirler. Kullanilabilirlik yontemine basvurarak se¢im
yapma durumunda da ortaya ¢ikacak bazi yanilgilar bulunmaktadir. Ornegin; iki farkl

denek grubunun (ayn1 sayida isim olacak sekilde) birincisine, linlii erkek isimlerinin
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yogunlukta oldugu ve standart kadin isimleri bulanan bir liste verilmistir. Ikinci gruba
ise tam tersi olarak tinlii kadin isimlerinin ¢ogunlukta olup standart erkek isimlerinin
yer aldig1 diger bir liste verilmistir. Denceklere listelerde erkek isimlerinin mi kadin
isimlerinin mi daha fazla oldugu sorusu yoneltilmistir. Birinci denek grubu erkek
cevabini verirken ikinci denek grubu ise kadin cevabini vermistir. Ayn1 sayida kisi
olmasia ragmen, iinlii isimlerin ayirt edilebilirligi ve siklig1 bireylerin tercihlerini
etkilemistir. Bu Onyargr ’6rneklerin geri alinabilirligi’’ olarak gecen bir yanilgiyi
ortaya koymaktadir. Diger yandan kisilerin algilar1 kolay ve asikar olam1 gérme
egiliminde oldugundan, tercih edilecek secenegin drneklem havuzundaki belirginligi
de kararlar1 etkilemektedir. Bu etkiye de ‘’arama grubunun etkililigi’” ad1 verilmistir.
Hayal edilebilir olma ve aldatici iliskilendirme, kullanilabilirlik yontemindeki karar
siirecinde ortaya c¢ikabilecek diger iki Onyargidir. Kisilerin varsayimsal olarak
olusturduklart olasiliklarin basitligi ve ¢oklugu kararlarini etkileyebilmektedir, bu etki
“’hayal edilebilir olma’’ durumunu ortaya koyar. Son olarak iki farkli durumun,
aralarinda dogrudan bir baglanti bulunmamasina ragmen bireyler {lizerinde yarattig1
cagrisim etkisi “’aldatici iliskilendirme’’ olarak tercihleri etkileyebilmektedir. Bu
cagristm kuvvetinin fazla olmasi gegerli bir 6nerme sonucunu verir. Bireylerin
tercihlerini etkileyen bu gibi durumlar dogru se¢imden sasmalara sebep olmaktadir

(Kamilgelebi, 2019: 35).

1.2.4.1.3. Ayarlama ve Baglama

Bireylerin karar alma asamalarindaki diger bir yontem olan ayarlama ve
baglama etkisi genel hatlariyla sunu ifade etmektedir: bireyler karar verirken konu
hakkinda belirgin bir bilgi dayanag yok ise, kendi zihinsel mantiklarinda bir baslangi¢
noktasi belirlerler. Bu nokta asagi veya yukar1 degisim gosterebilir. Ayn1 zamanda
karar asamasinda ayarlama ve baglama yonteminin islenmesi kimi zaman yaniltici
olmakla birlikte bazen fayda da saglanabilmektedir. Ornegin; kisi satisa ¢ikartmak
istedigi bir iriiniine fiyat belirlemek icin piyasada bulunan benzer iiriinlerin
Ozelliklerini kendi triiniiyle kiyaslamak suretiyle fiyat arastirabilir. Kisinin kendi
tirtiniine koyacag fiyatin baslangi¢ noktasi piyasadaki fiyatlandirma olacaktir. Ancak

bu tahminde eksik veya hatali noktalar olabilir. Bunun sonucunda kisi kendi {irlinline
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olmasi gerektiginden fazla veya eksik fiyat belirleyebilir. Ayarlamanin yetersizligi,
birlikte veya ayri iligki igeren birden fazla olayin degerlendirilmesinde ortaya
cikabilecek Onyargilar, 6znel olasiliklarin degerlendirilmesi ve kabulii gibi durumlar
ayarlama ve baglama zihinsel siirecinin nihai karar davranigim1 yaniltacak durumlar

olarak ortaya konmaktadir (Kamilgelebi, 2019: 30-34).

Kahneman ve Tversky’nin davranigsal iktisadin temelini olusturan iki temel

teorisinden bir digeri beklenti teorisidir.

1.2.4.2. Beklenti Teorisi

Ana akim iktisadin varsaydigi rasyonel bireylerin maksimum fayda gézeterek
iktisadi tutumlarda bulunmalar1 beklenen fayda teorisi ile detaylandirilmistir. Bu
goriise gore temel olarak kisiler ekonomik karar alirken segeneklerin getirecegi fayda
diizeylerini Olger ve daima en yiliksek fayda saglayacak olani tercih ederler.
Davranigsal iktisadin ortaya ¢ikmasiyla neoklasik goriisiin temel ilkelerinden biri
kabul edilen beklenen fayda teorisi en gok elestiri alan noktalardan biri olmustur. Bu
noktada Kahneman ve Tversky’nin 1979 yilinda yayinladiklari *’Beklenti Teorisi: Risk
Altinda Bir Karar Analizi’’ adli eser ile beklenen fayda teorisine karsilik yeni bir
kavram ortaya koymuslardir. Beklenti teorisi temel olarak risk ve belirsizlik
faktorlerinin etkin oldugu bir durumda kisilerin tercihlerinin ne yonde sekillendigini
agiklayan bir kavramdir. Kahneman ve Tversky ortaya koyduklari bu teoride bireylerin
nihai kararlarinda bireysel faydacilik yerine “’deger’” kavramimin etkili oldugunu
savunmuslardir. Buradaki deger fonksiyonu genel bir ifade ile mevcut durum
bazindaki kazan¢ ve kayiplar1 ifade etmektedir. Kisilerin konuyla ilgili sahsi
deneyimleri, izlenimleri, degerlendirmeleri, alternatif durumlarla kiyaslamalar1 gibi
bilissel siireglerin islendigi noktada segenekler arasindaki kazang ve kayiplari
degerlendirirler. Bu biligsel siire¢ bir referans noktasi olusturur ve nihai karar
boylelikle ortaya ¢ikar (Shiller, 1999). Bu noktada Kahneman ve Tversky beklenen
fayda teorisinde kisilerin yalnizca ¢ikarlarini gozeterek tercih yaptiklari anlayisa bir
elestiri getirmistir. Zira beklenen fayda teorisine gore kisiler kararlarini son duruma

gore degerlendirir, herhangi bir kiyasta bulunmazlar. Beklenti teorisindeki Deger
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fonksiyonu; temel 6zelliklerinden biri olan referans noktasi belirlemenin yani sira
kisilerdeki duyarliligin azalmasi ve kayiptan kagma davranislari ile birlikte {i¢ ana hat
ile agiklanmaktadir. Duyarliligin azalmasi durumu referans noktasi kabul edilen
biligsel siirecin baglangicina gore getiri ve kaybin analizi ile ortaya ¢ikar. Deger
fonksiyonunda egimi temsil eden bu durum, ana noktadan uzaklastik¢a tercih
edilebilirlik etkisini yitirmesi seklinde agiklanabilir (Kahneman ve Tversky, 1979:
270). Bu duruma 6rnek olarak Kahneman; 1000 TL ile 1100 TL arasindaki fark ile
100 TL ve 200 TL arasindaki farkin ayni olmasina ragmen, kisilerin 1000-1100 TL
arasindaki farkin daha az oldugunu diisiinmelerini 6rnek vermistir (Armagan, 2023:
728). Kayiptan kaginma durumu ise esit degerdeki kayip ve kazan¢ durumlarinda,
kayiplarin etkisinin kazanglardan daha fazla olacagimi agiklamaktadir. Deger
fonksiyonu {izerinde bu durum kazang alanindan ge¢en dogrunun, kayip boliimiinden
daha dik ge¢mesi ile gozlemlenir. Bu bilgiler 1s18inda deger fonksiyonu asagidaki
sekliyle ifade edilmistir.

Sekil 3. Deger Fonksiyonu

Deger

Kazanclar

Kayiplar

Kaynak: (Kahneman ve Tversky, 1979: 279).
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Beklenti teorisine gore, karar verilmesi gereken durumun sonuglanmasi igin
mevcut seceneklerin karar agirliklari, degerleri ile 6l¢iiliir. Her bir ihtimal farkli deger
tasimakta ve olasilik etkisi buna yon vermektedir. Rasyonel birey kavramina karsi,
tercihlerin pek ¢ok kisisel, ¢evresel ve bilissel etkilere maruz kalmasi sonugta her
ihtimal i¢in farkli degerin islenecek olmasini ortaya koyar. Kahneman ve Tversky’e
gore gerceklesecek ihtimallerin basitlestirilmesi, diisiikk olasilik tasiyanlar yerine
yiiksek olasilikli seceneklere yonelmeye neden olur. Kisiler gergeklesme ihtimali
yiiksek durumlari, garanti sonug olarak ele alabilmektedirler. Bu yonelimi Kahneman
insanlarin fazla ihtimalleri degerlendirme yeteneklerinin sinirli oldugunu, segeneklerin
olasiliklar1 arasindaki deger dagiliminda yanilgiya ugrayabilecekleri seklinde agiklar
(Kahneman ve Tversky, 2013: 182-183).

Beklenti teorisi i¢in deger fonksiyonundan sonra ortaya konan bir diger
onemli kavram ‘’cerceveleme etkisi’’ olmustur. Deger fonksiyonunu aciklayan
kayiptan kaginma davranisi, bireylerin mevcut olasiliklar1 degerlendirirken se¢imlerini
etkileyecek risk ve belirsizlik faktorlerinin, referans noktasinda yaratacagi bir
kaymaya sebep olabilecegi ‘’cergeveleme etkisi’’ olarak agiklanir. Bagka bir deyisle
gergeveleme etkisi goriiniirde etkisiz goziiken ve kisilerce diistik olasilik kabul edilen
durumlarin, varsayildigindan daha etkin bir segenek olmasi durumu olarak
tanimlanabilir. Kahneman ve Tversky 1981 yilinda yayinladiklar1 “’Kararlarin
Cergevelendirilmesi ve Se¢im Psikolojisi’’ adli g¢alismalarinda bu kavrami detayli
olarak agiklamiglardir. Bu ¢aligsmada kisiler daima tutarl ve tahmin edilebilir hareket
etmediklerini, sorunlarin algilanmasi ve degerlendirilmesi siirecini etkileyen bir¢ok
psikolojik durumun oldugunu agiklamislardir. Her bir bireyin se¢imlerini etkileyecek
deneyim, bilgi birikimi, alg1 ve degerlendirme diizeyi, aligkanliklari, kabul ettigi
normlar ve kisilik 6zellikleri birbirinden farkli olabileceginden; karar verme siireci bu
smirlarla ¢izilir. Cergeveleme etkisi olarak izah edilen bu smir aslinda karar verme
davraniginin nasil bir sonuca vardigi, olasilig1 diisiik ihtimallerin nasil aktarildigi ve
algilandig1 yani kisinin kararlarini sinirlandiran etkilerin tiimiinii ifade eder. Buna
dayanarak referans noktasi olarak bahsedilen bireysel birikimin halihazirdaki varlig
degistiginde, kararlarin da degisebilecegi agiklanir (Sanchez Navarro ve Martinez

Selva, 2009). Kahneman ve Tversky cerceveleme etkisini 1981 yilinda yayinladiklar
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calismada gecen Asya hastaligi deneyi ile Orneklendirmislerdir. Bu deneye gore
yiizlerce insanin oliimiine neden olacagi tahmin edilmekte olan bir salgin hastalik ile
miicadele etmek amaciyla deneklere pozitif ve negatif icerikli iki program

sunulmustur. Bu programlarin ilki su sekildedir:

A segenegi tercih edilirse 200 kisi kurtarilacak

B secenegi tercih edilirse 1/3 ihtimal ile 600 insan kurtarilacak ya da 2/3

ihtimal ile kimse kurtarilamayacak.

Ikinci program ise sdyledir:

C segenegi tercih edilirse 400 kisi 6lecek

D segenegi tercih edilirse 1/3 ihtimal ile higbir insan 6lmeyecek ya da 2/3
ihtimal ile 600 kisi olecek.

Ik programa bakildiginda matematiksel olarak A ve B seceneklerinin
sonuglart aynidir. Buna ragmen, deneklerin %72’si A segenegini, %28’1 ise B
secenegini se¢mistir. Burada kisilerin riskten kaginma davranist sebebiyle A

secenegindeki kesinlige yonelim saglamis olduklar1 gézlemlenebilir.

Ikinci programda ise birincisinden farkli olarak olumsuz bir gergeveleme
yapilmig, burada deneklerin %78 D segenegini, %22 ise C seg¢enegini tercih ettigi
gorilmiistiir. Benzer sekilde ayni sonuclari1 veren iki secenegin tercihinde, 6liim
algisinin  olumsuz etkisi sebebiyle denekler kesinlikten kagmarak kurtarilma

thtimalinin de oldugu olasilikli secenege yonelmistir.

Bu deneye bakarak bireyin kararlarini, karar verilmesi istenen durumun
cercevelenmesi ile degisiklik gosterebilecegi sonucu elde edilebilir. Risk alma ve
riskten kaginma durumlarimin sekillenmesi ve nihai karara ulasmada segeneklerin
sunum sekillerindeki farklilarin etkisi ortaya konmustur (Tversky ve Kahneman, 1981:

453-458). Kahneman ve Tversky yaptiklari bu gibi bir¢ok deney ile beklenti teorisi ve
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gergeveleme etkisinin bireylerin kararlarini ne yonde etkiledigi tizerine ¢aligmalar
yapmig, ana akim iktisadin ortaya koydugu rasyonel birey ve maksimum fayda

anlayislarina ciddi elestiriler getirmislerdir (Tversky ve Kahneman, 1981).

Kahneman ve Tversky yaptiklar1 analizler ile iktisat teorilerinde kabul
gérmiis normatif varsayimlara karsi bir teori ortaya koyarak davranigsal iktisat
alaninin gelismesine sebep olmuslardir. Genel hatlariyla bireylerin varsayildigi sekilde
rasyonel ve faydaci se¢imlerden ziyade pek ¢ok faktoriin etkisine agik ve hataya miisait
tercihlerinin de olabilecegini savunmuslardir. Diger yandan teori yapicilarin hali
hazirda kabul ettigi hata payimnin rastgele ve dayanaksiz olarak degil, tahmin edilebilir
ve aciklanabilir hatalar oldugunu ortaya koymuslardir. Kahneman ve Tversky
yaptiklar1 deney ve analizlerde kisilerin ekonomik tercihlerini etkileyen psikolojik,
cevresel ve bilissel pek ¢ok faktdriin oldugunu agiklayarak yeni donem davranissal

iktisadin gelismesinde etkili 6nde gelen iki isim olmuslardir (Sunstein, 2016: 4).

1.2.5. Richard Thaler

Kahneman ve Tversky ile birlikte yeni davranigsal iktisadin gelisimine katki
saglamis bir diger 6nemli isim Richard Thaler olmustur. Thaler, psikoloji alaninda
edindigi bilgileri ekonomiye dahil ederek davranigsal iktisadin temellerinin
olusturulmasinda etkili olmustur. Bu alanda yaptigi ilk ¢alismasi 1980 yilinda ortaya
koydugu “Toward a positive theory of consumer choice’’ adli makalesidir. Biiylik
Ol¢iide Kahneman ve Tversky’nin ¢aligmalarina dayanan bu makale ile tiiketici
secimleri i¢in kabul goriilen rasyonel cercevenin, iktisat teorisyenlerinde olasi
tercihleri 6ngérme ve acgiklamada tahmin edilebilir yanlislar yapmaya sebep oldugunu
vurgulamistir (Sunstein, 2016: 8). Thaler’in davramissal iktisat gergevesindeki
goriislerini en belirgin sekilde ortaya koydugu, 1980 yilinda “’Journal of Economic
Perspectives "’ dergisinde yaymlanan “’Anomalies’” adli eseri de en 6nemli ¢alismalari

arasinda yer almaktadir.

Thaler bireylerin tercihlerini irrasyonel yapan bilissel siireci incelemek icin

oncelikle tercihleri rasyonel olmaktan ¢ikartan sebepleri irdeleyerek baslamis, daha
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sonra tespit edilen sapmalar {izerine bosluklar1 dolduracak yeni bir teori iiretmeyi
hedeflemistir. Thaler, “’Anomalies” (1980) adli eserinde gbéz ardi edilen batik
maliyetler ve kayip firsat maliyetleri sonucunda bireylerin yasadigi pismanlik,
mutsuzluk, beceriksizlik ve irade giigliigii gibi hislerin olusumundan bahsetmistir.
1985 yilinda yayinlanan *’ Mental Accounting And Consumer Choice’’ adl1 eserinde
Ise bu duruma farkli bir bakis agist sunarak “’biligsel psikoloji ve mikroekonomi ile
hibrid bir tiiketici davranis modeli’’ ortaya koymustur. Thaler davranissal iktisat ile
ilgili yaptig1 calismalarda kisilerin ekonomik kararlarinin finans ve pazarlama

alanlarindaki etkilerini detayli olarak agiklamaya devam etmistir (Thaler, 1985).

Thaler’a gore bireylerin karar alma davranisi insan psikolojisinin {i¢ farkli
yoniinden etkilenmektedir. Bunlar; sinirli rasyonellik, 6zdenetim sorunlari ve sosyal

tercihlerdir.

Yaptig1 arastirmalar ile bu ii¢ baslig1 detaylandiran Thaler, genel itibariyle
bireylerin ekonomik karar mekanizmalarindaki tahmin edilebilir olandan yani

rasyonel kabulde gergeklesen sapmalarin sebepleri tizerinde durmustur (Thaler, 2015).

18. ylizy1ilin ilk yarisinda George Katona, Herbert Simon, Maurice Allais gibi
teorisyenlerin yaptig1 caligmalar ile ana akim iktisadin rasyonalite bilincine karsilik
sinirli rasyonellik kavramindan bahsedilmistir. Davranissal iktisadin arastirma konusu
halini aldig1 bu donemden itibaren davranigsal iktisat lizerine yapilan pek ¢ok analiz,
deney ve arastirmalarda rasyonel birey kabulii {izerinde durulmus ve sonugta her bir
aragtirma ile bireylerin varsayildigi gibi rasyonel ve faydaci olmadiklari ortaya
konmustur. Risk, belirsizlik, onyargi, deneyimler, ¢evre ve bilissel birgok etkinin
secimleri etkileyebilecegi diisiincesi davramigsal iktisadin temel arglimanlarindan
olmustur (Thaler, 2017: 3). Bu alanda beklenen fayda teorisine karsilik, Kahneman ve
Tverksy’nin (1979) literatiire kazandirilmis oldugu en 6nemli kavramlardan biri olan
beklenti teorisi, Thaler tarafindan da ¢alisilmaya devam edilmistir. Beklenti teorisinde
Kahneman ve Tversky’nin bahsettigi risk faktoriiniin yan1 sira Thaler daha c¢ok

deterministik ortamlarda referans noktalariin ve kayiptan kaginmanin 6nemi lizerinde
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durmustur. Diger bir agidan Thaler beklenti teorisini ekonomik konu ve sorunlarla

iliskilendirerek agiklayan ilk iktisat¢1 kabul edilir (Thaler, 2017: 3-4).

Thaler bireylerin ekonomik tercih ve yonelimlerini inceledigi 1980 tarihli
makalesi i¢in yaptig1 ¢alismalarda kisilere yoneltmek igin iki soru belirlemisti. Sorular

su sekildeydi:

a) 100.000’de 1’lik bir Olim riskini ortadan kaldirmak i¢in ne kadar

odersiniz?

b)100.000°de 1’lik bir 6liim riskini kabul etmek i¢in ne kadar 6demeniz
gerekir?

Neoklasik iktisadi gorlisiin rasyonel ve faydaci birey anlayisina gore
katilimeilarin bu iki soruya da ayni cevabin vermesi beklenmektedir. Fakat sorulara
verilen yanitlar birbirlerinden farkli olmustur. Katilimcilar ilk soru i¢in ortalama 200$
gibi bir meblagdan bahsederken ikinci soru i¢in meblag ortalama 10.000$’a kadar
yiikselmistir. Thaler, tercihler arasinda ortaya ¢ikan belirgin farki; ilk soruda “’saglik
elde etmek’’ karsilifinda talep edecekleri miktar ile ikinci soruda “’saglik satmak’’
icin 6denen bedel olarak algilanmasi sebep gostermistir (Sunstein, 2016: 2). Bu deney
ile Thaler (1980), kisilerin belirli mal veya hizmeti satin almaya razi olduklar1 fiyatin,
kisilerin aynt mal veya hizmeti satmak isteyecekleri fiyattan ciddi Olglide diisiik
oldugunu ortaya koymustur. Odeme yapmak ve 6demeyi kabul etmenin sinirlarindaki
bu farkliligin ana akim iktisadin agiklamadigini ifade etmektedir. Buna karsilik Thaler
beklenti teorisi lizerine yaptigi calismalar ile bir nesneden vazgegmenin kayip olarak
algilandig1 bir durumda, kayiptan kaginma davranisi gésteren bireylerin sahip oldugu
nesnelerin, sahip olmadiklarindan daha degerli oldugu algis1 ile davranig
gostereceklerini aciklamistir. Thaler (1980) bu durumu “’bagis etkisi’® olarak
tanimlayarak 6deme yapilabilecek fiyat sinir1 ve satmak istenen fiyat sinir1 arasindaki
farki bu kavram ile aciklamistir. Diger bir deyisle insanlar sahip olduklari mallara, ayn
mallar bagkanlarinin elindeyken verdikleri degerden daha fazla deger verirler. Thaler

bagis etkisi kavrami ile benzer sekilde bireylerin yaptiklart ekonomik tercihler



29

sonucunda 0demek zorunda olduklar1 maliyetin “’kayip’’ etkisine karsilik, firsat
maliyetlerinin “’kazang’’ olarak gorildigini aciklamistir. Bunun i¢in firmalarin
pazarlama stratejilerini inceleyen Thaler bir bankanin miisteriye sundugu kredi karti
maliyetlerini bir kayip degil de kazang olarak algilanmasini saglamak i¢in ‘’ek iicret’’
tabiri yerine “’nakit indirimi’’ tabirini kullanmalarin1 bagis etkisine bir 6rnek olarak
gostermistir (Thaler, 2017: 5). Bagis etkisine diger bir bakis agisi da yapilan tercihin
bir referans noktasina bagli olmasina ragmen maksimum fayda goz ettiginin ortaya
konulmasidir. Standart neoklasik modelde oldugu gibi Thaler bagis etkisinde de
bireylerin fayda gozettigini ortaya koymustur. Beklenti teorisinin tersine bagis etkisine
gore kisiler tercih edecegi segenekler arasinda en fazla fayda saglayacak olana
yonelirler. Bu nokta ilerleyen yillarda yine Thaler tarafindan gelistirilen ‘’zihinsel

muhasebe’” kavramu ile agiklanmustir (Thaler, 1985: 7).

1.2.5.1. Zihinsel Muhasebe

Zihinsel muhasebe kavrami Kahneman ve Tversky’in (1984) yaptigi
calismalarda bireylerin biligsel siireglerindeki farkliliklar ve karar alma
mekanizmalarina etkileri tizerine kurduklart modellemeler ile ortaya ¢ikmis iken
Thaler’in (1985) tiiketici davraniglarini inceledigi calismalar, bilissel psikoloji ve
mikroekonomik aragtirmalar ile bireylerin ekonomik tercihlerini etkileyen biligsel
stireclerin bir “’zihinsel muhasebe’ sistemine dayali oldugu varsayimini ortaya
atmasina sebep olmustur. Bireylerin harcama, tasarruf, yatirrm gibi ekonomik
faaliyetlerdeki tercihlerinin sekillenme siireci olarak izah edilen zihinsel muhasebe,
genel itibariyle birden fazla bilissel siirecin bir sonucunu temsil etmektedir. Diger bir
deyisle zihinsel muhasebe kisilerin harcama, tasarruf ve yatirimlarini yonlendirdikleri

ve kontrol altinda tuttuklari siireci agiklamaktadir.

Thaler zihinsel muhasebeyi kendi icinde kodlama, kategorize etme ve
degerlendirme olmak tizere ii¢ biligsel siireg iginde gergeklestigini agiklamigtir (Polat
ve Duman, 2020: 23). Kisiler karar verirken gegmis deneyimlerine dayali kazang ve
kayiplar1 g6z 6niinde bulundurarak tercihte bulunurlar. Dolayisiyla karar asamasindaki

zihinsel dayanak kisiden kisiye degisiklik gosterebilmektedir. Tercih gerektiren
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konunun Dbireyin deneyimine ve algisina bagli olarak degerlendirilmesi ve
sonuclandirilmasi siireci zihinsel muhasebenin kodlama bilesenini olusturmaktadir.
Insanlarin ekonomik davranislar1 beslenme, barinma, egitim, giyim gibi pek cok
kategoriye ayrilmaktadir. Her bir harcama dalinin farkli bir zihinsel hesaplama ve
kontrole karsilik geldigi gozlenmektedir. Bu siire¢ zihinsel muhasebenin ikinci
bileseni olan Kategorize etme bilesenini agiklamaktadir. Ugiincii bilesen olan
degerlendirme kisaca bireylerin harcamalarini planlamasi olarak agiklanabilir.
Giinliik, haftalik veya aylik olarak hesaplanan 6deme planlar1, mevcut maddi durumun
degerlendirilmesi bu bileseni kapsamaktadir (Thaler, 1999). Thaler zihinsel muhasebe
stirecinin ~ parcalar halinde olmasmin bireylerdeki  6zdenetim  sorununu
hafifletebilecegi one siiriilmiistiir. Thaler, bu gibi zihinsel hesaplamalarin rasyonel
olmayan bireylerin finansal kararlarin1 basitlestiren bir yol oldugunu savunmustur.
Buna bagli olarak yapilan bir diger ¢ikarim ise kisilerin harcama planlarina gore
yaptig1 gelir dagiliminin, maddi anlamda atfedildigi harcama grubuna gore degerinin
degisebilecegi olmustur. Farkli harcama kategorileri i¢in ayr1 hesaplarin tutulmasi
ozellikle zorunlu olmayan ve bagimlilik yapan mallar i¢in asir1 harcamaya karsi bir
taahhiit araci olarak goriildiigii 6ne siiriilmiistiir. Ornegin tasarruf hesabinda para
tutmak ile kredi karti borcuna sahip olmanin iki ayr1 yaygin kullanim olarak
diistintildiiginde kredi karti borcuna uygulanan faiz oraninin daha yiliksek olmasi
standart rasyonel birey davranisiyla ortiismemektedir. Oz kontrol eksikligi yasayan
birinin kredi kart1 borcunu 6dedikten sonra tekrar harcamaya devam ederek borglanma
aligkanligini stirdiirmesi beklenirken, tasarruf etmek i¢in ayr1 bir birikim olusturmak
kisilerdeki harcama aligkanliklarini degistirebilir ve asir1 harcamaya engel olabilir
(Thaler, 2017: 7-8). Zihinsel muhasebe kavramina verilen bir diger Ornek ise
harcanmasi planlanan paranin kaynagidir. Bireylerin piyango, sans oyunu gibi
beklenmedik sekilde elde ettikleri kazanglar1 harcama hizi ve sekli ile maas gibi
beklenen kazanci harcama bi¢imi arasinda fark gozlenmektedir. Beklenmeyen ve
beklenen kazan¢ miktarlarinin ayni oldugu durumlarda bile kisiler beklenmedik
kazancglar1 daha hizli ve kolay harcamaktadir. Farkli kaynaklardan gelen kazancin
kullanim seklinin belirlenmesi kisilerde farkli zihinsel planlamaya isaret etmektedir
(Arkes vd., 1994). Bu durum paranin iktisadi teorilerde yer alan ikame edilebilir ve

doniistiiriilebilir kavramlari ile celistigini ortaya koymaktadir.
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Zihinsel muhasebe kavrami ile ilgili bazi1 arastirmalar bireylerin farkl
durumlara karsilik harcamayir goze aldiklari miktarlardaki degisikliklerin deger
maksimizasyonuna dayandigini 6ne siirmektedir. Kahneman ve Tversky’in beklenti
teorisi lizerinde g¢alismalar ylriiten Thaler da kisilerin maksimum fayda yerine
maksimum deger ve mutluluk gozeterek karar verdiklerini 6ne siirmiistiir. Thaler,
zihinsel muhasebe ile deger fonksiyonunun iligkisini 4 temadan olustugunu ifade

etmistir:

e Coklu kazanglar1 ayristirma
e Coklu kayiplar1 birlestirme
e Karma kazanglar birlestirme

e Karma kayiplar1 ayristirma

Thaler 1985 yilinda yazdig1 “ 'Mental Accounting and Consumer Choise’” adli
makalesinde zihinsel muhasebe ve deger fonksiyonu arasindaki iliskiyi detayli olarak
aciklamistir. S6z konusu dort prensibin gecerliligini test etmek adina Cornell
Universitesi’nde 87 kisiden olusan bir 6grenci grubu ile kiiciik bir deney yapilmustir.
Deneyin amaci katilimcilara ayristirilmis ve biitiinlestirilmis sonug ciftleri sunarak
tercihlerini gézlemlemektir. Deney yukaridaki dort maddeye karsilik gelen dort farkl
senaryo ile yapilmistir. Senaryoya gére A ve B olmak iizere iki ayr1 kisinin maruz
kaldig1 olaylar karsisindaki mutluluk diizeyleri incelenmistir. Deneydeki ilk senaryo

su sekildedir:

Bir beyzbol sampiyonasi i¢in piyango bileti satisa ¢ikmistir. Senaryoya gore
A kisisi iki kez piyango oynamis ve ilkinde 50 digerinde 25 olmak iizere 75$
kazanmustir. B kisisi ikramiye orani daha yiiksek tek oyun oynayarak bir kerede 75$%
kazanmigtir. Katilimcilara bu durumda kimin daha mutlu olacagi sorulmustur. 56
katilimer A kisisinin, 16 katilimci ise B kisisinin daha mutlu olacagini belirtirken 15
kisi fark olmayacagini dile getirmistir. Bu deney yukaridaki 4 prensipten ilki olan

¢oklu kazang durumuna 6rnek teskil etmektedir.
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Deneydeki ikinci sorunun senaryosu su sekildedir; A kisisinin 6demesi
gereken vergi borcunun hesaplanmasinda kiigiik bir yanlis yapilmis ve 100$ kadar bir
6deme daha beklendigini igeren mektup almistir. Yine ayni Kisi, ayn1 konuyla alakali
tizerinde 50$ 6demesi gerektigi yazan bir mektup daha alir. Ayni senaryoda B kisisi
yapilan yanlislik sebebiyle 150$ borcunun olduguna dair bir mektup alir ve bagka bir
mektup iletilmez. Bu senaryo ile katilimcilardan hangisinin daha iizgiin olacag
sorusunu yanitlamalar1 istenmistir. 66 kisi A kisisinin daha ¢ok iiziilecegini soylerken
14 kisi B ve 7 kisi iki kisinin de esit olarak tiziilecegini belirtmistir. Bu deney sonucu

coklu kayiplari ayristirmak prensibiyle ortiismektedir.

Ucgiincii sorunun senaryosuna gore A kisi piyangodan 100$ kazanmis, daha
sonra 80$lik zorunlu bir harcama yapmak zorunda kalmistir. B kisisi de piyangodan
208 kazanmistir. Bu duruma gore katilimcilara kimin daha mutlu olacagi sorulmustur.
22 kisi A, 61 kisi B ve 4 kisi esit oldugu yoniinde se¢im yapmustir. Karma kazanglari
birlestirmek maddesini agiklayan bu durumda kazancin kayiptan biiyiik olmasi

durumu deneklerin se¢imlerini etkileyen bir etken olarak ortaya ¢ikmaistir.

Deneyin dordiincii senaryosunda A kisisinin aracinin bozuldugu ve onarim
icin 200$ harcamasi gerektigi varsayilir. Fakat A kisisi ayn1 giin farkli bir kaynaktan
258 kazang elde etmistir. B kisinin de aract bozulmus ve onarim i¢in 175$ harcama
yapmasi gerekmistir. Mevcut durumda katilimeilara hangisinin daha iizgiin olabilecegi
sorulmus ve 19 kisi A derken 63 kisi B cevab1 vermis, 5 kisi her ikisinin de esit
tiziilecegini belirtmistir. Karma kayiplar1 ayristirma prensibine ornek teskil eden bu
senaryo ile Thaler zihinsel muhasebe ve deger fonksiyonu iliskisini aciklamistir

(Thaler, 1985).

Kahneman ve Tversky’in yaptig1 ¢aligmalar ile ortaya koydugu deger
fonksiyonu, Tversky’in zihinsel muhasebe kavramu ile birlikte gelistirilmistir. Asagida
deger fonksiyonundaki kazang/kayip, ayrisma/birlesme tercihleri asagidaki iki grafik

ile gosterilmistir.
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Sekil 4. Zihinsel Muhasebe Birlestirme ve Ayristirma Tercihleri
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Kaynak: (Thaler, 1985: 203).

Thaler, Kahneman ve Tversky’in (1979) ortaya koydugu beklenti teorisi
kapsaminda kisilerin karar alma siireglerindeki biligsel arka plani inceleyerek

davranigsal iktisat kavraminin teorik gelisiminde literatiire pek ¢ok kavram ve teori
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kazandirmistir. Zihinsel muhasebe kavrami lizerinden farkli bakis agilari ile bireyleri

karar asamasinda rasyonellikten uzaklastiracak zihinsel etkenler ortaya konmustur.

1.2.5.2. Diirtme (Nudge) Teorisi

Richard Thaler ve Cass Sunstein’in 2008 yilinda yayinladiklar ‘’Nudge:
Improving Decisions about Health, Wealth and Happiness’’ adli eser ile ortaya
koyduklar1 diirtme teorisi davranigsal iktisadin temelindeki ana yapi taglarindan birini
olusturmaktadir. Diirtme teorisindeki temel fikir kitabin isminde de yer aldig1 gibi
saglik, zenginlik ve mutlulukla ilgili kararlarin iyilestirilmesidir. Bu iyilestirilmenin,
bireylerin kararlarini etkileyen biligsel onyargilari kullanarak onlarin se¢imlerini
kasith olarak degistirilmesi seklinde yapilabilir olmasi diirtme teorisinin temelini
olusturur. Yani diger bir deyisle diirtme teorisine gore insanlarin tercihleri istenilen
sonuglara varmak i¢in sekillendirilebilir (Cai, 2020: 3342). Bunun temelinde kisilerin
kararlarim1 etkileyen pek cok bilissel ve dis faktoriin etkili oldugu fikridir. “’Se¢im
mimarisi’’ olarak bahsedilen diirtme, kisilerin kararlarin1 sekillendiren her tiirlii
faktorlerin dis denetim ile yonlendirilebilir oldugunu o6ne siirmektedir. Buna
dayanarak, bireylerin tercihlerini yonlendiren faktorleri goz oniine alarak daha iyi bir
secenek yaratmayr hedefleyen kisi veya kurum da “’secim mimar1’’ olarak

adlandirilmaktadir.

Diirtme teorisi giiniimiizde hala hepimizin farkinda olmadan maruz kaldig
bir etki olarak kendini gostermektedir. Bir pazarlama stratejisi olarak ornegin;
marketlerdeki {Uriinlerin raflardaki konumlari, tamamlayict mallarin yan yana
dizilmesi, goz hizasinda erisimi kolay triinlerin sik tercih edilebilir iirlinler olmasi
veya kiiciik boy servis kabi kullanarak porsiyonlarin boyutlarindaki algiy1 degistirmek
gibi manipiilasyonlar diirtme teorisinin isleyisine &rnek gosterilebilir. Iyi niyetli

[3

manipiilasyon olarak bahsedilen bu yonlendirme sistemi ‘’6zgiirliik¢ii paternalizm’’
olarak adlandirilmakta ve kisilerin tercihlerindeki 6zgiirliigli korurken, tercih yoniinii
lyilestirmeyi amaglamaktadir. Diirtme teorisi kisitlayici diizenlemeler ve bireyleri
olumsuz durumlara maruz birakacak sonuglara sebep olmaksizin bireyleri

yonlendirmeyi hedeflemektedir (Arno ve Thomas, 2016: 2). insanlarmn kararlarim
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etkileyen faktorler goz oniline alindiginda bazi durumlarda kisilerin mevcut durumla
ilgili gelecek beklentileri disinda sonuglar elde edilmektedir. Tahmin ve hesaplama
hatalar1, deneyimlere dayanan yanli bakis agis1 kisilerin hatali karar almasina sebep
olmaktadir. Bazi durumlarda bireyler kontrol saglayamaz ve tarafsiz olamaz.
Ekonomik karar alirken tiiketicileri tasarrufa yonlendirmek ve finansal durumun
iyilestirilmesini saglamak i¢in kararlari yonlendirmek, diger bir deyisle bireyleri
“diirtmek’’ gerekir. Thaler diirtme teorisinin kamu ve 6zel kurumlarda politika araci
olarak kullanilabilecegini de One siirmektedir. Buna en biiyiik 6rnek emeklilik
fonlarinin olusturulmasi, bireylere gelecekleri i¢in birikim yapma firsati taninmasidir.
Birikimden vazgecilmesi durumunda yiliksek vergi 6demekten sorumlu tutulmak
bireyleri devamliliga tesvik etmekte, zihinsel muhasebe ile kisiler yiiksek vergi
O6demek yerine birikim yapmay1 tercih etmektedir. Bunun gibi kisilerin ekonomik
davraniglarinda yapacaklar1 se¢imleri pozitif yonde etkilemek, kisilerin dogru yatirim,
tasarruf ve harcama yapmalarinda onem arz etmektedir. Davranigsal iktisadin temel
argiimanlarindan olan bireylerin irrasyonel oldugu kabuliine dayanarak; kisilerin
piyasalarda her daim akilc1 kararlar alamamalari, ekonomik bilginin yetersiz geldigi
noktalar, liiks tiiketim mallarina asir1 yonelim, gelirden fazla harcama yapilmasi gibi
bireyleri yanlis tercihlere yonlendirecek pek cok etkinin varligir diirtme teorisinin

gerekliligini ortaya koymaktadir (Kamber, 2018: 193).

Diirtme ile ilgili politika uygulamalari1 6zellikle Nudge kitabr yayinlandiktan
sonra Amerika Birlesik Devletleri (ABD) ve Birlesik Krallik (UK) basta olmak tizere
pek cok iilkede politika yapicilar tarafindan uygulanmaya baslamistir. 2015 yilinda
ABD Bagkani1 Obama ‘’ Amerikan halkina daha iyi hizmet etmek i¢in davranis bilimi
iggoriilerini kullanmak’’ i¢in bir yiliritme emri imzalamis ve Beyaz Saray ‘’Sosyal ve
Davranigsal Bilim Ekibi’” kurarak birgok saha deneyi gergeklestirmistir (Thaler, 2017:
16). Birlesik Krallik 2010 y1linda “’Diirtme birimi’’ olarak gegen ¢’ Ingiliz Davramissal
Icgorii EKibi (BIT)” kurmus ve Thaler yeni politikalarin olusumunda ekipte nemli
gorevler iistlenmistir. 2012 yilinda Yeni Giiney Galler hiikiimeti ’Davranissal I¢gérii
uygulama toplulugu’’ kurarak kisilerin vergi ve para cezalarini zamaninda 6demeleri
icin diirtme politikast uygulamiglardir (Cai, 2020: 3342). Diirtme uygulamasinin
siyasal alanda bu kadar yayginlagsmasi, politika yapicilarin hedefledigi basariya
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ulagmalari i¢in 6nemli bir yardimci oldugu gozlemlenir. Diirtme, bireylerin rasyonel
varsayimlara dayanan politikalardan uzaklasarak psikolojik, sosyal, ekonomik pek ¢cok

faktoriin g6z ardi edilmedigi bir politika tasariminin temellerini olusturur (Kamber,
2018: 194).

Diirtme stratejisinin bireyleri yonlendirmek igin bir arag¢ olarak kullanildigi
pek cok ornek bulunmaktadir. Ornegin; Thaler ve Benartzi (2004) yilinda ABD
vatandaslarinin yaklasik yarisinin emeklilik planlarina erisimin olmamasi {izerine,
diirtme politikasindan yararlanacaklar1 yeni bir segim mimari insa ettiler. Ulkedeki
yeterli finans edilmemis emeklilik planlar1 sebebiyle meydana gelen tasarruf krizine
¢Ozlim olarak dort madde belirlendi. Kullanilabilir olma, otomatik katilim, otomatik
yatirim ve otomatik yiikseltme. Kolay erisilebilir, katilimcilara tasarruf ve yatirim igin
secim sunan ve karar vermelerini gerektiren bir zorunlu planlamanin sunulmasi ve
donem donem gerceklesecek yiizdesel artiglar ile stirekliligin saglanarak daha fazla
kisiye tasarruf imkani sunmak temel amagti. Otomatik yiikseltme baslangig i¢in iyi bir
adimi olustururken ilerleyen siirecte kisilere secim hakki verilseydi sistemin
atadigindan daha yiiksek bir oranda birikimi tercih edecekleri gozlemlendi. Buna
karsilik diirtme stratejisinin ¢alisip ¢alismadigini gézlemlemek i¢in otomatik kayit ile
otomatik yiikselme segenegi incelendi. Sonucta asagidaki grafikte yillar bazinda
otomatik kayit ile emeklilik fonunda birikim yapanlarin otomatik yiikseltmelerinde
giderek artis oldugu gozlemlendi. Kisacasi politika yapicilarin kullandigi diirtme ile
daha fazla kisi gelecekleri i¢in birikim yapmaya basladi ve birikim diizeylerini kendi

istekleriyle arttird1 (Benartzi ve Thaler, 2013).



37

Sekil 5. Otomatik katilim ve otomatik tasarruf artisi (%)
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Kaynak: (Benartzi ve Thaler, 2013).

Diirtme politikasinin bagarili oldugu bir diger ornek vergi {iizerinden
verilebilir. Bireylerin vergi demelerine rasyonel bir yaklasimda bulunmak faydali bir
adim olmayacagindan, devletin diizenli gelir elde etmek i¢in, diizenli vergi gelirini
saglamasina yonelik davranigsal iktisadin yontemlerine basvurulabilir. Tiirkiye’de
nispi olarak az bagvurulan bu yontemler, ABD’de diirtme politikasi ile vergi gelirlerini
arttirmaya yonelik adimlar bulunmaktadir. Organ bagisi, obezite ile miicadele, atik
tilketiminin azaltilmasi, enerji tasarrufu gibi pek c¢ok alanda yapilmis ve olumlu
sonuglanmis pek ¢ok politika uygulamasi bulunmaktadir. Diirtme; bireyleri daha
dogru olana kendi tercihleriyle yonlendirme anlayisi ile iilkelerde sosyo-ekonomik
gelisime, kalkinmaya ve yiiksek refah seviyesine erismede etkili bir ara¢ olarak

kendini gosteren bir kavram olmustur (Kanlioglu, 2019: 114-115).

Diirtme teorisinin dayandigi ozgiirlik¢ii paternalizm diger bir deyisle
“liberter paternalizm’’, bazi iktisat¢ilarin elestirilerine maruz kalmistir. Robert
Sugden (2015), liberter paternalizmin dogasindaki ’bireylere taninan daimi se¢im

Ozglrliigii’’ noktasinda sapmalar olabilecegini belirtigi bir ¢calisma ortaya koymustur.
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Sugden diirtme stratejisi kullanan politika yapicilarin bireyleri yonlendirdikleri
secenegin dogrulugu hakkinda bir bilinmezlik olustugundan bahsetmistir. Sugden
(2013), ozgiirlikk¢ii paternalizm yerine bireyler arasinda karsilikli fayday: 6ne siiren
“’sozlesmeci’’ bir refah ekonomi modeli sunmaktadir. Arad ve Rubinstein (2015),
diirtmenin manipiile edilmekten hoslanmayan, biling diizeyi yiiksek bireyler tizerinde
olumsuz etki gosterecegini savunmaktadir. Bu gorlisiin maddi kazanglardan ziyade
siyasette kullanilan diirtme politikalarinda daha olumsuz bir sonug verebilecegini 6ne

stirmustr.

Ozetle Thaler yaptign calismalar ve deneyler ile davranissal iktisadin
temellerini olusturan teori ve kavramlar ortaya koyarak davranigsal iktisat
literatiirlinde gecen 6nemli isimlerden olmustur. Beklenti teorisi iizerine yaptigi
calismalar, zihinsel muhasebe kavrami ve ozellikle Diirtme teorisi, davranissal iktisadi
goriisiin uygulanabilir ve ger¢ege yakin yoniinii ortaya koymus gerek pazarlama
stratejileri olarak gerekse Onemli kalkinma politikalarin uygulamalarinda yer
edinmistir. Bireylerin 6zellikle ekonomik kararlarini etkileyen bilissel siireci detayli
olarak irdeleyen Thaler, davranis bilimi ve ekonomi alanlarinin ortak noktasini bularak
iki alan1 birlikte ¢alisan ilk kisi olmus ve ortaya koydugu pek ¢ok eser ile davranissal
iktisadin gilinlimiize kadar gelismesine ve hala gelismekte olmasina biiyiik katki

saglamustir.

Davranigsal iktisat, neoklasik donem itibariyle temel iktisadi teorilerin
varsaydigi rasyonel birey kavrami {izerinde yogunlasarak bireylerin irrasyonel
davrandigini, ekonomik tercihlerini etkileyen pek ¢ok etkinin var oldugunu 6ne siiren
bir alan1 olusturmaktadir. Giiniimiize kadar temel iktisadi ogretilerde kabul goriilen
rasyonalite kavraminin reddedilmesi her ne kadar neoklasik donem 6ncesinde yapilan
bazi arastirmalarda gegse de 20. Yiizyilin ortalarina gelindiginde bir arastirma konusu
halini almistir. Eski donem davranigsal iktisat olarak gegen bu donemde George
Katona, Herbert A. Simon, Harvey Leibenstein, Peter Earl, Tibor Scitovsky gibi
isimler alanin gelisimine katki saglayacak onemli ¢aligmalara imza atmislardir. Bu
donemde bir calisma alami olarak iktisatgilar ve psikologlar tarafindan iizerinde

durulan davranigsal iktisat yeni donem ile birlikte ortaya konulan teoriler ile temel yap1
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taslar1 olusturulmustur. Daniel Kahneman, Amos Tversky, Richard Thaler, Venom
Smith, Mtatthem Rabin gibi 6nemli arastirmacilar, yaptiklar pek ¢ok deney, ¢alisma
ile ortaya koyduklar1 yeni kavram ve teorilerle bireylerin karar alma siirecini etkileyen

faktorleri ortaya koymuslardir.

1.3. IKTiSADI VE SiYASI POLITIKA
UYGULAMALARINDA DAVRANISSAL IKTiSADIN YERI

Davranissal iktisadin ortaya ¢ikmasindan 6nceki siiregte, ekonomi politikalari
tam bilgi, rasyonel birey ve maksimum fayda anlayisina gore sekillendiginden, gergek
hayatta bireylerde var olan degisken secimler, eksik bilgi ve deger bilinci goz ardi
edilmistir. Davranigsal iktisadin gelisimiyle birlikte bireylerin sinirlar1 degistirilmis,
rasyonellikten uzaklagilarak zihin, sezgi ve algi gibi etkenlerin de analize dahil edildigi
bir ¢alisma alani olusturulmustur. Temel iktisadi teorilerden farkli olarak ortaya
konulan bu teorik yap1, uygulamada politika yapicilar tarafindan davranigsal iktisadi

bir ara¢ olarak kullanmaya yonelmistir (Bhargava ve Loewenstein, 2015).

Kisilerin iktisadi tercihlerinde ve davranislarindaki etkenlerin bilinerek buna
bagli politikalarin gelistirilmesi bir anlamda bireylerin kisisel ekonomik durumlarina
da yon vermek anlamina gelmektedir. Diirtme teorisinde de bahsedildigi gibi kisilerin
harcama, yatirim ve tasarruf aligkanliklarinin yonlendirilmesi hem teorik anlamda bir
dayanagi olup hem de pek ¢ok alanda uygulanmis olan bir davranigsal iktisat
politikasin1 ortaya koymaktadir. Ote yandan bireylerin gosterdikleri bu davranis
degisikliklerinin saptanarak mevcut sorun/durum/konu itibariyle ele alinabilecek en
dogru ¢oziim yontemini belirlemek davramigsal iktisat¢ilarin politika yapimindaki
onemli rollerinden birin olusturur. Ciinkii davranigsal iktisadin da savundugu iizere
insanlar her durumda ayni1 davranista bulunmazlar veya bir durumda her insan ayni
sekilde davranmaz. Bireylerin se¢cim davranigini etkileyen; tercihlerin sunulma sirast,
zaman, alternatiflerin ¢esitliligi, duygusal uyarilmalar, kisi deneyimleri, ortamin
ozellikleri, se¢cim yapacak kisinin bilgi diizeyi, tercih yapilmasi istenen konunun
anlatim sekli ve algidaki degisiklikler gibi pek ¢ok etkinin varlifi s6z konusudur

(Slovic vd., 1990). Bireylerin davranis tahmininde bulunmanin olduk¢a zor oldugu
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s6z konusu durumlarda dogru politika tercihi yapmak oldukg¢a gii¢c olmakla birlikte
ayni zamanda 6nem arz etmektedir. Politika yapicilarinin, politika uygulamalarini
daha spesifik hale getirmesi; ozellikle birikim, yatirnm, saglik gibi ekonomik
etkinliklerde alan uzmanlariyla birlikte yapilan ¢alismalar ile dogru politika

uygulamalari yapilabilir (Amir vd., 2005).

Davranigsal iktisadin bir politika aract olarak kullanilmasi, neoklasik
iktisattaki rasyonalite ve maksimum fayda anlayisinin politika yapiminda eksik
biraktigi noktalar1 tamamlayarak daha uygulanabilir ve gercek sonuglar elde
edilmesine yardimci olmaktadir. Bu anlamda insanlarin tercih ve davraniglarini
etkileyen faktorleri goz Oniine alarak olusturulacak politikalarda politika yapicilar
genel hatlartyla su 7 temel ilkeye dikkat etmelidir (Dawnay ve Shah, 2005: 2):

1. Diger insanlarin davraniglar1 6nemlidir. Bireyler gozlem yaparak taklit
ederler. Cogunlugun onaylandig1 sec¢imler, kisilerin tercihlerini etkileyen bir dis

faktordur.

2. “’Dogru olan1 yapmak’’ diisiincesi insanlar1 i¢in motive eder.

3. Insanlar kendi deger ve anlayislarina uyumlu davranis sergileme

egilimindedirler. Kendilerinden ne bekledikleri, davranislarini etkiler.

4. Insanlarin aliskanliklar tercih ve davramislara yon verir.

5. Insanlar kaybetmek istemezler. Hali hazirda sahip olduklari seylere ise

tutunma davranig1 gosterirler.

6. Insanlar karar asamasinda olasiliklari hesaplama konusunda basarili
sayllmazlar. Yakin zamanda yasanan olaylarin tercihe etkisi daha fazla olurken,

gecmis zaman deneyimleri daha az etki gosterir.

7. Insanlara degisime itecek seylerden biri etkin hissetmeleridir. Kontrolii

olmayan durumlar, zorundalik ve caresizlik gibi olumsuz hisler insanlar kisitlar.
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Benzer sekilde fazla bilgi ve tesvik de kisilerin motivasyonu igin yeterli degildir.

Degisim i¢in kisileri daha iyiye yoneltecek daha kontrollii motivasyonlar gereklidir.

Bunlar disinda Thaler’in diirtme teorisi ile birlikte 6zellikle son 10-15 yil
icinde ivme kazanan davranissal iktisat devlet politikalarinda yardime1 ve yonlendirici
bir arag alarak kullanilmaya baglamistir. Soyer (2015), davranigsal iktisadin analizlere

dahil edildigi politikalarin insa siirecinin 5 asamadan olustugunu belirtmistir:

1. 1k adim bireylerin tercih ve davramslarinda ana akim iktisat
varsayimlarindan farklilasan noktalarin tespit edilmesidir. Literatiirde var olan alan
calismalari, analiz ve deneyler bu konudaki genel ¢ercevenin ¢izilmesinde temel bir

dayanak unsurunu olusturur.

2. Ikinci adim uygulamaya konulmasi planlanan politika fikrinin test
edilmesidir. Uygulama esnasinda beklenmedik hata ve sorunlarla kargilasmamak adina
bilimsel dayanagi olacak sekilde teste tabii tutulmasi ileride olusacak olasi sorunlarin

tespiti ve engellenmesi icin 6nem arz etmektedir.

3. Ugiincii adim tiim faktorlerin analize dahil edilerek politikanmn
gelistirilmesidir. Politika fikrinin uygunlugundan emin olunduktan sonra dogru
kosullarin saglanmasi, yasal gereklerin tamamlanmasi genel hatlariyla politika

uygulamasinin alt yapisinin olusturulmasi gerekmektedir.
4. Dordiincii adim politikanin tanitimi ve uygulamaya konulmasidir.

5. Son adim wuygulanan politikanin sonuglarinin analiz edilmesidir.
Sonuglarin beklentilerle uyusmamasi durumunda uygun diizeltmelerin yapilmasi
gerekebilir. Bunun disinda alan uzmanlarinin politikanin isleyisiyle ilgili 6nerileri ve

elestirileri dikkate alinarak politikanin gelistirilmesi saglanabilir.

Genel hatlaryla goriildiigii tizere giiniimiizde giderek daha fazla alana yayilan
davranigsal iktisat, hiikiimetlerin kamusal yapilanma ve gelistirme, 6zel sektorde sirket

veya birey bazli kalkinma ve refah artis1 gibi biiyiime hedeflerini gerceklestirmek
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tizere uygulanan politikalarda tercih edilen bir arag olarak kullanilmaktadir. Politika
uygulamalarinda davranigsal iktisadin tercih edilir bir ara¢ haline gelmesi, neoklasik
iktisadi goriisteki genel kabullerin aksine, birey odakli bilissel siireglerin dikkate
alindig1, daha uygulanabilir ve daha 6nemlisi sonug¢ alinabilir uyaricilar sunmasidir.
Ozellikle kamu politikalar1 nezdinde bireylerin tercihlerini etkileyen faktorlerin iyi
analiz edilmesi, ilkelerin kalkinmasinda ve gelisiminde Onemli bir etki
gostermektedir. Asagidaki tabloda ana akim iktisat ve davranigsal iktisat anlayislari

cercevesinde kamu politikalarina bakis agicisi ve politika Onerisi verilmistir.
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Tablo 2. Ana akim iktisat ve davranigsal iktisat ¢cergevesinde politika

uygulamalari

Neoklasik [ktisat Anlayis

Davranissal lktisat Anlayist

Politika Geligtirme icin Uygulamalar

Tercihler endojendir; tercihleri
sekillendirmede digcr insanlarin
cthisi gizardr edili; kurumlar
ve chonomik sistemin  evrimi

Bireyler, szellikle muglak durumlarda,
krizlerde ve digcr insanlann uzman
oldugu durumlarda onlan gozlemle-
verek dgrenmektedin bireyler, grup

Politikamn ethisini uzatmak igin sosyal normlar degis-
tirilmeli ve toplumda otoriteden hoglanan insanlar et-
kilenmelidir,

Wmursanmaz diyelerinden yanadir ve hoglandiklan
insanlardan etkilenme cgi]imindr:dir.
Kararlann  yalnizea  sonuclan | Geemis aliskanlhklann frekans, simdi- | Algkanhklann roli g:":n'm:zdcn g:ﬁnmtmt]i. Abskanlik-

analiz edilir; aliskanliklarla gelen
secimler, teorinin kapsami digin-
dadir; karar vericiler faydalanim
maksimize etmektedir.

ki eylemled etkiler; aliskanlan degis-
tirmek zordur; karar karmagik oldugu
zaman karardan énce bilingli mitzake-
reler gergeklesin, bu durumun sonuc-
lart Bnemlidir aynea bu durum igin
deerlendirmeye yetecek kadar bilgi ve

LAMAN Meveuttue.

larin defisimleri igin tesvikler ve yeni davraman giiclen-
dirilmesi icin hizh geribildirimlerde bulunulmals.

Finansal tegvikler, insanlan dav-
ranuglarim dtgi;,rirm:hri yomiin-
de gﬁdﬁ]emekrﬂ]ir; alturistik
(oegecil) gidiler analiz kapsam

disindadur.

Finansal tegvikler insanlan demotive
edebilic ve iggiidissel motivasyona yer
birakmayabili; insanlar,  eylemleri-
nin dogru ve adaledli olup olmadigin
dnemsemektedir,

Eger degigtirilecek davranuglar ayip kabul ediliyorsa ce-
zalar, ayn sekilde onurlu daveaniglar icin de Gdiiller kar-
si-firetken alabilir; politika ve bunu uygulayacak kurum,
adil bir izlenime sahip olmalidir,

Birinin kendi davranug ile ilgili
fiz beklentiler, tutumlan ve de-
gerleri gozardi edilir; yaptinm
destekli olmadikea tashhiieler ve
sizler kaymetsizdir,

Bireyler, eylemler ve tutumlar ya da
deperler arasindaki biligsel geligkiyi
azaltmaya cali utanma  ihtimali,
davranig etkilemekeedir.

Ginilli raabhiitler kullanilmaly, Gzellikle bunlar kamu-
sal, yauly, gruplar aracilifpyla yapilmig ve anlagmanmin
meveut noktalannn kullanan taahhiitler olmabidic; tash-
hiitler, yerine getirilebilecek sekilde realistik olmalidar,
en kolaydan en cok talep edilene dogru; insanlar akeif

olarak raahhiitlere dahil edilmelidir.

Odeme goniillihigi kabul ctme
gondilliligine denktir: kisiler,
kayip ve kazanclara karp nétr-

diir.

Bireyler, kayiptan kacinir; kazanmak-
tan ziyade kaybetmememek icin daha
fazla efor sarfeder; kazang ve kapiplan
statiikoyla iliskilendirir.

Insanlar makul derecede bir seye hak kazandiklarmn-
da, bu onlardan alinmig olsa dahi, kabul etmeler icin
goniillilik/iscklilik esast kullamlmalidie; bir ekstra
onerildiginde ya da meveut duruma hak kazandiklannda
ddeme icin yine aym esastan faydalanilmalidin; cezalar,
kitgiik boyutlu édiillere nazaran daha caydineidir; ver-
gilerin kaynakean kesilmesi, akdf olarak ddenen vergiyi
tahsil etmekten daha kolay bir durumdur.

Bireyler rasyoneldir ve manuk-
i davramie; uygun opsiyonlan
kryaslama ve en optimal olan
secme yetenegindedi Bireyler
zamanlarasi segim prablemlerini
gozerken stsel indirgeme (expo-
nential discounting) kullanidar.

Insanlar kompleks kararlar veritken
parmak hesabe yaparlar (bulugsal-sez-
gist”; ditsiik olasilikli ve kesin olaylara
fazla deger verider fakat sik kargilagilan
durumlan pek ciddiye almazlar; hiper-
bolik indirgemeyi kullanurlar, etkileri
ve varsayimlan gercevelemede duyarli-
dir; agin gliven ghsterin bedelsiz diriin-
lere kaymet atfermemekeedin.

leaasizliin cezast ve riayetin Gdiilii canli bigimde tamim-
lanmaldir. Ani kayiplar, uzun dénemli édiillere nazaran
daha giicliy gidiilerdin savsaklama ve seytana uymap
dnlemek igin taahhit ceknolojilert kullamlmalidir,

Bilgi miktanm ya da alternarif
sayisint arttrmak,  kisiyl daha
yoksun hale getirmez. Ek bilgi
veya opsiyon, bireyin yaranna

keullamlabilir.

Bilgi miktarmmn fazlabigs ve secim op-
siyonlanmin gesiclilii karar vermenin

etl:in|igini cnge"emekm’]i r.

Bilgi fazlalignm engellemek icin, secim opsivonlan kii-
melenmelidin; kavramayr geligtirmelc ivin grafiksel bilgi
kullamlmahdir; insanlar, politika tasanmina katlmak
igin cesaretlendirilmelidir; hitkiimet, var olan gruplar ve
tesebbitsleri desteklemelidin,

Kaynak: (Dawnay ve Shah, 2005).
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IKiINCIi BOLUM
2. EKONOMIK KRiZLER

Bu bolimde ilk olarak krizin tanimi ve Ozelliklerinden bahsedilecek,
ekonomik ve finansal anlamda yasanacak bir krize sebep olan faktorler ve sonuglari
kisaca anlatilacaktir. Daha sonra 1929 Biiylik Buhranindan bu yana yasanan gerek
Tiirkiye’de gerekse kiiresel anlamda biiylik etki birakan ekonomik krizler nedenleri ve
sonuclariyla birlikte agiklanarak kriz donemlerinde bireylerin ekonomik davranis ve

tutumlarindaki degisiklikler ve psikolojik arka plan irdelenecektir.

2.1 KRiZiN TANIMI VE OZELLIKLERI

Kriz, etimolojik anlamda Yunanca “krisis” kelimesinden gelen ve 6zellikle
saglik alaninda sik kullanilan bir kelimedir. Genel anlamda °’Beklenmedik sekilde
gerc¢eklesen sorun, sitkinti, aniden meydana ¢ikan kotiiye gidisat’” anlamina gelen kriz
kelimesi, sosyal bilimler alaninda ekonomik kriz, ahlaki kriz, siyasi kriz, finansal kriz
seklinde kullanilmakta veya es anlamli olarak “’buhran’ veya “’bunalim’’ gibi

kelimeler de kriz durumunu belirtmek i¢in tercih edilebilmektedir.

Biiylik bir sorun, problem, tehdit durumunun varligi seklinde de ifade
edilebilen kriz ortaya c¢iktigi alana ve konuya gore farkli sekillerde
gozlemlenebilmektedir. Toplumsal, bireysel, kiiresel veya kurum sinirlarinda
olusabilecek biiyiik bir sorun, sikinti veya tehdit durumunun kriz olarak adlandirilmasi
icin belirsizlik durumunun s6z konusu olmasi gerekmektedir. Bu noktada krizin
yarattigi en onemli etki belirsizliktir. Belirsizlik durumu devam ettik¢e kriz siddet
kazanir ve karmagiklasir. Krizin olusumu, ortaya ¢ikmasi, siirekli hale gelmesi ve
¢oziilmesi seklinde dort asamadan olusan kriz donemi, sinirli zaman ve kaynaklari
kullanarak belirsizlik durumunun en hizli sekilde ¢6ziilmesi halinde hafifleyerek dinen
bir probleme karsilik gelmektedir (Yiirtik, 2010: 64).

Krizin 6zellikleri 6zetle su sekilde siralanabilir:
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-Onceden tahmin edilemeyen gelismelerin iilkelerin, sirketlerin ve bireylerin
tizerinde ciddi boyutta etki yaratacak sonuglarin ortaya ¢ikmasidir. Bir problemin kriz

olarak nitelendirilmesi i¢in beklenmedik ve ciddi boyutta olmalidir.
-Kriz beklenmedik sekilde ortaya ¢ikar, belirsizdir.

-Kriz kisi ve kurumlar i¢in olumsuz sonuglar ortaya ¢ikartmasinin yani sira

firsatlar da yaratabilir.

-Kriz kisa veya uzun vadeli olabilir. Krizin siiresi, krizden kurtulmak i¢in

gosterilen ¢abaya, alinan tedbire ve bunlarin uygulanmasina baglidir.

-Kriz yayilarak biiyliyebilir. Kiiglik bir par¢ada yasanan sorun geneli
etkileyebilir. Ornegin bir iilkedeki ekonomik dalgalanma kiiresel piyasalarda da
hareketlilige sebep olabilir (Aktan ve Sen, 2001: 1-2).

Ulke ekonomilerinde zaman zaman beklenmedik sekilde gerceklesen
konjonktiirel dalgalanmalar, kisa veya uzun vadeli ekonomik krizlerin ortaya ¢ikmasi
tilkelerin makro ve mikro dengelerinde ciddi olumsuz etkiler yaratabilmektedir.
Kronik ve yiiksek enflasyon, radikal para politikas1 degisim ve uygulamalari, dis
ticaret dengesizlikleri, artan bor¢lanma oranlari, 6deme dengesindeki dalgalanma,
siyasi yapilardaki degisiklikler ve tercihler, politika uygulamalarinda karar ve
kararsizliklar ekonomik krizlerin ortaya ¢ikmasindaki sebeplerden bazilaridir. Kriz
donemlerinde piyasalarda yasanan yavaslama, gerileme veya asir1 duyarli durum
sonucunda iilkede iiretim ve tiiketimde daralma, issizlik artis1 ve ticretlerde diisiis,
borsa dalgalanmalari, sirket iflaslar1 gibi durumlar ortaya ¢ikmaktadir (Apak ve
Aytag, 2009: 3).

Ote yandan literatiir incelendiginde ekonomik krizlerin ortaya cikis sebepleri,
etkileri ve ¢oziimleriyle ilgili iktisat¢ilarin farkli bakis agilar1 bulunmaktadir. Ornegin;
Liberal iktisatcilar yani klasik iktisadi goriis ekonomide yasanan sorunlarin

kendiliginden zamanla diizelebilecegini, krizlerin gegici olup dis miidahaleye gerek
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kalmadan normal ekonomik seyre geri doniilebilecegini savunmaktadir. Klasik iktisadi
goriisiin temel teorilerinden biri olan ‘’her arz kendi talebini yaratir’ ilkesi,
ekonomilerde arz yonlii bir krizin olusmayacagini, olussa bile gegici olacagini ortaya
koymaktadir. Bu bakis agisina gore dis miidahaleye gerek olmadan ¢oziilecegi
savunulan ekonomik krizler bireylerin ekonomik tercihlerinde, harcama ve tasarruf

aligkanliklarinda degisime sebep olmaktadir (Marangoz ve Uluyol, 2010: 84-85).

2.2. 1980 ONCESI DUNYADA YASANAN EKONOMIK
KRIZLER

Tarihe bakildiginda 19. Yiizyildan itibaren diinyada tanimladigimiz anlamda
krizler yasanmaya baslamistir. Bu tarihten 6nce kriz daha ¢ok aclik, kitlik veya kotii
hasatlarin yapilmas1 seklinde kendini gostermekteydi. Ancak 1800’li yillara
gelindiginde iilkeler ekonomik ve finansal anlamda daha hareketli olmus, sonucunda

yanlig yatirim ve ekonomik hamleler ¢okiintiileri meydana getirmistir.

Tiim diinyayr derinden etkileyen 1929 Biiyiik Buhranindan 6nce diinyada

meydana gelen krizler kisaca su sekilde 6zetlenebilir:

Tablo 3. 1929 Oncesi Diinyada Meydana Gelen Ekonomik Krizler

TARIH KRIZLERIN ORTAYA CIKIS SEBEPLERI

1825 Kirizi Ingiliz sermaye sahipleri ve bankacilarm Latin Amerika iilkelerine
yaptiklar1 yanlis yatirimlar sonucu ortaya ¢ikmistir. Odemeler
bilangosunda ciddi dalgalanmalar ve kredi hacminde yasanan
daralma Ingiliz sanayisini olumsuz etkilemistir. Krizin etkisi 1932

yilina kadar stirmtistiir.

1836 Krizi 1825 Krizine benzer olarak yine Ingiliz sermaye sahipleri ve
bankalarin ABD’de yaptiklar1 yanlis yatirimlar ve {ilkedeki
demiryolu ingaatinin maliyetleri sebep olmustur. Fransa, Belgika
gibi iilkeleri etkileyen kriz kapitalizme kars1 baslayacak olan bir

direnisin dogmasina sebep olmustur.
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1847 Krizi

Ingiltere’deki demiryolu insaatinin etkileri bu yillara kadar devam
etmis, konu hakkindaki spekiilasyonlar bu krize sebep olmustur.
Fransa ve ABD’de hissedilen krizde, ingiliz Merkez Bankas1 yerli
para birimlerinin (sterlin) konvertibilitesini kisa siireligine askiya

almistir.

1857 Krizi

Avustralya ve ABD’deki altin madenleri piyasalarda spekiilatif
hareketlere sebep olarak parasal faktorlerin etkili oldugu bir kriz
yasanmistir. ABD ve donemin Avrupa iilkeleri krizden

etkilenmistir.

1866 Krizi

ABD ve Ingiltere’deki yapimi siirmekte olan demiryolu insaatina
para baglayan bir bankanin iflas etmesiyle baslayarak yine donemin
Avrupa iilkelerine yayilan krizdir. Krizden etkilenen {ilkelerde de

cok sayida iflas yaganmustir.

1900 Krizi

Bu yillarda hizli bir sanayilesme yasayan Rusya’nin ¢arpan ve
hizlandiran etkileriyle ekonomide dalgalanmaya sebep olmasiyla
ortaya c¢ikmustir. Avrupa iilkelerine de yayilan kriz Giiney

Afrika’dan temin edilen altinlar ile satin alma giiciliniin arttirilmasi

sonucu hafiflemistir.

Kaynak: (Aktan ve Sen, 2001: 5).

Diinya’da ve Tiirkiye’de biiyiik etkiler yaratmis, tarihin en 6nemli, derin ve

ciddi krizlerinin baginda 1929 Biiyiik Buhrani gelmektedir.

I. Diinya Savasi sonrasi iilkelerin tabii olduklar1 sartlar1 agir anlagmalar,

tilkelerin siyasi ve ekonomik anlamda toparlanma siirecini zorlastirmistir.1929 krizine

gelene kadar ki stiregte, 1921 yilinda fiyatlar genel diizeyinde hizli bir diisiis ile 1922

ve 1927 arasinda kiiresel ekonomide genel bir durgunluk hakim olmustur. Buna

ragmen ABD’de insaat ve sanayi sektorlerinde yatirim artig1 yasanmistir. Ancak hali

hazirda rayma tam olarak oturmamis bir ekonomik yapmin varligi 1929 yilina

gelindiginde kendini yeniden belli etmis ve ABD ekonomisi asagi yonlii bir seyir

izlemeye baglamistir. Yatirim oranlar1 ve liretimde diisiis, issizlik artis1 gibi etkilerin
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ortaya ¢ikmast New York borsasini etkileyerek Wall Street’in ¢dkmesine sebep
olmustur. Borsanin ¢okiisiinii etkileyen bir diger etken savas sonrasi bazi az gelismis
tilkelerin yasadigi finansal sikinti ve ulusal ¢ikar1 korumaya yonelik hamleleri
olmustur. Bu New York Borsasi’na hisse senedi fiyatlarinda ani diisiis olarak yansimis
ve sonrasinda ABD piyasalarina yayilmistir (Aktan ve Sen, 2001: 6). Kisaca savas
sonrasi piyasalarda olusan giivensizlik ortamu, iilkelerin yasadig1 ekonomik ¢okiintii
ve yeterli 6nlemlerin alinmamasi kagiilmaz bir kriz ortamina zemin hazirlamistir.
1929 krizinin olugmasinin nedeni olarak goriilen bir diger sebep ise |. Diinya Savasi
sonrasi ABD’nin diinya c¢apinda ciddi gii¢ kazanmasi ve piyasalarda hakimiyet
kurmasidir. Bu sebeple ABD piyasalarinda yasanan bir dalgalanma tiim piyasalari
etkileyerek krizin kiiresel ve ciddi boyutlarda yasanmasina sebep olmustur. Bunun
yant sira finans piyasalarinda yanlis yapilanma ile zayif sektor kurulumu sonucu
domino etkisinin gorildiigii de sdylenmektedir. Kisacast 1929 kriz ortaminin
olusumunda birgok farkli sebep sunulmakla birlikte sonug itibariyle Biiyiik Buhran ile
basta ABD ve Ingiltere olmak iizere tiim Avrupa’ya yayilan ekonomik gerileme;
igsizlik, yatirim ve tiretim oranlarinda diisiis, sirketlerde iflaslar gibi olumsuz sonuglar

dogurarak tiim diinyayi etkilemistir (Giingor ve Aksoz, 2021: 37).

1980 oncesi kiiresel anlamda tiim diinyay1 etkisi altina alan bir diger 6nemli
ekonomik buhran 1973 Petrol Krizidir. Krizin ortaya ¢ikmasi 1940’11 yillarda baslayan
Israil-Arap savagina kadar dayanmaktadir. Savas sonunda kaybedilen Arap
topraklarinin geri kazanilmasi igin Petrol Ihrag Eden Ulkeler Orgiitii (OPEC) iiyesi
Arap iilkeleri (OAPEC), ABD ve Israil’i destekleyen tiim iilkelere petrol ambargosu
uygulamustir. OAPEC iiyeleri (iran, Irak, Kuveyt, Birlesik Arap Emirlikleri, Katar,
Suudi Arabistan, Misir, Suriye) 17 EKim 1973 yilinda Kuveyt merkezli toplantilarinda
Israil’in savasta kazandig1 topraklarin ve Filistin halkinin yasal haklarinin iadesi
yapilana kadar petrol iiretimini her ay %35 azaltma karar1 almislardir. Bat1 lilkelerinin
tek petrol kaynaginin Ortadogu olmamasina ragmen petroliin bir siyasi baski araci
olarak kullanilmasi kiiresel ekonomilerde sok etkisi yaratarak enerji krizini ortaya
cikartmistir. Bu siyasi hamle neticesinde kiiresel ekonomi piyasalarinda petrol fiyatlar
yiikselmeye baslamig, emtia ve hammadde iiriinlerinde maliyet artist meydana

gelmistir (Oztiirk ve Saygin, 2017: 2-3).
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1973 Petrol krizi ekonomide durgunlugun ve enflasyonun ayni anda
yasandig1 (Stagflasyon) krizi olarak da literatliir gecmistir. Hammadde eksikligi
sebebiyle diisen iiretim oranlar1 ve fiyatlar genel diizeyindeki yiikselme sebebiyle

stagflasyon yasanmis ve iilkelerin biiyiime hizlar1 bu donem asag1 yonlii seyretmistir.

Asagidaki tabloda 1970-1980 yillar1 arasinda Almanya, Fransa, Birlesik
Krallik, Italya, Japonya, ABD, Hollanda gibi gelismis iilkelerin y1llik biiyiime oranlari

vermistir.

Tablo 4. 1970-1980 Déneminde Ulkelerin Yillik Biiyiime Oranlar1 (%)

Almanya | Fransa | Birlesik Kralhk italya Japonya ABD | Hollanda | DUNYA

1970 572T1IE | 5957660774 | 5.268697 | -1.01991 | 3.206807 | 5.694796 | 4.37336
1971 31327 | 5345712 3479335184 | L.BIS108 | 4.698992 | 3.295477 | 4.31698 | 4.254017
1972 | 4300341 | 4541579 | 4294469811 | 3.690486 | 8413547 | 5263263 | 3.533875 | 5.68378
1973 | 4777487 | 6310451 | 6516074517 | 7125862 | B.0326 | 5.643125] 5444223 | 6.465183
1974 | 0.890069 | 4291352 | -2.472674036 | 5.500141 | -1.22524 | -0.51715 | 3.438718 | 1.988196
1975 | -0.86674 | -0.98016 | -1.488343177 | -2.09016 | 3.091576 | -0.19768 | 0.002029 | 0.208827
1976 | 4.949258 | 4314246 | 2921780444 | 7.125385 | 3.974984 | 538609 | 4.45631 | 526595
1977 | 3347218 | 3451369 | 2463214174 | 2.560501 | 4.390338 | 4.608597 | 2.52044 | 3.996588
1978 | 3.008493 | 3978806 | 4.195284943 3.24014 | 5271942 | 5561685 | 2.696247 | 4098683
1979 | 4150363 | 3.559112 | 3.735497418 | 5959159 | 5484042 | 3.175691 | 2.014166 | 4.108487
1980 | 1408829 | 1.588189 | -2.041164444 | 3.430016 | 2.817591 | -0.2446 | 1.341914 | 1.966133

Kaynak: (Oztiirk ve Saygin, 2017: 4).

Tabloda Petrol Krizinin ortaya ¢iktigi ve krizin etkili oldugu donemler
incelendigine 1974 yilinda Birlesik Krallik, Japonya ve ABD ekonomilerinde biiyiime
oranlarinda ciddi gerileme gozlenmektedir. Bu donemi takiben 1975 yili biiyiime
oranlar1 incelendiginde gelismis iilkelerin petrol krizinden etkilendikleri ve

ekonomilerinde ciddi daralmalarin yasandigi goriiliir.

Petrol krizi hem bolgesel hem de uluslararasi diizeyde etkiler meydana getiren
etkilerinin uzun donem devam ettigi bir kriz olmustur. Uluslararasi ticaret hacminde

daralma yasanmis, sanayi Uretimine dayali ekonomiye sahip gelismis {ilkelerde



50

resesyon yasanmistir. Petrole erisimin kisitlanmasi ile genel olarak yasanan kriz ortami
sonucunda enerjinin 6nemi anlagilmis ve tlkeler petrol yerine kullanabilecekleri
kaynak arayisina giderek bir nevi mecburi g¢evresi yaklasimlara basvurmustur.
Yenilenebilir enerji kaynaklarinin kullanimi ve enerji tasarrufu konularinin iilke

politikalarinda yer verildigi goriilmiistiir (Orki, 2019: 7-8).

2.3.1980 ONCESIi TURKIYE EKONOMISI VE KRIZLERIN
ETKIiSi

|. Diinya Savasindan sonra Tiirkiye milli bagimsizlik adina verdigi
miicadeleyi iilke ekonomisinde de gostermis; kendi kendine yetebilen, liretken ve
bor¢lanmadan uzak bir politika benimsenmistir. Tiirkiye’de Kurtulus Savasindan
biiyiik buhrana kadar devam etmis liberal politikalar doneminde gerek sanayilesme
gerekse ekonomik anlamda bircok gelisme saglanmistir. Yasanan bu gelismelere izmir
iktisat kongresinde alinan kararlarin etkisi biiyiik olmustur. Buna bagl olarak serbest
ticaret politikalar1 kabul gormiis; disa agik ekonomi, sanayilesme i¢in devletin 6zel
kesime tesvik uygulamasi ve Tiirk girisimcilerin desteklenmesi ile Osmanli
doneminden sonra devir alinan bozuk ekonomik ve siyasal yapinin diizeltilmesi
hedeflenmistir. Bu siire¢ 1929 Biiyiik Buhranina kadar devam etmis ancak bu déonemde
tim diinyayr etkisi altina alan ekonomik krizin etkileri Tiirkiye ekonomisinde de

gorilmiistiir (Egilmez, 2020: 194-195).

Biiytik buhran ile Tiirkiye’de de kriz Oncesi kabul goren liberallesme
politikalar1 basarisiz sayillmis ve artik devletin kamudaki yetkinliginin arttirildigi,
miidahaleci, sosyal, siyasal ve ekonomik sorumluluklarin devlete baglandig1 devletci
politikalar donemi baglamistir (Glingdr ve Akséz, 2021: 34). Ekonomik Krizin
etkisiyle ihracat hacminde daralma ve issizlik Tiirkiye’de de kendini gdstermistir.
Tarim sektoriinde belirgin olarak yasanan bu daralma, tarimsal {irlinlere olan talebin
azalmasi ve dolayisiyla fiyatlarin diismesine neden olmustur. ihracattaki daralmanin
sonucu olarak doviz girisinin de azaldigi bu donemde Tiirk lirasi, sterlin karsisinda

hizl1 bir sekilde deger kaybetmistir.
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1929 Ekonomik krizinin etkilerinden kurtulmak i¢in Tiirkiye bu donemde pek
hamlede bulunmustur. Krizin etkilerini kontrol altina almak, halki tasarrufa ve iktisadi
bilinci asilamak i¢in 1929 yilinda *'Milli Iktisat ve Tasarruf Cemiyeti’’ kurulmustur
(Ezer, 2010: 431). Ayn tarihte ‘ 'Menkul Kiymetler ve Kambiyo Borsalart Kanunu’’
cikarilmistir. 1930 yilinda Tirkiye Cumhuriyeti Merkez Bankasi1 kurulmus ve yine
ayni tarihte * 'Tiirk Parasinin Kiymetini Koruma Kanunu’’ ¢ikartlmigtir. 1931 yilinda
“Jktisadi Buhran Vergisi’’ yiiriirlige konarak krizin biitce iizerindeki etkisinin
azaltilmasi hedeflenmistir. 1933 yilinda sanayilesme ve yerli tiretimin tesvik edilmesi
amaciyla Siimerbank kurulmustur. 1934 yilinda “’Birinci Bes Yillik Sanayi Plani™

uygulanmaya baglamistir.

Devletci politikalar donemi olarak gecen kriz sonrast 1930-1949 yillar
arasinda Tirkiye’de yasanan gelismeler ile ekonomik buhranin yarattigi tahribat
iyilestirilmeye calisilmis ve devletin sanayi, ekonomi gibi alanlardaki yetkinligi
arttirilmistir. 1935 yilinda ¢’ ikinci Bes Yillik Sanayi Plan1’” hazirlanmaya baslanmis
ve 1938 yilinda uygulamaya konmustur. Fakat hemen ardindan baglayan II. Diinya

Savasi sebebiyle projelerin uygulanmasinda gii¢liik yaganmaistir.

Il. Diinya Savasinin yasandigi 1940’11 yillar Tiirkiye’nin hem siyasi hem de
ekonomik anlamda 6nemli gelismelerin yasandigi bir donem olmustur. Siyasi anlamda
cok partili hayata gecis bu donemde yagsanmis ve Tiirkiye’nin ilk devaliiasyonu da yine
bu dénemde yapilmustir. Tiirkiye her ne kadar savasa katilmasa da savas sebebiyle
ortaya c¢ikan sorunlar Tirkiye’yi de etkilemistir. Dis ticaretin ciddi sekteye ugradig
bu donemde artig gdsteren savunma harcamalari, tarimla ilgilenen geng niifusun askere
alinmasi sebebiyle yasanan isgiicii kayb1 ve tarimsal liretimin gergeklesmesi igin
gerekli arac ve gereclerin yetersizligi sebebiyle tarimsal hasilada ciddi diisiis yasanmis
buna bagli olarak genel {iretim hizi da diismiistiir. 1942 yilinda fiyatlar genel
diizeyindeki yillik artis %93,6’y1 gorerek zirve yapmistir. Tarimsal iiretimin azalmasi,
diger anlamda arzin arttirilamamasi nedeniyle iretimde yasanan azalma Tiirk
parasinin agir1 deger kazanmasina sebep olmustur. 1940 tarihinde yiiriirliige giren
“’Milli Koruma Kanunu’’ ile hiikiimet olaganiistii yetkilere sahip olmustur. Kanun ile

birlikte devlet fabrikalarda iiretilen mallarin fiyatin1 6demek kaydi ile stok yapma,
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fabrikalara el koyma, iscilere zorunlu miikellefiyet yiikii, mallarm fiyatlarini
belirleme, {irlinleri muayyen usullerle tevzi etme, vatandaslarin ihtiyaglarini
karsilayacak ilgili iktisadi ve idari devlet miiesseseleri kurmak gibi yetkilere sahip

olmustur.

Yine bu donemde ithalat ve ihracat hacminde ciddi daralmalar yasanmistir.
Daralan ticaret hacmi sonucunda dis fiyatlarin avantajli hale gelmesi 1946 yilinda
Tirkiye’nin dis ticaret fazlasi verdigi son yil olarak kayitlara ge¢gmesine sebep
olmustur. Tirkiye’deki ilk devaliiasyon; 7 Eyliill 1946 tarihinde 1$=1,31 TL iken
%113,74 bir artis ile 1$=2,80 TL seklinde devaliie edilerek gergeklestirilmistir.
Devaliiasyonla birlikte gerceklesen dis ticaret agig1 1950 yilina kadar devam etmistir
(Kurtoglu, 2017: 301-302). Bununla birlikte ithalat tistiindeki sinirlamalar kalkmis
ancak ihracatin ¢ok istiinde ithalat ger¢eklesmesine sebep olmustur. 1947 yilinda
tarim ekonomisinin giiclenmesi, makinelesme ve dengeli bir biiyiime hedefleriyle

“Tiirkiye Iktisadi Kalkinma Plan1 (Vaner)” hazirlanmis fakat uygulamaya
konmamistir (Ay, 2012).

Tiirkiye 1. Diinya Savasindan sonraki yillarini ¢ok partili doneme gecilmis
bir siyasi yapt ve hiikiimet Onciiligiinde planlanan ekonomi politikalarinin
uygulanmasiyla gecirmistir. 1950-1960 yillart Tiirkiye i¢in planli bir ekonomik
biliylimenin gerceklestigi donem olmustur. Ancak 1950’nin ikinci yaris1 dis ticaret
acigindaki yiikselme ile enflasyonist ortam olusmus ve Tiirkiye ekonomik bunalima
girmistir. Literatiirde 1958 Krizi olarak gecen bu doénemde Tiirkiye, Cumhuriyet
tarihindeki ilk bilyiik enflasyonunu yasamis ve ekonomide ciddi bir daralma meydana
gelmistir. Dis ticaret agifiyla birlikte lilkede kaynak yetersizligi meydana gelmis,
doviz rezervleri eridiginden ithalat i¢in dig bor¢ bulma gereksinimi dogmustur. Bu
donemde Tiirkiye’de yatirimlar durmus, ithalat yapilamadigi i¢in temin edilemeyen
iriinler sebebiyle bazi isletmelerin ¢alismalar1 sekteye ugramis, mal kitlig1 yasanmis
ve issizlik artisiyla birlikte enflasyon oranlar yiikselmistir. Tirkiye’deki kriz
ortaminin ¢oziilmesi icin “’4 Agustos 1958 Istikrar Kararlar1> olarak gegen istikrar
tedbir programiyla IMF Tiirkiye’ye yardimda bulunmustur (Coskun, 2004: 40-41).

IMF’den alinan yardimlar ile baslayan ithalat rejimi, ilerleyen yillarda uygulanacak
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olan ithal ikameci ekonomi modeline gegisin temellerini olusturmustur. Nitekim
Tiirkiye’de 1960 yilinda kurulan Devlet Planlama Teskilati (DPT) ile ekonomik
anlamda planl ve istikrarli biiylime ve kalkinma dénemine girilmistir. 1950’11 yillarin
sonunda yasanan yliksek enflasyonist ortam ve ddemeler dengesindeki bu dalgalanma
sonucunda Tiirkiye’nin ithal ikameci ekonomi modeline gegisi hizlandirmistir. Bu
tarihten itibaren Tiirkiye’de biiylime ve kalkinmanin daha mikro diizeyde incelendigi
ve desteklendigi, kamu i¢in yonlendirici ve 6zel sektor i¢in yol gdsteren nitelikte bir
gelisme plani ortaya konmustur. Sanayilesme 6zel sektore kaydirilarak, ithal ikameci
tiretim hedefi dogrultusunda dayanikli tilketim mallarinin yani sira ara mallar ve

yatirim mallarina yonelimin arttirildigr bir planlama ortaya konmustur.

Tiirkiye’de planli ekonomiye gecisten sonra 1979 yilina kadar olan siirecte

genel hatlartyla su gelismeler yasanmistir:

-1963 yilinda Birinci Bes Yillik Kalkinma Plani uygulanmaya baslamistir. Bu
plan ile Tiirkiye’nin tarim iilkesi degil sanayi iilkesi olmasi hedeflenmis, ekonomide

ozel sektor ve devlet birlikte yer almistir.

-1968-1972 yilinda Ikinci Bes Yillik Kalkinma Plani ile planli ekonomi
anlayis1 devam etmistir. Bu tarihe kadar uygulanan ithal ikameci yaklasgim yatirim
mallarindaki genislemenin ara mallardaki genislemeden fazla olmasi sebebiyle
yatirimlart ithalata bagimli hale getirmis ve Tiirkiye bu donemde doviz sorunu
yagsamistir. 1963-67 yillar1 arasinda 189 milyon olan dis ticaret a¢i1g1 bu donem 412

milyona ¢ikmuistir.

-1973 yilinda yasanan Petrol Krizi, hali hazirda enerji ithal eden Tiirkiye’yi
de etkilemis ve enerji fiyatlarindaki yiikselmenin Tirkiye ekonomisindeki etkisini
kontrol altinda tutmak i¢in politika yapicilar kisa vadeli politikalar uygulamak zorunda

kalmistir.
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-1974 yilinda yasanan Kibris Harekati sebebiyle ABD’nin Tiirkiye’ye
ambargo uygulamasi sonucu siyasi ve ekonomik istikrarsiz meydana gelmistir (Kalem,

2015: 36-39).

-1970 yilinda %60 (1$=15,15TL) ve 1979 yilinda %30 (1$=47,80)
oranlarinda Tiirk Paras1 devaliie edilmistir (Celebi, 2001: 61).

Asagidaki tabloda Tirkiye’nin 1. Planli Dénem (1963-1967), II. Planh
Doénem (1968-1972), I11. Planli Dénem (1973-1977) ve 1978 yilindaki Hedeflenen ve

gerceklesen biiylime oranlar1 verilmistir.

Tablo 5. 1963-1979 arasi Tiirkiye’de sektorel bazda hedeflenen ve

gerceklesen biiylime oranlart (%)

II. PLAN I11. PLAN 1978 YILI

PROGRAMI

1963-1967 1968-1972 1973-1977 1978
Hedef Sonu¢ Hedef Sonugc Hedef Sonug Hedef Sonug

Tanm 42 30 41 18 37 12 41 28
Sanayi 123 109 120 91 112 88 8.8 34
Hizmetler 6,8 72 63 66 77 73 - 0,1
GSYH 6,9 6,4 6,8 - 1.5 IR 59 4.3
(F.E.)

GSMH 7,0 6,6 7.0 6,3 79 52 6,1 1,2
(P.F.)

Kaynak: (Kalem, 2015: 40).

Kiiresel ekonomik krizin etkileri, giivensiz siyasi ortam ve politik
istikrarsizlik gibi olumsuz etkilere ragmen Tirkiye 1960-1979 arasindaki Planlh
donemde biiylime hedeflerini genel manada tutturarak dnemli bir gelisme gosterdigi
gozlemlenmektedir. Ancak yine de 1970’11 yillarin sonuna geldiginde artan dis ticaret
ac1d1 ile birlikte issizlik artiginin yasandigi, Kamu Iktisadi Tesebbiislerinin (KiT)
verimsizliginin tartigildigi ve Tiirk parasinin yiiksek oranda devaliie edildigi bir donem

gecirmistir (Kalem, 2015: 40).
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2.4. 1980 SONRASI DUNYADA YASANAN EKONOMIK
KRIZLER

Neoklasik iktisadi ekoliin ekonomi politikalarinda temel diisiince olarak
kabul gordiigii bir donem olan 1980 yili, kiiresel ekonomilerde liberallesmenin
yasandig1r bir degisim donemi olarak bilinmektedir. Devlet miidahalesinin kamu
politikalar1 yoluyla ekonomi piyasalarinda etkili oldugu bir donemden sonra, devlet
yetkilerinin smirlandirilip 6zel sektoriin desteklendigi bir ekonomi modeline gegis
yapilmistir. Bu anlamda liberallesme donemi olarak gecen 1980 sonrasinda iilkeler
hem bolgesel hem de kiiresel anlamda politika degisikligine gitmis ve uluslararasi

ekonomik iliskiler 6nem kazanmistir (Balkanli, 2002: 13).

Kiiresellesmenin ciddi bir ivme kazanarak Ozellikle ekonomik anlamda
iilkelerin dis ticaret politikalarinda degisimler yasanmasina sebep olan 1980 sonrasi
donem kiiresel piyasalar icin onemli bir degisim noktasi olarak goriilmektedir. Bu
doneme kadar kiiresel ekonomilerde genelde madencilik ve ulagim alanlarinda yabanci
yatirimlarin sermaye olarak kullanildigi, demiryolu ve yiik gemilerinin uluslararasi
ticarette kullanildigi, banka ve sanayi sermayelerinin i¢ ice gectigi bir piyasa modeli
hakimdi. Ancak 1980’11 yillara gelindiginde kiiresel finans piyasalarinda yaganan
genisleme, uluslararasi ticaret, finans ve {iretim yoniinde bir gelisime sebep olmustur

(Ongun, 2012: 40).

1980 sonrasi yasanan krizler genel hatlartyla incelendiginde yogun
uluslararasi iiretimin yaganmasi, liretim fazlaligi ile gelen kar marjinda diisme ve bu
diisiislin finans piyasalariyla diizeltilmeye c¢alisilmasi gibi temellere dayanmaktadir.
Ulkelerin ekonomik, ticari ve finansal anlamda kiiresel piyasalarda yogun etkilesim ve
baglant1 i¢cinde olmasi, olast bir bolgesel ekonomik krizin kiiresel piyasalardaki

etkisinin daha hizli ve yiiksek olmasina neden olmaktadir.
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2.4.1. 1994 Meksika (Tekila) Krizi

1980 sonrasi liberal ekonomilerde kiiresel piyasalar1 etkileyen, bazi
iktisatgilara gore 21. Yiizyiln ilk finansal krizi olarak tanimlanan 6nemli krizlerden

biri 1994 Meksika Krizidir.

Latin Amerika tilkelerinin gii¢lii ekonomilerinden biri olan Meksika 1973’te
yasanan petrol krizinden, petrol ihra¢ eden lilkelerden biri olarak olumsuz etkilenmis
ve uzun yillar altiist olmus bir ekonomik yapi ile yiiksek enflasyonla ugrasmak zorunda
kalmistir. Devam eden siiregte kiiresellesme ile birlikte gelismis iilkeler ekonomik
anlamda iyilesme yasarken piyasalarda faiz oranlar yilikselmistir. Meksika
Hiikiimetinin ihrag¢ ettigi degerli kagitlarin yiiksek faizlere tabii olmasi uzun dénem
bor¢lanmay1 getirmis bu sebeple iilkeye giren yabanci yatirimlarda ani bir disis
yasanmistir. Diger yandan iilke icinde yasanan sosyal ve siyasi sorunlar ekonomik
beklentileri olumsuz yonde etkileyerek doviz kurunun da diismesine sebep olmustur.
Siyasi ortamin iyilesmemesi ile birlikte alinan tiim Onlemlere ragmen finansal
piyasalardaki istikrarsizlik belirgin bir hale gelmistir. Finans piyasasinda olusan panik
havas1 ongdriilebilir bir bankacilik krizini ortaya koymustur. Bunun sonucunda iilkede
var olan cari agik, yabanci sermaye giriginin durmasi, rezervlerde erime gibi sorunlar
neticesinde 1994 yilinin sonunda Meksika dalgali kur rejimine ge¢mis ve yerli para
birimi olan pezo devaliie edilmistir. Bu énemli iki adim disinda Meksika Hiikiimeti
krize kars1 yogun bir 6nlem paketi uygulamis, bu paket kapsaminda kamu borg¢larinin
yeniden finanse edilmesi, bankacilik sektdriinde yeniden yapilanma ve riskin
onlenmesi, siki para ve maliye politikas1 uygulamalari, sermaye giris ¢ikislarinda
makroekonomik diizenlemelerin yapilmasi gibi pek ¢ok degisim ile krizle miicadele

edilmistir (Apak ve Aytag, 2009: 79-84).

Asagidaki tabloda Meksika’nin kriz donemi ve sonrasindaki makro ekonomik

gostergeleri verilmistir.
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Tablo 6. 1994-1998 Meksika Makro Ekonomik Gostergeleri

Makro ekonomik gostergeler 1994 1995 1996 1997 1998
GSYIH (Cari- Milyar $) 4127 286,2 329,5 402,5 415,7
Reel GYSIH Biiyiime Hizi 4,5 -6,2 5,2 7 4,6
(%)
Tiiketici Fiyat Endeksi (%) 7 35 34,4 20,6 15,9
Issizlik (%) - 6,3 55 3,7 3,5

Cari Islemler Dengesi (%) -29,662 -1,57 -2,33 -7,54 -13,604

Toplam Dis Borg (Milyar $) 140 166,1 157,1 165,4 174,4

Kaynak: (Apak ve Aytag, 2009: 81).

Tablo incelendiginde krize bagli olarak 1994 yilinda 421.7 Milyar $ olan
GSYIH, 1995 yilinda 286.2 Milyar $ kadar diisiis gostermistir. Ayrica kiiresel
piyasalarin etkisi ile cari islemler dengesi 1994 yilinda %-29.662’liik bir kayip yasamis
ancak bu oran 1995 yilinda %-1.570’ye diiserek kriz sonrasi uygulanan onleyici
politikalarin etkili oldugu gozlenmistir. 1994 yilinin sonunda yasanan bu krizin
sebebiyle 1994 yilinda %7 olan tiiketici fiyat endeksinin (TUFE) 1995 yilinda %35’e
cikmasima sebep olmustur. Fakat siire¢ gdzlemlendiginde TUFE oranmin diistiigii
goriiliir. Giiniimiizde Cin, Brezilya, Rusya ve Hindistan’dan sonra diinyanin en biiyiik
5. Pazar1 haline gelen Meksika’nin yakin tarthli makro ekonomik gostergelerine
bakildiginda GSYIH biiyiime hiz1 kriz donemi itibariyle %-6.2 iken, 2021 yilinda
%3,8, 2022 yilinda %3,9 ve 2023 yilinda %3,2 olmustur. TUFE 2021 yilinda %S5,7,
2022 yilinda %7,9 ve 2023 yilinda %5,5 olarak hesaplanmistir (T.C Ticaret Bakanligi,
2023).

2.4.2. 1997 Giineydogu Asya Krizi

Kiiresel anlamda ekonomi piyasalarinda biiyiik etki yaratmis bir diger
ekonomik kriz 1997 Giineydogu Asya Krizidir. Asya ilkeleri 1970’li yillarin
ortasindan itibaren hizli bir ekonomik biiyiime yasamislardir. Ulkelerin bu basarist
gelismekte olan iilkeler icin bir 6rnek teskil etmis ve tiim siire¢ “’mucize’’ olarak

nitelendirilmistir (Turan, 2011: 60). Fakat 1990’11 yillarin sonuna gelindiginde patlak
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veren ekonomik kriz bolgedeki lilkelerin hem finans hem de reel piyasalarini
etkileyerek iiretim, istthdam ve milli gelir tizerinde ciddi kayiplar yasanmasina sebep

olmustur (Apak ve Aytag, 2009: 17).

1997 yilinda Tayland’da, Tayland para birimi olan bahtin déviz karsisinda
asir1 deger kaybetmesiyle ortaya ¢ikan kriz Malezya, Giiney Kore, Endonezya, Hong
Kong, Filipinler ve Singapur gibi iilkeleri de etkilemistir.

Kriz donemine kadar yiiksek biiyiime oranlari, tek haneli enflasyon, yiiksek
tasarruf oranlari ile istikrarli, giivenilir ve gii¢lii bir ekonomik yap1 insa etmislerdir.
Diger yandan biit¢e agiklarinin olmamasi ve gelismis iilkelerdeki diisikk faiz
oranlarinin etkisiyle sermaye piyasasinda yiiksek getirili araglara yonelik yabanci

yatirimlar da artis géstermistir.

Asya krizinin ortaya ¢ikmasina sebep olan siire¢ incelendiginde Tayland para
biriminin asir1 degerlenmesi sonucu meydana gelen cari agik ve bu agigin direkt
yabanci yatirimlar ile degil kisa donemli dis borglanma ile kapatilmaya calisilmasi
krizin sebeplerinden biri olarak gosterilebilir. Ote yandan dévizde yasanan bu artisin
piyasalardaki diger bir etkisi bolgedeki iilkelerin dig bor¢lanmaya yonelmesi olmustur.
Yerli para birimi deger kazanan iilkeler bor¢lanmalarini eskiden oldugu gibi giivenilir
devlet bankalarinin yani sira 6zel bankalarda yerli para cinsinden plase edilmeye
baslamistir. Bu durum iilkelerde kredi hacminin giderek yiikselmesine sebep olmustur.
Bankalarin dovize bagl risk oranlar1 ve kisa vadeli borg karsiligr verilen uzun vadeli
kredilere dayali vade riskinin artis gostermesi finansal bir krizin temelini

olusturmustur (Apak ve Aytag, 2009: 22-23).

Doévizde yasanan asir1 degerlenme sonucunda meydana gelen cari agigin
kapatilmasi i¢in 1997 yilinin ilk ayindan itibaren {ilkede ihracati arttirmaya yonelik bir
hamle olarak bahtin devaliie edilecegi diisiincesi piyasalara yayilmaya baslamistir.
Ulkede dovizle alakali olusan spekiilasyonlara karsi ilk etapta Merkez Bankasi’nin
aldigt onlemler ile doviz kuru sabit tutulmus ancak devam eden siirecte baski

olusturmaya devam eden spekiilasyonlar basa cikilamaz hale gelmistir. Nitekim
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oncesinde 1$=25 baht olacak sekilde sabit tutulmaya calisilan doviz kuru Temmuz
1997°de serbest birakilmis, baht hizli bir sekilde deger kaybetmeye baslamistir. Bu
durum sonucunda iilkedeki doviz rezervlerinde ciddi azalma meydana gelmistir ve

bolgesel anlamda zincirleme bir finansal krize sebep olmustur (Turan, 2011: 61).

1997 yilimin temmuz ayindan itibaren diislise baslayan baht ile birlikte diger
tilkelerin para birimleri de deger kaybetmis, yabanci yatirimlar piyasadan ciddi
miktarda ¢ekilmis ve borsa ¢okmiistiir. Krizden etkilenen tlkelerde banka ve sirket
iflaslar1 meydana gelmis, ekonomik durgunluga (resesyon) bagl issizlik artisi, yerel
ve kiiresel piyasalarda faiz artis1 ve ticaret hacminin diismesi gibi olumsuz sonuglar

ortaya ¢ikartmistir.

Mali bir kriz niteligi tasiyan 1997 krizine karsi IMF ekonomilerin yeniden
yapilandirilmast ve reformlarin gergeklesmesi icin sikilastirici para ve maliye
politikalariin 6nerildigi bir anlasma sunmus ve krizden etkilenen {iilkelere kredi
destegi saglayarak destek olmustur. IMF’nin mali sektorlerdeki yeniden yapilandirma
ve kriz etkilerinin agilmasi tizerine sunmus oldugu oneriler kapsaminda (Apak ve

Aytag, 2009: 72):

-Finans ve bankacilik sistemi kontrol altina alinarak denetime tabii tutulmus,

-Baz1 bankalara yiiksek maliyetli sermaye destegi verilmis,

-Bazi bankalar yeniden yapilandirma kapsaminda devlete devredilmis,

-Baz1 bankalara diisiik maliyetli likidite aktarilarak satisa ¢ikarilmis,

-Bazi1 bankalarin sorunlu kredileri devralinmis ve bankalar birlesmeye tesvik

edilmis,

-Bankalara sermaye girisini arttirmak icin yabanci sermaye sinirlar

kaldirilmais,
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-Kurtarilma imkani1 olmayan bankalar tasfiye edilerek aktif varliklar1 agik

arttirmayla satisa ¢ikmis,
-Iflas kanunlarinda degisime gidilmistir.

Asya llkelerinin neredeyse tamaminda etkili olan 1997 krizi mali sistemlerin
¢okmesiyle meydana gelmis ve ekonomik kriz olmustur. Krizin ortaya ¢ikmasina
sebep olan esas etken iilkelerin saglam bir finansal yapiya sahip olmamalarindan ileri
gelmistir. Hatali kredi politikalar1 ve bor¢lanma, yetersiz denetim ve bankacilik
sistemindeki eksikler donemde meydana gelen tiim sorunlarin kiiresel bir kriz olarak
yagsanmasina sebep olmustur. Tayland merkezli baslayan Gilineydogu Asya Krizi,
Endonezya ve Giiney Kore’de ciddi olarak hissedilirken, Malezya, Filipinler, Hong
Kong ve Singapur’da da krizin etkileri goriilmiistiir (Turan, 2011: 61).

2.4.3. Arjantin Krizi

Arjantin 6zellikle dogal kaynak bakimindan zengin bir iilke olmakla birlikte,
tarimsal liretim ve alt yapist gelismis endiistriyel sistemi ile donanimli bir iilkedir.
Buna ragmen Arjantin II. Diinya Savasindan sonra siirekli olarak doviz krizleri
yasamis ve ekonomik istikrar saglayamamus bir iilke olmustur. Ozellikle Asya Krizinin
yasandig1 donemde Arjantin ekonomisinde de ciddi dalgalanmalar meydana gelmistir.
Arjantin ekonomisinin uzun dénem boyunca maruz kaldigi bu finansal sektordeki
dalgalanma {ilkenin rezervlerini eriterek devalliasyonlarin yasanmasina sebep

olmustur.

Yiiksek enflasyon oranlariyla miicadele eden Arjantin’de sabit kur sistemine
dayanan pek ¢ok istikrar programi uygulanmis ve 1991 yilinda yapilanan yeni reform
diizenlemeleriyle istikrar1 yakalayabilmistir. 1990 yilinda %1334 olan enflasyon orani
reform ile 1993 yilinda tek haneli rakamlara kadar diisiis gostermistir. Uygulanan
istikrar programlar1 ayn1 zamanda piyasalarda uygulanacak para ve maliye
politikalartyla iicret ve fiyatlarin kontrol altina alinmasini da icermekteydi. Fakat

sonugta enflasyon oraninda diislis hedefi gerceklesse de yerli paranin deger kazanmasi
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sonucu cari agik meydana geliyordu. Piyasalarda olusan devaliiasyon beklentisi,
merkez bankasinin sabit kuru korumak ic¢in uyguladigt hamleler neticesinde
rezervlerde erime yasaniyordu. Arjantin ekonomisinde yasanan bu kisir dongi
piyasalarda istikrarsizlik, politika yapicilara karsi glivensizlik, yiiksek enflasyon, dis
ticaret hadlerinde dengesizlik ve doviz sorununu yaratmigtir. Finansal sistemdeki tim
bu sorunlar 2001 yilina kadar devam eden ciddi bir ekonomik buhrana isaret

etmektedir.

Avrjantin krizden kurtulus igin ilk etapta 1991 yilinda uygulanmaya konulan
“’Konvertibilite (Cavallo)’’ programini baslatmistir. Programin hiperenflasyonla
miicadele edilen bir donemde hazirlanmis olmasi dolayisiyla daha ¢ok enflasyonu
diistirmek ve finansal istikrarin saglanmasma yonelik oneriler igermektedir. Bu
cercevede Konvertibilite programina gére yerli para birimi olan peso, dolar karsinda
sabitlenmis, para basimi uluslararasi rezervlerdeki degisime baglanmig, merkez
Banka’sinin  kamuya kredi vermesi hukuken yasaklanmigtir. Yine program
kapsaminda kamu politikalarinda siirdiirtilebilirligin saglanmast i¢in siyasi yap1 i¢inde

uzlagmalar saglanmis ve 6zel sektor desteklenerek yapisal reformlar devam etmistir.

2001 yilinin sonuna kadar uygulanan bu program, uygulanmaya basladigi ilk
yillar olumlu degisimlere sebep olsa da para politikast uygulamalarimin zayiflig:
sebebiyle ekonomik biiylime gerceklesmemis ve son donemde ekonomik kiiclilme

meydana gelmistir.

2001 yilinin agustos ayina gelindiginde piyasalarda devam eden istikrarsizlik
sebebiyle daha 6nce 14 Subat 2000 yilinda talep edilen IMF destegi yetersiz gelerek
yeni bir destek programui talep edilmis ve Arjantin IMF’den 3 yillik Stand-by programi
ve yiiksek oranda bir finansal destek almistir. Bu program kapsaminda peso sadece
dolara degil euro ve dolardan olusan bir doviz sepetine baglanmis, pesodaki bu deger
degisimi oraninda ihracat destegi ve ithalattan vergi kesintisi yapilmais, yiiksek oranda
kamu tahvili takas edilerek vadesi arttirilmis, tarim triinlerine, ulasim ve iletisim
hizmetlerine KDV indirimi uygulanmis ve hane halkina yonelik vergi muafiyetleri

arttirllmistir.
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Alman tim bu Onlemlere ragmen Arjantin ekonomisi 2001 yilinin kasim
ayindan 2002 yilinin subat ayina kadar olan donemde yeniden ciddi bir kriz yasamais,
sosyal boyutlara ulasan kriz sebebiyle 2001 yilinin sonunda moratoryum ilan edilerek

dort ayr1 hiikiimet kurulmustur.

Gorildiigii gibi Arjantin ekonomisi uzun yillar ekonomik ve finansal
sorunlarla miicadele etmis, uygulanan destek ve reform programlari kisa vadeli etkiler
gostererek uzun donemde yine istikrarsiz ve dalgali bir ekonomik yap1 seyretmistir.
Ulkede yaklasik on yil boyunca uygulanan konvertibilite programi ve IMF destek
programindaki reformlara bakildiginda her ne kadar krizin kdkten ¢dziilmesinde yiizde
yiiz bir etki gostermeseler de iilkenin finansal yapisinda degisimlere de sebep
olmuslardir. Ornegin ozellestirmenin arttirilmasi ile kamu kesimi ¢ekilerek milli
gelirde artis yasanmis, merkez bankasi bagimsizligi saglanmistir. Pek ¢ok ekonomik,
sosyal ve siyasi sorunlarin zirvede yasandigi 2001-2002 doneminde Arjantin
hiikiimetinin krize kars1 son hamlesi 2002 yilinin Subat ayinda Euro ve Dolara bagh
ikili doviz kuru sisteminden vazgegerek pesoyu serbest birakmasiyla olmustur (Apak

ve Aytag, 2009: 91-107).

Bu tarihlerden 2008 krizine kadar yasanan diger ekonomik krizler kisaca

sOyle 6zetlenebilir:

-1996-1997 Bulgaristan Krizi: 1996-1997 Bulgaristan Krizi, esnek doviz kuru
sisteminin uygulandig bir finansal sistemde, ekonomide yanlis kararlarin alinmast
sonucunda hiperenflasyon ve biitge acig1 olarak meydana gelen bir doviz kriz
olmustur. Merkez bankasinin 1996 yilinin sonunda 5 ticari bankaya el koymasi,
tilkenin dis borg faizlerinin ddenebilmesi i¢in yabanci dovizi sinirlayacagi beklentisi
bankalarda yi1gilma meydana getirmistir. Boylelikle bankacilik sisteminde meydana
gelen dalgalanma ve gilivensizlik ortami sonucunda Bulgar Levi %47 oraninda deger

kaybetmis ve doviz 1$=200 levaya kadar yiikselmistir (Ozdemir, 2007: 106-111).

-1998 Rusya Krizi: Rusya’nin 1994 krizinden sonra yakin tarihlerde yasadig:

ikinci doviz krizidir. Kamu ve 6zel sektdr harcamalarindaki artis doviz kurunu
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zorlamig ve 1998 yilinda ¢okiis yasanmistir. Asya krizinin Rusya iizerindeki
beklentileri olumsuz etkilemesi, kamu tahvillerinde getiri diisiisii sonucunda borg
finansmani i¢in para basma beklentisinin olugmasi ve ayni zamanda piyasalardaki
enflasyon beklentisi, diger yandan hiikiimet i¢inde ortaya ¢ikan politik sorunlar yerli
paranin deger kaybetmesine sebep olmustur. Spekiilasyonlar1 kirmak i¢in para arzini
arttirllmis ve faiz oranlarn yiikselmistir. 1998 yilinin mayis ayinda %37 deger
kaybeden hisse senetlerine karsilik yapilan borg¢ yiikiinii arttiran miidahaleler
devaliiasyon beklentisini yiikselmistir. Rusya tiim beklentilere belli bir siire dirense de
uluslararasi rezervlerdeki hizli erime sebebiyle olusan dis borglarin 6denebilmesi igin

moratoryum ilan etmistir (Ozdemir, 2007: 126-130).

-1998 Ukrayna Krizi: Kriz O6ncesinde hali hazirda cari aciga sahip olan
Ukrayna, doviz kuruna bagli enflasyon ve biitge ac1g1 ile miicadele etmekteydi. Buna
karsilik 1995 yilinda uygulanan bir reform paketi ile bundan 6nce dis borglarin para
basarak kapatilmasi politikasi yerini dis bor¢lanmaya birakmistir. Yine bu reformla
birlikte Ukrayna sabit kur rejimine gegmistir. Ayni zamanda yabanct yatirimin artmasi
icin reform kapsaminda hazine bonolarmin getirileri yiiksek tutulmustur. Biitge
aciklarima karst hazine bonosundaki gelismeler reformla uyusmaymca donemin
baskan yardimcisi tarafindan yeni bir reform paketi hazirlanmis ancak parlamento
tarafindan reddedilmistir. Yasanan bu siyasi uyusmazlik yabanci yatirimlar igin risk
faktoriini arttirmis ve geri ¢ekilmeler yasanmaya baslamistir. Nitekim 1997 Mayis-
1999 Subat tarihleri arasinda devam edecek olan ekonomik kriz boylelikle ortaya
cikmistir. Piyasalarda meydana gelen dalgalanma, iilkeden ¢ikan sermayenin yarattigi
acik, hiikiimete verilen krediler ile desteklenmistir. Bu tarihler i¢inde merkez
bankasinin doviz lizerine yaptig1 miidahaleler cevap vermemis son ¢are olarak sabit
kur rejiminden serbest kura gecis yapilmis ve kredibilite oranlar diismiistiir (Ozdemir,

2007: 131-134)

-1999 Brezilya Krizi: Brezilya 1980-1990’11 yillart %100’{in {izerinde
devaml1 degisken yiiksek enflasyon oraniyla gegirmistir. Sabit kur sisteminin gecerli
oldugu finans piyasasinda 1994 yilinda uygulamaya baglanan parasal reform programi

ile yiiksek faiz, enflasyon baskisini azaltma ve yatirimcilarda déviz saklama egilimini



64

azaltmak hedeflenmistir. Bunun sonucunda Brezilya ekonomisine ciddi oranda
yabanci fon girisi olmus, yatirimlar bir dnceki yila gore %140 artmis ve enflasyon
orani diisme egilimi gostermistir. Asir1 degerlenen doviz kuru, cari a¢igin biiylimesine
ve borgluluk oranlarinin yiikselmesine sebep olmustur. Olusan cari agik, rezervler ile
finanse edilmis ve Brezilya ekonomisi ciddi diisiis gostermistir. Bu ara donemde
uygulanan tedbir programlariyla hiperenflasyon disiiriilmeye c¢alisilmis fakat diisiik
rekabet giicii ve gerileyen bliylime oranlar1 esnasinda patlak veren Rusya Krizinin
etkileri ile istikrar saglanamamistir. Rusya krizinin etkisiyle mevcut ekonomik
kosullarda kriz beklentisinin artmasi fon ¢ikisini arttirarak devaliiasyon baskisi
yaratmistir. 1998 yilinin ortalarindan itibaren iyice hissedilmeye baslayan ekonomik
krize karsilik 1999 yilinda kurda devaliiasyon yapilmistir fakat etkili olmamustir.
Nitekim 15 Ocak 1999 tarihinde serbest doviz kuruna gec¢ilmis ve doviz bu siirecte
%35 deger kaybetmistir (Ozdemir, 2007: 135-139).

2.4.4. 2008 Krizi

2008 ekonomik krizi, ABD merkezli ortaya ¢ikan ve Tiirkiye’de dahil olmak
tizere pek ¢ok tilkeyi olumsuz etkileyen bir kiiresel krizidir. Ayn1 zamanda 1929
Biiylik Buhranindan sonra kiiresel finans piyasalarinda yasanmis en ciddi ekonomik
dalgalanma olarak anilmaktadir. 2008 yilinin sonuna dogru ABD’de tasinmaz mal
piyasasinda ger¢eklesen ani deger diisiisii, once kredi daha sonra da likidite krizi olarak
kendini gosteren bir ekonomik bunalim ortaya ¢ikartmis ve 21. Yiizyilin ilk finansal

krizi yasanmistir (Can ve Okur Dingsoy, 2021: 13).

Mortgage krizi olarak da anilan 2008 krizinin ortaya ¢ikis1 bankalarin diisiik
gelirli ya da kredi puani sorunlu kisilere verdikleri ipotekli konut kredilerine
dayanmaktadir. 2007 yilindan itibaren asir1 deger kazanan tahviller sebebiyle yasanan
likidite fazlalig: tiikketim artisina sebep olmustur. Konut sektoriine de yansiyan bu talep
artigina karsilik arzin yetersiz kalmasi sebebiyle emlak fiyatlari yiikselmis, dolayisiyla
faizler de artig gOstermistir. Faizlerdeki yiikselme finans kurumlarinin verdikleri
kredilerin geri 6denmesinde aksakliklar yasanmasina sebep olmus, kredi sahipleri

borglarini kapatmak i¢in konutlar diisiik fiyattan satisa ¢ikartmistir. Sonugta taginmaz
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mal piyasasinda yasanan bu karmasay1 gidermek amaciyla menkullerin yeniden deger
kazanmasi i¢in ayrim yapilmaksizin ihrag edilen tahviller ile bir diinya krizi meydana
gelmistir (Tarake1 ve Yilmaz, 2019: 41-43).

Asagidaki grafikte 2008 krizinden etkilenen G7 iilkeleri, Avrupa ve
diinyadaki biiylime oranlarinin yillara gore grafigi verilmistir. 2008 krizi ABD basta
olmak iizere tiim Avrupa’da ve Asya’da etkisini gosteren ve gerek bolgesel gerekse

kiiresel anlamda ekonomik daralmaya sebebiyet veren bir ekonomik kriz olmustur.

Sekil 6. 2000-20009 yillarinda Gelismis ve Gelismekte olan iilkelerin

biliyliime oranlar1 (%)

—&—Dinya

=l Ay rupa Bolgesi

-0/

—4=—Diger Gelismis
Ekonomiler{Avrupa
Bolgesi ve G7

-6 Haric)

Kaynak: (Tarakci ve Yilmaz, 2019: 386).

Kiiresel ekonomileri tiimiiyle etkileyen kriz Tirkiye’de de etkisini
gostermistir. Kriz sebebiyle iflas eden bankalar ve finans kurumlarina gilivenin
azalmas1 llkeler arasi bor¢lanma sartlarinin zorlagsmasina sebep olmus, Tiirkiye
acisindan iilke dis1 kredilerde azalma yasanmistir. Diger yandan kiiresel piyasalarda
yasanan kriz durumu yine dis talebin azalmasi olarak yerli piyasalara yansimistir. Dig

piyasalardaki bu dalgalanma yatirimlarin ve tiikketimlerin azalmasina sebep olurken
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tasarruf artist yasanmis, tiiketicilerin ekonomik tercihlerindeki degisiklikler ic
piyasalar1 da etkileyerek ciddi oranda bir daralma meydana getirmistir (Oztiirk, 2010:
385-386). 2000-2009 yillarinda Tiirkiye’de GSYIH oranlarinin verildigi Sekil 6. da
2008 ve krizin siiregeldigi 2009 yillarindaki GSYIH oranindaki diisiis krizin etkilerine
dayanmaktadir. Tiirkiye’de 2008 kriziyle birlikte ihracat oranlar1 diismiis, birgok
finansal kurum iflas etmis veya iflasin esigine gelmistir. Borsa da dalgalanma
yasanmis, Tiirk parast dovize karsilik deger kaybetmis, issizlik oranlar1 artis

gostermistir.

Krize karst ABD basta olmak iizere krizden etkilenen diger lilkeler ve
Tiirkiye’de bazi onleyici politikalar uygulanmistir. ABD agikladigi 3 tedbir paketi
kapsaminda 6denmeyen kredilerin hazine tarafindan kapatilmasi, senet alimlar ile
piyasaya likidite kazandirilmasi gibi uygulamalar ile kriz asilmaya calisilmistir
(Taraker ve Yilmaz, 2019: 52) Benzer sekilde Tiirkiye’de krizin etkilerinden
kurtulmak i¢in talep esnekligi diisiik olan petrol, dogalgaz, elektrik gibi mallarda fiyat
artisina gitmis, kaynak a¢ig1 olusturmak hedeflenmistir. Ayrica issizlik sigortasi ve
calisma Odenekleri iizerine iyilestirilmeler yapilmis, KOSGEB, GAP gibi alt yap:
projelerine kaynak transfer edilerek gelistirme desteklenmistir. Likidite agigini
kapatmak i¢in vergi ve varlik baris1 diizenlenmis, isveren i¢in sigorta maliyetleri asagi
cekilmistir. Ayrica sektorel bazda destekler, vergi indirimleri, tesvik ve destekler ile
ekonominin yeniden kalkinmasi hedeflenmistir. Tiirkiye’de morgage piyasasi
olmadig1 i¢in taginmaz mal piyasasinda etkileri goriilmeyen 2008 krizinde Tirkiye,
bunlar gibi pek ¢ok politika uygulamalari ile kriz ile miicadele etmis ve yeniden

biiylime ve kalkinma hedeflemistir (Tarakc1 ve Yilmaz, 2019: 57-58).

2.5. 1980 SONRASI TURKIYE’DE YASANAN EKONOMIK
KRIiZLER

Tirkiye 1970’11 yillarin sonunda dis bor¢lanmanin arttigi, siyasi sorunlarin
yasandigi, yiiksek enflasyon ve diisiik ekonomik biiyiime oranlariyla miicadele edilen
bir ekonomik durum i¢indeydi. Bu donemde meydana gelen kiiresel krizlerin de

etkisiyle Tiirkiye’de ekonomik, sosyal ve siyasi pek cok sorun ortaya ¢ikmigtir. 1980
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yilina gelindiginde tiim diinyadaki liberallesme hareketleri Tiirkiye’de de etkisini
gostermis ve 24 Ocak 1980 kararlariyla birlikte Tiirkiye’de Neoklasik iktisadi ekoliin
varsayimlari kabul edilmistir. 24 Ocak kararlarinin kisa donemdeki amaci iilkede var
olan ekonomik sorunlarin giderilmesi, uzun donemde ise Tiirkiye’'nin diinya
ekonomisindeki etkisini arttirmak, ekonomik yapimin degistirilerek yiiksek iiretim
artigt ile istikrarlt bir ekonomik biiylimenin saglanmasi olmustur (Sahin ve Cesur,
2020: 80). Liberal ekonomik anlayisin kabul edildigi bu tarihten sonra Tiirkiye ithal
ikameci politikalar yerine ihracata dayali bir ekonomik model benimsemistir. Faiz,
doviz kuru ve sermaye hareketleri gibi finansal faktorlerin lizerindeki devlet denetimi

azaltilmig, kamu kesimi daraltilarak 6zel sektor destegi arttirtlmistir (Firat, 2009: 504).

Finansal serbestlesme donemine yapilan hizli giris, Tiirkiye ekonomisinin
iktisadi ve anayasal altyapisinin boyle bir degisime hazirlikli olmamasi ilerleyen

stirecte ekonomide kirilmalarin yaganmasina sebep olmustur. Bunlardan ilki 1994

krizidir.

2.5.1. 1994 Krizi

1994 krizi Tirkiye’de liberallesme politikalart sonrasi yasanan ilk ciddi
ekonomik krizdir. 1989-1991 araliginda bas gostermis fakat 1994 yilinda ciddi
boyutlara ulasarak patlak veren ekonomik kriz ile biiylime oranlar1 diigmiis, cari acik
yiikselmis, ani kur degisimleri ile kamu kesim bor¢lanmalar1 artis gostermistir.
Yabanci sermaye hareketlerindeki istikrarsizlik oncelikle finans piyasalarint daha

sonra tiim piyasayi etkileyen bir ekonomik kriz halini almistir.

Tiirkiye’nin liberallesme politikalarina hazirliksiz olmasi ve 1987°den sonra
baslayan se¢im donemine denk gelen yeniden yapilanma siireci uygulanacak
politikalarin 6zellikle 1987 yilindan sonra gevsek tutulmasina sebep olmustur.
Tirkiye’de 1980 sonras1 uygulanmaya baslayan yeni ekonomik model kapsaminda
hali hazirda var olan enflasyon sorununu ¢ézmeye yonelik politika uygulamalari
yapilmustir. Fakat enflasyonun para arzinin kontrolii ile ¢oziilebilecegi diislincesi

finansal agik ve borg¢lanma sorununu golgesinde birakmistir. Bu sebeple biitge
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aciklartyla birlikte i¢ ve dis borglanma da devamli olarak artis gostermistir. Diger
yandan serbestlesme Oncesi faiz oranlarinin merkez bankasi kontroliinde olmast,
enflasyon oraninin altinda tutulan faiz orani ile ekonomik biiyiimenin devamliligi bir
politika hedefini olusturmaktaydi. Ayni zamanda bu durum 6zel sektdre ucuz sermaye
girmesine katki sagliyordu. Fakat serbestlesme ile birlikte serbest birakilan faiz orani
ile kontrol kaybedilmis, hizla artan kamu borglanmasi, i¢ ve dig dengesizlikler
sonucunda 1994 yilinda sermaye ve doviz piyasalarinda ekonomik kriz meydana
gelmistir (Dolu, 2009: 57).

Asagidaki tabloda Tiirkiye’nin 1980-1995 yillar1 arasindaki GSMH oraninin

yillara gore degisimi verilmistir.

Tablo 7. 1980-1995 GSMH degeri (Milyar $) ve biiyiime hiz1 (%)

Yillar GSMH nin Degeri (Milyar §) Biiyiime Hizi (%)
1980 50.870 -2.8
1985 63.989 43
1990 84592 94
1991 84 887 0.3
1992 00.323 6.4
1993 97677 8.1
1994 91.733 -6.1
1995 99028 8.1

Kaynak: (Ermeydan, 2016: 222).

Tablo incelendiginde liberallesme déneminden itibaren 1994 krizine kadar
devamli artis gosteren GSMH kriz oncesi 1993 yilinda 97.677 Milyar dolar iken
ekonomik krizin etkisiyle 1994 yilinda 91.733 Milyar dolara gerilemistir. Tiirkiye nin
liberal ekonomi modeline baslarken hali hazirda tasidigi ekonomik problemler 1980
yilindaki %2.8’liikk kiiclilme ile gozlemlenebilirken aymi sekilde biiyiik kriz 6ncesi
1991 yilinda yasanan dalgalanmanin etkileri de %0,3’e diisen biiylime hiz1 ile ortaya
cikmaktadir. Bunlara karsilik 1994 krizinin patlamasiyla Tiirkiye’nin biiylime hiz1 o
yil %6,1 oraninda diisiis yasamistir.
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Finansal sistemde yiiksek miktarda d6viz cinsinden dis borcun varlig, yiiksek
enflasyon ve negatif faiz orani, biit¢e agiginin siirdiiriilememesi, tiretimde azalma ve
igsizlik artis1 gibi pek ¢ok ekonomik sorunlarin peydah oldugu bir ekonomik krizin
yasanmasi sonucu krizin etkilerini hafifletmek ve yeniden istikrarin saglanmasi adina
bir istikrar programi hazirlanmigtir. IMF tarafindan da desteklenmis olan 5 Nisan 1994
istikrar programi kapsaminda kisa donemde makroekonomik dengelerin yeniden
kurulmasi, ekonomik istikrarin saglanmasi, enflasyonun diisiiriilmesi, Tiirk lirasinin
deger kazanmasi, ihracatin attirilmast ve kamu dengelerinin yeniden saglanmasi
amaglanmistir (Firat, 2009: 505). Bu noktada istikrar programi basarili olmus ve
enflasyon orani diiserek yapilan devaliiasyon ile ihracat orani arttirilmistir. Ote yandan
istikrar programi ile uzun vadede yapisal doniisiim hedeflenmis fakat bu konuda
yapilan diizenlemelerin yetersiz kalmasi sebebiyle basariyla ulagilmamistir. Uzun
donemde makroekonomik gostergelerde planlanan diizeyde bir istikrarin
saglanmamas1 1994 krizini takip eden yillarda yeniden patlak vererek yeni bir krizin

meydana gelmesine sebep olmustur (Mangir, 2006: 464-465).

2.5.2. 2001 Krizi

1998 yilinda yasanan Rusya krizi Tirkiye’nin ekonomi piyasalarinda
sermaye girisinde diislise, bor¢lanma faizlerinde yiikselmeye sebep olmustur. Bu
donemde biiyiime oraninda yasanan %3,8’lik bir diisilisiin lizerine 1999 yilinda
yasanan deprem afeti ile iilkede dis kaynak kullanimi artmis ve ekonomide %6,1

oraninda daralma meydana gelmistir.

1994 krizinden sonra piyasalarin tam olarak toparlanamamis olmas1 2000
yilinin bagindan itibaren Tiirkiye yine kronik bir enflasyon ve artig gosteren borglanma
sorunu ile miicadele etmistir. Bu durumda uygulanan siki maliye politikalarinin yeterli
gelmeyecegi endisesi ve deprem sonrasi gelisen dis iliskiler sonucunda ekonomik
yapilanma i¢in 1999 yilinda IMF Stand-by destegiyle 3 yillik dénemi kapsayan bir
program uygulamaya konmustur. Programin nihai amaci enflasyon oranimi diisiirmek
olmustur. Diger yandan program ile reel faiz oranlarinin diisiiriilmesi, etkin kaynak

kullanimi1 ile ekonomik biiylimenin istikrarli olarak devam etmesi hedeflenmistir.
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Ayrica uygulanan maliye politikalartyla birlikte doviz kurunu ¢apa olarak kullanarak
finans piyasalarinda diizenlemelerin yapilmast da programin hedeflerinden biri

olmustur (Celasun, 1998: 11).

2000 yilmin agustos aymna kadar basariyla devam eden program ile i¢
bor¢lanma faizi ve gecelik faiz oranlarinda diisiis yasanmistir. Diisiik faizin enflasyon
ile miicadeleyi olumsuz etkilemis, bankalarin kredi risklerindeki azalma tiiketimi ve
ithalat1 arttirmistir. Nitekim cari agcik meydana gelmis, talep artis1 enflasyon hedefine
ulasilmay1 engellemistir. Ozellestirmenin de desteklendigi bu dénemde 6zel sektdr

gelirlerinde ciddi artislar meydana gelmistir (Firat, 2009: 510).

Tiim bu gelismelere ragmen cari islemler agiginin 2000 yilinin sonuna dogru
ciddi oranlara ulasmasi, enflasyon sorununun ¢oziilememesi, doviz rezervlerinde
azalmanin kontrol altina alinamamasi ve likidite sorunu Kasim 2000 yilina
gelindiginde bir ciddi bir ekonomik krizin ortaya ¢ikmasia temel olmustur. 2000
yilinin sonunda patlak veren ekonomik sorunlarin giderilmesi i¢in yapilan hamlelerin
yetersiz kalmasi, ayrica lilkede yasanan siyasi gerilimler Subat 2001 tarihine
gelindiginde Tiirkiye’de yasanan en ciddi ekonomik buhranin ortaya ¢ikmasina sebep
olmustur. Bu tarihte Merkez Bankasi rezervlerinde ciddi erimeler yasanirken gecelik
faiz oran1 %7500’¢ kadar ¢ikmis, borglanma orani %144 oranina ulasmistir (Turan,
2011: 72). 2000 krizinin devami seklinde yasanan 2001 krizinde donemin siyasi
sorunlar1 uygulanmakta olan gelisim programina ve mali piyasalara olan giliven
azalmis, dolarizasyonun artmis ve cari agik ciddi boyutlara ulasmistir. Ekonominin
%9,4 oraninda daraldigi bu donemde, dis bor¢lanmanin GSMH i¢indeki pay1 %77

oranina yiikselmistir.

Asagidaki grafikte Tiirkiye nin 2000-2009 yillar1 arasindaki GSYTH biiyiime
oranlar1 verilmistir. Grafik incelendiginde 2001 Krizinin patlak vermesiyle GSYIH

bliylime oraninin siddetli bir diisiis ile %-5,7 oranina diistiigii goriiliir.
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Sekil 7. 2000-2009 yillarinda Tiirkiye’de GSYIH Oranlar1 (%)

15 -
9.4
- ** 8.4
1% 16,8 62 ¢ 4 6,9 7,3
. 4,7

2N HHHH
= ) ;
‘:ﬂ T L] L] T T L] L] IEI IDIEI-.I 1
=
S ls@esss885833 %
> 1 & LI I B~ I S A A == =

(=Y | [ | [ |

-5,7 -6,2
-10
16 - 13,8
DBﬁyﬂ.'

Kaynak: (Oztiirk, 2010: 387).

14 Nisan 2001 tarihinde donemin ekonomiden sorumlu devlet bakan1 Kemal
Dervis giiclii ekonomiye gec¢is programi ile krize karsi bir yapilanma programi
hazirlamistir. 2002 y1li itibariyle IMF tarafindan da desteklenen program igin 3 yillik
bir fon anlagmas1 yapilmistir. Programin temel amaci piyasalarda meydana gelen doviz
sorununu, istikrarsiz ve giivensizlik ortamini ortadan kaldirmak, daha yeni ve cagdas
bir kurumsal yap1 olusturmak, gelir dagiliminda adaletin saglanmak, yapisal reformlar
ile ekonomik etkinligi arttirmak, siirdiiriilebilir bir ekonomik biiyiime ve enflasyonla

miicadelede etkin politikalarin uygulanmasidir (Turan, 2011: 76).

Tiirkiye’nin II. Diinya savasindan sonra yasadig: en biiyiik ekonomik daralma
2001 krizi ile olmustur. Kriz sonrast uygulanan istikrar programi vesilesiyle krizin
etkilerinin giderilmesi 2004 yilina kadar devam etmistir. Bu kriz ile birlikte Tiirkiye

ekonomik anlamda yeni bir yapilanma siirecine girmistir.
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2.5.3. 2019 Covid-19 Salgini

Kisa bir siire icinde tiim diinyay1 etkisi altina alan covid-19 salgini,
milyonlarca insanin dliimiine sebep olurken ayni1 zamanda iktisadi anlamda kiiresel ve
bolgesel ekonomilerde de ciddi olumsuz etkiler birakmistir (Dingsoy, 2022: 200).
2019 yilinin aralik ayinda Cin’de ortaya ¢ikan hastaligin hizli bir sekilde yayilmasiyla
2020 Mart itibariyle saglik orgiitii tarafindan ‘’pandemi’’ ilan edilmis ve iilkeler

uygulamaya koyduklar1 pek ¢ok saglik politikalar ile hastalik ile miicadele etmistir.

Kiiresellesme ile birlikte bolgesel diizeyde yasanan bir gelisme kisa siirede
tim diinyada etkisini gostermektedir. Bu donemde iilkelerin viriise karsi aldiklari
tedbirler kapsaminda uluslararasi ticaret ve finans piyasalarinda negatif yonlii etkiler

gozlemlenmistir (Uniivar ve Aktas, 2022: 129).

Asagidaki grafikte gelismis, gelismekte olan ve gelismemis iilkelerin biiylime

oranlari verilmistir.

Tablo 8. 2019-2022 Yillar1 Arasinda Ekonomilerin Gelismislik Seviyesi ve
Diinyada Biiyiime Oranlari (%)

2019 2020 2021 2022+
Diinya 28 -31 59 49
Gelismis Ekonomiler 1,7 -15 5,2 45
Gelismekte
Olan 37 21 6,4 5.1
Ekonomiler
Gelismemi .
Ekuiomllef’ 35 23 67 ol

Kaynak: (Uniivar ve Aktas, 2022: 129).

Tablo incelendiginde 2020 yilinin tamamini etkileyen pandemi siirecinin tiim
ekonomilerin biiylime oranlarinda diismeye sebep oldugu goézlemlenmektedir.
Ekonomik biiylime oranlarindaki diistisiin %4,5 ile en fazla gelismis iilkelerde oldugu

goriilmektedir. Ornegin; Almanya 2020 yilinda %-4,6 ekonomik biiyiime oranina
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sahipken, Fransa %-8, italya %-8,9, Ingiltere %-9,9 oranlarina ulasmislardir. Pandemi

ile birlikte diinya genelinde %3,1 ekonomik daralma gergeklesmistir.

Insanlarin sagligim ciddi olarak tehdit eden covid-19 sebebiyle ekonomi
piyasalarinda iiretim durma noktasina gelmis, issizlik artmis ve refah seviyesi
diismiistiir. Salginin piyasalara etkisini kontrol altina almak i¢in uygulanacak
politikalarin belirlenmesindeki en biiyiik engel belirsizligin varligi olmustur. Yine de
hiikiimetler 6ncelikle salginin yayilma hizin1 disiirmek igin 6zellikle uluslararasi
iligkilerin s6z konusu oldugu noktalarda kisitlamalar yapmak zorunda kalmistir. Bu
donemde hizmet sektorii basta olmak {izere sektorel bazli tiretim kisitlamalar1 veya
tiretimin durdurulmasina karar verilmis ve uluslararasi ticarette kesintiler yaganmistir.
Egitime online olarak devam edilmis, topluluk gerektiren etkinlikler yasaklanmig, ayni
zamanda 6zel kesimde bankacilik gibi is kollarinda Home Office ¢alismaya gecis
yapilmistir. Yurti¢i ve yurtdisi seyahat sinirlamalari getirilerek virilislin taginmasinin
online gecilmek hedeflenmistir. Salginin yogun olarak seyrettigi donemlerde
uygulanan sokaga ¢cikma yasaklari, isletmelerin satislarini diisiirmiis ve pek ¢cok kurum
bu donemde iflas etmistir. Bu donemde sadece kargo sirketleri, internet hizmetleri ve
saglik/temizlik {riinleri satan kurumlar ciddi kazanclar elde etmislerdir. Genel
piyasalardaki tiretimin diismesi igsizlik oranlarini da yiikseltmistir. Beraberinde vergi
ve iretim getirilerinde azalma, igsizlik 6demelerinin yapilmasi sebepleriyle maliyet
artis1 yasanmigtir. Finansal piyasalardaki bosluklar kamu kaynaklariyla doldurulmus
boylece biitce acig1 ve borg artig1 gergeklesmistir. Bu donemde yine doviz kuru artig
gostermis, 2020°nin ilk ayinda 1$=5,93 TL iken, Aralik ayina gelindiginde 8,02 TL’ye
kadar yiikselmistir (Arslan ve Bayar, 2020: 92).

Pandemi siirecinde {ilkelerin yasadigi ekonomik problemler kisaca soyle

siralanabilir:

-Saglik harcamalar1 artmis, saglik sektoriine ciddi bir yiik binmistir.
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-Yapilan seyahat kisitlamalari, potansiyel talebin piyasaya dahil olmasini
engellemis ve talep soku yasanmistir. Turizm, yeme-igme, seyahat, konaklama gibi

sektorler ciddi kayiplar yasamuistir.

-Talep soku yami sira depolama maliyetlerinde artis ve lriin tedariginin
zorlagmasi arz sokuna sebep olmustur. Firmalar ve tiiketiciler i¢in yasanan panik

ortam1 bazi tiiketim aliskanliklarin1 bozmus ve anormal bir piyasa yapisi yaratmaigtir.

-Talep ve arz soklar1 iiretimin diismesine sebep olmus dolayistyla issizlik

artmistir. Bu donemde gelismis iilkelerde issizlik %4,8’den %8,3 e yiikselmistir.

-Finansal sektorde sikintilar yasanmis, biit¢e agiklari, kamu bor¢lanma orani

artig ve cari agikta yiikselme meydana gelmistir (Eryiizlii, 2020: 13-14).

Kisaca pandemi doneminde ortaya ¢ikan ekonomik buhran reel sektorde
yasanan bir arz sokunun finansal piyasalar1 ve isgiiclinli etkileyerek talep soku

yaratmasi ile olmustur.

2020 yilinda tiim diinyada hakim olan covid-19 salgmnin sebep oldugu
ekonomik tahribatla ilgili ilk diizenleme uygulamalar1 G7 iilkelerinde baslamistir.
Hazirlanan onlem paketi dahilinde ilk olarak salginla miicadelede iilkeler saglik
harcamalarini arttirarak daha giiclii bir saglik sistemi i¢in mali desteklerin verilecegini
One siirtilmiistiir. Ayrica FED ve G7 iilkelerinin merkez bankalarindan pek ¢ogu faiz
oranlarin1 diigiirmiis, boylelikle finans kuruluslarinin gegici bor¢ verme imkanlarini
arttirarak kredi kosullarini hafifletmek amaglanmistir. Diger yandan hiikiimetler
ekonomik kosullarin iyilesmesi i¢in hane halklarina direkt 6demelerin yapilmasi, vergi
O0demelerinin ertelenmesi, issizlik O6demelerinin uzatilmasi, isletmelere destek
kredilerinin arttirilmasi gibi uygulamalarla krizin etkileriyle miicadele edilmistir. ABD
cikarttigt CARES yasasti ile 2 trilyonluk bir biitceden olusan viriise kars1 yardim paketi
hazirlamis, yasa kapsaminda vergi indirimleri, ¢iftci, cocuk, issiz destegi, gida yardimi
gibi politikalar uygulanmistir. Tiirkiye’de de benzer sekilde 6rnegin kredi ve faiz

O0demelerinde erteleme imkaninin sunulmasi, kurumlara kredi destegi, belediyelere ek
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kaynaklarin saglanmasi, ¢ift¢i destekleri, saglik ¢alisanlarina ek 6demeler, vergilerde
erteleme gibi yine pek ¢ok politika uygulanmistir. Bunlarin yani sira tilkeler aldiklar
bircok kapsamli tedbir ile salginin yarattigi ekonomik krizin etkilerini gidermeye

calismustir (Eroglu, 2020: 225-231).

Gortldiigii gibi ekonomik krizler gegmisten giiniimiize kadar donem déonem
ortaya ¢ikmis, bolgesel ve kiiresel anlamda para ve mal piyasalarini olumsuz etkileyen
bir olgu olmustur. Kiiresellesmenin artis gosterdigi, iletisim agmin kolay ve hizli
saglanabildigi bir diinyada gelisen dis iliskiler ile birlikte bolgesel piyasalarda
olusacak en kiiciik aksakliklar tiim diinyaya yayilmaktadir. Ulkelerin ekonomik
gidisatin1 etkileyen siyasi, politik, teknolojik pek cok temel etkinin diginda hatali
yonetim, politika uygulamalar1 ve politika araci tercihleri ekonomik krizlerin ortaya
cikmasina bir sebep olarak gosterilebilir. Farkli sebepler dayanaginda ortaya ¢ikan
krizlerin gerek i¢ gerek dis piyasalardaki makroekonomik dengeleri bozdugu
goriilmektedir. Issizlik artisi, faizlerde yiikselme, enflasyon, iiretimde azalma gibi
sonuglar tlkelerin kalkinma ve biiylimelerini olumsuz etkilemektedir. Ekonomik
krizler ile miicadele dogru politika uygulamalari ve siirdiiriilebilir istikrar programlari
ile saglanmaktadir. Ulkelerin yeniden istikrarli bir finansal sisteme sahip olmalari

ozellikle gelismekte olan tilkeler i¢in 6nem arz etmektedir.

2.6. EKONOMIK KRiZLERE DAVRANISSAL IKTISADI
BAKIS ACISI

Krizin hakim oldugu bir ekonomide, bireyler kriz ortamina uyum saglamak
adina harcama aligkanliklarinda degisime gitmektedirler. Tasarruf egiliminin arttig1 bu
donemlerde bireylerin mevcut tiketim ve yatirim aliskanliklar1 gelecek donem
beklentileri {lizerinden sekillenmektedir. Hali hazirda belirsizlik ortaminin hakim
oldugu kriz doneminde, gelecek donem beklentilerinin de belirsizligi bireyleri birikim
yapmaya itmektedir. Benzer sekilde isletmeler de farkli pazarlama stratejileri ile
piyasaya uyum saglayarak kazan¢ hedeflemektedirler. Ekonomik kriz donemlerinde
yasanan belirsizlik durumu bireylerde riskten kaginma davranisi sergilemelerine sebep

olmaktadir. Bireylerin kararlarini etkileyen tiim faktorler géz oniine alindiginda kriz
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donemlerindeki ekonomik tutumlarin etkileyen pek ¢ok psikolojik ve bilissel faktor

oldugu gozlemlenmektedir (Marangoz ve Uluyol, 2010: 85).

Ana akim iktisadin savundugu fayda teorisi, bireylerin mevcut ekonomik
kosullar dayanaginda kendilerine maksimum yarar1 saglayacak davranigi tercih
edeceklerini sdylemektedir. Rasyonel birey kabuliiniin bir sonucu olan bu teori
bireylerin tercihlerini etkileyen dis faktorleri ve bilissel siireci degerlendirmemistir.
Buna karsilik Kahneman ve Tversky’in ortaya koydugu beklenti teorisi bireylerin
tercihlerini etkileyen dis faktorleri de analize dahil etmis ve bireylerin smirh
rasyonaliteye sahip olduklarini savunmuslardir. Buradan yola ¢ikarak ekonomik kriz
ortaminda gelecek donemler igin olusan belirsizlik durumunun bireylerin tercihlerini
sekillendiren deneyim, gozlem, tahmin, c¢evre gibi yonlendirici faktdrlerin

etkileyebilecegini sdyleyebiliriz.

Piyasalarda beklenmedik ve ani olarak gergeklesen diisiisler sebebiyle olugan
panik durumu, belirsizlik ile birlikte ayrica ciddi bir giiven kaybmna da sebep
olmaktadir. Hiikkiimet ve politika yapicilarin hatali uygulamalari, bolge iginde veya
uluslararas1 diizeydeki siyasi sorunlar hali hazirda ekonomik bir krizin ¢ikmasina
sebep olurken ayni sekilde kurumsal ve bireysel tiiketiciler i¢in kararlarini etkileyecek
onemli bir faktorii olusturmaktadir. Diger yandan kriz siirecinde tiiketicilerin ana
akimin varsayimindan farkli olarak tam bilgiye sahip olmamasi yine kriz ortaminda
ozellikle yatirimcilarin giiven eksikligini tetikleyen bir faktor olarak karsimiza cikar.
Bilginin belirsizligi, piyasanin olmasi gereken seyrinden farkli ve tahmin edilemez
sekilde dalgalanmas1 davranigsal iktisadin One siirdiigli kayiptan ka¢inma davranisin
ortaya ¢ikarmaktadir. Calismanin birinci boliimiinde bahsedildigi gibi; bireylerin
kararlarini etkileyen biligsel siiregler kriz ortaminda da etkili olmaktadir. Mevcut
ekonomik durumda, tiiketiciler lizerinde kotii haberin etkisi, 1yi haberin etkisinden
daha fazla olacaktir. Bireyler hali hazirda yasanan kriz ortaminda gelecek planlarini
kotii ihtimalin etrafinda planlayabilirler. Buna gore ekonomik tercihler bireylerin
kendi deneyim, ¢ikarim ve sezgileri etrafinda sonuglanirken genelde karamsar bir
ongoril ile riskten kaginma davranmisi sergilerler. Risk faktoriinlin varligi yatirim

kararlarinda daimi olmakla birlikte, istikrarli bir piyasa ortaminda bireyler yatirim
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davraniginda daha cesur olabiliyorken, ekonomik kriz ortaminda ¢ekingen bir tavir

sergilerler.

Kriz donemlerinde tliketicilerin sergiledigi bir diger davranis ise asiri
reaksiyon olusturmaktir. Ekonomik krizle birlikte fiyatlar genel diizeyinde devamli
artig, yiiksek doviz kuru, yerli paranin deger kaybetmesiyle alim giicliniin diismesi,
kriz sebebiyle iflas eden veya kiiclilmeye giden firmalar neticesinde issizlik artisi,
yoksullagsma gibi olumsuz durumlar yasanmaktadir. Bu siirecin bireyler lizerindeki
psikolojik etkisi kisiden kisiye degisebilmektedir. Boyle bir durumda tiiketicilerin
rasyonel davranig sergilemesi zor olacagi gibi, maddi ve psikolojik olarak yasanan bu
yipranma ekonomik davraniglarina dogrudan yansiyacaktir. Kisiler birikimlerini
kaybetme, gelecege dair is endisesi, belirsizlik ortaminda yatirim ve harcama

aliskanliklarin1 tamamen bu kosullara gore yeniden diizenlerler (Kog¢ ve Armut, 2022:

131-132).

Bireylerin davranigsal iktisat modeli kapsaminda finansal piyasalarda karar
verirken yasadiklar1 biligsel siirec ve cevresel faktorlerin etkisi ekonomik kriz
ortaminda da belirgin olarak kendini gostermektedir. Kisaca sdyleyebiliriz ki,
davranigsal iktisadin yapi taslarini olusturan beklenti teorisi, zihinsel muhasebe,
sezgiler ve onyargilar gibi karar agamasinin psikolojik alt yapisi kisileri rasyonel ve
faydaci bireyler olmaktan ¢ikartarak pek ¢ok dis unsurun da etkisiyle nihai karara
ulastirmaktadir. Ekonomik kriz ortaminda bu se¢imlerin yoniinii belirleyen piyasa
yapisindaki olumsuz gelisimler de yine bireylerin tercihlerine yon veren unsurlar

haline gelmektedir.

Bireylerin tercihlerinde etkili olan bir diger dnemli unsur bilgi diizeyleridir.
Neoklasik iktisat bireylerin erigilen tiim bilgiye sahip olduklarini varsaymaktadir.
Buna karsilik davramigsal iktisadin karar asamasini etkileyen biligsel siireci
incelendiginde, bilgi diizeylerinin gelecek planlamasinda etkili bir yonlendirme unsuru
oldugu gozlemlenir. Davranigsal iktisat modeline gore bireysel sezgisel diirtiilerle
hareket eder ve yanlis secimler yapabilir. Belirsizligin hakim oldugu bir piyasada

bireyler gelecek tahminlerini gegmise dayali bilgi birikimi ile yaparlar. Zihinsel siire¢
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icinde 6rnegin konuyla alakali dogrudan ilgili olmayan fakat dolayli olarak yakin bir
nokta ile baglantili bilgiler nihai karar1 etkiler ve hatali se¢cimler yapilmasina sebep
olabilir. Diger yandan yetersiz bilginin varlig1 kisilerde sinir belirleme ve kural
koymaya iter. Bu bir noktada yine riskten kagmma davranisidir. Ornegin ekonomik
krizin var oldugu bir piyasada yatirimecilar gelecekle ilgili yeterli bilgi ve dngoriiye
sahip olmadiklarindan ge¢mis donem fiyatlandirmalart tizerinden bir tahminde
bulunurlar. Bunun sonucunda ger¢eklesen yatirim veya tasarruf davranisinin
dogrulugu, kazang ve kayip oranina gore ortaya ¢ikar. Kendisinde var olan bilgiye
fazla giivenen bireyler yine bir zihinsel muhasebe ve sezgi yanilgisi ile hatali harcama
ve yatirimlar yapabilir. Bu noktada bireylerin finansal piyasalarla ilgili teorik bilgiye
sahip olup olmamasi, makroekonomik degiskenleri okuyabilmek ve mevcut ekonomik
diizene uygun harcama ve tasarruf egilimi gostermek Onem arz etmektedir. Kriz
ortaminda, bireylerin finansal okuryazarlik seviyeleri, karar verme asamasinda énemli

bir etken olarak karsimiza ¢ikmaktadir (Firat ve Kurtoglu, 2015: 91).
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UCUNCU BOLUM

3. BIREYLERIN FINANSAL BILGIi DUZEYi IiLE
EKONOMIiK KRiZ ORTAMINDA SERGILEDIKLERI TUTUM
VE DAVRANISLARIN DEGERLENDIRILMESI

Bu boliimde finansal okuryazarlik kavramindan kisaca bahsedilmis, 2020
Covid-19 salgini ile birlikte Tiirkiye’de yasanan ekonomik kriz ortami1 dayanaginda,
tiiketicilerin finansal tutum ve tercihleri davranigsal iktisat perspektifinden finansal
okuryazarlik diizeyi ekseninde incelenerek analiz edilmistir. Calisma ile ilgili amag,
kapsam, yontem anlatilmis, daha sonra elde edilen verilerin analizi yapilarak sonug

bulgular degerlendirilmistir.
3.1. FINANSAL OKURYAZARLIK KAVRAMI

Bolgesel veya kiiresel piyasalarda yasanan ekonomik krizler makro etkiler
yarattig1r gibi mikro diizeyde; hane halki ve birey bazinda da olumsuz etkiler
yaratmaktadir. Bireylerin finansal giivenligi; yatirim ve tasarruf tercihlerine bagli olasi
kriz ortaminda yasayacaklart maddi kayb1 en azami diizeyde tutacak finansal bilgiye
sahip olmalar1 6nem arz eden bir durum haline gelmistir. Kriz ortaminda yaganan
iflaslar, borc¢luluk, yetersiz gelir ve tiiketim aligkanliklarinda yasanan mecburi degisim

bireyleri sosyo-ekonomik ve psikolojik yonden olumsuz etkilemektedir.

Finansal okuryazarlik kavramu literatiire yeni dahil olmus ve gelismekte olan
bir kavramdir. Pek ¢ok farkli tanimi bulunmakla birlikte finansal okuryazarlik;
bireylerin yasamlarinda karsilasacaklar1 ekonomik gelismelere karsi dogru finansal
hamleyi yapabilmeleri icin siireg ile ilgili yeterli bilgiye sahip olma, durumu anlama
ve yorum yapabilme becerilerinin olmasi olarak tanimlanabilir (Remund, 2010: 279).
Kisaca finansal okuryazarlik bireylerin maddi varliklarint dogru yonetebilme
kabiliyetidir (Tetik, 2019: 3509). Ekonomik Is birligi ve Kalkinma Orgiitii (OECD)
tanimina gore finansal okuryazarlik; tiiketicilerin finansal alanda bilgilendirilmesi,

finansal varlik ve kavram bilgisine dayali risk ve secenekleri degerlendirebilecek
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biling diizeyine sahip olmasi ve buna bagli ekonomik refahi arttirabilme siirecidir (Er

vd., 2014: 113)

Finansal okuryazarlik kavraminin ortaya ¢ikis1 2008 yilinda ABD merkezli
ekonomik krize dayandirilmaktadir. Morgage krizinin finansal piyasalar {izerindeki
etkisinin yani sira taginmaz mal piyasasindaki dalgalanma, diisiik gelirli hane halkinin
bir anda yiiksek bir bor¢lanma altinda kalmasi bireyler {izerinde yiiksek psikolojik
etkiler birakmistir. Bu noktada finansal okuryazarlik admna atilan ilk adim ABD
hiikiimeti tarafindan ayni yilin mart ayinda ‘’International Gateway for Financial
Education (Finansal egitim i¢in uluslararasi geg¢is)’’ kurulmasi ile gergeklesmistir.
Daha sonra iilkeler bu alanda yaptiklar1 bolgesel ¢alismalarla tiiketicilerin finansal
alanlarda bilgi sahibi olma, ekonomi piyasalarinda yasanan olumlu veya olumsuz
gelismeleri idrak ederek degerlendirebilme ve bu biling ile ekonomik tutum
sergilemeleri hedeflenmistir. Bu bilincin yiliksek olmas1 mikro ve makro bazda refah
artist ve biiylimeye sebep olacak ayni zamanda olasi bir kriz ortaminda meydana

gelebilecek zarar1 minimuma indirilecektir (Tetik, 2019: 3509).

Davranigsal iktisadin ekonomik tercihleri etkileyen faktorleri agikladigi
noktada, bireylerin bilgi diizeyleri ekonomik segimlerini etkileyen 6nemli bir faktorii
olusturmaktadir. Burada finansal okuryazarlik diizeyi Ozellikle belirsizlik, risk,
giivensizlik gibi etkilerin se¢imleri yonlendirdigi bir kriz ortaminda; bireylerin yatirim
ve tasarruf tercihlerini yine bireysel algi, kapasite, deneyim ve bakis agis1 perspektifi

ile yonlendirebilecek bir finansal biling diizeyine isaret etmektedir.

Bu kapsamda calismanin devaminda Tiirkiye’de son donemde yasanan
ekonomik kriz ortaminda bireylerin ekonomik tercihleri, davramigsal iktisat

perspektifinden finansal okuryazarlik nezdinde analiz edilmistir.

3.2. ARASTIRMANIN AMACI

Arastirmanin amaci 6zellikle Tiirkiye gibi yliksek enflasyon, doviz kuru ve

igsizlik ile miicadele eden bir kriz iilkesinde, bireylerin finansal piyasalarla ilgili bilgi
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diizeyleri ve kararlarini etkileyen tiim faktorlerin etkilerini gdzlemlemektir. Yapilan
analiz ile geleneksel iktisadin rasyonel ve faydaci birey varsayimina kars1 bireylerin
secimlerinde etkili olan faktorlerin varlig1 irdelenmistir. Tiirkiye’de son yillarda var
olan fiyatlar genel diizeyindeki devamli artisin kisilerin piyasalardaki tutumuna
etkisini incelemek, bu noktada bireylerin finans bilgisinin tercihleri sekillendiren bir

etki oldugunu ortaya koymak hedeflenmistir.
3.3. ARASTIRMANIN KAPSAMI VE YONTEMI

Arastirma Edirne ili Trakya Universitesi 6grencileri cercevesinde yapilmustir.
Arastirmanin evrenini Ogrencilerin olusturmasinin sebebi kisilere ulasimin kolay
olmasi, egitim aldiklar1 alana takriben finansal bilgi diizeylerini kiyaslayacak verinin
elde edilmesi, gelirlerini bireysel olarak kontrol edebilecek yas araliginda

bulunmalaridir.

Arastirmada 2015 yilinda Hagmet Sarigiil tarafindan gelistirilen ‘’Finansal
okuryazarlik tutum ve davranig Olcegi’’ kullanilmistir. Anket iki bdliimden
olusmaktadir. Ik béliim cinsiyet, yas, gelir seviyesi, is durumu gibi 7 adet demografik
sorudan olusmaktadir. Ikinci béliimde sorular likert tipi anket dlgegi ile hazirlanmus,
Olgegin ilk 8 sorusu sirasiyla “’1.Tamemen Kkatiliyorum’, 2.0lduk¢a fazla
katiliyorum™’, ¢’3.Kismen katiliyorum’’, “’4.Cok az katiliyorum’ ve ¢5.Hig
katilmiyorum’’ olmak iizere besli derecelendirme yapilmistir. Diger 6 soru sirasiyla
“’1.Her zaman’’, ©’2.Genellikle’’, ©’3.Arasira’’, “’4.Cok nadiren’’, ¢’5. Hi¢bir zaman’’
olmak {izere yine besli likert tipi derecelendirme ile hazirlanmistir. Olgegin
giivenilirlik ve gecerlilik testleri 6lgek sahibi tarafindan yapilmistir. Gegerlilik orani
icin Barlett testi yapilmis ve Ki-kare degeri istatistiksel olarak anlamli (= 1.206,32;
p<0,00) bulunmustur. Anketin giivenilirlik 6l¢timii ise Cronbach alfa katsayis1 14
maddelik 6l¢ek icin 0,72 olarak hesaplanmustir.

Veriler Google Form araciligiyla hazirlanan formun elektronik ortamda
katilimcr kitleye iletilmesi ile toplanmistir. Bu kapsamda 415 kisi ¢alismaya katilim

saglamisg, bunlar igerisinden 375 kisi arastirmanin drneklemini olusturmustur.
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Bulgularin analizinde SPSS Statistisc 22 programi kullanilmistir. Bulgular
yiizdesel oranlar1 ve frekanslari kullanilarak agiklanmis, betimsel istatistik

verilerinden yararlanilarak ¢apraz tablolar olusturulmustur.

3.4. ARASTIRMANIN BULGULARI VE ANALIiZi

3.4.1. Demografik Bulgulara iliskin analiz

Bu c¢alisma Trakya Universitesi biinyesinde bulanan fakiiltelerde dgrenim
gormekte olan 375 6grenci ile yapilmistir. Katilimer profilinin olusturulmast adina
ogrencilerin egitim aldiklar1 alanlarin fakiilte bazindaki dagilimi asagidaki grafikte
verilmistir. Grafige gore ¢aligmaya katilan 375 dgrencinin 150 kisisi Iktisadi ve Idari
Bilimler fakiiltesine bagli Iktisat, Isletme, Ekonometri, Siyaset bilimi ve Kamu
Yénetimi, Uluslararasi iliskiler, Maliye boliimlerinde egitim almakta ve %40 oranla
cogunlugu olusturmaktadir. Takiben 62 kisi (%16,53) Saglik Bilimleri Fakiiltesinde,
41 kisi (%10,93) Egitim Fakiiltesinde, 38 kisi (%10,13) Egitim Fakiiltesinde egitim
almaktadir. Geri kalan 84 kisi: Tip Fakiiltesi 20, Fen Fakiiltesi, 16, Miihendislik
Fakiiltesi 16, Uygulamali Bilimler Fakiiltesi 14, Eczacilik Fakiiltesi 8, Spor Bilimleri
Fakiiltesi 8 ve Dis Hekimligi fakiiltesi 2 kisi olacak sekilde dagilim gostermistir.

Sekil 8. Katilimcilarin Egitim Aldiklar1 Fakiilte dagilimlari (%)

Fakilteler

[ Di; Hekimlig

Faldiltesi

B Eczacihlk Faldiltesi

] Edebiyat Faldiltesi

B Ezitim Falkiltesi

[[] Fen Faldiltesi

m Tktisadi ve Idan
Bilinler Fakiiltesi

O Mithendislik Faldiltesi

0 Saghk Bilimlen
Faldiltesi

= Spor Bilimlen
Faldiltesi

B T1p Faldiltesi

o Uygulamalh Bilimler

Faldiltesi
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Verilere gore ankete katilim saglayan 375 kisinin 257 kisisi kadin, 118 kisisi
erkek cinsiyetindedir. Bu oran %68,5 kadin ve %31,5 erkek olacak sekilde dagilim

gostermistir.

Sekil 9. Katilimcilarin cinsiyet dagilimi (%)

@® Kadin
@ Erkek

Calismada katilimcilara nerede ikamet ettikleri sorulmus ve biiylik bir
cogunluk, 208 kisi %55,5 oranla <’ Ogrenci Yurdu’’ cevabini vermistir. 62 kisi (%16,5)
evde arkadaslariyla, 53 kisi (%14,1) evde tek basina ve 45 kisi (%12) ailesiyle
yasadigini belirtmistir. Geriye kalan 7 kisi (%1,9) Diger segcenegini isaretleyerek kendi
6zel durumunu belirmig, bunlar; akraba evi, 6grenci pansiyonu, apart minvalinde

cesitlenmistir. Verilerin dagilimi asagidaki grafikte verilmistir.
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Sekil 10. Katilimcilarin ikamet dagilimi (%)

® Ogrenci Yurdu

@ Evde tek basina

@ Evde arkadaglarimla
@ Ailemle

@ Bir akraba evinde

@ Apart

@ Ablamlarin evinde

® ik kisilik oda kiraladim
@ o&grenci pansiyonu

Katilimcilara tniversite kagincr yillari oldugu sorulmus, verilen cevaplara
gore 116 kisi %30,9 oranla 3. Smif, 100 kisi %26,7 ile 4 ve tizeri, 99 kisi %26,4 ile 2.
Simnif ve 60 kisi %16 ile 1. Sinif olarak ilk yillarini gecirdiklerini belirtmistir.

Sekil 11. Katilimcilarin tiniversitede gegirdikleri y1l (%)

[ |
[ W
®3

® 4 ve Uzeri

Calismada “’is durumunuz nedir?’’ sorusuna verilen cevaplar asagidaki

sekilde belirtilmistir. Sekil 12 incelendiginde, katilimcilarin %38,1°i zaman buldukca
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bir iste calismaktayim sikkini isaretlemistir. Bu oran 143 kisiye tekabiil etmektedir.
Diger yandan katilimcilarin %30,4°# (114 kisi) simdiye kadar higbir iste calismamius,
%21,1°1 (79 kisi) yar1 zamanli olacak ¢alismis ve %10,4’1i (39 kisi) tam zamanli olarak

bir iste ¢calismakta oldugunu belirtmistir.

Sekil 12. Katilimcilarin is durumu (%)

@ Tam zamanli olarak bir iste
calismaktayim.

@ Yari zamanli olarak bir iste
calismaktayim.

@ Zaman buldukga bir iste calismaktayim.

@ Simdiye kadar herhangi bir iste
calismadim

Anket katilimcilarmin iiniversite Ogrencileri oldugu goéze alindiginda,
demografik sorularda katilimcilarin ailelerinin egitim seviyesi sorulmus, alinan
verilere gore 146 kisi %38,9°1ik bir oran ile aile egitiminin lise oldugunu belirtmistir.
Takiben 113 kisi (%30,1) ilkokul veya ortaokul, 107 kisi (28,5) ise liniversite cevabini
vermistir. Katilimcilarin -~ higbiri  “’herhangi  bir okul bitirmemis’”  sikkini

isaretlememistir.
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Sekil 13. Katilimc ailelerinin egitim durumu (%)

@ Yiksek lisans veya doktora
@ Universite

O Lise

@ ilkokul veya ortaokul

@ Herhangi bir okul bitirmemis

Calismaya katilim saglayan 375 kisiden 252 kisisi (%67,2) “’Daha 6nce
ekonomi ve/veya finans konularinda egitim aldiniz m1?’’ sorusuna ‘’Hayir’’ cevabini
vermistir. Calismaya katilim saglamis 123 kisi %32,8 oranla ekonomi/finans egitimi

aldigini belirtmigtir.

Sekil 14. Katilimcilarin ekonomi/finans alanlarindaki egitim durumu (%)

@ Evet
® Hayir
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3.4.2. Finansal okuryazarhk, tutum ve davrams 6lcegi frekans

analizi

Katilimcilarin 6lgek sorularina verdikleri yanitlarin frekans tablosu asagidaki gibidir.

Tablo 9. Olgek Sorularina iliskin Frekans Tablosu

Sorular Derecelendirme Frekans Degeri | Yiizde
Orani (%)
Tamamen katiliyorum 111 29,6
Paraile ilgili Oldukga fazla katiliyorum 94 25,1
Konular karmasiktir. Kismen Katiliyorum 124 33,1
Cok az katiliyorum 34 9,1
Hig katilmiyorum 12 3,2
375 100
Planlanmamis Tamamen katiliyorum 266 70,9
harcamalar i¢in Oldukg¢a fazla katiliyorum 78 20,8
kosede para Kismen Katiliyorum 23 6,1
bulundurulmalidir. Cok az katiliyorum 8 2,1
Hig katilmiyorum 0 0
375 100
Tamamen katiliyorum 31 8,3
Finansal planlama ve | Oldukga fazla katiliyorum 39 10,4
biitce ¢ok parast Kismen Katiliyorum 62 16,5
olanlar i¢in gereklidir. Cok az katiliyorum 90 24
Hig katilmiyorum 153 40,8
375 100
Ginliik ve haftalik Tamamen katiliyorum 23 6,1
gibi kisa donemler Oldukga fazla katiliyorum 25 6,7
icin harcama plani Kismen Katiliyorum 60 16
yapmak gereksizdir. Cok az katiliyorum 82 21,9
Hig katilmiyorum 185 49,3
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375 100

Tamamen katilryorum 16 4.3

Ne yaparsam yapayim | Oldukea fazla katiliyorum 27 1,2
finansal durumumda Kismen Katiliyorum 56 14,9
bir degisiklik olmaz. Cok az katiliyorum 70 18,7
Hig¢ katilmiyorum 206 54,9

375 100
Tamamen katiliyorum 142 37,9
Finans konularinda Oldukgca fazla katiliyorum 94 25,1
egitim almak isterim. Kismen Katiliyorum 87 23,2

Cok az katiliyorum 30 8

Hig katilmiyorum 22 5,9

375 100
Tamamen katiliyorum 183 48,8
Aligveris yapmak Oldukg¢a fazla katiliyorum 83 22,1
mutlulugum i¢in ¢ok Kismen Katiliyorum 75 20
onemlidir. Cok az katiliyorum 23 6,1

Hig katilmiyorum 11 2,9

375 100

Tamamen katiliyorum 29 7,7

Para, harcanmak Oldukga fazla katiliyorum 45 12
i¢indir, biriktirmek Kismen Katiliyorum 139 37,1
icin degil. Cok az katiliyorum 91 24,3
Hig katilmiyorum 71 18,9

375 100
Her zaman 59 15,7
Harcamalarimi Genellikle 122 325
kontrol etmekte Ara sira 95 25,3
zorlanirim. Cok Nadiren 73 19,5
Higbir zaman 26 6,9

375 100
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Her zaman 46 12,3
Haftalik ve aylik Genellikle 94 25,1
harcama planlari Ara sira 75 20
yaparim. Cok Nadiren 109 29,1
Higbir zaman 51 13,6
375 100
Her zaman 127 33,9
Paramin nasil bittigini Genellikle 94 25,1
anlamam. Ara sira 69 18,4
Cok Nadiren 59 15,7
Hicbir zaman 26 6,9
375 100
Her zaman 202 53,9
Aligveris yaparken Genellikle 113 30,1
fiyatlar1 kiyaslarim. Ara sira 37 9,9
Cok Nadiren 19 51
Hicbir zaman 4 1,1
375 100
Her zaman 211 56,3
Bir sey satin alirken Genellikle 126 33,6
finansal durumumu Ara sira 31 8,3
dikkate alirim. Cok Nadiren 6 1,6
Hig¢bir zaman 1 0,3
375 100

Gazetelerin ve Her zaman 15 4
televizyonlarin Genellikle 50 13,3
ekonomi ve finans Ara sira 86 22,9
haberlerini izlerim. Cok Nadiren 125 33,3
Hicbir zaman 99 26,4
375 100




90

Tablo incelendiginde katilimcilarin 6l¢ek sorularina verdikleri yanitlarin
frekans ve yiizdelik dagilimi goriilmektedir. Buna gore ‘’Para ile ilgili konular
karmagiktir’” sorusunun yanit dagilimi 124 kisi %33,1 oranla “’Kismen Katiliyorum”’,
111 kisi %29,6 oranla “’Tamamen Katiliyorum”’, 94 kisi %25,1 oranla ‘’Oldukc¢a
Fazla Katiliyorum”’, 34 kisi %9,1 oranla “’Cok Az Katiliyorum’’ ve 12 kisi %3,2
oranla “’Hi¢ Katilmiyorum’’ sikkini isaretlemistir. Cevaplar kismen katiliyorum ve
tamamen katiliyorum siklarinda yogunlagsmistir. Verilen yanitlara bakarak para
konulariin belirli bir kitleye yigilma olmaksizin katilimcilarin geneline karmasik
gelmis oldugu ¢ikarimi yapilabilir. Bu durum finansal okuryazarlik diizeyi zayif olan
kisilerde digerlerinden daha c¢ekimser ekonomik tutum ve riskten kaginma

davraniginin sergilenebilecegi ¢ikarimin1 dogurmaktadir.

“’Planlanmis harcamalar i¢in kdsede para bulundurulmalidir’” sorusuna 375
katilimcinin 266 kisisi %70,9 oranla “’Tamamen katiliyorum’ cevabini vermis ve
katilimeilardan higbiri “’Hi¢ katilmiyorum’’ segenegini isaretlememistir. Bireylerin
ciddi bir cogunlugu gelecek donem igin birikim yapma egilimi gostermektedirler. Son
donemde bireylerin refah seviyesinde yasanan diisme tasarruf egilimindeki yiiksek

orani aciklamaktadir.

Finansal planlama ve biit¢e ¢ok parasi olanlar i¢in gereklidir.”” Sorusunun
yanit dagilimina bakildiginda %40,8 oran ile 153 kisi ’Hi¢ Katilmiyorum’’ segenegini
isaretlemistir. Bu orandan yola ¢ikarak bireylerin finansal durumlarin1 kontrol altina

almak i¢in gelirin meblagsinin 6nemli olmadig1 sonucuna varilabilir.

Katilimcilarin neredeyse yarisi, %49,3’liik bir oran ile > Giinliik ve haftalik
gibi kisa donemler igin harcama plani yapmak gereksizdir’’> sorusuna ‘’Hig
Katilmiyorum®’ cevabini vermislerdir. Buradan yola ¢ikarak calismaya katilan 185
kisinin kisa donemli harcama plani yaparak gelir ve giderinin kontrol altina tutmayi
gerekli buldugu sonucuna varilabilir. Buna kiyasla 23 kisi “’Tamamen Katiltyorum’’

yaniti ile kisa donemli harcama planinin yapilmasini gereksiz bulmuslardir.
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Katilimcilarin gelir ve harcama aligkanliklari géz ontine alindiginda, < Ne
yaparsam yapayim finansal durumumda bir degisiklik olmaz’> maddesine %54,9
oranla 206 kisi “’Hi¢ Katilmiyorum’’ gsikkini isaretlemis, tiiketim ve tasarruf
aligkanliklarimin  kisilerin gelir seviyesindeki etkisi ¢ogunluk tarafindan kabul

edilmistir.

Katilimeilar demografik sorularda sorulan ’’Daha 6nce ekonomi ve/veya
finans konularinda egitim aldiniz m1?’’ sorusuna %67,2 oranla hayir cevabim
vermiglerdi. Buna istinaden “’finans konularinda egitim almak isterim’ sorusuna
%37,9 oranla “’Tamamen Katiliyorum’’, %25,1 oranla ’Olduk¢a Fazla Katiliyorum”’,
%23,2 oranla “’Kismen Katiliyorum’’, %8 oranla ’Cok az Katiliyorum”’ cevaplari
verilmistir. Yani daha dnce ekonomi/finans egitimi almamis katilimeilarin ¢ogunlugu
egitim almak istediklerini belirtmistir. Katilimeilardan %5,9’u (22 kisi) “’Hig

Katilmryorum’’ cevabini isaretmis ve egitim almak istemediklerini belirtmislerdir.

Katilimeilarin - %48,8’lik oranla biiyilkk ¢ogunlugu °’Aligveris yapmak
mutlulugum i¢in ¢ok Onemlidir.”” Sorusuna ‘’Tamamen Katiliyorum’’ cevabini
vermigstir. Takiben ikinci en yiiksek yanit %22,1 oranla “’Oldukg¢a Fazla Katiliyorum”’
olmustur. Devaminda %20 oran ile “’Kismen Katiliyorum”’, %6,1 ile “°Cok Az
Katiliyorum’’ cevabi verilmistir. Bireylerin yaptigi harcama ve tiiketimin rasyonel ve
faydaciliktan uzak; istek, arzu ve psikolojik tatmin gibi etkiler ile sekillenebilen bir
faaliyet oldugunu ortaya koyar. Davranigsal iktisadin da savundugu gibi kisilerin
ekonomik davraniglarinda etkili pek ¢ok dis ve zihinsel faktor bulunmakta, duygular

secimlere etki etmektedir.

“’Para harcamak igindir, biriktirmek i¢in degil’’ sorusuna %37,1 oranla 139
kisi “’Kismen Katiliyorum’’ cevabini vermistir. Katilimecilar harcama ve tasarruf
davraniglarinin yalnizca birini degil, gelirlerini harcama ve birikim kalemlerine
dagitarak degerlendirmeyi tercih edebilirler seklinde yorumlanabilir. Buna karsilik 70
kisi “’Hi¢ katilmiyorum’ cevab1 verirken bu sayr “Tamamen Katiliyorum”’
seceneginde 29 kisi olmustur. Ekonomik piyasalarin gidisati, katilimci kitlesinin sinirh

geliri itibariyle yine cogunlugun tasarruf egilimi gosterdigi goriilmektedir.
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Tiirkiye son yillarda yiiksek enflasyon, yiiksek faiz orani, TL’nin dolar
karsisinda hizla deger kaybetmesi gibi ekonomik sorunlarla miicadele etmektedir.
Maliyetlerin artis1 girdi fiyatlarim da yiikseltmis, hane halklarimin alim giicii

3

dismiistiir. Katilimcilar ©° Harcamalarimi kontrol etmekte zorlanirim’’ sorusuna
%32,5 oran ile “’Genellikle’’ cevabin1 vermislerdir. Katilimeilarin yalnizca %6,9°u
“Hicbir zaman’ segenegini isaretlemistir. Ekonomide yasanan kriz ortamu,
tiikketicilerin harcama, yatirim, tasarruf aliskanliklarinda degisime sebep olmus,
devamli yasanan fiyat artis1 gelir kontroliinii zorlastirmistir. Buna istinaden Olgek
sorularinda yer alan °° Paramin nasil bittigini anlamam’’ sorusuna katilimcilarin
verdigi yanitlarin gogunlugu 127 kisi ile “’Her zaman’’ olmustur. “’Genellikle’” sikkini
%25,1 ile 94 kisi, ’Ara sira’” sikkini %18.,4 ile 69 kisi, “’Cok Nadiren’’ sikkini ise

%15,7 ile 59 kisi tercih etmistir. Ekonomi piyasalarinda yasanan makro etkiler, mikro

bazda bireylerin gelir ve harcama aliskanliklarini da olumsuz etkilemektedir.

Katilimcilar > Alisveris yaparken fiyatlari kiyaslarim.”” Sorusuna %53,9’luk
bir oran ile “’Her zaman’’ cevabim vermistir. Takiben en fazla tercih edilen ikinci
secenek %30,1 ile ’Genellikle’” olmustur. Soruya sadece %1,1°lik bir oran ile 4 kisi
“’Higbir zaman’’ cevabini vermistir. Bireylerin finansal okuryazarlik diizeyi, iiriinler
arasinda fiyat/kalite kiyaslamasi yapabilmeyi ve gelirleri diizeyinde harcama

yapabilmelerine olanak saglamaktadir.

Katilimeilarin finansal bilgi diizeyi, ekonomik tercihlerini etkileyen dnemli
unsurlardan biridir. Tiiketicilerin ekonomik tutum ve davraniglari, 6zellikle belirsizlik
gibi bir faktoriin hasil oldugu piyasalarda gelecek donem kaygis1 kisileri ¢ekimser
harcama davranigina itmektedir. Bireylerin zaruri harcamalarinda bile zaman zaman
kesintilere sebep olan ekonomik kriz ortami kisilerin yeterli finansal bilince sahip
olmasiyla birlikte sekil almaktadir. Buna dayanarak o6l¢ekte yer alan ¢’ Bir sey satin
alirken finansal durumumu dikkate alirrm’’ sorusuna katilimcilar tarafindan %56.3
gibi bir cogunluk ile “’Her zaman’’ cevabi verilmistir. 375 katilimcidan sadece 1 kisi
%0,3 oran ile “’Hi¢bir zaman’’ segenegini tercih etmistir. Buradan yola g¢ikarak

katilimcilar ekonomik tutum ve davraniglarinin sekillendirirken, mevcut ekonomik
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sartlar baglaminda gelir seviyelerine gore planlama ve harcama yapmaktadirlar

sonucuna varilabilir.

Katilimeilardan %29,1’ine karsilik gelen 109 kisi ‘’Haftalik ve aylik harcama
planlar1 yaparim’’ sorusuna ‘’Cok Nadiren’’ cevabini vermistir. Takiben en fazla
tercih edilen ikinci segenek %25,1 oran ile “’Genellikle’” olmustur. Katilimcilarin
%12,3’i “’Her zaman’ segenegini, %13,6’s1 “’Hi¢bir zaman’’ segenegini
isaretlemislerdir. Bu yanitlar katilimcilarin ¢ Giinliik ve haftalik gibi kisa donemler
icin harcama plan1 yapmak gereksizdir’> sorusuna %50 orana yakin bir ¢ogunluk ile
“’Hig katilmiyorum’” yaniti ile kiyaslandiginda, katilimcilar yapilmasi1 daha dogru olan
finansal davranigin gelire gore harcamalar1 kisa donemli de olsa planlamak olmasi
gerektigi bilincine sahipken, bu davranisi uygulamak noktasinda eksik kalmislardir

seklinde yorumlanabilir.

Son olarak katilimcilar <> Gazetelerin ve televizyonlarin ekonomi ve finans
haberlerini izlerim’> sorusuna %33,3 ile ’Cok Nadiren’’, %26.4 ile *’Hicbir zaman’’,
%22,9 ile “’Ara sira”’, %13,3 ile “’Genellikle’> ve %4 ile “’Her zaman’’ cevabin
vermislerdir. Bu verilere bakarak katilimcilarin iilkedeki giincel ekonomik ve finansal
durumla ilgili bilgi sahibi olmasina katki saglayacak, piyasalardaki giincel durumu
takip etmek ve ekonomik davramiglarin bilingli olarak sekillenmesi adina mevcut
gidisattan haberdar olmak adina yogun bir ilgi duymadiklari goriilmektedir. Bu
ilgisizlik durumu bireylerin kriz donemlerinde hiikiimet ve politika yapicilara kars:
olusan giivensizlik ortaminin ve belirsizlik halinin etkisiyle kisileri yanlis ekonomik

secimler yapmaya iten bir finansal bilingsizlik ortaya koyabilir.

3.4.3. Capraz Tablo Analizi

Demografik sorular, 6l¢ek sorular1 ve ankette bulunan ¢oktan se¢meli

sorular ¢apraz tablo analiziyle karsilagtirilarak yorumlanmustir.
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Tablo 10. Daha 6nce ekonomi ve/veya finans konularinda egitim aldiniz m1? *

Parasini farkli yatirim araglarina paylastiran bir yatirimcinin para kaybetme riski;

30. Parasini farkli yatirim araglarina paylastiran bir
yatirimeinin para kaybetme riski;
1,0 2,0 3,0 4,0 Total

7. Daha 6nce 1,0 15 78 17 13 123
ekonomi
ve/veya finans
konularinda 2,0 36 84 30 102 252
egitim aldiniz
mi1?
Total 51 162 47 115 375

Ankette ¢oktan se¢meli olarak bulunan °’ Parasimi farkli yatirim araglarina
paylastiran bir yatirimeinin para kaybetme riski;”” sorusuna 375 katilimecidan 162’si
“Azalir’’, 115’1 “Fikrim yok’’, 51’1 “’Artar’” ve 47’si “Aym kalir’” cevabini
vermistir. Tablo incelendiginde katilimcilarin finansal bilgisi yatirim kalemi tizerinden
test edilmis, daha dnce ekonomi ve/veya finans egitimi almig olan 123 katilimcinin
78’1 > Parasini farkli yatirim araglarina paylastiran bir yatirnmcinin para kaybetme
riski;’’ sorusuna “’Azalir’’ (2,0) cevabini vermistir. Buna karsilik daha 6nce ekonomi
ve/veya finans konusuna egitim gérmemis 252 katilimei, finansal piyasalarin isleyisi
ile ilgili bilgi eksigine sahip oldugundan biiyiikk ¢ogunlugu ’Bir fikrim yok’’ (4,0)
cevabini vermistir. Bireylerin finansal piyasalarla ilgili bilgi sahibi olmasi kisa veya
uzun vadeli yatinmlarda kazang elde edilmesine olanak saglayabilir. Ote yandan
benzer biling seviyesi, ekonomik kriz ortaminda riskten kaginma davranisi ile yatirim

araglar1 lizerinden maddi zararin yaganmasina da engel olabilir.
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Tablo 11. Daha 6nce ekonomi ve/veya finans konularinda egitim aldiniz

mi1? * Sizce asagidaki varliklardan hangisi en likit olanidir?

28.Sizce asagidaki varliklardan hangisi
en likit olanidir?
1,0 2,0 3,0 4,0 Total

7. Daha 6nce 1,0 104 3 5 11 123
ekonomi ve/veya
finans konularinda 20 109 11 8 124 252
egitim aldiniz mi1?
Total 213 14 13 135 375

Katilimcilara sorulan “’Sizce asagidaki wvarliklardan hangisi en likit
olanidir?’’ sorusuna %356,8 oran ile 213 kisi ‘’Banka hesabindaki para’’ cevabin
verirken, 135 kisi %36 oranla “’Bir fikrim yok’’, 14 kisi %3,7 oran ile “’Spor araba’’,
13 kisi %3,5 oranla “’Son teknoloji bilgisayar’’ yanitin1 vermistir. Buradan yola
cikarak daha once ekonomi ve/veya finans egitimi alan katilimcilar ’likit varhik’’
tanimina hakim olup, sorulan soruya ¢ogunlukla “’Banka hesabindaki para’ (1,0)
olarak cevap verirken, egitim almamis katilimcilarin gogunlugu yine ’Bir fikrim yok®’
(4,0) secenegini isaretlemistir. Ekonomik yapiyla alakali temel, finansal terimlerin
bilinmesi yine iilkede yasanan ekonomik ve finansal gelismelerin anlasilmasi adina
onemli bir nokta olmakla birlikte bireylerin ayni biling ile kisa veya uzun vadeli
ekonomik planlarini olusturulmalari i¢in bir yol gosterici gorevi gormektedir. Finansal
okuryazarlik, temel manada gelecek donem karsilagilabilecek olast ekonomik

risklerinin azaltilmasi i¢in 6nemli bir etken olarak ortaya ¢ikmaktadir.

Tablo 12. Biitce nedir? * Bir iiniversite dgrencisinin tasarruf etmesi icin
asagidakilerden hangisi en gecerli sebeptir?

25. Bir liniversite 6grencisinin tasarruf etmesi i¢in
asagidakilerden hangisi en gegerli sebeptir?

1,0 2,0 3,0 4,0 Total

32. 1,0 0 0 1 8 9
Bitee 2,0 11 15 5 309 340

nedir? 39 0 3 1 10 14

4,0 0 2 1 9 12
Total 11 20 8 336 375
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Katilimeilarin ankette yer alan ’Biitce nedir?’’ sorusuna verdikleri
cevaplarin dagilimi su sekilde gerceklemistir: ¢alismaya katilim saglayan 375 kisiden
%90,7’s1 (340 kisi) “’Kazandigimiz paray1 nasil harcayacagimizin planlanmasidir.”’
Yanitin1 vererek ciddi bir cogunlugu olusturmustur. Geriye kalan katilimcilarin 14’1
> Kullandigimiz kredilerin bir diizene sokulmasidir.”’, 12’si “’Bir fikrim yok’” ve 9’u
* {leride zengin olmaya y&nelik planlamalardir.”” Seklinde cevaplamislardir. Diger
yandan °* Bir liniversite 6grencisinin tasarruf etmesi i¢in agsagidakilerden hangisi en
gegerli sebeptir?’” sorusu katilimcilarin yine biiyiik bir ¢cogunlugu tarafindan ortak bir
fikirde birlesmis, %90,6 oran ile 340 kisi ‘Tahmin edilemeyen giderler i¢in tedbir

29

almak’ cevabini vermistir. Yukaridaki tablo incelendiginde Biitce kavraminin
tanimin1 dogru yapan 309 katilimci, benzer finansal bilinci tasarruf konusunda da

gostermistir.

Tablo 13. Cinsiyetiniz nedir? * Aligveris yapmak mutlulugum i¢in cok

Onemlidir.

14. Aligveris yapmak mutlulugum i¢in ¢ok
onemlidir.
1,0 2,0 3,0 4,0 5,0 Total
2. 1,0 47 24 32 9 6 118
Clnnséé/?:,;mz 2,0 136 59 43 14 5 257
Total 183 83 75 23 11 375

Tablo 13’de aligveris yapmanin bireylerin mutlulugu i¢in 6nemi cinsiyet
bazinda incelenmistir. Bireylerin sergiledigi ekonomik davraniglar, ana akim iktisadi
modelin kabul ettiginden farkli olarak sadece rasyonel bir tabana dayanmamaktadir.
Kisilerin secimlerini etkileyen bir¢cok c¢evresel, bilissel ve psikolojik etki
bulunmaktadir. Bireylerin aligveris, diger bir deyisle harcama yapmaktan duydugu
haz kisileri ekonomik tercihlerde rasyonellikten uzaklastiran bir etki olarak karsimiza
cikmaktadir. Bireylerin mutluluk duygusunda aligverigin 6neminin irdelendigi soruda

%48,8 oran ile “’tamamen katiliyorum’’(1,0) cevabi alinirken %2,9 oran ile ‘’hig
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katilmiyorum’” cevabi almmistir. Bu noktada tablo incelendiginde bireylerin
cinsiyeti se¢imlerin degiskenliginde 6nemli bir fark yaratmamis, hem erkek (1,0)
hem de kadin (2,0) cinsiyetlerinde de en yiiksek oran ‘’tamamen katiliyorum’’

segeneginde olmustur.

Tablo 14. Sizce risk ile ilgili asagidaki ifadelerden hangisi dogrudur? * Parasini
farkli yatirim araglarina paylastiran bir yatirnmcinin para kaybetme riski;

30. Parasini farkli yatirim araglarina paylastiran
bir yatirnmcinin para kaybetme riski;

1,0 2,0 3,0 4,0 Total

29. Sizceriskile 1,0 3 5 6 39 53
ilgili asagidaki 2,0 27 133 30 64 254

ifadelerden 3,0 3 8 7 4 22

hangisi dogrudur? 4.0 18 16 4 8 46
Total 51 162 47 115 375

Katilimeilara ¢* Sizce risk ile ilgili asagidaki ifadelerden hangisi dogrudur?”’
sorusu yoneltilmis, %67,7°1lik bir oran ile 254 kisi “’Riskinizi azaltabilirsiniz ancak
tamamen yok edemezsiniz’’ cevabini vermistir. Takiben %14,1 oran ile 53 kisi ©’
Riskinizi azaltmaniz miimkiin degildir.”’, %12,3 oran ile 46 kisi > Tim risk
faktorlerinin kontrol altina alinmasi miimkiindiir.”’, %5,9 oran ile 22 kisi ise °* Risk
seviyenizin tutum ve davranislarinizla iliskisi yoktur.”” seklinde yanitlamistir.
Ekonomik kriz ortaminda risk faktoriiniin tiiketici davranislarina etkisi géz Oniine
alindiginda katilimcilarin ¢gogunlugu riskin ekonomi piyasalarinda daima var oldugunu
ancak azaltilabilecegini belirtmislerdir. Tiketicilerin finansal okuryazarlik diizeyi,
ozellikle yatirm kaleminde meydana gelebilecek kisa veya wuzun vadeli
kazang¢/kayiplarin ongoriilmesine olanak saglarken kriz ortaminda verilecek ekonomik
kararlarin yine risk faktoriinlin etkilerinin biligsel siirece dahil edilerek analiz
edilmesine sebep olacaktir. Bu noktada tablo 13 incelendiginde; riskin azaltilmasi
miimkiin degil diyen 39 kisi, ayn1 zamanda yatirim riski sorusuna bir fikrim yok

cevabim vermistir. Ote yandan, yatirim riski ile alakali bilincin 6l¢iildiigii ¢’ Parasini

farkli yatirim araglarina paylastiran bir yatirimeinin para kaybetme riski;’’ sorusuna
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gelen 375 katilimcidan 162’si %43,2 oran ile “’Azalir’’ cevabi vererek ¢ogunlugu
olustururken, 115 kisi %30,7 oran ile “’bir fikrim yok’’ cevabin1 vermistir. Bu veriler
15181nda tablo incelendiginde risk azalabilir ancak yok edilemez cevabinmi veren 133
kisi ayn1 zamanda yatirim riski sorusuna azalir cevabini vererek finansal okuryazarlik

bilincinin yliksek oldugu bir ekonomik tutuma 6rnek olusturmaktadir.

Risk kavraminin ekonomik kriz ortamindaki 6nemi bilindigi gibi, davranigsal
iktisat baglaminda bireylerin se¢imlerini etkileyen Onemli faktorlerden biri
sayllmaktadir. Kahneman ortaya koydugu beklenti teorisinde bireylerin belirsizlik ve
risk ortaminda verdikleri kararlarda sezgisel Onyargilarin etkisinden bahsetmistir.
Bireyleri rasyonel ve faydaci segimlerden uzaklastirarak, tercihleri etkileyen pek ¢ok
faktoriin varligr ile ekonomik kararlarin hataya acik oldugu ortaya konulmustur.
Buradan yola ¢ikarak ekonomik kararlar1 etkileyen; kisilerin bilgi diizeyi ve bilgiyi
algilama kapasitesi gibi etkiler finansal okuryazarlik bilincine isaret etmekte buradan
yola c¢ikarak ve veriler 1s18inda, finansal okuryazarlik diizeyi disiik bireylerin

ekonomik se¢imlerde daha fazla hataya maruz kalacagi ¢ikarimi yapilabilir.

Trakya Universitesi Ogrencileri kapsaminda yapilan anket galismasinin
sonuclar1 genel hatlariyla incelendiginde katilimcilarin yas oranlari, i durumlar ve
egitim alanlar1 g6z Oniine alinarak goreceli olarak finansal bilince sahip bir kitleye
ulagilmis oldugu sOylenebilir. Verilen yanitlara gore, katilimcilar mevcut gelir
diizeylerinde tasarruf egilimi gdstermekte, kisa veya uzun vadeli harcama plani ve
birikimin gerekliligini desteklenmektedirler. Ote yandan yatirrm kaleminde risk
faktoriiniin varlig1 da kriz ortaminda kisileri ¢ekimser davranisa itmekte, davranigsal
iktisat alaninda bahsedildigi gibi kisiler riskten kaginma davranisi gostermektedir.
Farkl1 fakiilte ve alanlarda egitim goren 6grencilerin cogunlugu ekonomik ve finansal
egitim almaya isteklidir. Ulkemizin mevcut ekonomi sartlarinda gelire bagli harcama,
yatirim ve tasarruf kontroliiniin giderek zorlasmasi, piyasalarda siirekli olarak artis
gosteren fiyatlar genel diizeyi ve bunun yani sira harcamalar sekillendiren psikolojik

etkilerin varligi katilimcilarin ekonomik davranislarini etkiledigi goriilmektedir.
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SONUC

20. yilizyilda geleneksel iktisadi modellemelerin rasyonalite ve faydacilik
varsayimlarina bir elestiri olarak psikoloji ve iktisat bilimlerinin senteziyle ortaya
cikan davranigsal iktisat, alanda yapilan pek ¢ok analiz, deney ve arastirma ile devamli
olarak gelisim gdostermis, teorisyenler bu konuda ortaya koyduklari kavram ve
teorilerle davranigsal iktisadin bir ¢alisma alani haline gelmesine sebep olmuslardir.
Yeni bir ekonomi modeli ortaya koyan davranigsal iktisat bireylerin rasyonel oldugu
ve daima maksimum fayda gozeterek ekonomik davranis sergiledikleri varsayimini
reddetmistir. Davranigsal iktisada gore bireylerin tercihlerini etkileyen pek ¢ok faktor
bulunmakta ve bunlar kisileri rasyonellikten uzaklastirmaktadir. Karakteristik
ozellikler, kisisel deneyimler, demografik ve cografi 6zellikler, ¢cevredeki insanlarin
goriigleri, istekler, ihtiyaglar, duygular, diigsiinceler, sezgiler, bilgi diizey ve kapasiteleri
kisaca bireyin karar agsamasinda zihinsel siirecini etkileyen her tiirlii bilissel ve dissal

faktorlerin varlig1 davranissal iktisat modelinde analize dahil edilmistir.

Yeni donem davranigsal iktisat olarak gegen 1900 yillarinin sonunda,
Kahneman ve Tversky sezgiler ve Onyargilar temelinde bireylerin tercihlerindeki
bilissel siireci irdelemigler ve ortaya koyduklar: beklenti teorisi ile ana akim iktisadin
fayda teorisine kars1 ¢gikmiglardir. Daha sonra Thaler, ilerleyen siirecte hiikiimetlerin
kamu politikasi olarak uygulamaya baslayacagi Diirtme teorisi ile davranigsal iktisadin
gelisimine 6nemli katkilar saglamistir. Gliniimiizde hala gelismekte olan davranigsal
iktisat, daha once yapilan analiz ve deneyler dayanaginda gelisimini siirdlirmekte,
tilkelerin ekonomi modellemelerinde ve politika yapiminda davranigsal iktisadin
varlig1 kabul edilerek arastirma ve uygulama alanlarina dahil olmus bir iktisadi modeli

temsil etmektedir.

Gegmisten gilintimiize kadar diinyada kiiresel ve bolgesel anlamda pek ¢ok
ekonomik kriz yasanmistir. Yakin donemde gerceklesen kiiresellesme ile birlikte
gelisen dis iliskiler sebebiyle bolge bazinda yasanan en kiigiik ekonomik dalgalanma
tim ilkelere yayilmakta ve kiiresel piyasalar1 alt iist edebilmektedir. Piyasalarda

ekonomik bir krizin varlig iilkelerin pek ¢cok makroekonomik gostergesini olumsuz
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yonde etkilemektedir. Ekonomik krizlerin yarattigi ekonomik daralma ve refah
seviyesinde diisme, azalan alim giici, tiretim ve bireysel tasarruflarin erimesi, artan
igsizlik, yiiksek enflasyon, faiz ve doviz kuru gibi etkiler iilkelerin biiyiime ve
kalkinmalarina engel olmaktadir. Bu noktada hiikiimet ve politika yapicilarin dogru
politika uygulamalar1 ve tedbirleri olas1 bir ekonomik krizin 6niine gegmek ya da
etkilerini minimum seviyede tutmak adina énem arz etmektedir. Ekonomik krizler
piyasalarda yarattiklart makro etkilerin yani sira mikro diizeyde birey ve hane halki
cercevesinde de olumsuz bir telas hali yaratmaktadir. Kriz ile olusan belirsizlik ortami
bireylerin gelecek donem 6ngoriilerini de etkilemekte risk faktorii peydah olmaktadir.
Ayn1 zamanda hatali politika uygulamalari, tiiketicilerin hiikiimet ve politika
yapicilara karsi gilivensizlik ortaya cikartmakta ve sonucta bireylerin ekonomik

tercihleri kriz ortamindan fazlasiyla etkilenmektedir.

Belirsizlik, risk ve giivensizlik ortaminda karar verme davranisi, davranigsal
iktisadin savundugu gibi duygular, sezgiler ve Onyargilara tabii olur. Kahneman,
Beklenti Teorisinde agikladigir gibi bireyleri karar asamasinda fayda degil deger
kavrami etkiler. Mevcut piyasa kosullarinda secenekler arasindaki kazang ve kayip
diizeyleri, bireyler ekonomik kararlarimi etkileyecek tiim dissal faktoér ve zihinsel
siregler dahilinde degerlendirilerek nihai karara varirlar. Bireylerin karar verme
stireciyle ilgili pek cok teori ve kavram ortaya koyan davranissal iktisat, ekonomik
sorunlarin var oldugu bir piyasada bireylerin se¢imlerini etkileyecek faktorler arasinda

bilgi kavramindan da bahsetmistir.

Bireylerin finansal bilgi diizeyi, bilgiyi anlama ve yorumlayabilme kapasitesi
farklilik gostermekte bu sebeple yine tek tip bir rasyonel davranis kabuliiniin yanlis
olacagi ortaya konulmaktadir. Davranigsal iktisada goére bireyler hatali se¢imler
yapabilirler. Bu noktada tiiketicilerin ekonomik ve finansal bilgi seviyeleri ekonomik
secimlerinin dogruya yaklasmasi anlaminda onemli bir etkiye sahiptir. Segimleri
etkileyen tiim faktorlerin varlig1 kabul edildiginde finansal okuryazarlik kavraminin
varlig1 bireylerin sec¢imlerinde etkili olacak ve oOzellikle kriz ortaminda yiiksek
seviyede maddi kaybin yasanmasinin Oniine gececek bir etki unsurunu

olusturmaktadir.
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Bu ¢er¢evede davranigsal iktisat varsayimlarinin kabul edildigi bir ekonomik
kriz ortaminda, bireylerin bilgi diizeylerinin ekonomik tercihlerine etkisinin analiz
edildigi ¢alismada, Trakya Universitesi 6grencilerini kapsayan bir anket calismasi
yuritilmistir. 375 6rneklemden olusan calismada 2015 yilinda Hasmet Sarigiil
tarafindan hazirlanis olan “’Finansal Okuryazarlik, Tutum ve Davranis Olgegi’
sorular1 yoneltilmis ve cevaplarin frekans analizi yapilmistir. Calismanin sonuglari
incelendiginde katilimcilarin demografik bilgileri dayanaginda finansal okuryazarlik
seviyelerinin goreceli olarak yiliksek oldugu sonucuna ulasilmistir. Katilimcilar
gelirleri diizeyinde harcama yapma, harcamalarini kisa ve uzun donemli olarak
planlama, satin alma davramiginda gelir diizeyi ve iirlin fiyatinin etkili oldugu
goriildiigli gibi, kriz ortaminda ortaya ¢ikan belirsizlik ortaminda gelecek donemler
icin riskten kaginma ve tasarrufa yonelme davranisi gézlemlenmistir. Ayn1 zamanda
bireylerin ekonomik secimlerini etkileyen ¢evresel, psikolojik ve biligsel faktorlerin
varlig1 katilimcilarin harcama aligkanliklarindan duydugu mutluluk diizeyi ile ortaya

konmustur.

Sonu¢ olarak son donemde gelismekte olan bir kavram olan davranigsal
iktisat, ortaya koydugu ekonomi modelin merkezine bireyi koymus, analizlerine
bireylerin se¢imlerini etkileyen tiim faktorleri dahil ederek ana akim iktisada karsi
cikmigstir. Alanda yapilan pek ¢ok deney ve analiz, ortaya konan teori ve kavramlar
dayanaginda giin gectikce gelisim gosteren davramigsal iktisat alani, glinlimiizde
ilkelerin bir politika araci haline gelmistir. Bu noktada davranigsal iktisadin yeni bir
bakis acis1 ve gecmiste var olan politik alginin aksak yonlerine bir ¢oziim olarak
kullanilmaya baslandigi ekonomik yapilarda yenilenme ve degisim siirecine
girilmistir. Bu noktada gecmis donemlere bakildiginda uzun yillardan beri kiiresel ve
bolgesel ekonomilerde yasanan krizler, hiikiimet ve politika yapicilarin hatal
hamleleri sonucu ortaya ¢ikmis ve ciddi sonuglara sebep olmustur. Bu siirece binaen
calismada bireyin tercihlerini etkileyen faktorler ekonomik kriz ortaminda
irdelenmistir. Davranigsal iktisat varsayimlar dayanaginda bireylerin iktisadi
kararlarin sekillendiren unsurlardan biri olan bilgi diizeyi finansal okuryazarlik orani
tizerinden aciklanarak analize dahil edilmistir. Ekonomik krizin var oldugu

piyasalarda davranigsal iktisat modelinin varsayimlarinin gecerliligi, yapilan anket
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calismasi ile ortaya konmustur. Gelecek ¢alismalarda bireylerin satin alma davraniglari
sektorel bazda incelenebilir, davranissal iktisat modeline yer veren iilkeler ve politika
secimleri detayli incelenerek diger iilkelere kilavuzluk edecek alan yazinlar literatiire

kazandirilmasi hedeflenebilir.
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